
n От имени выставочной компа-
нии DENTALEXPO рад привет-
ствовать вас на  29-м Московском
международном стоматологиче-

ском форуме и выставке «Стома-
тологический Салон». 

Наша жизнь стремительно
движется вперед, не отстает от
нее и специальность «стоматоло-
гия». В сегодняшнем информа-
ционном вихре значимость лю-
бых глобальных мероприятий
повышения квалификации врача,
будь то конференция или вы-
ставка, еще больше возрастает.
Это понимают как производи-
тели оборудования и материалов,
так и прогрессивные стомато-
логи. Недаром так выросло в по-
следнее время в нашей стране,

особенно в столице, число выста-
вок, посвященных стоматологии.
И особенно важно не пропускать
центральные мероприятия – где

собираются все участники рынка
стоматологических услуг, от по-
ставщиков до конечных потреби-
телей. 

«Стоматологический Салон» 
– это не только одна  из крупней-
ших стоматологических выста-
вок в России, это еще и меро-
приятие, привлекающее вни -
мание международной обще-
ственности. Прекрасное тому
подтверждение – 1-й Москов-
ский конгресс ICOI – Междуна-
родной ассоциации имплантоло-
гов, приуроченный к «Стомато-
логическому Салону». Тради-

ционно в рамках Форума прой-
дут сотни семинаров, мастер-
классов и презентаций для всех
специализаций и каждое меро-
приятие найдет своего слуша-
теля. 

Мы постарались сделать все
для вашего комфорта и приятной
работы на выставке. С удовле-
творением констатируем очеред-
ной рост количества участни-
ков – выставка уже превзошла по
размеру докризисные показа-
тели. Поэтому мы сделали план
выставки интерактивным, чтобы
упростить навигацию и помочь в
подготовке вашего посещения.
Также мы ввели услугу «элек-
тронный билет», что позволяет
заранее распечатать пригласи-
тельный билет и избежать очере-
дей на регистрации. А на вы-
ставке в рамках совместного

проекта «Дарим Улыбки» вас 
будет ждать профессиональный
фотограф, чтобы запечатлеть мо-
менты вашего посещения вам на
память. 

От всей души желаю вам по-
больше новых открытий, полез-
ных контактов и приятных эмо-
ций на «Стоматологическом Са-
лоне 2011»!
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Русский Вечер на IDS 2011 в Кельне

ВК ДЕНТАЛЭКСПО и Дентал Трибьюн Интернешнл привет-
ствуют гостей на «Russian Night» – традиционной встрече россиян
на IDS. Мероприятие посетили более 150 друзей и партнеров.
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n Прошедшая по  централь-
ному каналу телевидения в
конце прошлого года передача о
работе стоматологических кли-
ник, когда были названы крайне
низкие цены на расходные мате-
риалы  и предельно высокие
«накрутки» на стоматологиче-
ское лечение, вызвала бурю не-
годования и у стоматологов, и у
пациентов.

Пациентов возмутило, как
бессовестные врачи наживаются
на их здоровье. А доктора были
разгневаны тем, как бессовестно
представители второй древней-
шей профессии  подали инфор-
мацию о стоматологических
клиниках, ибо после подобных, 
с позволения сказать, «репорта-
жей» работать с пациентами,
объяснять им стоимость тех или
иных стоматологических услуг
стало гораздо труднее.

Однако, положа руку на
сердце, признаемся сами себе,
так ли уж далеки от реальности
журналисты, которые препод-
несли столь нелицеприятный об-
лик сегодняшней стоматологии
своим зрителям, а значит  – и по-
тенциальным пациентам стома-
тологических клиник? 

Мне, руководителю консал-
тингового центра, который при-
ходит на помощь стоматологиче-
ским клиникам, желающим до-
биться оптимальных результа-
тов в своей работе, хорошо
знакома ситуация во многих ле-
чебных учреждениях. Число па-
циентов частных клиник в по-
следнее время значительно сни-
зилось. Одновременно заметно
выросло количество обращений
в муниципальные или, как при-
нято говорить, в бесплатные сто-
матологические клиники. 

К слову, подтверждается наш
прогноз, сделанный почти два
года назад  в начале экономиче-
ского кризиса на одном из пер-
вых мастер-классов в рамках 
выставки «Дентал-Экспо», по-
священных повышению при-
быльности стоматологических
клиник в условиях кризиса. То-
гда мы говорили, что ситуация в
частных клиниках с каждым ме-
сяцем будет осложняться, по-
этому стоматологам необходимо
учиться эффективной работе в
новых экономических условиях.
Сегодня прогноз полностью

подтвердился – мы наблюдаем в
большинстве частных клиник,
работающих по старинке, пу-
стующие кабинеты и, наоборот,
растущие очереди в муници-
пальных учреждениях. 

В чем основная причина этой
ситуации? Почему, обращаясь к
стоматологам, люди обходят сто-
роной частные клиники? 

Конечно, проще всего объ-
яснить эту ситуацию экономиче-
ским кризисом и отсутствием 
денег у населения. Но это не вся
правда. Основная причина, по
моему опыту, заключается в том,
что сегодня большинство паци-
ентов не видят разницы между
муниципальной, бесплатной сто-
матологией и платной, частной.
Пациенты прямо говорят: какой
смысл идти к частнику и платить
больше, если там та же самая хал-
тура и все то же самое, что и в му-
ниципальной клинике? И убе-
дить пациента в принципиаль-
ном отличии частной  стоматоло-
гии от муниципальной бывает
невозможно, потому что очень
часто этой разницы в действи-
тельности нет. 

Иными словами, за последние
десятилетия стремительного ро-
ста частная стоматология так и не
смогла доказать пациентам свои
преимущества, не смогла под-
няться на принципиально новый
по качеству уровень работы. А
ведь по сути эти преимущества
весьма значительны. 

Мы знаем, как сложно муни-
ципальным клиникам улучшить
свою работу. За каждую  истра-
ченную государственную ко-
пейку им приходится мучи-
тельно отчитываться, долго и тя-
жело доказывать, что бюджет-
ные средства израсходованы
правильно, по прямому назначе-
нию. Поощрить хорошо рабо-
тающего доктора муниципаль-
ной клинике бывает крайне
сложно, как, впрочем, и наказать
нерадивого. Закупить новое, со-
временное, качественное обору-
дование также весьма непросто.
Предоставить пациенту лечение,
которые является более эффек-
тивным, но вместе с тем и более
дорогостоящим, выходящим за
рамки предусмотренного для му-
ниципальных клиник финанси-
рования, тоже практически не-
возможно. 

Да и не каждому главврачу
«бесплатной» клиники все это
надо.

В итоге муниципальная сто-
матология, хотим мы того или
нет, развивается достаточно
сложно, и многие клиники, в чем
я мог убедиться на собственном
опыте, пребывают в весьма пла-
чевном состоянии  – неотремон-
тированные помещения, старое,
примитивное оборудование. Что
уж тут говорить о качестве услуг
и о безопасности лечения?

И особенно обидно, что и
частные стоматологические кли-
ники, к великому сожалению, в
глазах пациентов мало чем отли-
чаются от этой традиционной
стоматологии. Зачастую те же не-
комфортные условия,  тот же не-
доброжелательный персонал, то
же исчерпавшее свой ресурс обо-
рудование и те же из прошлых
времен технологии лечения ... 

Конечно, если речь идет о та-
ком уровне частной стоматоло-
гии, то ожидать, что она будет ус-
пешно  развиваться и ее услуги
будут пользоваться у пациентов
высоким спросом, не прихо-
дится. Поэтому, чтобы выжить в
современных усложнившихся
условиях, частной стоматологии
надо научиться работать по-но-
вому,  надо доказывать свои пре-
имущества, а именно – что сто-
матологи готовы предоставить
пациенту качественное лечение,
применять наиболее совершен-
ные технологии, использовать
новые виды оборудования, кото-
рое сделает лечение не просто
безболезненным, но и комфорт-
ным. И самое главное – макси-
мально безопасным. Ведь ни для
кого не секрет, что распростране-
ние различной опасной инфек-
ции сегодня носит угрожающий
характер. 

Таким образом, основной
путь развития частной стомато-
логии  – это грамотное повыше-
ние качества стоматологических
услуг. Только на этом пути част-
ные клиники могут заслужить
доверие пациентов и выжить.

Слава Богу, у российских сто-
матологов сегодня есть прекрас-
ная возможность и учиться но-
вым методам лечения, и перени-
мать опыт управления у лучших
клиник, и оснащать кабинеты со-

временной техникой.  Стомато-
логические форумы, в особен -
ности под сводами  «Крокус-
Экспо», несколько раз в год соби-
рают лучших докторов не только
нашей страны, но и зарубежных
стран, производителей оборудо-
вания практически со всех угол-
ков света, специалистов по эф-
фективному управлению стома-

тологическими клиниками с
серьезным практическим опы-
том.  

Словом, у руководителей кли-
ник сегодня есть все возможно-
сти совершенствовать свою ра-
боту. Было бы желание.

Впрочем, жизнь поневоле за-
ставит этим заниматься. 

С каждым днем конкуренция
будет становиться все более же-
сткой и борьба за пациента все
более острой. Российские стома-
тологи смогут сохранить свой
бизнес лишь научившись рабо-
тать в новых условиях,  овладев
искусством делать стоматологи-
ческие услуги наглядными и до-
казательными. 

И что бы ни говорили скеп-
тики о благосостоянии населе-
ния, по моему глубокому убеж-
дению, основанному на личном
опыте, немало пациентов готовы
платить больше за стоматологи-
ческие услуги, лишь бы лечение
было более качественным. Беда в
том, что многие клиники предо-
ставить лечение  необходимого
качества сегодня не могут. 

Не случайно на стоматологи-
ческом рынке процветают под-
делки, контрафактная продукция.
Для части стоматологов неважно,
является ли продукция каче-
ственной, выпущенной офици-
альным производителем, облада-
телем  данной торговой марки или
это просто бессовестная под-
делка. Главное для них – низкая
цена, а о последствиях для паци-

ента, который оказывается в ре-
зультате заложником такой «эко-
номии», и об угрозе собственной
репутации мало кто задумыва-
ется. 

Стоматологическое сообще-
ство до сих пор не смогло выра-
ботать правила и механизмы
борьбы с браком, халтурой,  оче-
видным обманом. И бумеранг се-
годня возвращается. Страдают
клиники, доктора, кто работает
действительно честно, добросо-
вестно, вкладывая душу в каж-
дого пациента. Потому что в це-
лом негативное отношение об-
щества к современной стомато-
логии  рикошетом бьет и по ним. 

Продолжаться такая ситуация
до бесконечности не может.

Очевидно, с каждым днем ко-
личество разоряющихся клиник,
которые работают по старинке и
не находят пациентов, продол-
жит расти. И одновременно на
смену им будут приходить все
новые клиники, которые станут
овладевать эффективными мето-
дами управления, современ-
ными приемами общения с паци-
ентами, которые будут вклады-
вать средства в обучение персо-
нала и техническое оснащение.
Ведь известно, что в современ-
ной стоматологии труд врача во
многом зависит от оборудова-
ния, материалов, которые ему
предоставлены. Даже самый за-
мечательный стоматолог едва ли
сможет  провести качественное
лечение при плохом  освещении,
на неисправной установке,  с
плохими моторами, без увеличи-
тельной оптики и так далее. 

И, повторяю, очень хорошо,
что сегодня у стоматологиче-
ского сообщества есть замеча-
тельная возможность, участвуя в
ведущих выставках, таких как
апрельский «Стоматологиче-
ский Салон» и сентябрьская
«Дентал-Экспо», с одной сто-
роны,  показать все достижения
современной стоматологии,
сравнить уровень развития рос-
сийской стоматологии с миро-
выми тенденциями, с другой сто-
роны – перенять опыт лучших,
использовать его в своих клини-
ках. 

В качестве руководителя кон-
салтингового центра могу ска-
зать, что мы также стараемся от-
слеживать новейшие тенденции
в управлении клиниками и пред-
лагать оправдавшие себя методы
работы, чтобы руководители сто-
матологических клиник могли
учиться на чужих ошибках, кото-
рые всегда обходятся дешевле
собственных.

… И когда отечественная сто-
матология станет развиваться по
качественно новому пути, тогда
и только тогда у телевизионщи-
ков не будет повода показывать
неблагожелательные для стома-
тологов сюжеты и еще больше
подрывать доверие населения к
зубным докторам. 

äÓÎÓÌÍ‡ Â‰‡ÍÚÓ‡
ñÂÌÚ‡Î¸Ì˚È ÓÙËÒ Dental Tribune International  GmbH

Holbeinstr. 29
04229 Leipzig, Germany

íÂÎ. +49 341 48474-302
î‡ÍÒ +49 341 48474-173
Internet www.dental-tribune.com
àÁ‰‡ÚÂÎ¸ íÓÒÚÂÌ éÂÏÛÒ
ÑËÂÍÚÓ îËÌ‡ÌÒÓ‚ 
Ë ìÔ‡‚ÎÂÌËfl Ñ‡Ì ÇÛÌ‰ÂÎË˜
ÉÎ‡‚Ì˚È Â‰‡ÍÚÓ Ñ‡ÌË˝Î¸ ñËÏÏÂÏ‡ÌÌ
åÂÌÂ‰ÊÂ ÔÓ‰ÛÍÚ‡ ÅÂÌı‡‰ åÓÎ‰ÂÌı‡ÛÂ

åÂÌÂ‰ÊÂ ÔÓ ÔÓ‰‡Ê‡Ï ÉÂÌÓÚ å‡ÈÂ
ÇÂÒÚÍ‡ å‡ÚÚË‡Ò Ä·ËıÚ

Ñ‡ÌÌ˚È ‚˚ÔÛÒÍ today ÔÓÒ‚fl˘ÂÌ ‚˚ÒÚ‡‚ÍÂ ëÚÓ Ï‡ ÚÓ ÎÓ „Ë ̃ Â ÒÍËÈ
ë‡ÎÓÌ ‚ åÓÒ Í‚Â, 25–28 ‡ÔÂÎfl 2011 „.
ÜÛ Ì‡Î Ë ‚ÒÂ ËÒ ÔÓÎ¸ ÁÓ ‚‡Ì Ì˚Â ‚ ÌÂÏ ÒÚ‡Ú¸Ë Ë ËÁÓ ·‡ ÊÂ ÌËfl 
Á‡ ̆ Ë ̆ Â Ì˚ ‡‚ ÚÓ ÒÍËÏ Ô‡ ‚ÓÏ. ã˛ ·ÓÂ Ëı ËÒ ÔÓÎ¸ ÁÓ ‚‡ ÌËÂ 
·ÂÁ ÔÂ‰ ‚‡ Ë ÚÂÎ¸ ÌÓ „Ó ‡Á Â ̄ Â ÌËfl ËÁ ‰‡ ÚÂÎ¸ ÒÚ‚‡ Á‡ ÔÂ ̆ Â ÌÓ 
Ë ‚ÎÂ ̃ ÂÚ Á‡ ÒÓ ·ÓÈ ÒÛ ‰Â· ÌÓÂ ÔÂ ÒÎÂ ‰Ó ‚‡ ÌËÂ. àÁ ‰‡ ÚÂÎ¸ ÒÚ‚Ó 
ÌÂ ÌÂ ÒÂÚ ÓÚ ‚ÂÚ ÒÚ‚ÂÌ ÌÓ ÒÚË Á‡ ËÌ ÙÓ Ï‡ ̂ Ë˛, Í‡ Ò‡˛ ̆ Û˛ Òfl ‡Ò ÒÓ ̂ Ë ‡ˆËÈ,
ÍÓÏ Ô‡ ÌËÈ Ë ÍÓÏ ÏÂ ̃ Â ÒÍËı ˚Ì ÍÓ‚. è‡ ‚Ó ‚ÓÂ Â „Û ÎË Ó ‚‡ ÌËÂ ÓÒÛ -
˘ÂÒÚ ‚Îfl ÂÚ Òfl ‚ ÒÓ ÓÚ ‚ÂÚ ÒÚ‚ËË Ò ÔË Ìfl Ú˚ ÏË ÔÓ ÒÚ‡ ÌÓ ‚ÎÂ ÌËfl Ë ÛÒÎÓ -
‚ËflÏË. åÂ ÒÚÓ ‡ ·Ë Ú‡ Ê‡ – ãÂÈÔ ̂ Ë„, ÉÂ Ï‡ ÌËfl.

Издательство

Акимов Виктор Владимиро-
вич, специалист по эффектив-
ному управлению с 11-летним
стажем, руководитель консал-
тингового центра «Конси-
лиум», эксперт по рекламе и
маркетингу с 23-летним опы-
том, автор книг и тренингов
для руководителей клиник,
главный редактор журнала
«Консилиум Стоматология».

Зеркало для стоматолога
«Нечего на зеркало пенять …» гласит народная мудрость.
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n Эндодонтические процедуры с
использованием только одного
вращающегося инструмента вы-
зывают неоднозначную реакцию
специалистов. На форумах в Ин-
тернете эндодонты активно об-
суждают преимущества и недо-
статки этого нового метода. За по-
следние несколько месяцев целый
ряд производителей выпустил на
рынок системы так называемых
«единичных файлов возвратно-
поступательного движения».

Разработанная канадскими и
ливанскими учеными концепция
подразумевает применение только
одного такого файла и отказ от
обеспечения конического про-
света при препарировании боль-
шинства корневых каналов. По за-
явлениям производителей, такой
подход сокращает время лечения и
устраняет проблему перекрест-
ного заражения пациентов, часто
возникающую при использовании
нескольких файлов.

Специалисты, однако, не
слишком уверены в преимуще-
ствах нового подхода. «Это все
равно что делать операцию на
мозге с помощью молотка и зу-
била. Те, кто полагают, что для ра-
боты со столь сложной системой,
как система корневых каналов,
достаточно одного вращающе-
гося файла, глубоко заблуж-
даются», говорит на одном амери-
канском форуме врач-эндодонт.

«Для этой техники необходим
принципиально иной двигатель,
и это отвратит от нее многих эн-
додонтов, успешно работающих
с обычными никелево-титано-
выми файлами», пишет блоггер
из Германии. «Принцип прост:
либо система дает значительные
преимущества, либо рынок ее от-
вергает, несмотря на клиниче-
ский потенциал».

В недавно опубликованной в
Dental Economics статье живу-
щий на Манхеттене стоматолог-
эндодонт доктор Barry Musikant
заявил, что данная техника мо-
жет создать новый стандарт ис-
пользования эндодонтических
инструментов. «Здравый смысл
подсказывает, что данный метод
компенсирует слабые стороны
вращающихся никелево-титано-
вых файлов». Большинство но-
вых систем уже продаются на
крупных рынках.
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Споры 
о концепции 
«единичного
файла»

n Увеличение спроса на стомато-
логические биоматериалы и им-
плантаты стимулирует мировой
рынок стоматологического обо-
рудования и расходных материа-
лов. Согласно отчету, опублико-
ванному американской исследо-
вательской компанией Markets
andMarkets, ожидается, что сово-

купный рост обоих этих сегмен-
тов рынка достигнет 6 процен-
тов, что лишь немногим меньше
7-процентного роста, прогнози-
руемого для всех рыночных сег-
ментов в целом. Предполагается,
что общий объем рынка к 2015
году достигнет 27,6 миллиарда
долларов США.

Согласно этому отчету, рост
этих сегментов рынка достигнет
наивысших показателей в Север-
ной Америке и Европейском
Союзе, то есть в странах, где ста-
реющее поколение «беби-бума»
способно оплатить дорогостоя-
щие стоматологические про-
цедуры, включая эстетическое

лечение и имплантацию. Увеличи-
вается спрос и на современную ор-
тодонтическую продукцию, осо-
бенно среди молодых людей.

Усовершенствования в области
стоматологических биоматериа-
лов и материалов для регенерации
тканей дают стоматологам воз-

можность предлагать своим паци-
ентам более естественные и дол-
госрочные решения. Новейшие
технологии, например, системы
CAD/CAM, сокращают общую
продолжительность стоматологи-
ческих процедур, еще больше по-
вышая эффективность работы
врачей, говорится в отчете.

Биоматериалы и имплантаты стимулируют мировой спрос
на стоматологическую продукцию
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Icon  –  инновационное лечениеx кариеса без 
препарирования

Эксклюзивный дистрибьютор  DMG  в России »Валлекс М«, www.vallexm.ru 

При начальном кариесе даже минимально-инвазивное лечение 
приводит к потере здоровых твердых тканей зуба. Теперь 
возможно революционное решение: сначала поверхность 
эмали подготавливается специально разработанным гелем, 
затем пористая система заполняется свето-отверждаемым 
материалом и запечатывается, таким образом стабилизируя 
состояние и сохраняя здоровую ткань – без препарирования.

Icon предназначен для лечения кариеса эмали с неповрежденной 
поверхностью. Подходит для нанесения на вестибулярные и 
аппроксимальные поверхности.

Больше информации на сайте:  www.sverlim-net-spasibo.ru

Программа лекций и мастер-классов на 

выставке »Стоматологический Салон 2011«:

стенд »Валлекс М«, D34, Павильон 2, Зал 8
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Отличные диагностические
возможности и принцип ра-
боты, как с обычной аналоговой
пленкой – благодаря этим харак-
теристикам системы VistaScan
компании Dürr Dental завоевали
для технологии экспонирован-
ных пластин широкое призна-
ние в стоматологии. Проведен-
ные недавно исследования по-
казывают, что такие системы
позволяют получить более су-
щественную информацию, не-
жели датчики. А по отзывам
пользователей новой системы
VistaScan Mini Plus практически
отсутствует даже разница в ско-
рости получения изображений.

Сегодня технология многора-
зовых экспонированных пластин
известна во всем мире. В Герма-
нии она пользуется у стоматоло-
гов большей популярностью, чем
внутриротовые датчики. Орга-
низации, изучающие рынок, под-
тверждают, что системы Vista -
Scan компании Dürr Dental удер-
живают на нем лидирующие по-
зиции. Известные университеты

отдают предпочтение новой си-
стеме VistaScan Mini Plus ввиду
гибкости решения, которое обес-
печивает высочайшее качество
изображений при компактности
аппаратуры. Буквально на днях
этот сканер экспонированных
пластин удостоился награды вы-
сококлассных экспертов, собрав-
шихся в жюри одного из самых
известных конкурсов в области
дизайна, конкурса «Red Dot De-
sign» 2011 года.

Входящая в серию VistaScan
система VistaScan Mini Plus под-
ходит для повседневного исполь-
зования в качестве устройства
для получения внутриротовых
рентгенограмм и портативной

системы для клиник с несколь-
кими лечебными кабинетами.
Устройство VistaScan Perio Plus
может применяться как единое
решение для получения внутри-
ротовых изображений в крупных
клиниках, поскольку оно спо-
собно одновременно сканиро-
вать до восьми экспонированных
пластин. Таким образом, с точки
зрения стоматологов, которым
необходима система, обеспечи-
вающая полный набор диагно-
стических рентгенографических
изображений, включая ортопан-
томограммы и цефалограммы,
выбор системы VistaScan Plus в
высшей степени оправдан. Как
ведущий поставщик аппара-
туры, основанной на технологии
экспонированных пластин, ком-
пания Dürr Dental предлагает ши-
рокий ассортимент различных
систем для стоматологов-тера-
певтов, эндодонтов и импланто-
логов, а также ортодонтов.

DÜRR DENTAL, ГермАниЯ
www.duerr.de

ВиТАЛ еВВ 
www.vitalevv.ru
ЗАЛ 8, СТенд F50

VISTASCAN MINI PLUS 

Файл RECIPROC, возможно,
является наиболее значитель-
ной новой разработкой с мо-
мента появления никелево-ти-
тановых вращающихся файлов
для препарирования корневых
каналов. Основное отличие си-
стемы RECIPROC от никелево-
титановых файлов, подразуме-
вающих сложную последова-
тельность использования ин-
струментов, заключается в 
том, что полное препарирова-
ние и формирование канала
обеспечивается при помощи
одного-единственного файла
RECIPROC.

Разработанная компанией
VDW из Мюнхена, Германия,
система RECIPROC упрощает
процедуру препарирования
корневого канала и обеспечи-
вает максимальную уверен-
ность осуществления этого
процесса. Компания сообщает,
что сочетание возвратно-посту-
пательного движения файла
RECIPROC и его особой кон-
струкции позволяет получить
результаты, отвечающие самым
высоким требованиям к каче-
ству препарирования.

Во время работы инструмент
совершает возвратно-поступа-
тельные движения с различ-
ными углами вращения, причем
режущее действие совершается
при более длительном поступа-
тельном движении, а более ко-
роткое возвратное движение
высвобождает файл из канала.
Углы вращения инструмента за-
ложены в программе двигателя
VDW.SILVER RECIPROC; это
препятствует нарушению пре-
дела упругости инструментов
RECIPROC и, таким образом,
минимизирует риск поломки
файла в канале.

Инструмент от-
личается особой
конструкцией,
которая в сочетании с воз-
вратно-поступательным движе-
нием позволяет препарировать
даже сильно искривленные или
узкие каналы. Инструменты
RECIPROC изготавливаются 
из инновационного никелево-
титанового сплава M-Wire. По
сравнению с обычными ни -
келево-титановыми сплавами
этот сплав демонстрирует более
высокую устойчивость к уста-
лости при циклическом нагру-
жении и большую гибкость.

Один инструмент RECI-
PROC заменяет большое коли-
чество ручных и вращающихся
инструментов и поэтому пред-
назначен для препарирования
максимум одного моляра. Ин-
струменты поставляются гото-
выми к использованию, в сте-
рильной блистерной упаковке,
предотвращающей риск пере-
крестного заражения. Система
RECIPROC состоит из файлов
трёх размеров; подходящий
размер инструмента выбира-
ется на сновании очевидных
клинических критериев. Все
файлы RECIPROC позволяют
при помощи одного инстру-
мента оптимально сформиро-
вать канал для последующей
обтурации по любому методу. В
систему также включены спе-
циально разработанные бумаж-
ные и гуттаперчевые штифты,
облегчающие сушку и пломби-
рование канала.

VDW, ГермАниЯ
www.vdw-dental-com/www.reciproc.com

ФАрмГеОКОм
Зал 8, Стенд B10.1

RECIPROC

«Качественнейший матери -
ал для изготовления временных
реставраций» и «лучший из
лучших»: именно так амери-
канское экспертное издание
Dental Advisor* отозвалось не-
давно о материале Luxatemp
Fluorescence компании DMG.
Такие эпитеты звучат отнюдь не
впервые. Этот удовлетворяю-
щий всем требованиям мате-
риал для создания временных
коронок и мостовидных проте-
зов неоднократно удостаивался
звания лучшего материала для
временных реставраций.

И что же сделала компания
DMG? «Лучший – это не пре-
дел», решила гамбурская ком-
пания и разработала Luxatemp
Star, новое, значительно усо-
вершенствованное поколение
материала Luxatemp.

Новый материал Luxatemp
Star демонстрирует улучшен-
ную начальную прочность и вы-
дающиеся показатели сопротив-
ления изгибу и устойчивости к
перелому, обеспечивая, таким
образом, большую стабиль-
ность и долговечность реставра-

ции. Кроме того, значительно
оптимизирована долгосрочная
стабильность цвета материала.
Всегда стремясь к достижению
наилучших результатов, компа-
ния DMG добилась того, что
окончательное отверждение ма-
териала Luxatemp Star происхо-
дит быстрее, чем в случае мате-
риалов предыдущего поколе-
ния, то есть примерно через 5
минут. Не утратили своей важ-
ности и такие известные и при-
знанные характеристики мате-
риала Luxatemp, такие удобство
в работе, стабильность цвета и
естественная флюо-
ресценция.

В России
новый мате-
риал Luxa-
temp Star
впервые будет
представлен на
выставке DENTAL
SALON 2011 года. 
* The Dental Advisor, Vol. 28, No. 01
Jan/Feb 2011, стр. 9

DMG, ГермАниЯ
www.dmg-dental.com 

ВАЛЛеКС м
Зал 8, Стенд D34

LUXATEMP STAR

индустрия Стоматологический Салон Москва 2011
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VistaScan Mini Plus – 
качество без компромиссов

СЖАТЫЙ ВОЗДУХ

АСПИРАЦИЯ

ПЕРЕДАЧА
ИЗОБРАЖЕНИЯ

СОХРАНЕНИЕ ЗУБОВ

ГИГИЕНА

Сканер VistaScan Mini Plus позволяет обрабатывать все интраоральные 

форматы снимков, сохраняя высочайшее качество изображения. Благодаря 

компактному дизайну этот сканер удобно использовать рядом с креслом. 

Тщательно разработанный подход к работе обеспечивает исключительно 

простое управление. VistaScan Mini Plus легко подключается к компьютеру 

через USB или сетевой кабель. Подробную информацию можно получить 

на сайте www.duerr.de

Vital EVV, Ул. Сурикова 37, 620144 Екатеринбург, Tel: 007 343 - 257 75 67, 

Fax: 007 343 - 251 48 97, e-mail: office@vitalevv.ru, www.vitalevv.ru

* A
 c

om
pa

ra
tiv

e 
stu

dy
 o

f i
m

ag
e 

qu
al

ity
 a

nd
 ra

di
at

io
n 

ex
po

su
re

 fo
r d

en
ta

l r
ad

io
gr

ap
hs

 p
ro

du
ce

d 
us

in
g 

a 
ch

ar
ge

-c
ou

pl
ed

 d
ev

ic
e 

an
d 

a 
ph

os
ph

or
 p

la
te

 s
ys

te
m

. S
ch

oo
l o

f D
en

tis
try

, C
ar

di
ff  

U
ni

ve
rs

ity
, 2

00
9

Пленка передачи изображения 

лучше датчика*

AZ_VistaScan_MiniPlus A3 RZ RUS.indd   1AZ_VistaScan_MiniPlus A3 RZ RUS.indd   1 31.03.11   13:4831.03.11   13:48



индустрия8 Стоматологический Салон Москва 2011

AD

Используя стоматологическую
установку A-dec 500, Вы при вы-
полнении любой процедуры все-
гда обеспечиваете себе удобный
доступ как к Вашему пациенту, так
и к инструментам.

Кресло A-dec 500 позволяет
Вам легко разместиться непосред-
ственно над пациентом, что дает

Вам возможность
сохранять правиль-
ное, здоровое поло-
жение тела во время
процедуры. Кресло с
очень тонкой спинкой и
профилированным подголовни-
ком позволяет Вам максимально
приблизиться к пациенту, а его
гибкая спинка обеспечивает ком-

фортное разме-
щение под ней Ва-
ших ног – больше

Вы не будете упи-
раться коленями в
жесткий металл.

Добавьте к этому
систему подачи A-dec 500, и Ваши
инструменты всегда будут у Вас
под рукой. Перестав тянуться за
ними, Вы начнете наслаждаться
комфортом и эффективностью.

Система А-dec 500 представляет
собой полный комплект стомато-
логического оборудования, разра-
ботанный так, чтобы защитить
Ваше здоровье и дать Вам возмож-
ность оказывать стоматологиче-
скую помощь еще долгие годы.

A-DEC, сША
www.a-dec.com

дентеКс
зал 8, стенд C14

Компания EMS
предлагает одно
устройство для воздушной над-
десневой и поддесневой поли-
ровки, а также снятия зубных от-
ложений.

То, что на первый взгляд 
кажется несколько парадоксаль-
ным, при ближайшем рассмотре-
нии оказывается весьма логич-
ным. Чтобы дать клиницисту воз-
можность выполнять воздушную
полировку наддесневых и поддес-
невых поверхностей зубов, а
также снятие зубных отложений
при помощи одного устройства,
компания ЕМС (Нион, Швейца-
рия) в очередной раз продемон-
стрировала свое стремление к ин-
новациям.

Новый аппарат Air-Flow 
Master Piezon компании ЕМС – от-
личное решение для любого врача,
оказывающего стоматологиче-
скую помощь во всем диапазоне от
постановки диагноза до лечения и
контрольных осмотров. Вслед за
успешной моделью Piezon Master
700, обеспечивающей практиче-
ски безболезненное лечение и со-
хранность эпителия десны, новый
аппарат позволяет создать для па-
циента беспрецедентный ком-
форт. Такой комфорт в сочетании с
превосходным сглаживанием по-
верхностей зубов достигается за
счет вертикального линейного ос-
циллирующего движения фир-
менных швейцарских инструмен-
тов компании ЕМС. Еще один
плюс – оптимальная визуализация
операционного поля благодаря но-
вому наконечнику со светодиодом.

Устройство Air-Flow Master
Piezon – эффективный инстру-
мент борьбы с пародонтитом или
периимпалнтитом. Профессио-
налы в ЕМС убеждены, что, во
многом благодаря оригиналь-
ному методу Air-Flow Perio, сто-
матологи смогут устранять болез-
нетворные зубные отложения
даже в глубоких пародонтальных
карманах. Постоянная турбулент-
ность воздушно-порошковой
смеси и воды в одноразовом нако-
нечнике Perio-Flow также позво-
ляет предотвратить эмфизему
мягких тканей. При наличии всего
двух объемных емкостей для по-
рошка наконечники Air-Flow и Pe-
rio-Flow обеспечивают обработку
как наддесневой, так и поддесне-
вой области. Благодаря магнит-
ному креплению сбоку устрой-
ства наконечник удобно не только
брать во время лечения, но и хра-
нить после процедуры.

« Создав новое комбинирован-
ное устройство для воздушной
полировки за счет кинетической
энергии по методу Air-Flow Perio и
снятия зубных отложений, мы 
хотим открыть новое направление
оптимального лечения », отме-
чает Torsten Fremerey, директор
компании EMS Electro Medical 
Systems в Германии.

E.M.S. ELECTRO MEDICAL 
SYSTEMS, ШвейцАрИЯ
www.ems-dent.com

Эс.тИ.Ай. дент
зал 8, стенд C24 

AIR FLOW 
MASTER PIEZON

ИнвестИрУйте в свОе здОрОвЬе
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