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Todo listo para IDS 2015
La mayor feria de la industria odontólogica 

La catedral de Colonia (Alemania), ciudad donde se celebra la IDS.
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La Escuela Superior de Implantología de Barce-
lona ofrece un curso de Cirugía Avanzada sobre 
implantes zigomáticos, estética y oclusión del 14 
al 16 de mayo 2015. 

El Curso de Cirugía Avanzada está dirigido a 
odontólogos que quieran obtener la certificación 
en implantes zigomáticos, All-on-4 y L-PRF, así 
como adquirir experiencia con el uso de panta-
llas de titanio y biomateriales para ganar hueso 
en maxilares atróficos. 

El mismo erá impartido por los reconocidos doc-
tores Paulo Henrique Teles de Almeida (Brasil), 
Sergio Cacciacane (Argentina) y Armando Badet 
Mena (España) en el Colegio Odontólogos de Ca-
taluña, en Barcelona. 

Los alumnos harán tratamiento en los cráneos 
(2) superiores, 1 para zigomáticos y otro para 
All-on-4, así como con membranas de titanio y 
biomateriales utilizando PRF (fibrina rica en pla-
quetas) y la centrifuga. 

El programa del curso será el que se indica a 
continuación:

Teoría
Acreditación en implantes cigomáticos y All-
on-4 (implantes inclinados) 
Implantes de 2,8 mm
Carga inmediata
Injertos de hueso autólogo 
Uso de biomateriales en implantología 
Acreditación en L-PRF 

Día 1 
- 10:00 a 14:00 horas / Dr. Paulo Henrique Teles 
de Almeida 
- Conceptos Quirúrgicos y Protéticos 
- 16:00 a 19:00 horas / Dr. Paulo Henrique Teles 
de Almeida 
- Cirugía en directo 
Día 2 
- 10:00 a 14:00 horas / Dr. Armando Badet 
- Biomecánica en Implantes Zigomáticos - Co-
nexiones en Implantes Zigomáticos 
- Superficies de Implantes Zigomáticos - Rehabili-
tación sobre Implantes Zigomáticos 
- 16:00 a 19:00 horas / Dr. Sergio H. Cacciacane 
- Estética en Atrofias en Maxilar Superior Ante-
riores y Posteriores 
Día 3
- 10:00 a 14:00 horas 
- Taller Práctico de colocación de implantes (zigo-
máticos y all-on-4) en fantomas 
- Taller Práctico con Pantallas de Titanio y L-PRF 
en fantomas. 
- 16:00 a 19:00 horas / Mesa de Debate 	    

Recursos
• ESI Barcelona: www.esibarcelona.com  

La llegada a Colombia del concepto de Odon-
tología Emocional e Integral se da como resul-
tado de la alianza entre la firma colombiana 
DentiSalud y Dentalliance Network, uno de 
los holding más grandes de Europa,  princi-
palmente de España.

«Que los pacientes sientan la odontología 
como algo que deseen, ese es el objetivo. 
Tener una boca sana y bonita es fundamen-
tal en la vida de las personas, la salud y la 
belleza también de-
penden del estado 
dental del paciente 
y por eso buscamos 
generar emociones, 
todas positivas. Ofre-
cemos, para todos 
los interesados, una 
experiencia sin pre-
cedentes, con la más 
avanzada tecnología 
digital, todo en un 
mismo lugar y en un 
tiempo realmente sor-
prendente», afirmó 
José Álvarez García, 
Presidente del Grupo 
Dentalliance.

Lo nuevo en Colombia es la incorporación 
de avanzadas tecnologías de vanguardia 
que agilizan los diagnósticos, procesos y 
tratamientos odontológicos con altísimos 
componentes estéticos para que los pacien-
tes puedan sentir de verdad el concepto de 
emocionalidad.

El Dr. Orlando Fajardo Fayad, presidente 
de Inversiones Crear Rama S.A. - DentiSa-
lud, manifestó que dentro del marco de la 
celebración, será también renovada la ima-
gen para hacerla más dinámica y moderna. 
«Vamos a cumplir con los objetivos trazados, 
como lo hemos hecho durante estas dos dé-
cadas de ininterrumpido trabajo, poniendo 
a disposición del público un servicio insu-
perable que reúne innovación, tecnología, 
integralidad y menor tiempo».

Siempre evolucio-
nando y encontrando 
lo mejor para sus pa-
cientes, DentiSalud 
se ha posicionado 
como empresa líder 
en el sector en Colom-
bia dada su trayecto-
ria. «El slogan inicial 
de DentiSalud fue: 
Odontología Láser, 
luego, Odontología 
responsable y el de 
ahora seguirá sien-
do el mismo, porque 
en consecuencia con 
nuestra misión, nues-
tro objetivo principal 

es brindar a nuestros pacientes bienestar a 
través de tratamientos odontológicos innova-
dores y sobre todo responsables», afirmó el 
Dr. Fajardo Fayad.		  	   

Recursos
• DentiSalud: www.DentiSalud.com.co

Curso de Cirugía 
Avanzada: Zigomáticos, 
Estética y Oclusión

Odontología emocional e integral en Colombia 

Marque su calendario y únase a miles de 
colegas de todo el mundo en el Congeso de 
la ADA 2015, que tendrá lugar en Washing-
ton, DC en noviembre.

La reunión anual de la Asociación Dental 
Americana (ADA) se celebraá esta vez en 
la capital estadounidense de Washington, 
DC, de noviembre 5 al 8 de 2015. Una de 
las reuniones dentales más grande de Es-
tados Unidos, el congreso de la ADA ofrece 
más de 300 cursos de educación continua, 
550 stands y, como la novedad del año, una 
recepción de bienvenida para todos los 
asistentes.
 
La reunión  incluye cursos y eventos per-
sonalizados para los asistente internaciona-
les, incluyendo un área de inscripción es-
pecial, una recepción y cóctel networking 
y un International Leaning Lounge con 
cursos en múltiples idiomas, que van desde 

español a chino. Los odontólogos interna-
cionales pueden afiliarse a la ADA con un 
descuento especial durante la inscripción. 
El salón de exposiciones incluye el Centro 
para Miembros de la ADA, que informa so-
bre recursos esenciales para ayudar a los 
miembros a mejora su práctica.
 
Como centro de gobierno de Estados Uni-
dos, Washington, DC es una ciudad rica 
en historia y cultura. Hay numerosos mu-
seos, memoriales y monumentos históricos 
para visitar. Además, la ciudad cuenta 
con más de 100 atracciones gratuitas. La 
Asociación Dental Americana espera dar 
la bienvenida a profesionales dentales de 
todo el mundo en Washington, DC, 2015. 
La inscripción al congreso comenzará en 
los próximos meses. 		    

Recursos
• ADA: ADA.org/meeting

Asista a la Reunión de la ADA en Washington

José Álvarez García, presidente del Grupo 
Dentalliance, y el Dr. Orlando Fajardo 
Fayad, presidente de DentiSalud durante 
la firma del convenio.
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El Consejo General de Colegios de Den-
tistas de España presentó en enero dos 
números de su revista científica (RCOE) 
dedicados íntegramente al uso del láser 
en Odontología. 
En la presentación –que fue seguida en 
directo vía streaming por más de 100 
personas— participaron el presidente del 
Consejo General, Dr. Óscar Castro; el di-
rector adjunto de RCOE, Dr. José Miguel 
Errazquin; la presidenta de la Sociedad Es-
pañola de Láser y Fototerapia en Odonto-
logía (SELO), Dra. Isabel Sáez de la Fuente; 
la coordinadora de los dos monográficos y 
vicepresidenta de SELO, Dra. Marcela Bis-
heimer, así como el presidente del Colegio 
de la I Región, Dr. Ramón Soto-Yarritu.
El objetivo de esta iniciativa ha sido valo-
rar el uso de esta tecnología entre los den-
tistas y destacar la importancia de incor-
porarla en la práctica diaria de la clínica 
dental, ya que se trata de una herramienta 
que puede conseguir mejores resultados 
que los logrados con otras técnicas con-
vencionales.
Durante la presentación, el presidente del 
Consejo General destacó la importante 
labor desarrollada por la organización en 
la promoción y difusión del conocimiento 
científico y subrayó el papel de la forma-
ción continuada para ofrecer a los pacien-
tes las últimas novedades de la práctica 
clínica.
La presidenta de SELO explicó que el uso 
del láser es una práctica eficiente y segura 
que ayuda a prevenir, diagnosticar y tra-
tar distintas patologías bucodentales. Sin 

embargo, aclaró que solo se usa en el 5% 
de las clínicas dentales en España debido 
principalmente a la inversión económica y 
a la formación específica que son necesa-
rias. No obstante, la Dra. Sáez de la Fuente 
aclaró que actualmente se están realizan-
do estudios en muchas universidades con 
el fin de establecer protocolos basados en 
la evidencia científica que contribuyan a 
mejorar su utilización.
La vicepresidenta de SELO, Dra. Marcela 
Bisheimer, concluyó que el láser represen-
ta una excelente opción de tratamiento, 
en algunos casos como terapia alternati-
va y en otros como coadyuvante. «Es una 
herramienta que debemos considerar en 
nuestras consultas y cabe destacar de ella 
los numerosos beneficios para el paciente, 
entre ellos el mayor confort (muchas ve-
ces no es necesario utilizar anestesia), la 
mejor recuperación post-tratamiento por 
el efecto analgésico y antiinflamatorio, el 
menor número de visitas a la consulta, o el 
incremento de la efectividad de los trata-
mientos por el mayor control bacteriano».

Su aplicación en tratamientos periodon-
tales, drenajes linfáticos, periimplantitis, 
malformaciones vasculares, endodoncias, 
así como en cirugías con pacientes oncoló-
gicos o tratados con bifosfonatos, son solo 
algunos de los usos abordados en los dos 
números de la revista RCOE dedicados a 
esta técnica.		                 

Recursos
• RRCOE: www.consejodentistas.es

El láser mejora la calidad de la asistencia

El director adjunto de RCOE, Dr. José Miguel Errazquin; la coordinadora de los dos 
monográficos y vicepresidenta de SELO, Dra. Marcela Bisheimer; el presidente del 
Consejo General, Dr. Óscar Castro, la presidenta de SELO, Dra. Isabel Sáez de la Fuente 
y el presidente del Colegio de la I Región, Dr. Ramón Soto-Yarritu.

La compañía Brix Medical Science presentó un 
nuevo gel para el tratamiento atraumático de la 
caries.

La empresa afirma que su producto, llamado 
Brix 3000, tiene una actividad enzimática de 
3.000 U/mg, que encapsula a la papaína me-
diante la exclusiva tecnología E.B.E. (emulsión 
buffer encapsulant), lo cual aumenta la activi-
dad enzimática. 

Este mecanismo logra, según la empresa, una 
mayor efectividad proteolítica para remover 

fibras de colágeno en el tejido cariado, una me-
nor disolución del principio activo por los flui-
dos bucales, una mayor resistencia al almace-
namiento aún en condiciones desfavorables no 
requiriendo de refrigeración, y una mayor po-
tencia antibacteriana y antifúngica con aumen-
to de su poder antiséptico a nivel de los tejidos. 

Los doctores Galo Beltrán, Enrique Jadad, Fer-
nando Varea, Sergio Kohen y Andrea Kaplan 
estuvieron a cargo de la presentación de las 
propiedades del Brix 3000, basadas en sus es-
tudios clínicos.

Brix 3000 viene en forma de gel envasado en 
jeringas de policarbono de 1ml. Las jeringas 
fueron especialmente diseñadas para ser ma-
nipuladas por el odontólogo de forma rápida y 
sencilla.

Los interesados en asistir a la presentación en 
vivo deben inscribirse enviando un correo elec-
trónico a la dirección bajo estas líneas. 	   

Recursos
•Brix: www.brix-lab.com; acreditaciones@brix-
lab.com

Lanzan gel para remover lesiones cariosas 

La compañía Brix Medical Science presen-
tó un gel que remueve lesiones cariosas.

Rhein’83 se complace en presentar su nue-
va línea Titanium Pivot Block. Con el fin 
de asegurar una mejor identificación de 
los pivotes, cada color específico corres-
ponde a una longitud determinada. Los pi-
votes vienen en 2 diámetros: microesfera, 
con un diámetro de 1,8 mm, y normoesfe-
ra, con un diámetro de 2,5 mm. Cada lí-
nea tiene 3 longitudes diferentes: 7, 9 y 10 
mm. El innovador diseño de la línea Tita-
nium Pivot Block ofrece la solución perfec-
ta para la fijación temporal. Para utilizar 
los pivotes como una solución permanente 
hay que crear el canal radicular necesario 
con una fresa especial. Como parte de la 
línea de pivotes de titanio, está también 
disponible la innovadora conexión flexi-
ble, Pivot Flex, que gracias a un cabezal gi-
ratorio permite la inserción sin trauma de 
la prótesis. Cada Pivot Flex tiene una ca-
pacidad de rotación de 7,5 grados en todas 
las direcciones con objeto de resolver pro-
blemas de divergencia. Los pivotes Rhein 
son la solución perfecta para una terapia 
preimplantar, que permite conservar la es-
tabilidad y la función de la raíz. En casos 
clínicos comprometidos que requieren de 
«primeros auxilios», los pivotes Rhein son 
la aplicación perfecta, la cual le ofrece una 
solución funcional y de calidad, reducien-
do costos y tiempos de trabajo.

Los pivotes Rhein son la solución perfec-
ta para diferentes tipos de casos clínicos. 
Se pueden utilizar como una alternativa 
a un tratamiento de implantes cuando el 
paciente prefieren controlar los costos y, 
al mismo tiempo, son la solución perfecta 
para un tratamiento preimplantar, ya que 
salvan y conservan la función de la raíz 
sobre la que se colocará el implante.	   

Recursos
• Rhein83: www.rhein83.com

Nueva línea de 
pivote radicular de 
aplicación directa 
en sobredentadura

Las tres longitudes de los pivotes radicula-
res Titanium Pivot Block: 7, 9 y 10 mm.

Bifix Temp une la alta estética con la muy 
fácil aplicación y proporciona además el re-
sultado óptico perfecto para la restauración 
provisional. El color universal translúcido 
y parecido al diente se adapta idealmente 
a los provisionales altamente estéticos, no 
transparenta y apoya el aspecto natural del 
tratamiento provisional. Los provisionales 
pueden ser cementados con precisión y sin 
necesidad de rectificaciones laboriosas gra-
cias a los grosores de película inferiores a 
5 μm. 

Una ventaja adicional es el curado dual 
que es apoyado por la base de composite. 
El material es elaborable durante aprox. 90 
segundos y fragua por autocurado durante 
4 minutos. Por el uso de una lámpara de 
polimerización se puede reducir el tiem-
po de fraguado. Así, el dentista puede ser 
flexible. Para la remoción de excedentes 
también se aplica la llamada técnica “Tack-
Cure”, es decir que los excedentes son ex-
puestos brevemente a la luz para conseguir 
una consistencia elástica y poder remover-
los fácilmente en una pieza. Por su color 
universal se puede ver muy bien y remover 
cualquier residuo de la gingiva. 

La aplicación de Bifix Temp es, por la pro-
bada jeringa QuickMix con la cánula de 
mezcla del tipo 9, muy simple ya que los 
componentes se mezclan automáticamente 
cuando se aplica. De esta manera se pue-
den excluir errores de dosificación y de 
mezcla como puede pasar cuando se usa la 
mezcla manual. Por la cánula corta se redu-
ce la pérdida del material y así se pueden 
efectuar más aplicaciones por jeringa que 
con productos comparables de la compe-
tencia.				      

Recursos
VOCO: www.voco.es

Material de fijación 
provisional y de 
curado dual a base 
de composite



DENTAL TRIBUNE Hispanic & Latin America

Como es habitual, el alto nivel de las con-
ferencias científicas mezcló lo mejor del 
Caribe y América Latina con muchos de 
los más destacados conferencistas norte-
americanos. 

El programa ofreció conferencias, diser-
taciones y talleres prácticos con figuras 
internacionales como Kal Koerner, En-
rique Jadad, Ira Lamster, Monish Bhola, 
Elaine Pagán, José Luis Ruiz, Bach Le, 
Howard Glazer, Luis Camacho o Ronal-
do Hirata, además de un programa com-
pleto para auxiliares dentales.

El director científico del evento, Dr. Pe-
dro Chéverez, fue elogiado por sus cole-
gas por la calidad del evento, que estu-
vo complementado por una interesante 
exposición comercial donde estuvieron 
presentes casas comerciales como Col-
gate, Henry Schein, Caribe Dental, Intra-
lock, Ritter, VOCO, Smile HD y Biohori-
zons, entre muchas otras.

Además, estuvieron también presentes 
organizadores de eventos internacio-
nales como el Gran Congreso de Nue-
va York o Dental Expo Ecuador, que en 
2015 cumple 10 años de exposiciones 
comerciales.

El Dr. Jadad ofreció una sesión de casi 
ocho horas sobre estética y blanquea-
miento, que estuvo tan abarrotada que 
la gente se tuvo que sentar en el piso. El 
tono ameno de la conferencia de Jadad, 
respaldado con rigor científico por publi-
caciones y evidencia científica, fue una 
de las conferencias más aplaudidas. En 
la misma abordó una amplia variedad de 
temas, incluyendo la implantología y los 
nuevos adelantos de la robótica para el 
diseño y fresado digital.

El Dr. Hirata, actualmente profesor de 
biomateriales en la Universidad de Nue-
va York, demostró porqué es uno de los 
máximos expertos en resinas estéticas 
de América Latina con una charla direc-
ta, repleta de ejemplos clínicos y aplica-
ciones prácticas.

Igualmente, Glazer o Ruiz obtuvieron 

también un amplio público y elogios por 
sus conferencias sobre los nuevos ade-
lantos en materiales y técnicas y «Odon-
tología supragingival mínimamente in-
vasiva», respectivamente.

El vicepresidente para mercados inter-
nacionales de Henry Schein, John Orr, 
estuvo también presente, un buen indi-
cador de la importancia comercial que 
ha adquirido desde hace ya tiempo el 
congreso del CCDPR, junto con Bill Ryan 
y Gilmartín Parés, gerente de la empresa 
en Puerto Rico. Schein está reestructu-
rando la logística en la región del Caribe 
para tener una mayor penetración en is-
las cercanas a Puerto Rico.

La aplicación para estética e implantolo-
gía Smile HD atrajo un interés constan-
te en el pabellón comercial debido a la 
facilidad de uso con la que este sistema 
permite mostrar visualmente en un iPad 
los resultados de diversos tratamientos.

La demanda de la atención recayó sobre 
el director de la empresa, Sergio Tinoco, 
que ofreció demostraciones sin parar, 
tanto a odontólogos como a expositores y 
conferencistas. El propio Ronaldo Hirata, 
al igual que Víctor Ortiz, uno de los más 
reconocidos odontólogos estéticos de 
Puerto Rico, se acercaron para ver una 
demostración práctica y este último in-
cluso la adquirió.

Colgate por su parte presentó una nueva 
pasta dental llamada «Enamel Health», 
que ofrece mayor protección al esmalte 
dental. La misma remineraliza y pule 
suavemente el esmalte mediante una 
fórmula de fluoruro activo que reesta-
blece el calcio y fosfato natural de los 
dientes.

El congreso contó con la participación 
de colegas internacionales de Colom-
bia, México, República Dominicana 
o Ecuador, y actuaciones de figuras 
como la cantante puertorriqueña Kani 
García				      

Recursos
• CCDPR: www.ccdpr.org

Puerto Rico4

Grandes figuras y 
eventos en Puerto Rico
M ás de 1,500 personas se inscribieron para el Congreso del 

Caribe, organizado por el Colegio de Cirujanos Dentistas de 
Puerto Rico y celebrado en San Juan, del 12 al 14 de febrero.

José Estenoz, representante de los implantes Intralock, en San Juan.

El stand del distribuidor Caribbean Dental en el congreso del Colegio de Cirujanos Dentis-
tas de Puerto Rico.

El stand de Henry Schein fue uno de los mayores de la exposición comercial.

El Dr. Enrique Jadad y Geovanny Pozo, de Biolase Latinoamérica, con la edición del calen-
dario de músicos de salsa que la compañía Microdent obsequió a los odontólogos.

Vista general de la asistencia al congreso.
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Puerto Rico es una base importante de 
empresas farmacéuticas norteameri-
canas, las cuales constituyen uno de los 
pilares de su economía.

Sanz dijo que Dentsply, uno de los mayo-
res fabricantes de productos dentales del 
mundo, está abriendo mercados donde 
no estaba y lanzando nuevas líneas. En 
Colombia, por ejemplo, se lanzaron re-
cientemente los implantes y hace unos 
años una línea de laboratorio, parte de 
una estrategia para consolidarse como la 
primera compañía de productos odonto-
lógicos del mundo y además seguir cre-
ciendo.

«Tenemos representantes de ventas en 
países como Ecuador, Costa Rica, Gua-
temala, Panamá, Honduras, Colombia, 
República Dominicana o Puerto Rico, 
donde contamos con varios representan-
tes», comentó Sanz.

Además, la compañía ha comenzado a 
vender directamente «por diversas ca-
tegorías como laboratorio o implantes 
y ahora ha lanzado un nuevo plan lla-
mado GotoMarket, que vende todos los 
productos para la clínica, directamente a 
odontólogos y clínicas privadas».

El gerente manifestó que este ambicioso 
plan ha llevado a un crecimiento del 14% 
en 2014 en Latinoamérica y que para 
2015 la meta es llegar a un crecimiento 
del 20%. «Estamos creciendo muy fuerte 
en los últimos tres años», agregó Sanz.

Preguntado respecto a los roces que pue-
de crear la venta directa, Sanz manifestó 
que la medida de Dentsply está destina-
da «a dar buen servicio a doctores y clíni-
cas donde anteriormente habían proble-
mas logísticos de los distribuidores para 
poder entregar productos».

Se trata de una estrategia destinada a dar 
un servicio más eficiente «y a crecer de 
la mano junto a los profesionales, no sólo 
en un producto o una categoría, sino en 
todos los productos y en todas las catego-
rías», manifestó Sanz.

En Latinoamérica, Dentsply se ha cen-
trado en comercializar productos para 
endodoncia, explicó Sanz, que constitu-
yen «casi el 70% del mercado en Colom-
bia y en otros países estamos alrededor 
del 40%». 

La empresa está además reforzando el 
márkting de sus productos para restau-
ración. «Hemos lanzado Ceramex, que 
es una resina nanocerámica que ha 
obtenido muy buena aceptación y muy 
buenas ventas», añadió.

El lanzamiento de los implantes de 
Denstply en Bogotá contó con una de las 
eminencias europeas en la especialidad, 
mientras que en otros países patrocinan 

conferencias de endodoncistas locales 
que llevan años trabajando con sus lí-
neas de productos.	 	   

Recursos
• Dentsply: www.dentsply.com
• CCDPR: www.ccdpr.org
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Dentsply crece en 
Latinoamérica
F elipe Sanz, gerente para Latinoamérica de Dentsply, expli-

có durante el Congreso Internacional de Colegio de Ciru-
janos Dentistas de Puerto Rico (CCDPR), que la empresa 

cuenta con una fábrica en la isla denominada Ceramco, donde se 
producen productos que se distribuyen en todo el mundo.

El gerente para Latinoamérica de Dentsply, Felipe Sanz, en Puerto Rico (Foto: José 
Antonio Rosario).
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Jadad, que participa por tercera vez 
en este congreso anual, dictó siete 
horas de conferencias con el salón 
lleno a más que capacidad, hasta el 
punto de que la gente estaba de pie 
en los pasillos o sentada en el piso 
porque no habían sillas suficientes 
para todos los que asistieron a las 
charlas, en la mañana y en la tarde.

Después de terminar con el tema 
de la conferencia que se centró en 
aclaramiento dental, «me pidieron 
que siguiera hablando y usé otras 
presentaciones para alimentar el in-
terés que había despertado porque la 
gente estába ávida de aprender y de 
recibir información nueva y valiosa 
para sus clínicas». 

El experto en estética dental colom-

biano manifestó que la calidad cien-
tífica del congreso y la gran asisten-
cia de público —1,500 personas, en-
tre odontólogos y auxiliares, según 
los organizadores— son dos de los 
grandes atractivos del mismo.

La conferencia de Jadad se centró en 
técnicas de estética, «escalando de lo 
más simple a lo más complejo». La 
charla se inició presentando casos clí-
nicos de aclaramiento dental, «como 
fluorosis, hipoplasias, defectos del es-
malte, casos que si no se solucionan 
de forma no invasiva pueden llegar 
a las garras de los ‘depredadores del 
esmalte’, como los llamo yo», agregó 
Jadad. El especialista denomina así 
a los «diseñadores de la sonrisa» que 
utilizan técnicas invasivas para obte-
ner resultados estéticos.

«Evitamos que las pacientes pier-
dan los tejidos dentales de una ma-
nera racional, no invasiva», explica 
el investigador. Después, Jadad se 
centró en el tópico de rehabilitacio-
nes longevas en coronas libres de 
metal, abordó el tema de restaura-
ciones sobre implante en el sector 
anterior con reemplazo de diente 
único, regeneración de tejidos blan-
dos —papilas—, regeneración ósea 
«y terminamos la tarde hablando de 
robótica CAD-CAM, que es el tema 
que hoy compete al mundo entero de 
la odontología».

El Dr. Jadad narró su experiencia 
con sistemas CAD-CAM de diferen-
tes compañías, «hasta llegar al sis-
tema que estamos manejando el día 
de hoy, que es el sistema Phibo que 
utiliza los escáneres intraorales de 
3Shape».

Phibo, compañía española, realizó 
recientemente un congreso en Bo-
gotá (Colombia) para presentar sus 
productos más innovadores, donde 
participó el Dr. Jadad. «El congreso 
fue un éxito, obtuvo una gran asis-

tencia y el público estaba ávido de 
información», comentó.

«Allí, junto con el Dr. Carlos Vélez, 
que es parte del mi equipo de traba-
jo, alternamos podio con profesores 
invitados de España o Chile», conti-
núa Jadad. «Se presentaron trabajos 
complementarios desde el punto de 
vista de la periodoncia, la implanto-
logía o la rehabilitación, que es mi 
especialidad».

El Dr. Jadad declaró que el aspecto 
más relevante de los sistemas CAD-
CAM es, «primero, que minimizan 
los riesgos debidos al factor humano. 
En segundo lugar, se reduce el gasto 
de material y, en tercer lugar, permi-
te realizar restauraciones personali-
zadas para tus pacientes».

El costo de estos mismos, según Ja-
dad, es perfectamente amortizable 
para cualquier clínica odontológica 
que tenga un buen flujo de pacien-
tes.				      

Recursos
• CCDPR: www.ccdpr.org

Técnicas estéticas 
y «depredadores 
del esmalte»
E l Dr. Enrique Jadad, uno de los principales conferencistas 

del Congreso Internacional de Colegio de Cirujanos Dentis-
tas de Puerto Rico (CCDPR), manifestó sentirse muy agra-

decido por la gran acogida que tuvo de los asistentes a sus charlas.

El Dr. Enrique Jadad durante la entrevista poco después de su conferencia.

Schein distribuye en la isla produc-
tos de compañías como Sultan, Kerr, 
Septodont, VOCO, Premier, KavoKe-
rr, Shofu o Dentalease, entre mu-
chos otros, gracias a un sistema de 
logística y almacenamiento actua-
lizado hace un año para ofrecer la 
entrega más rápida posible, tanto en 
Puerto Rico como en otras áreas del 
Caribe.

La presencia en el congreso del 
CCDPR de John Orr, vicepresidente 
para mercados internacionales de 
Schein, es una muestra de la rele-
vancia que la empresa le dedica a la 
región, al igual que la del Director 
de Exportaciones, Bill Ryan. 

Parés explicó que Schein ha rees-
tructurando sus operaciones logís-
ticas en el Caribe para tener una 
mayor penetración en islas cerca-
nas a Puerto Rico, especialmente en 

República Dominicana.

La compañía patrocinó varias con-
ferencias científicas de dictantes, 
conjuntamente con sus socios co-
merciales, que obtuvieron una gran 
aceptación.

«La respuesta de los odontólogos 
a conferencias como las de José 
L. Ruiz, Luis Daniel Camacho o 
Howard Glazer, que ofreció un cur-
so hands-on, ha sido excelente. Y, 
desde un punto de vista comercial, 
el congreso ha sido mucho mejor 
que en años anteriores», declaró Pa-
rés. 

Parés comentó que el almacén de 
Schein en Puerto Rico sigue crecien-
do para ofrecer de forma más rápida 
una mayor variedad de productos. 
«Además, seguimos trabajando en 
la expansión hacia el Caribe, tan-

to desde el grupo de exportación 
en Estados Unidos como mediante 
nuestra presencia en Puerto Rico, 
apoyando a esos mercados», agregó.

El gerente de la empresa en la isla 
dijo también que el congreso del 
CCDPR congregó la asistencia de 
profesionales de Dominicana, Chi-
le o México, con lo cual «se refuer-

za esa conexión latinoamericana», 
cada vez más importante para la 
compañía, que recientemente co-
menzó operaciones también en Bra-
sil.		    

Recursos
• Henry Schein: www.henryschein.
com
• CCDPR: www.ccdpr.org

Fuerte presencia de 
Schein en Puerto Rico
E l gerente de Henry Schein en Puerto Rico, Gilmartín Parés, 

manifestó que su compañía obtuvo un gran resultado a ni-
vel comercial durante el Congreso del Caribe, organizado 

por el Colegio de Cirujanos Dentistas de Puerto Rico (CCDPR) en 
San Juan, del 12 al 14 de febrero.

El gerente de Henry Schein en Puerto Rico, Gilmartín Parés, en el stand de la compa-
ñía en San Juan (Foto: Juan Antonio Rosario).
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El programa tuvo tal aceptación que 
reconocidas figuras de la odontolo-
gía estética latinoamericana como 
el Dr. Rolando Hirata, actualmente 
profesor en New York University, 
se acercaron al stand de SmileHD 
para conocer su 
funcionamiento. 

SmileHD es un 
software intuiti-
vo para iPad que 
permite expli-
car visualmente 
al paciente una 
amplia variedad 
de tratamientos. 
La compañía 
realizó presen-
taciones de esta 
h e r r a m i e n t a 
muy fácil de uti-
lizar, que es esencial para que los 
pacientes entiendan y aprueben el 
procedimiento que se les va a rea-
lizar.

El programa permite por ejemplo 
alargar o reducir encías para cubrir 
zonas del diente simplemente mo-
viendo con el dedo la zona seleccio-
nada en la pantalla, lo cual el pa-
ciente observa mientras se realiza. 

Igualmente, ofrece una forma vi-

sualmente impactante de explicar 
la colocación de implantes, que se 
«agarran» virtualmente de un ar-
chivo y se desplazan con el dedo al 
lugar indicado y se colocan con el 
grado necesario para que encajen 

en el lugar apro-
piado.

La sencillez del 
p r o c e d i m i e n -
to es asombro-
sa, ya que usa 
como cursor 
para todo lo que 
permite hacer el 
software un ele-
mento real como 
el dedo del odon-
tólogo, con el 
que puede mo-
ver, borrar o cu-

brir áreas de la boca en segundos, 
lo cual se muestra inmediata y vir-
tualmente en la pantalla, a medida 
que se realiza.

El Dr. Tinoco presentó SmileHD du-
rante el Congreso del Caribe, orga-
nizado por el Colegio de Cirujanos 
Dentistas de Puerto Rico (CCDPR) 
en San Juan, del 12 al 14 de febrero, 
y su stand atrajo una gran atención 
de los profesionales, especialmente 
de la estética y la implantología.

El propio Dr. Víctor Ortiz, uno de 
los más prestigiosos especialistas 
en estética de Puerto Rico, adquirió 
en el momento el software Smile-
HD, al igual que decenas de otros 
odontólogos. El programa es utili-
zado también por el Dr. Pedro Ché-
verez, que fue el director científico 
del Congreso del Caribe 2015.

El avanzado programa fue presen-
tado recientemente también en 
el Gran Congreso de Nueva York 
en diciembre pasado. Durante di-
cho congreso, SmileHD llegó a un 
acuerdo con la compañía de im-
plantes Microdent para utilizar el 
mismo para formar a implantólo-
gos y facilitar la explicación a los 
pacientes del proceso de la coloca-
ción de implantes.

«Es algo tan fácil como mover el 
dedo», explica Tinoco. «Steve Jobs 
decía que «el dedo es innato, mien-
tras que el ratón es un concepto 
aprendido», agrega para explicar el 
por qué se desarrolló esta singula-
ridad del programa, que facilita so-
bremanera su uso.

El software permite también en-
viarle a colegas por email el caso 
clínico de un paciente para consul-
tar un tratamiento dado. La aplica-
ción se puede descargar de forma 
rápida y sencilla del app store de 
Apple.			   	   

Recursos
• GNYDM: www.gnydm.com
• CCDPR: www.ccdpr.org
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Steve Jobs decía que 
«el dedo es innato, 

mientras que el 
ratón es un concepto 

aprendido»

Los doctores Robert Edwab y Lau-
ro Medrano, director ejecutivo y 
director de relaciones internacio-
nales, respectivamente, promocio-
naron el evento neoyorquino que 
en 2015 tendrá lugar del 27 de no-
viembre al 2 de diciembre.

El GNYDM es el mayor congreso 
odontológico y exposición de pro-
ductos dentales de Estados Uni-
dos y, desde hace casi una década, 
atrae también a miles de odontólo-
gos hispanos de EE UU y latinoa-
mericanos.

El congreso ofrece una asombrosa 
gama de conferencias, talleres y ci-
rugías en vivo, muchas de ellas gra-
tuitas, por lo que se ha convertido 
en una cita obligada de la odontolo-
gía internacional.

Además, el GNYDM ofrece también 
una amplia variedad de programas 
en diversos idiomas, que abarcan 
desde el español, portugués o fran-
cés hasta el ruso. 

La gran asistencia, la oportunidad 
de compartir experiencias y to-
mar cursos de educación continua 
a cargo de grandes figuras de la 
odontología son solo parte de los 
atractivos del congreso, que se ce-
lebra justo al comienzo de la época 
navideña en Nueva York,.

Durante el GNYDM se abre la pis-
ta de patinaje sobre hielo y se ilu-
mina el gran árbol de Navidad en 
Rockefeller Center. Y, unos días 
antes, para Thanksgiving, tiene 
lugar el famoso desfile de globos 

gigantes de Macy’s por Broadway, 
una de las grandes arterias de la 
ciudad.

El Dr. Medrano manifestó que el 
GNYDM ofrecerá este año incluso 
más programas que en eventos an-
teriores, con pabellones dedicados 
exclusivamente a implantes, orto-
doncia invisible y odontología digi-
tal, entre otros. 

Además, el congreso ha aumenta-
do el número de talleres teóricos y 
prácticos, donde se brindan clases 
para todo tipo de especialidades, 
con horarios que van desde un par 
de horas a medio día o un día ente-
ro.				      

Recursos
• GNYDM: www.gnydm.com
• CCDPR: www.ccdpr.org

Nueva York dice 
presente en Puerto Rico
L os directivos del Gran Congreso de Nueva York (GNYDM) 

participaron como es habitual con un stand en el Congreso 
Internacional de Colegio de Cirujanos Dentistas de Puerto 

Rico (CCDPR), celebrado en San Juan del 12 al 14 de febrero.

El Dr. Lauro Medrano, odontopediatra y director de relaciones internacionales del 
Greater New York Dental Meeting en Puerto Rico (Foto: José Antonio Rosario).

El mejor programa 
para presentar 
tratamientos al paciente
E l presidente de SmileHD, Dr. Sergio Tinoco, desveló en 

Puerto Rico un avanzado programa para iPad que permite 
presentarle al paciente, no sólo el tratamiento y sino tam-

bién sus resultados estéticos de forma inmediata.

El Dr. Ronaldo Hirata, uno de los conferencistas del congreso del Caribe, se acercó a 
Sergio Tinoco para conocer, junto con un grupo de odontólogos puertorriqueños las 
ventajas del programa SmileHD (Foto: José Antonio Rosario).
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El Dr. Nieves, especializado en reha-
bilitación e implantes, elogió durante 
el Congreso Internacional de Cole-
gio de Cirujanos Dentistas de Puerto 
Rico (CCDPR), la alta calidad de las 
conferencias de educación continua 
sobre temas como la utilización de 
plasma para la rehabilitación ósea o 
los injertos de tejidos.

El Dr. Nieves manifestó que dio 
sus primeros pasos en cirugía de la 
mano del Dr. Gil Tatum, una emi-
nencia en cirugía y rehabilitación 
oral y actualmente tiene una clínica 
localizada en Carolina cerca del ae-
ropuerto internacional de San Juan, 
si bien comenzó a practicar en su 
ciudad natal, Arecibo. 

Una de las tendencias actuales en 
Puerto Rico es el aumento de la po-
blación geriátrica de pacientes, lo 
cual ha llevado a una necesidad de 
odontólogos «interesados y prepara-
dos para atender a este tipo de pa-
cientes que requieren, no sólo re-
habilitación oral y atención médica, 
sino un buen conocimiento a nivel 
psicológico».

Nieves explica que muchos de estos 
pacientes «viven solos y necesitan 
profesionales que puedan atenderlos 
de una manera integral, completa, 
lo cual ha llevado a su vez a la ex-
pansión de planes de seguro médico 
destinados a esta población, como el 
programa Medicare Advantage» del 
gobierno federal de Estados Unidos.

El especialista afirma que el trata-
miento del paciente geriátrico es un 
reto. Nieves señala por ejemplo que 
hay que estar consciente de que en 
muchos casos se trata de pacientes 
que tienen una sensación de pérdida, 
que retoman el tratamiento odonto-
lógico después de muchos años para 
poder comer. 

«El proceso de comer, que es algo 
muy básico, se convierte también en 
un reto para ellos, que quieren vol-
ver a poder masticar, recuperar los 
dientes que perdieron, y muchos de 
ellos se entregan en cuerpo y alma 
a un proceso de rehabilitación que 
es vital porque implica poder comer, 
poder hablar y poder verse estética-
mente aceptables ante los demás», 
explica.

Respecto al componente psicológico 
del proceso de rehabilitación, Nie-
ves afirma que hay que tener cono-
cimientos en esta especialidad «para 
reconocer las situaciones emociona-
les de los pacientes, provocadas en 
muchos casos por la soledad».

El odontólogo puertorriqueño afirma 
que la falta de un compañero o la pér-
dida de un compañero de vida con el 
que se han compartido 50 años, son 
factores decisivos del perfil psicológi-

co de los pacientes geriátricos. 

«Necesitan un tipo de atención com-
prehensiva, en la que el odontólogo 
se convierte también en conseje-
ro», continúa el Dr. Nieves. «Y estas 
personas lo agradecen: más allá de 
ese deseo por recuperar lo que han 
perdido, porque pueden encontrar 
en cualquiera de nosotros un apoyo, 
una persona que les sirve como guía 
en ese proceso de búsqueda de esa 
estabilidad, no sólo funcional y esté-
tica sino también emocional».	    

Recursos
• GNYDM: www.gnydm.com
• CCDPR: www.ccdpr.org
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La importancia de 
la psicología en los 
pacientes geriátricos
E l odontólogo puertorriqueño Roberto Nieves, lleva traba-

jando desde hace más de 15 años con pacientes que necesi-
tan una amplai gama de tratamientos, desde el reemplazo 

de piezas dentariass, reconstrucción ósea o implantología oral.

El Dr. Roberto Nieves, de Puerto Rico, es 
un especialista en odontología geriátrica 
(Foto: José Antonio Rosario).


