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  Morgen öff net die 41. IDS ihre Tore 
und präsentiert die neuesten Ent-
wicklungen der Dentalbranche. For-
schung, Digitalisierung und inter-
nationaler Wettbewerb haben in 
den vergangenen Jahren für erhebli-
che Fortschritte gesorgt. Zahnärzte, 
Zahntechniker und ihre Teams kön-
nen sich in den kommenden Tagen 
auf zahlreiche Innovationen freuen, 
die ihre tägliche Arbeit erleichtern 
und optimieren.

Moderne bildgebende Verfahren 
stehen während der Messetage im 
Mittelpunkt der Diagnostik. Durch 
die Kombination aus Röntgen, Fluo-
reszenz und Transillumination sollen 
präzisere Diagnosen ermöglicht wer-
den. Künstliche Intelligenz automati-
siert die Röntgenbefundung und un-
terstützt die medizinische Bewertung.

  Die hohe Innovationskraft der 
Dentalbranche sorgt für eine Reihe 
interessanter Neuheiten, die dieses 
Jahr auf der IDS vorgestellt werden. 
Mark Stephen Pace, Vorstandsvorsit-
zender des Verbands der Deutschen 
Dental-Industrie, spricht über die zu 
erwartenden Innovationen auf der 
IDS 2025.

Herr Pace, ein Hauptaufgabenfeld 

zahnärztlicher Tätigkeit liegt in der 

Kariesdiagnose. Wie lässt sie sich 

nach der IDS 2025 noch verbessern?

Über Jahrzehnte hinweg sind zur 
klassischen visuellen Inspektion mit 
dem Mundspiegel eine Reihe bildge-
bender Verfahren hinzugekommen, 
wie etwa das Röntgen, die Fluores-
zenz, die Transillumination und ak-
tuell die Magnetresonanztomografi e 
(MRT). In Zukunft werden die kom-
plementären Informationen, die sich 
mit diesen Verfahren gewinnen las-

sen, immer konsequenter zu einem 
Gesamtbild von hoher Aussagekraft 
zusammengeführt und mit Unterstüt-
zung durch künstliche Intelligenz (KI) 
ausgewertet. Schon heute lässt sich 
eine KI-gestützte Röntgenbefundung 
vollautomatisch durchführen. Mit ih-
rer Hilfe kann der Zahnarzt beispiels-
weise Initialkariesläsionen früher er-
kennen.

Welche Neuerungen bietet die IDS 

bei der Füllungstherapie?

Bei diesen Verfahren, die prak-
tisch das Brot-und-Butter-Geschäft 
vieler Praxen sind, kommen zuneh-
mend ästhetische, zahnfarbene Mate-
rialien zum Einsatz. Der IDS-Besucher 
kann bewährte Werkstoff e mit neue-
ren vergleichen, wie etwa mit Nano- 
hybrid-Ormoceren. Daneben lässt 
sich ein Trend zu einfacheren Behand-
lungsprotokollen feststellen. Deshalb 
halte ich das Gebiet der selbstadhä-

siven Komposite, die ohne separates 
Adhäsiv haften, für besonders span-
nend.

  Tomorrow, the 41st IDS will open 

its doors in Cologne, highlighting the 

latest developments in the dental in-

dustry. Advances in research, digital-

isation and international competition 

have driven signifi cant progress in 

 recent years. Over the coming days, 

dentists, dental technicians and their 

teams can explore numerous innova-

tions designed to enhance and stream-

line their daily work.

Modern imaging technologies 

will take centre stage in diagnostics 

throughout the exhibition. The combi-

nation of radiographs, fl uorescence 

and transillumination enables more 

precise diagnoses. Attendees will 

have the opportunity to see how arti-

fi cial intelligence is automating radi-

ographic analysis and assisting in 

clinical assessments. 

  The high level of innovation in the 

dental industry has brought forth a 

range of exciting new developments 

that are being presented at IDS this 

year. In this interview, Mark Stephen 

Pace, chairman of the Association of 

the German Dental Industry, dis-

cusses some of the highlights on show 

at IDS 2025.

Mr Pace, a key task in dental prac-

tice is the detection of caries. 

How will this be further improved 

after IDS 2025 thanks to the ad-

vancements being presented at the 

show? 

Over the decades, traditional 

visual examination with a dental mir-

ror has been complemented by vari-

ous imaging techniques, including ra-

diographs, fl uorescence and transil-

lumination, and now the use of mag-

netic resonance imaging (MRI) in this 

regard has been introduced. In the fu-

ture, the complementary information 

obtained through these methods will 

be increasingly integrated into a com-

prehensive and highly informative di-

agnostic overview, supported by artifi -

cial intelligence (AI). AI-assisted radio-

graphic diagnostics can already be 

performed fully automatically, allow-

ing dentists to detect early-stage cari-

ous lesions with greater precision.

What innovations are being show-

cased at IDS in the fi eld of direct re-

storative materials?

For these routine procedures, 

which are the bread and butter of many 

practices, aesthetic, tooth-coloured 

materials are becoming increasingly 

prevalent. IDS visitors can compare 

well-established materials with newer 

ones, such as nano-hybrid ormocers. 

Additionally, there is a trend to-

wards simplifi ed treatment protocols.
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Die Magnetresonanztomografie 

(MRT) eröffnet zusätzliche Möglich-

keiten, insbesondere bei der Früh-

erkennung von Sekundär- und okkul-

ter Karies. Auch in der Parodontaldia-

gnostik könnte MRT eine zentrale 

Rolle spielen, indem sie frühzeitig 

Hinweise auf Knochenabbau liefert. 

In der Implantologie wird sie in Kom-

bination mit Intraoralscans und 3D- 

Röntgen für noch präzisere Planun-

gen vorgestellt.

Zahnarztpraxen können wäh-

rend der nächsten Tage neue Tech-

nologien entdecken, die sowohl die 

Behandlungseffi  zienz als auch den 

Patientenkomfort steigern. In der 

Parodonto logie und Prophylaxe kom-

men innovative Multifunktionssys-

teme zum Einsatz. In der Füllungs-

therapie sorgen ästhetische Nano- 

hybrid-Ormocere und neue selbst-

adhäsive Komposite für optimierte 

Versorgungen. In der Endodontie mi-

nimieren digitale Assistenzsysteme 

das Feilenbruchrisiko und ermögli-

chen eine präzisere Längenbestim-

mung während der Aufbereitung.

Auch zahntechnische Labore pro-

fi tieren von den Technologien, die auf 

der IDS 2025 zu sehen sein werden. 

Der 3D-Druck und moderne CAD/

CAM-Fräsmaschinen eröff nen neue 

Fertigungsmöglichkeiten, während 

Cloud-Lösungen den digitalen Work-

fl ow optimieren. Zudem spielt Nach-

haltigkeit eine wachsende Rolle, da 

ressourcenschonende Lösungen für 

Praxis und Labor zunehmend in den 

Fokus rücken.

Auf der IDS 2025 werden rund 

2.000 Aussteller aus 60 Ländern ver-

treten sein, davon 77 Prozent aus dem 

Ausland. Länder wie Südkorea, Ita-

lien, die USA, China, die Türkei, Spa-

nien, Frankreich und die Schweiz 

werden zu den am stärksten vertrete-

nen gehören. „Die Messe ist seit ih-

rem hundertjährigen Bestehen im 

Jahr 2023 deutlich gewachsen, und 

die Anmeldezahlen übertreff en be-

reits jetzt die des Vorjahres“, sagte 

Oliver Frese, Geschäftsführer der 

Koelnmesse, bei einer Pressekonfe-

renz im Januar. Die IDS 2025 soll den 

Erfolg von 2023 noch übertreff en, zu 

der rund 120.000 Fachbesucher aus 

122 Ländern kamen. Die diesjährige 

Messe wird sich über sieben Hallen 

und 180.000 Quadratmeter erstrecken. 

Bis Samstag bietet die IDS 2025 da-

mit zahlreiche wegweisende Impulse 

für die gesamte Dentalbranche. 

Magnetic resonance imaging (MRI)

is expanding diagnostic capabilities, 

particularly for the early detection of 

secondary and hidden caries. MRI is 

also gaining relevance in periodontal 

diagnostics by enabling early detection 

of bone loss. In implantology, its inte-

gration with intra-oral scanning and 3D 

radiographic imaging will be demon-

strated as a tool for more precise treat-

ment planning.

New technologies for dental prac-

tices will be on display throughout the 

event, helping to improve both treat-

ment effi  ciency and patient comfort. In 

periodontology and prophylaxis, in-

novative multifunctional systems are 

enhancing treatment workfl ows. In 

restorative dentistry, nano-hybrid or-

mocers and self-adhesive composites 

are advancing both aesthetics and 

function. In endodontics, digital assis-

tance systems are reducing the risk of 

fi le breakage while enabling more pre-

cise length determination during pro-

cedures.

Dental laboratories will also bene-

fi t from the innovations showcased at 

IDS 2025. Additive manufacturing 

technologies such as 3D printing and 

advanced CAD/CAM milling machines 

are expanding production capabilities, 

while cloud-based solutions are im-

proving digital workfl ows. Sustainabil-

ity is also becoming an increasingly im-

portant focus, with resource-effi  cient 

solutions gaining traction in both prac-

tices and laboratories.

IDS  2025 is set to host approxi-

mately 2,000 exhibitors from 60 coun-

tries, 77 % of whom are from abroad. 

Countries like South Korea, Italy, the 

US, China, Turkey, Spain, France and 

Switzerland will be among the most 

prominently represented. “The fair has 

grown signifi cantly since its centenary 

in 2023, and registration numbers are 

already exceeding last year’s fi gures,” 

said Oliver Frese, chief operating of-

fi cer of IDS organiser Koelnmesse, at a 

press conference in January. IDS 2025 

aims to surpass the success of the 

2023 edition, which welcomed around 

120,000 trade visitors from 122 coun-

tries. This year’s event will span seven 

halls and cover 180,000 m².

Running until Saturday, IDS 2025 

promises to provide valuable insights 

and technological advancements for 

the entire dental community. 

Welche weiteren Innovationsschwer-

punkte lassen sich für einen Rund-

gang über die IDS 2025 ausmachen?

Ich möchte das Gebiet der Paro-

dontalprophylaxe hervorheben. Die 

MRT wird es künftig ermöglichen, 

 einen Knochenabbau bereits in einem 

frühen Stadium zu erkennen – insbe-

sondere früher als mit einem klas-

sischen Bleeding-on-Probing-Test. Das 

Paro-Team kann dadurch rechtzeitig 

professionelle prophylaktische Maß-

nahmen einleiten. Der Trend bei 

den dafür bereitstehenden Geräten 

geht hin zu Multifunktionssystemen. 

Diese verfügen beispielsweise über 

ein Ultraschallhandstück sowie ein 

Pulver-Wasser-Strahlhandstück. Das 

macht die Anwendung für das Team 

komfortabel und die gesamte Thera-

pie für den Patienten besonders ange-

nehm.

In der Endodontie senken digi-

tale Assistenzsysteme das Feilen-

bruchrisiko. In der Implantologie er-

möglicht das Matchen einer zuneh-

menden Anzahl an Bilddaten, die sich 

gegenseitig ergänzen, ein stringentes 

Backward Planning.

Digitale Technologien spielen eine 

immer größere Rolle in der Zahn-

medizin. Führt vor allem die konti-

nuierliche Weiterentwicklung be-

stehender Systeme durch Updates 

und Add-ons zu Fortschritten, oder 

entstehen darüber hinaus ganz neue 

qualitative Entwicklungen?

Eine neue Qualität ergibt sich 

nach meiner persönlichen Einschät-

zung durch eine verstärkte Nut-

zung des Cloud-Computings. Dadurch 

wachsen digitale Teilschritte zu voll-

digitalen Workfl ows zusammen. Diese 

umfassen Praxis und Labor, sodass 

sich beide Partner die einzelnen Auf-

gaben optimal untereinander auftei-

len können. Speziell die Fertigung 

zahntechnischer Objekte wird fl exib-

ler; neben Fräsen und Schleifen bietet 

der 3D-Druck zunehmend eine Alter-

native.

Die IDS macht bewährte und in-

novative Verfahren und Produkte 

sichtbar, begreifbar und bewertbar. 

Zahnärztliche und zahntechnische 

Teams treff en ihre Wahl auf einer so-

liden und umfassenden Informati-

onsbasis – und was sie anschließend 

in ihre tägliche Arbeit integrieren, 

kommt letztlich den Patienten zu-

gute. 

Meanwhile, I fi nd the development of 

self-adhesive composites, which bond 

without the need for a separate ad-

hesive, particularly exciting.

What other key innovations should 

visitors look out for at IDS 2025?

One area I’d like to highlight is 

periodontal prophylaxis. MRI will 

soon enable the early detection of bone 

loss—signifi cantly earlier than with 

traditional bleeding on probing tests. 

This will allow periodontal teams to 

initiate professional preventive meas-

ures in a timely manner. The trend 

in devices available for this purpose 

is towards multifunctional systems, 

which combine an ultrasonic hand-

piece with a powder–water spray 

handpiece, making the procedure 

more convenient for dental teams and 

more comfortable for patients. In en-

dodontics, digital assistance systems 

help reduce the risk of fi le breakage. 

In implantology, the increasing inte-

gration of complementary imaging 

data enables highly precise backward 

planning.

Digital technologies are playing an 

increasingly important role in den-

tistry. Is this progress primarily 

driven by continuous updates and 

add-ons, or are we witnessing funda-

mentally new developments?

I believe that a new level of qual-

ity will emerge from the expanded use 

of cloud computing, which allows dig-

ital subprocesses to merge into fully 

integrated digital workfl ows. These 

workfl ows seamlessly connect prac-

tices and labs, enabling both partners 

to optimally distribute tasks. The pro-

duction of dental restorations is be-

coming more fl exible: in addition to 

milling and grinding, 3D printing is 

increasingly becoming established as 

a viable alternative.

IDS makes both established and 

new procedures and products visible, 

tangible and assessable. Based on the 

comprehensive information made 

available, clinical and dental technol-

ogy teams will be able to make well- 

informed decisions, and whichever of 

these advancements they integrate 

into their daily workfl ows, it will ulti-

mately benefi t their patients. 

« 1 – “IDS makes both established

and new procedures and products 

visible, tangible and assessable”
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„Ich hoffe auf eine noch innovativere IDS als 2023“

“I’m hoping for an even more innovative IDS than in 2023”
Ein Interview mit Zahntechnikermeister Robert Nicic. An interview with master dental technician Robert Nicic.

n Als Leitmesse im Dentalbereich legt die IDS 
alle zwei Jahre die Messlatte neu an. Was gilt 
ab sofort als neuer Standard, und welche Po- 
tenziale und Innovationen treiben dentale Ent-
wicklungen voran? Die Antworten auf diese 
Fragen lassen sich dieser Tage in sieben Hallen 
der Koelnmesse finden. Worin Zahntechniker-
meister Robert Nicic bisherige dentale Errun-
genschaften sowie neue Chancen sieht, verrät 
er im Interview.

Herr Nicic, wie würden Sie die Meilensteine der 

Zahntechnik historisch einordnen?

Die Geschichte der Zahntechnik reicht weit 
zurück. Schon in vorchristlicher Zeit gab es he-
rausnehmbaren Zahnersatz aus Knochen oder 
Elfenbein, der mit Golddrähten befestigt wurde. 
Ästhetik und Funktion spielten bereits damals 
eine Rolle. Im 18. und 19. Jahrhundert entstan-
den Meilensteine wie die Porzellanherstellung 
durch Friedrich Böttger (1710), zahnmedizini-
sche Werke von Pierre Fauchard (1728) oder die 
Richmond-Krone (1880). Das 20. Jahrhundert 
brachte bedeutende Fortschritte, darunter die 
erste IDS (1923) sowie die Entwicklung der 
Schalenkeramik (1932) und der Metallkeramik 
(1945), die das Fachgebiet revolutionierten.

Inwiefern prägen moderne Technologien die 

heutige Zahntechnik?

Sie prägen sie maßgeblich: So ermöglicht 
die digitale Volumentomografie präzisere Dia- 
gnosen bei reduzierter Strahlenbelastung, CAD/
CAM sorgt für hochpräzise und effizient gefer-
tigte prothetische Versorgungen. Der 3D-Druck 
verkürzt die Produktionszeit von Zahnmodel-
len, Bohrschablonen und Prothesen erheblich, 
und neue Materialien wie Zirkonoxid verbes-
sern Haltbarkeit und Biokompatibilität. Zudem 
erleichtert die intraorale Datenerfassung digi-
tale Abformtechniken direkt im Mundraum, 
was zu einer optimierten Behandlungsqualität 
führt. All diese Innovationen sorgen für opti-
male Passgenauigkeit, Qualität und Reprodu-
zierbarkeit.

Gilt Zahntechnik noch als Handwerk oder be-

reits als Hightech-Beruf?

Früher wie heute wird oft vom Zahntechni-
ker-Handwerk gesprochen. Mit der Digitalisie-
rung wurden düstere Prognosen für die Zahn-
technik gestellt. Es hieß, Zahntechniker würden 
durch CAD/CAM-Systeme überflüssig, da Zah-
nersatz quasi auf Knopfdruck gefertigt werden 
könne. Auch die Dentalindustrie unterstützte 

diesen Trend mit Innovationen wie Keramik-
brennöfen für Zahnarztpraxen. Auf der IDS 
2017 sorgte die Aussage, dass Zahnärzte durch 
digitale Fertigung mehr Umsatz generieren 
könnten, weil sie kein Dentallabor mehr benö-
tigten, für Empörung. Doch Jahre später zeigt 
sich das Gegenteil: Die Zahntechnik hat sich 
weiterentwickelt und ist heute ein unverzicht-
barer Bestandteil der modernen Zahnmedizin. 
Zahntechniker sind nicht nur Handwerker, son-
dern Experten für CAD/CAM, Material- und 
Werkstoffkunde sowie prothetische Versorgungs-
möglichkeiten. Ihre Fachkompetenz beeinflusst 
maßgeblich den Erfolg oder Misserfolg einer 
prothetischen Arbeit.

In meinen Augen ist die Zahntechnik weit 
mehr als ein traditionelles Handwerk. Wir tragen 
eine enorme Verantwortung für die Qualität und 
Funktionalität des Zahnersatzes und haben ei-
nen starken Einfluss auf die moderne Prothetik.

Was sind Ihre Erwartungen an die diesjährige 

IDS?

Ich hoffe auf eine noch innovativere IDS als 
2023. Besonders spannend finde ich die Weiter-
entwicklung von künstlicher Intelligenz (KI) in 
der Zahnmedizin, insbesondere bei der Analyse 
radiologischer Bilder. Intraoralscanner und Ge-
sichtsscanner werden die digitale Patientenpla-
nung weiter optimieren. KI-gestützte Implantat-
planung könnte die Präzision und Effizienz er- 
heblich steigern. Die 3D-Fertigung wird weiter 
an Bedeutung gewinnen und neue Möglichkei-
ten für die Zahntechnik eröffnen. Auch neue 
Materialien, insbesondere für minimalinvasive 
und noninvasive Versorgungskonzepte, werden 
eine Rolle spielen. 

Ich freue mich auf den persönlichen Aus-
tausch mit ehemaligen Kollegen, Meisterschü-
lern und Branchenexperten. Der interdiszipli-
näre Dialog zwischen Zahntechnik, Zahnmedizin 
und Industrie bleibt essenziell für den Fort-
schritt der Branche. 7

n As the leading trade fair in the dental indus-

try, IDS raises the bar every two years. What  

is now considered the new standard, and what 

potential and innovations are driving develop-

ments in dentistry? Answers to these ques-

tions can be found in seven halls at Koeln-

messe. In this interview, Robert Nicic, master 

dental technician and laboratory manager at 

Charité—Universitätsmedizin Berlin in Ger-

many, shares his views on past achievements 

and new opportunities in the field.

Mr Nicic, how would you describe the key mile-

stones in the history of dental technology?

The history of dental technology goes back a 

long way. As early as pre-Christian times, remov-

able dentures made of bone or ivory were fas-

tened with gold wires, showing that aesthetics 

and function already played an important role. 

The eighteenth and nineteenth centuries saw sig-

nificant milestones, such as porcelain produc-

tion by Friedrich Böttger (1710), the seminal 

book on dentistry by Pierre Fauchard (1728) and 

the introduction of the Richmond crown (1880). 

The twentieth century brought major advance-

ments, including the first IDS in 1923, as well as 

the development of veneering ceramics (1932) 

and metal–ceramic restorations (1945), both of 

which revolutionised the field.

To what extent do modern technologies shape 

dental technology today?

Modern technology plays a decisive role. For 

example, CBCT allows for more precise diagnosis 

with lower radiation exposure, and CAD/CAM 

technology ensures highly accurate and efficient 

production of prosthetic restorations. 3D print-

ing significantly reduces the production time for 

dental models, surgical guides and prostheses. 

Advanced materials such as zirconia improve du-

rability and biocompatibility. Additionally, digi-

tal impression taking has streamlined the pro-

cess of intra-oral data acquisition, leading to en- 

hanced treatment quality. All these innovations 

contribute to greater accuracy of fit, improved 

quality and better reproducibility.

Is dental technology still considered a craft, or 

has it become a high-tech profession?

The profession is referred to as the dental 

technician’s trade. However, with digitalisation, 

there were dire predictions that CAD/CAM sys-

tems would make dental technicians obsolete be-

cause restorations could be produced at the push 

of a button. The dental industry reinforced this 

view by introducing innovations such as ceramic 

furnaces for dental practices.

At IDS 2017, a statement suggesting that 

dentists could increase revenue through digital 

manufacturing—without needing a dental lab—

sparked controversy. However, years later, we 

see that the opposite is true: dental technology 

has evolved and remains an indispensable part 

of modern dentistry.

Today, dental technicians are not only crafts-

persons but also experts in CAD/CAM, materials 

science and prosthetic restoration techniques. 

Their expertise plays a crucial role in determin-

ing the success or failure of prosthetic work.

In my view, dental technology is much more 

than a traditional craft. We bear significant re-

sponsibility for the quality and functionality of 

dental restorations and have a major influence 

on modern prosthetics.

What are your expectations for this year’s IDS?

I’m hoping for an even more innovative IDS 

than in 2023. I’m particularly excited about the 

continued development of artificial intelligence 

(AI) in dentistry, especially in radiographic im-

age analysis. Intra-oral and facial scanners will 

further improve digital planning, and AI-sup-

ported implant planning could significantly en-

hance precision and efficiency.

3D manufacturing will continue to gain im-

portance and create new opportunities in dental 

technology. Additionally, new materials—espe-

cially for minimally invasive and non-invasive 

treatment—will play a key role.

I am also looking forward to reconnecting 

with former colleagues, students and industry 

experts. The interdisciplinary dialogue between 

dental technology, dentistry and industry re-

mains essential for the progress of the field. 7

Zur Person

Robert Nicic ist Zahntechnikermeister und Labor-

leiter an der Abteilung für Zahnärztliche Prothe-

tik, Alterszahnmedizin und Funktionslehre an der 

Charité – Universitätsmedizin Berlin.

About

Robert Nicic is a master dental technician and the 

laboratory manager at the Department of Prostho-

dontics, Geriatric Dentistry and Craniomandibular 

Disorders at Charité—Universitätsmedizin Berlin 

in Germany.
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n Seit der IDS 2023 zeigen die viertel-
jährlichen Berichte der weltweit größ-
ten Dentalhersteller, dass sich der 
Dentalmarkt im Wandel befindet. Die 
Branche, die sich in der Regel gegen 
Konjunkturabschwünge wappnet, 
hat mit makroökonomischen Heraus-
forderungen, schwankenden Patien-
tenzahlen und Nachfrageverschie-
bungen zwischen Regionen und 
Produktkategorien zu kämpfen. Wäh-
rend sich der asiatisch-pazifische 
Raum und Lateinamerika als wich-
tige Wachstumsregionen heraus-
kristallisiert haben, sahen sich der 
US-amerikanische und der europäi-
sche Markt aufgrund der zurückhal-
tenden Ausgaben der Verbraucher 
für hochwertige Wahlbehandlungen 
wie Zahnkorrekturen und Implantate 
starkem Gegenwind ausgesetzt.

Kieferorthopädie vor neuen 
Herausforderungen 

Der Kieferorthopädiemarkt hat 
sich in den letzten Quartalen unter-
schiedlich entwickelt. Align Techno-
logy sah sich trotz einer soliden Leis-
tung in seinem Teenager-Segment mit 
Herausforderungen bei den Fallzah-
len für Erwachsene konfrontiert. Der 
Rekordabsatz von 236.300 Fällen bei 
Teenagern im dritten Quartal 2024 
glich einige Rückgänge aus, doch CEO 
Joseph Hogan räumte ein, dass die 
Verbraucherstimmung – insbesondere 
in den USA – schwach sei. Er kom-
mentierte: „Der zugrunde liegende 
Dentalmarkt in den Vereinigten Staa-
ten ist nach wie vor träge, und unsere 
Ärzte beobachten ähnliche Trends.“

Die Direct-to-Consumer-(D2C)- 
Aligner-Therapie erlitt im Dezember 
2023 einen Rückschlag, als Smile-
DirectClub für insolvent erklärt 
wurde, und im Oktober 2024, als 
Dentsply Sirona den Verkauf seiner 
Byte-Aligner aufgrund regulatori-
scher Bedenken und makroökonomi-
schen Drucks einstellte. Das Unter-
nehmen erwarb Byte im Jahr 2020 
für 1,04 Milliarden US-Dollar (846,6 
Millionen Euro*). Das Unternehmen 
gab im Januar bekannt, das Aligner- 
System unter verstärkter klinischer 
Kontrolle neu auszurichten. Simon 
Campion, CEO von Dentsply Sirona, 
sagte in einer Presseerklärung: „Wir 
glauben, dass die Nachfrage nach 
[D2C] in der Zahnmedizin, einschließ-
lich Alignern, gesteigert werden 
kann.“

Asien-Pazifik und Latein-
amerika treiben das Wachs-
tum an 

Inmitten der schleppenden Er-
gebnisse in Nordamerika und Europa 
haben sich die Regionen Asien-Pazi-
fik und Lateinamerika als wichtige 
Wachstumsmärkte für Dentalunter-
nehmen herauskristallisiert. Die Strau-
mann-Gruppe profitiert weiterhin vom 
starken Wachstum in der Region Asien- 
Pazifik, wo der Umsatz im zweiten 
Quartal des vergangenen Jahres um 
26,4 Prozent gegenüber dem Vorjahr 
stieg. Am Ende des folgenden Quar-
tals machte die Region 23,4 Prozent 

des Gesamtgeschäfts des Unterneh-
mens aus, verglichen mit 19,6 Pro-
zent im gleichen Zeitraum des Vorjah-
res. China spielte bei dieser Expansion 
eine wichtige Rolle, unter anderem 
dank der volumenbasierten Beschaf-
fung von Zahnimplantaten in diesem 
Land. Obwohl Unternehmen wie 
Straumann einen niedrigeren Stück-
preis für in China verkaufte Implan-
tate erhalten, sorgen die schieren 
Mengen für ein lukratives Geschäft. 
Durch die Nutzung seiner Kaufkraft 
hat China die Kosten für Implantat-
behandlungen im Land halbiert und 
damit die Nachfrage nach Zahnim-
plantaten in der alternden Bevölke-
rung angekurbelt. Dentsply Sirona 
verzeichnete im ersten Quartal 2024 
in China einen Umsatzanstieg von 53 
Prozent, begünstigt durch die stei-
gende Nachfrage nach Implantaten 
und Alignern.

Auch Lateinamerika zeigte sich 
weiterhin als starker Markt für Unter-
nehmen wie Straumann und Envista 
Holdings, wobei das Wachstum ins-
besondere von Brasilien, Mexiko und 
Kolumbien getragen wurde. Der regi-
onale Erfolg von Straumann in La-
teinamerika hängt größtenteils mit 
der Leistung von Neodent und dem 
Verkauf kieferorthopädischer Pro-
dukte zusammen.

Nordamerika und Europa ste-
hen vor Herausforderungen 

Die traditionell starken Dental-
märkte in Nordamerika und Europa 
verzeichneten in den letzten Quarta-
len stagnierende oder rückläufige  
Ergebnisse, was auf ein schwächeres 
Patientenaufkommen und die Zu-
rückhaltung der Verbraucher bei kos-

tenintensiven Behandlungen zurück-
zuführen ist. Aus dem Bericht von 
Dentsply Sirona für das zweite Quar-
tal 2024 geht hervor, dass der organi-
sche Umsatz in den USA und Europa 
um 0,6 Prozent bzw. 2,6 Prozent zu-
rückgegangen ist.

Inflation, hohe Zinssätze und geo-
politische Unsicherheit – vor allem 
die Folgen des Krieges in der Ukraine 
– dämpfen weiterhin die Patienten-
ströme und die Stimmung der Ver-
braucher in den entwickelten Märk-
ten. Implantate und kieferortho - 
pädische Behandlungen waren be-
sonders betroffen, und die Hersteller 
stellten eine Verschiebung der Patien-
tenprioritäten hin zu lebensnotwendi-
gen Behandlungen gegenüber elekti-
ven Eingriffen fest.

Der ehemalige CEO von Envista, 
Amir Aghdaei, beschrieb das opera-
tive Umfeld im zweiten Quartal des 
vergangenen Jahres wie folgt: „Nie-
dergelassene Zahnärzte und [Dental 
Support Organisations] sind weiter-
hin zurückhaltend bei kurzfristigen 
Investitionen in Geräte und Bestände 
auf Klinikebene.“

Lichtblicke inmitten der  
Zurückhaltung 

Dentsply Sirona und Envista 
meldeten Rückgänge in ihrem Den-
talgerätegeschäft, hauptsächlich be-
dingt durch geringere Ausgaben für 
bildgebende Systeme und Diagnos-
tik. Glenn Coleman, Chief Financial 
Officer von Dentsply Sirona, machte 
steigende Zinssätze, globale wirt-
schaftliche Unsicherheit und ver-
stärkten Wettbewerb für die schwa-
che Geschäftsentwicklung verant- 
wortlich.

Trotz dieser Herausforderungen 
investieren die Unternehmen weiter-
hin intensiv in Forschung und Ent-
wicklung und arbeiten an neuen Den-
taltechnologien, um das Wachstum 
wieder anzukurbeln. 2024 war ein 
Jahr mit zahlreichen Produkteinfüh-
rungen.

Trotz makroökonomischer Her-
ausforderungen erzielten bestimmte 
Produktsegmente weiterhin positive 
Ergebnisse. Die bildgebenden Sys-
teme und CAD/CAM-Dienstleistungen 
von Align Technology wuchsen im 
zweiten Quartal 2024 um 16,1 Pro-
zent, und der Absatz von Intraoral-
scannern beflügelte das Geschäft 
mehrerer Unternehmen. SureSmile 
von Dentsply Sirona und die Spark- 
Aligner von Envista wuchsen dank 
der starken Nachfrage auf internatio-
nalen Märkten, was zeigt, dass auch 
das Kieferorthopädie-Segment außer-
halb der D2C-Modelle erfolgreich 
war.

Die starke Performance von 
Straumann im Implantat- und Kiefer-
orthopädie-Segment – gestützt auf 
Premiummarken wie Neodent und 
Anthogyr – unterstreicht die Bedeu-
tung von Anpassungsfähigkeit. Strau-
manns Plan, bis 2026 eine neue  
Produktions- und Vertriebsstätte in 
Curitiba, Brasilien, zu eröffnen, unter-
streicht das Engagement des Unter-
nehmens, in aufstrebenden Märkten 
präsent zu sein und langfristiges 
Wachstum zu sichern.

Insgesamt zeigt die Entwicklung 
der Dentalindustrie seit der IDS 2023 
erhebliche regionale Unterschiede 
und die Bedeutung strategischer  
Investitionen in Schwellenländern. 
Paul Keel, CEO von Envista, fasste die 

Aussichten für das vierte Quartal 
2024 zusammen: „Es gibt einfach 
nicht genug greifbare Anzeichen für 
eine Verbesserung, um einen baldi-
gen Aufschwung zu erwarten, aber 
der ungedeckte Bedarf der Patienten 
ist nach wie vor hoch, und wir glau-
ben, dass sich langfristige Investitio-
nen in Schlüsselbereichen auszahlen 
werden.“7

*  Berechnet auf der OANDA-Plattform für den 

31. Dezember 2020.

 

n Since IDS 2023, quarterly reports 

from the world’s largest dental man-

ufacturers have highlighted a dental 

market in flux. The industry, typi-

cally resilient to economic down-

turns, has grappled with macroeco-

nomic challenges, fluctuating patient 

volumes and shifting demand be-

tween regions and product catego-

ries. As Asia-Pacific and Latin Amer-

ica have emerged as key growth 

regions, the US and European mar-

kets have faced stiff headwinds, ow-

ing to restrained consumer spending 

on high-end elective procedures like 

tooth alignment and dental implant 

treatment.

Orthodontics facing new 
challenges

The orthodontics market has 

shown mixed performance in recent 

quarters. Align Technology, despite a 

solid performance in its teen segment, 

faced challenges in adult case starts. 

The company’s record teen shipments 

of 236,300 cases in the third quarter 

of 2024 offset some declines, but CEO 

Joseph Hogan acknowledged weak 

consumer sentiment, particularly in 

the US. He commented: “The underly-

ing dental market in the United States 

remains sluggish, and our doctor cus-

tomers cite similar trends.”

Direct-to-consumer (D2C) aligner 

therapy took a hit in December 2023 

when SmileDirectClub was declared 

insolvent and in October 2024 when 

Dentsply Sirona suspended sales of its 

Byte aligners owing to regulatory con-

cerns and macroeconomic pressures. 

The company acquired Byte for 

US$1.04 billion (€846.6 million*) in 

2020. In January, it announced that it 

would reposition the aligner system 

with expanded clinical oversight. 

Dentsply Sirona CEO Simon Campion 

said in a press release: “We believe 

there is applicability for [D2C] de-

mand generation in dentistry includ-

ing aligners.”

Asia-Pacific and Latin Amer-
ica drive growth

Amid sluggish results in North 

America and Europe, Asia-Pacific and 

Latin America have emerged as major 

growth regions for dental companies. 

Straumann Group continues to benefit 

from strong growth in Asia-Pacific, 

where sales grew by 26.4% year on 

year in the second quarter of last year. 

By the end of the following quarter, the 

region accounted for 23.4% of the com-

pany’s total business, compared with 

Trends, Herausforderungen und Chancen der Branche

Trends, challenges and opportunities in the market
Gemischte wirtschaftliche Trends verändern die Dentalindustrie. 

Mixed economic trends are reshaping the dental industry. By Jeremy Booth, Dental Tribune International
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„Der zugrunde liegende Dentalmarkt in den Vereinigten Staaten ist nach wie vor 

träge.“ “The underlying dental market in the United States remains sluggish.”   

 
Joseph Hogan, Align Technology
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19.6% in the same period the year be-

fore. China played a major role in this 

expansion, thanks in part to the coun-

try’s volume-based procurement of 

dental implants. Although companies 

like Straumann receive a lower unit 

price for implants sold in China, the 

sheer volumes make for lucrative 

business. By leveraging its purchasing 

power, China has halved the cost of im-

plant treatment in the country, thereby 

boosting demand for dental implants 

among its ageing population. Dentsply 

Sirona saw a 53% increase in Chinese 

sales during the first quarter of 2024, 

boosted by surging demand for im-

plants and aligners. 

Latin America also continued to 

shine for companies like Straumann 

and Envista Holdings, growth being 

driven by markets such as Brazil, Mex-

ico and Colombia. Straumann’s re-

gional success in Latin America is 

largely tied to the performance of  

Neodent, its challenger implant brand, 

and the sale of orthodontic products.

North America and Europe 
face challenges

The traditionally strong dental 

markets of North America and Europe 

have shown flat or declining results in 

recent quarters, reflecting weakened 

patient volumes and cautious consumer 

spending on high-cost procedures. 

Dentsply Sirona’s second-quarter 2024 

report showed that organic sales in 

the US and Europe had declined by 

0.6% and 2.6%, respectively.

Inflation, high interest rates and 

geopolitical uncertainty—chiefly con-

sequences of the war in Ukraine—con-

tinue to dampen patient flow and  

consumer sentiment in developed 

markets. Implant and orthodontic case 

starts have been particularly affected, 

and manufacturers noted a shift in pa-

tient priorities towards essential care 

over elective procedures.

Summarising the operating envi-

ronment in the second quarter of last 

year, Envista’s former CEO, Amir Agh-

daei, said: “Private practice clinicians 

and [dental support organisations] re-

main cautious about near-term invest-

ments in both equipment and clinic- 

level inventories.”

Bright spots amid caution
Dentsply Sirona and Envista re-

ported declines in their dental equip-

ment businesses, largely due to re-

duced spending on imaging systems 

and diagnostics. Glenn Coleman, chief 

financial officer at Dentsply Sirona, at-

tributed the weak performance to ris-

ing interest rates, global economic un-

certainty and increased competition. 

Despite these challenges, companies 

are investing heavily in research and 

development and working on new den-

tal technologies in hopes of reigniting 

growth, and 2024 was a busy year for 

product launches.

Despite macroeconomic head-

winds, certain product segments con-

tinued to deliver positive results. 

Align Technology’s imaging systems 

and CAD/CAM services experienced 

16.1% growth in the second quarter of 

2024, and sales of intra-oral scanners 

provided a lift to several companies. 

Dentsply Sirona’s SureSmile and En-

vista’s Spark aligners posted growth 

driven by international markets, from 

which it was clear that the orthodon-

tics segment outside of D2C models 

had achieved success too.

Straumann’s robust performance 

in both the implants and orthodontics 

segments—boosted by premium brands 

like Neodent and Anthogyr—demon-

strated the importance of adaptability. 

Straumann’s plan to open a new man-

ufacturing and distribution facility in 

Curitiba in Brazil by 2026 reflects its 

commitment to serving emerging mar-

kets to achieve long-term growth.

Overall, the dental industry’s per-

formance since IDS 2023 highlights 

significant regional differences and 

the importance of strategic invest-

ments in emerging markets. Envista 

CEO Paul Keel summarised the out-

look in the fourth quarter of 2024: 

“There just isn’t enough tangible evi-

dence of improvement to expect an  

imminent upturn anytime soon, but 

unmet patient demand remains high, 

and we believe long-term investment 

in key areas will pay off.” 7

* Calculated on the OANDA platform for 31 

December 2020.
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3D Systems’ NextDent Jetted Denture Solution sets a 

new benchmark in denture production. Using 

MultiJet Printing (MJP) technology, this solution 

delivers superior-quality dentures with fewer 

manual steps, streamlining production while 

reducing costs. Plus, it scales effortlessly from 

small batch to high volume denture production.

What if you could 

manufacture durable 

aesthetic dentures in 

a fraction of the time 

without skilled labor?

Stop by our booth - 
Hall 03.1, Booth 
K-010 – L-011 or scan 
here to learn more

AD

„Wir glauben, dass die Nachfrage nach [D2C] in der Zahnmedizin, ein-

schließlich Alignern, gesteigert werden kann.“  “We believe there is appli-

cability for [D2C] demand generation in dentistry including aligners.”   

 
Simon Campion, Dentsply Sirona



opinion

41st International Dental Show 2025 • 24. März 24 March

8

AD

n Mit Spannung verfolgt die Bran-

che die Messeneuheiten zur dies- 

jährigen IDS. Als Fachgesellschaft 

an der Schnittstelle zwischen Zahn- 

medizin, Zahntechnik, Wissenschaft 

und Dentalindustrie beobachten wir 

als European Association of Dental 

Technology (EADT) gemeinsam mit 

unseren Mitgliedern die Entwicklun-

gen. Unser interdisziplinärer Ansatz 

ermöglicht dabei eine differenzierte 

Bewertung des technologischen Fort-

schritts.

Im Mittelpunkt der IDS steht die 

Dentalindustrie. Sie präsentiert zu-

kunftsweisende Technologien, die den 

Dentalmarkt prägen werden. Auch 

die IDS 2025 wird von der Digitalisie-

rung geprägt sein. Allerdings steht 

dabei nicht mehr das Warum im Vor-

dergrund, sondern das Wie. Interes-

sant wird beispielsweise der Einsatz 

von durch künstliche Intelligenz (KI) 

gestützten Assistenzsystemen sein. 

Auch der 3D-Druck von keramischen 

Werkstoffen und die Weiterentwick-

lung im Bereich der Intraoralscanner 

sind spannende Themen. An der 

Schnittstelle zum zahntechnischen 

Labor werden digitale Lösungen, wie 

beispielsweise der digitale Gesichts-

bogen, die Kommunikation vereinfa-

chen. Im Laborbereich werden offene 

additive und subtraktive Fertigungs-

verfahren weiterentwickelt, die den 

Alltag erleichtern.

Alltagstauglichkeit und Funktio-

nalität spielen in der Fertigung und 

am Patientenstuhl eine große Rolle 

für Qualität und Quantität. Deshalb 

werden Besucherinnen und Besucher 

der IDS einen Mehrwert in den –  

nennen wir es Mikroentwicklungen – 

finden. In kleinen, aber wichtigen  

Detailverbesserungen liegt oft der ent-

scheidende Vorteil für die Anwen-

dung. Diese Entwicklung ist beispiels-

weise bei Softwarelösungen und de- 

ren Upgrades zu beobachten. Neue 

Softwareanwendungen werden trotz 

höherer Komplexität – auch mithilfe 

von KI – einfacher in der Anwendung.

Auch im Bereich der Werkstoffe 

zeichnen sich vielversprechende Fort-

schritte ab. Keramisch gefüllte Kunst-

stoffe werden den Praxis- und Labor- 

alltag bereichern. Auch bei Zirkon-

oxid sind Weiterentwicklungen zu er-

kennen, die beispielsweise die Ver- 

arbeitungsparameter und damit die 

Wirtschaftlichkeit positiv beeinflus-

sen können. Die IDS-Besucher wer-

den unweigerlich ihren Workflow hin-

sichtlich Effizienz und Qualität über- 

prüfen und auf dieser Basis zukünf-

tige Investitionen planen.

Die IDS bietet natürlich noch 

mehr: Austausch mit Kolleginnen und 

Kollegen, professionelle Live-Demons- 

trationen und vor allem ein Gefühl 

dafür, welche Trends in der Dental-

branche aktuell gesetzt werden. 7

 

n The industry is eagerly anticipating 

the innovations at this year’s IDS. As 

a professional association at the inter-

section of dentistry, dental technology, 

science and the dental industry, the 

European Association of Dental Tech-

nology (EADT) is closely monitoring 

developments alongside our members. 

Our interdisciplinary approach allows 

for a nuanced assessment of techno-

logical progress.

The dental industry takes centre 

stage at IDS, showcasing pioneering 

technologies that will shape the dental 

market. While IDS 2025 will continue 

to be shaped by digitalisation, the fo-

cus is shifting from why to how. One 

particularly interesting area is the  

use of assistance systems supported 

by artificial intelligence (AI). Addition-

ally, 3D printing of ceramic materials 

and further advancements in intra- 

oral scanners are key topics. At the  

interface with dental laboratories, di- 

gital solutions such as a digital face-

bow will simplify communication. In 

the laboratory segment, open additive 

and subtractive manufacturing pro-

cesses are evolving to streamline work-

flows.

Practicality and functionality are 

key to both quality and efficiency in 

production and chairside applications. 

That is why visitors to IDS will find 

added value in what we call micro- 

developments—small yet significant 

refinements that provide a decisive 

advantage in clinical and technical ap-

plications. This trend is particularly 

evident in software solutions and 

their updates. Despite increasing com-

plexity, new software applications— 

often enhanced by AI—are becoming 

easier to use.

There is also promising progress 

in dental materials. Ceramic-filled res-

ins will enhance workflows in both 

clinical and laboratory settings. Mean-

while, further advancements in zirco-

nia are improving processing para- 

meters, potentially leading to greater 

cost-efficiency. As a result, IDS visitors 

will inevitably reassess their work-

flows in terms of efficiency and quality 

and use these insights to guide future 

investments.

Of course, IDS offers much more: 

networking with peers, live demon-

strations by professionals and, above 

all, a clear overview of the latest 

trends shaping the dental industry. 7

IDS 2025: Vom Warum zum Wie IDS 2025: From why to how
EADT-Präsident Andreas Kunz über technologische Entwicklungen und Trends. EADT President Andreas Kunz on technological developments and trends.
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