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Joachim Tabler presento en FDI Buenos Aires 2018 DDSWorld, un sistema gratuito que ofrece una amplia variedad de

herramientas a los odontologos.

La platatorma para todas tus
necesidades de odontologia

asta hace poco, los odontélogos tenian que utilizar muchas herra-
mientas e ir a muchas paginas web para administrar su clinica, co-
municarse con laboratorios y colegas, conocer las tltimas noveda-

des dentales o comprar productos.

La plataforma digital DDS.World te
facilita la gestion de tu negocio y te
mantiene al dia de las dltimas ten-
dencias y noticias en odontologia.
DDS.World es una plataforma digital
de servicio completo que te ofrece
un excelente servicio de comercio
electronico, aunado a un software
de gestion de la clinica basado en la
nube, cursos de formacion online,
noticias y mucho mas.

Estas son algunas de las ventajas de

esta plataforma:

La plataforma que hace crecer tu ne-

gocio

e Gestion de la clinica

e Todo lo que necesitas para admi-
nistrar tu clinica

¢ Planificacion del tratamiento

Recepcion y reservas online
Acceso moévil basado en la nube
Impulsado por:

Gestion del inventario

Registro del inventario

Estado del inventario

Recordatorio inteligente de repo-
sicion

Descripcion rapida y sencilla del
funcionamiento

Organiza facilmente tu agenda
Estado detallado y planificacion
del tratamiento

Plataforma de e-learning y de no-
ticias

Accesible desde cualquier lugar
Tienda online

Seguimiento del inventario
Noticias y educacion

Lea las ultimas noticias dentales

Noticias

Vea webinars

Boletines electrénicos
Re-almacenamiento con solo un
clic

e Compras faciles

Examine productos y compare
precios

Haz un seguimiento de tus pedidos
iPruébalo gratis!

Haz que tu negocio sea mas facil
Noticias / Gestion de la clinica e
inventario / E-learning / Tienda
online

El recurso online mas grande de la
odontologia

La plataforma definitiva para todas
tus necesidades de odontologia
Disponible en tu idioma
Plataforma de e-learning

e Software basado en la nube
Recursos
e DDS.World

ND3./VORLD

make your business easier

Haz gue tu negocio sea mas facil
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Patrocinios comerciales

esde hace varios afios, he tratado de mirar bien antes de aceptar invitacio-

nes para dictar conferencias en congresos y pido a los directivos que me

lleven directamente sin patrocinio de empresas. L.a respuesta en la ma-
yoria de los casos ha sido que los organizadores de los eventos, sean universidades,
asociaciones u organizaciones, no pueden cubrir los gastos de transporte, alojamien-
to, alimentacién y honorarios sin el apoyo de las casas comerciales. En esta época,
tristemente, la ciencia para ser transmitida necesita tener patrocinadores.

Los congresos odontolégicos se han ido
apoyando en las casas comerciales para
sufragar los gastos que genera traer con-
ferencistas de primer nivel a esos even-
tos. Me hago la misma pregunta que
nos hizo nuestro colega Antonio Miguel
Lengua: ;Cuando perdimos el control?
Pienso igual que el doctor Lengua, odon-
télogo radicado en Monteria. Hace unos
afios, nos reuniamos pequeios grupos
de colegas y amigos, buscdbamos temas
de interés, seleccionabamos nombres de
profesores destacados, presupuestiaba-
mos los costos de la visita del profesor,
sus honorarios, el salon de reunién, los
alimentos, boletos aéreos, y otros items
mas. Cada uno de los miembros de es-
tos grupos de estudio aportidbamos el
dinero convenido y recibiamos actuali-
zacion libre de sesgo, ya que al no tener
el compromiso de patrocinio de alguna
casa comercial el profesor nos daba in-
formacion valiosa con total libertad. Es-
toy seguro que eso no hubiera sido posi-
ble si nos financia una marca y el evento
habria dejado de ser académico en un
100%.

La realidad hoy dia es otra: para hacer
cursos de actualizacion, diplomados,
congresos o seminarios se debe tener el
aval de una universidad, de una sociedad
cientifica, y de alguna casa comercial. A
las universidades les interesa mantener
la cuota de estudiantes que gradian cada
ano, las sociedades cientificas tampoco le
ponen atencion a estos temas, y las casas
comerciales lo que les importa es vender.

Hoy dia, las sociedades cientificas pro-
mueven mas los eventos donde se habla
de implantes, restauraciones de todo tipo,
estética basada en carillas y esos mal lla-
mados «lentes de contacto», como si los
dientes tuviesen 0jos y se necesitara co-
locarles gafas para mejorar la vista. Las
casas comerciales apoyan generalmente
los eventos donde se habla de estos te-
mas. Es mas importante la ceramica, las
resinas o los implantes que la razén de
ser de nuestra profesion, que es prevenir
la enfermedad y mantener la salud. Y se

inventaron justificaciones para disfrazar
la forma y el color que no estan en sin-
tonia con la moda de una aberrante rea-
lidad fuera de todo contexto l6gico, para
manejarlas con esos tratamientos estéti-
cos que tanto criticamos por estos dias.

CCE

y tarifas laborales

Por Enrique Jadad Bechara

Especialista en Rehabilitacion Oral,
investigador y conferencista con prdctica
privada en Barranquilla (Colombia), es
Jundador del Grupo Dignificar la Odontologia
(FaceBook). Coniacto: ejadad@gmail.com

Por todo lo que esté sucediendo a nues-
tro alrededor, he llegado a la conclusién
de que tanto el gobierno como las insti-
tuciones estan tratando que se aumente
la oferta de odontologia y de odontélo-
gos. Pienso que la finalidad es preparar
el terreno para que nuestro trabajo baje
de precio, para asfixiar al profesional in-
dependiente. Mientras no nos diferencie-
mos y dignifiquemos nuestra profesion,
pareciéndonos mas a doctores de la sa-
lud oral, nos trataran muy pronto como
mano de obra y nos remuneraran cada
dia peor.

s mas importanie la
ceramica, las resinas

o los implantes que

la razon de ser de
nuestra profesion,
que es prevenir

la enfermedad y
mantener la salud 99

Otro de los temas que viene afectando
la estabilidad laboral y econémica de los
odontodlogos tiene que ver con los precios
de los tratamientos. Se han tratado de
establecer manuales tarifarios por parte
de las diferentes asociaciones cientificas
para tener precios de referencia a la hora
de presentar presupuestos a los pacien-
tes. Los precios que se sugieren desde
estas entidades son justos, pero cada vez
es menor el nimero de personas que
pueden pagar por esas tarifas, inclusive
de estratos altos.

En mi pais, nada es como debe ser: cada
vez se abren mas y mas facultades de
odontologia, mas clinicas, mas franqui-
cias extranjeras con sus modelos finan-
cieros que dejan KO a los odont6logos,
porque no hay forma de competir con los
precios ni con las ofertas de financiacion
de estas mega clinicas.

En otros tiempos, esta profesion nos
brindé un buen nivel de vida, pero hoy
con gran lristeza y preocupacion, ade-
mas de mucha vergiienza, he expresado
cuanto nos aterra que un hijo nuestro
quiera estudiar Odontologia.

Entiendo el temor de los nuevos odon-
t6logos por endeudarse para iniciar un
posgrado, la migracion de odontélogos a
otros paises, a sabiendas de que tendran
que hacer sacrificios inimaginables. Mu-
chos de ellos ven el exterior la mejor
plaza para ser especialistas y ejercer de
manera digna. Cada dia que pasa entien-
do por qué muchos odontdlogos esco-
gen el drea administrativa y cambian la
préctica sobre pacientes por un trabajo
de escritorio y computadora; se despren-
den de lo que sofiaron algun dia: atender
pacientes, que es lo mas apasionante de
la carrera, dejan a un lado la satisfaccion
de interactuar y ver la sonrisa agrade-

cida de sus pacientes. Es algo doloroso
porque siento que nuestro trabajo es arte
y pasion.

Otros colegas han tomado caminos di-
ferentes; hay quienes han optado por el
drea comercial, por la politica o el mer-
cadeo. Y, si lo analizamos con deteni-
miento, las oportunidades de trabajo con
pacientes en la consulta privada son cada
vez mas escasas. Cada vez es mas preo-
cupante conseguir recursos econémicos
para comprar una unidad odontolégica y
crear tu negocio independiente.

Otros colegas corren con tan mala suerte
que se ofrecen para trabajar en las mega
clinicas de grandes superficies, se pre-
sentan a una entrevista y con el tiempo
comprenderan que han sido contratados
para generar dinero. A muchos los obli-
gan a facturar a como dé lugar, tienen
que cumplir de venta a expensas de rea-
lizar tratamientos que los pacientes no
necesitan. Se realizan extracciones de
piezas dentales que bien podrian ser sal-
vadas con un adecuado manejo integral.
Conozco varias de estas instituciones en
las que ni siquiera tienen periodoncistas;
no les interesa, su meta es extraer y co-
locar implantes para generar ganancias.

Todo este desmadre laboral, la falta de
oportunidades, la ausencia de pacientes,
la escasez de dinero circulante, el deses-
pero por conseguir el soporte monetario
para el sustento de sus familias, la proli-
feracion de facultades de odontologia, se
vuelve el mejor aliado de aquellas famo-
sas clinicas» que ofertan mensualmente
una y otra vez esas vacantes de empleo.
Considero que, ni siquiera para adquirir
experiencia laboral, se justifica esa in-
certidumbre en la que se convierte ese
calvario de ser empleado a porcentaje
y en el que se debe borrar de la mente
cualquier principio ético y moral.

Definitivamente, nos toca «dignificar la
profesion» diciendo no. Todos los profe-
sionales de la odontologia deberian dar
un no rotundo a aquellas ofertas labo-
rales indignantes, aunque no exista un
plan B, aunque se sepa perfectamente
que vas a pasar un tiempo en tu casa,
aunque ames ejercer la odontologia.
Tenemos que valorarnos como profesio-
nales, creer en nuestras capacidades y
experiencia.



W DGSHAPE

Fresado continuo las 24 horas.
Tu flujo, tus materiales, tu control.

DwWX-52D

Fresadora dental de 5 ejes

DWX-<

DWX-52DCi

Fresadora dental con
Cambiador automatico de discos

La tecnologia DWX de DGSHAPE by Roland le provee al
laboratorio y clinica moderna, fresado continuo, dia y noche,
de diferentes tonalidades de zirconio, fresado en humedo de
ceramica de vidrio y resina compuesta de alta estética. Las
fresadoras DWX producen restauraciones de adaptacion

precisa y alta calidad estética, para todos los niveles

de produccion.

Descubra soluciones OPEN CAD/CAM dentales
DWX en www.rolanddga.com/es/dwx

by Bl Roland




6 Tecnologia

DENTAL TRIBUNE Hispanic & Latin America

La profilaxis funciona y
ofrece un gran potencial

rias, compuestos que estimulan la remineralizacion y juegos

I a profilaxis es el modelo del éxito: laseres que eliminan bacte-

de computadora con efecto preventivo son algunos de los de-
sarrollos que se presentaran en el International Dental Show (IDS).

El campo de la profilaxis es el cami-
no correcto para la odontologia. La
Quinta Encuesta Alemana de Salud
Oral (DMS V) ha registrado una re-
duccion significativa en la caries
dental entre nifios y jovenes en Ale-
mania y menos retirados edéntulos
entre los 65 y los 74 anos de edad.
El objetivo ahora es asegurar y ex-
pandir de forma consistente el éxi-
to alcanzado. Las innovaciones en

el campo de la profilaxis son por lo
tanto la base. IDS, que se celebra del
12 al 16 de marzo de 2019 en Colo-
nia, proporciona a los profesionales
una perspectiva de los desarrollos
futuros.

Una de las tecnologias mas recientes
y prometedoras es el laser. En el cam-
po de la profilaxis, junto con los méto-
dos clasicos (raspado y cepillado con

Los directivos de IDS recomiendan el
uso del laser de diodo para la profi-
lazis. En la imagen, el modelo EPIC
Pro de la empresa norteamericana
BIOLASE.

- Cumbre
s, Mundial’2018

r

LASER

BIOLASE

PUNTA CANA

REPUBLICA DOMINICANA

curetas manuales o sistemas de ul-
trasonido o de pulido mediante polvo
en chorro), el laser de diodo en parti-
cular (635 y 660 nm) ofrece opciones
adicionales para eliminar bacterias y
descontaminacion de superficies.

Ademas, se puede realizar una pro-
filaxis simultaneamente a una res-
tauracion. Los ion6meros de vidrio
ricos en flior y fosfato son un buen
ejemplo ya que, mas alla de su fun-
cion como materiales de obturacion,
pueden mejorar también la remi-
neralizacion de la dentina. Ciertas
pastas dentales también sirven para
este propoésito y pueden incluso se-
llar microscépicamente pequenas
cavidades. Esto reduce a su vez la
sensibilidad del diente afectado.

La diferenciacion entre los cepillos
de dientes manuales apropiados
y los cepillos de dientes eléctricos
para los respectivos grupos de edad
es cada vez mas pronunciada. Esto
se nota en los mangos mas grandes
para las personas de la tercera edad
o en los accesorios especiales para
cepillos eléctricos para usuarios de
dentaduras postizas. En el caso de
las enfermedades periodontales, se
han establecido enfoques terapéu-
ticos clasicos con la aplicacion de
antibioticos, clorhexidina, hidroxi-
lapatita e ingredientes antibacteria-
nos naturales.

Mientras tanto, las tecnologias digi-
tales estan convirtiendo el cepillo de
dientes eléctrico en una herramien-
ta de monitoreo y capacitacion para
un cuidado oral mas efectivo. Y los
ninos y jovenes podran en el futuro
aprender a tomar medidas profi-
lacticas de manera ludica, porque
los juegos de computadora («Pro-
tector de dientes», «<Ataque de pla-
ca», «Ritter Zahndalf», «Protectus»)
aumentan el factor diversion de las
medidas preventivas y a su vez de su
cumplimiento.

«El espectro completo de oportuni-
dades de una profilaxis clinicamen-
te moderna que esta en linea con la
direccion del cliente contempora-
neo se presentara en el Internatio-
nal Dental Show IDS en Colonia»,
manifest6 el Dr. Markus Heibach,
Director Ejecutivo de la Asociacion
de Fabricantes de Productos Den-
tales de Alemania (VDDI). «Los
productos para el cuidado bucal
doméstico, para la profilaxis profe-
sional y las herramientas digitales
permiten que la profilaxis se lleve
a cabo de forma mas constante que
nunca. Debido a la inmensa diversi-
dad de productos, recomiendo espe-
cialmente que todo el equipo de la
clinica visite la feria».

IDS tiene lugar en Colonia cada dos
anos y esta organizada por GFDI
Gesellschaft zur Foérderung der
Dental-Industrie mbH, la empresa
comercial de la VDDI y por Koeln-
messe GmbH, Colonia.

Recursos
e IDS: english.ids-cologne.de/ids/
index-2.php
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Un flujo de trabajo completamente digital

medida que el mundo ha adoptado un enfoque mas
centrado en el software, la odontologia ha seguido los
mismos pasos para abrir un amplio abanico de posibili-
dades, aumentar la eficacia y mejorar los niveles de atencion.

Después de desarrollar un hard-
ware de alta tecnologia como
base, compaiias dentales pione-
ras como Planmeca se han centra-
do en el software para elevar las
posibilidades de uso a nuevos ni-
veles y garantizar que los usuarios
obtengan mayor rendimiento por
su inversion.

Los usuarios tienen actualmen-
te grandes expectativas con res-
pecto a la vida de los equipos
dentales. Esto significa que las
actualizaciones seguras de soft-
ware son importantes para ga-
rantizar una calidad de diagnés-
tico 6ptima y la seguridad del
paciente.

Planmeca ha respondido a esta
necesidad con Romexis, un efi-
ciente programa de software
para odontologia. Romexis es
la dnica plataforma de software
dental del mundo que integra
todas las imagenes y todo el flujo
de trabajo CAD/CAM. La compa-
fifia finlandesa lo describe como
«el cerebro detras del equipo de
Planmeca».

Este software todo-en-uno pro-
porciona soluciones a todas las
necesidades. Estas incluyen so-
porte para formatos de archivo
abiertos, lo que garantiza una
importacién y exportacion flui-
da.

Ademas, Romexis cuenta con
una amplia variedad de herra-
mientas y funciones para tareas
especificas, y una base de datos
centralizada que ofrece facil
acceso a los datos clinicos. El
software funciona en Windows
y macOS, y cuenta también con
aplicaciones para iOS y An-
droid.

Romexis ofrece un flujo de tra-
bajo digital completamente inte-
grado que cubre todos los pasos,
incluido el escaneo, el diagnés-
tico, la planificaciéon y la fabri-
cacion. La fabricacion se puede
hacer mediante impresion tri-
dimensional o fresado. Con am-
plias herramientas especializa-
das, opciones de comunicacion
segura y una integracion perfec-
ta con los equipos de Planmeca,
este software permite a los usua-
rios hacer todo el flujo de traba-
jo directamente en sus clinicas o
externalizar cualquier parte del
mismo.

Planmeca, que ha previsto la di-
reccion los avances tecnologi-
cos y planificado la introduccion
continua de nuevos productos
que funcionan juntos a la per-

feccion, ha estado a la cabeza
desde finales de la década de
1990, primero con Planmeca
Dimaxis y en la década del
2000 con Planmeca Romexis.
Este visionario enfoque de
Planmeca continta ayudando
a satisfacer las crecientes ne-
cesidades de los profesionales
de la odontologia de hoy.

Recursos
¢ Planmeca:
com

www.planmeca.
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Una muestra del software Romexis, que integra todos los componentes visuales de
los dispositivos de Planmeca.
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La pasion por la
odontologia invade
Buenos Aires

Por Javier de Pison

punto de encuentro de profesionales de la odontologia

I a capital de Argentina fue del 5 al 8 de septiembre el

de todo el mundo, que se reunieron para discutir los te-
mas mas importantes de la salud bucal a nivel internacional,
al igual que los multiples cambios que afectan al ejercicio de

la profesion.

Mas de 8,000 profesionales de 130
paises viajaron a Buenos Aires para
participar en el 106° Congreso Den-
tal Mundial (WDC), cuyo lema fue
«Una pasién para muchos, un com-
promiso para todos».

Una amplia serie de lideres de opi-
nién internacionales impartieron
importantes conferencias, entre los
que cabe destacar a Marco Ferrari
(Italia), Domenick Zero, Marko Vu-
jicic (EE UU), Jo Frencken (Holan-
da), Fusanori Nishimura (Japdn),
Martin Edelberg, Alejandro Madda-
lena o Sergio Kohen (Argentina) y
Enrique Jadad y Odel Chediak (Co-
lombia).

Otros ponentes latinoamericanos
en el Congreso Dental Mundial FDI
Buenos Aires fueron Héctor Alvarez
Cantoni, Jorge Galante, Maria de
los Angeles Herrera, Fernando Gol-
dberg, Noemi Bordoni, Paulo Kano,
Beatriz Maria Maresca, L.upe Sala-
zar o Eduardo Mahn. Las ponencias
cientificas fueron complementadas
por una exhibicién de la industria,
donde se present6 la tltima genera-
cioén en tecnologia dental.

Esta revista publicara préximamen-
te una amplia serie de articulos y
entrevistas sobre los principales
protagonistas de FDI Buenos Aires
2018, como Martin Edelberg, Jorge
Uribe, Enrique Jadad, Sergio Kohen
o Manuel Cordero, entre otros.

En total, mas de 150 oradores im-
partieron conferencias en el pro-
grama cientifico durante los cuatro
dias del congreso. L.a mayoria de
las conferencias contaron con in-
terpretacion simultanea y se dieron
tanto en inglés como en espaiiol.

Los «Speaker Corners» y los carte-
les electrénicos ofrecieron formatos
adicionales para presentaciones de
casos clinicos e investigaciones.

El espacio de La Rural ofrecié un
acceso rapido a las salas cientificas
y la exposicion, que en esta ocasion
cont6 con 23,000 m2 de espacio, en
el que mas de 150 compafias y mar-
cas internacionales y nacionales ex-
hibieron sus nuevos productos.

Los asistentes al congreso disfruta-
ron también de un programa social
y cultural, como la Noche de Buenos
Aires, donde los participantes pro-
baron las delicias de la carne argen-
tina, sus vinos y un espectaculo de
tango. La ultima noche del congreso
culminé con la celebracién de una
glamorosa cena de gala en el ele-
gante Palacio San Miguel.

El Congreso Dental Mundial 2019
tendra lugar del 5 al 8 de septiem-
bre en el Centro de Convenciones
Moscone de San Francisco, Estados
Unidos. La Asociacion Dental Ame-
ricana (ADA), que serd la anfitriona
del evento junto con la FDI, realizé
un lanzamiento oficial del evento
durante un almuerzo exclusivo. La
ADA afirmé6 que la exposicién co-
mercial durara tres dias, tendra mas
1000 stands y ocupara 40.000 m2 de
espacio. El programa cientifico de
cuatro dias contara con mas de 200
destacados dictantes de nivel inter-
nacional.

Vea muchos mas articulos en

la.dental-tribune.com

Recursos
* FDI: www.worlddentalcongress.org/pagi-
na_principal/index.html

La entrada a La Rural en Buenos Aires, donde se celebro el Cgr'eso Dental Mun
dial de FDI.

fdi Cremm

World Dental Congress

La Dra. Kathryn Kell, Presidenta de FDI, durante el discurso de inauguracion de
FDI Buenos Aires.

Dental Tribune, socio para comunicaciones de FDI, edito y repartio tres ediciones
del periodico diario «FDI World Dental Daily» en Buenos Aires.

Suscribase gratis por 6 meses a la edicion digital de
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Tratamientos Reclionsleés

El Dr. Enrique Jadad se toma un selfie con el ptiblico, que lleno el salon de confe-
rencias en Buenos Aires.

La conferencia del Dr. Jadad exhorto a tratamientos estéticos raciones y élLicos.

Buenos Aiges
Arganting
.t| B8 S e 30

El Dr. Martin Edelberg, Director de la Escuela de Postgrado de la Asociacion
Odontolégica Argentina, impartio tres conferencias, dos de ellas en inglés.

La salud oral de las personas mayores

Uno de los multiples foros de en FDI Buenos Aires.

Fotos: Javier Mz. de Pison

El Congreso Dental Mundial de
la FDI present6 en Buenos Aires
el Foro Mundial de la Salud Oral
(WOHF), cuyo objetivo es estimu-
lar el debate sobre los temas mas
recientes relacionados con la salud
oral.

En esta ocasion, este foro de carac-
ter anual se centr6 en el importante
vinculo entre la salud oral y el enve-
jecimiento saludable, tema también
de la edicion especial online de la re-
vista «International Dental Journal»
(IDJ) dela FDL

Durante el foro se present6 un folle-
to que subraya la urgente necesidad
de adaptar los sistemas de salud para
poder hacer frente a las crecientes
necesidades de salud oral de las po-
blaciones que envejecen en todo el
mundo. También se lanzé una guia
de referencia rapida (<Roadmap for
Healthy Aging») que describe estra-
tegias para abordar las necesidades
de salud bucal de las personas ma-
yores, desarrollada por el grupo de

la FDI llamado «Oral Health for an
Ageing Population» (Equipo de Tra-
bajo de Salud Oral para Personas
Mayores, OHAP).

La guia propone una serie de me-
didas y estrategias para implemen-
tar a nivel local o global, con objeto
de solucionar las necesidades de
los adultos mayores con distintos
niveles de dependencia, conocido
como el programa «Lucerne Care
Pathway».

«Esta hoja de ruta es tnica en va-
rios sentidos. En primer lugar, nos
recuerda que el envejecimiento de
la poblacién es una preocupacion
mundial y que la salud oral es un
derecho fundamental, indispensa-
ble para un envejecimiento saluda-
ble. La hoja de ruta se puede utilizar
como una guia de referencia para
implementar medidas a nivel global,
nacional o local en beneficio de la
comunidad de personas mayores»,
sefial6 la Dra. Sophie Dartevelle,
miembro de OHAP y Presidenta de

la Unién Francesa de la Salud Oral.

La enfermedad oral no es una con-
secuencia inevitable del envejeci-
miento, pero puede reducirse o pre-
venirse mediante medidas simples
y efectivas en todas las etapas de la
vida. El grupo OHAP busca fortale-
cer el vinculo entre los odont6logos y
la longevidad saludable para garan-
tizar que las personas envejezcan de
forma saludable y respaldada.

OHAP se cre6 en 2015 y su objetivo
es garantizar que los problemas de
salud bucal se integren en politicas
de salud mas amplias sobre el en-
vejecimiento de la poblacion. OHAP
cuenta con el respaldo de GC Inter-
national y promueyve la investigacion
sobre la salud oral en poblaciones
que envejecen y la mejor preven-
cion y tratamiento de los pacientes
de edad avanzada. |

Recursos
e Edicion especial IDJ: bit.ly/IDJvir-
tualissue

En el stand de la empresa sueca TePe
se impartieron cursos sobre higiene in-
terdental.

. Siguenos en

facebook
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