DENTAL TRIBUNE

———The World’s Dental Newspaper - Spanish Edition

PuBLICADO EN MADRID www.dental-tribune.com No. 1, 2012 VoL. 7

Ripano

EDITORIAL MEDICA




Exroorar 2011.
CoNGRESO MULTIDISCIPLINAR

\utoTes varios
Eneuadermacian e lijo
Famario; 23 x 31 em
Mazs de 350 |J.'|.',_'i.ll.|-\.

Editado a todo colo
Publicacion prevista parn Abrl de 2011

PROLOGO RESUMIDO

Mo nos vamos 3 enganar, no ba sido facil, peroal hnal o
heras conseguido. Bl arduo esfiierzo the estudio, planifica-
i, organiseion, preparmcion y fisdmente osalizacion
de la sepunda edicion del Congreso s frmpartan e el
Sevior Dol en nuesirg Jasiz b tierecicda Ja [LRaF Eany turs
MEnos N esos momenios, pucdes observar uno de sus

Iruitirs.

Ed volismen e sostienes peoope toda 1 esencii de Expeos
ardl-Ixpoorto 2001 v lo hace de o mejor forma posihlbe,
proniendo énfusis por o lado en lo pare conuficy pero
=i opue el sigmibgue dejar de lado b pane mas priction,
cotrigaiendo un |'r|||i|||a|::|u e extimog segunos e oun T,

leetnr, agradeceris

El objetive lunchonental de este libro es realizar n coni-
prendio de lns mejores v mavores ideas y aportaciones cien-
ihwas presentacdas por el canjunio de ponemies duranic
este Ciongrests, Ta elevada calidad de s posencias ha
dhiliculipdde sobremunery su eleceidn, [Her Lo edbrechia coli-
Boracion enitre e Gomité Cientilice v el Comite Edivorial
e opue laseleeecn sl =ea, probablemente; la miis
acbecunda, aungue ex-al lecror al que corresponde o vere-
dicto final.

Ciiuna habeis padido comprobar, esta nieva echndn trae
consigo un cambio de nombre, gque aungue @ @mple vista
prcde parecer gue no revisie mucha tmponancia, concep-
tualmente posce un gran.significacdo; Expoormo-Expoom]

oz o detominarse i partie de este anosobiome |".\|1|.-

wirl, fPor gué tomar ana decision asi coando el pombn
de Expoorto ha luncionado tan bien en ediciones anterio-
res ¥ esia o asentaco en la meme de o= profesionales
diel gectar? Pues purgue Snceramenie vorsdermiog e
el caricter wutenticamente rmulndisoiplinas gue b adogu-
el el evene no (plactiliy roedle i.tl.llr melevudamiente con I
norrenelatira presiin. Bsoumn decsein deriesgodn pem s
tamos coanvencidos de que os i adecuads El piempso chira
®1 ACCPLAITICH O T,

Esto eckivion de o ¢ S !.|hr|.u|'|ir.|.',;r:|||| eora 5 ML E
Rev Juan Clardos 1, el apovo que ha ofrecido a cste Congre-

20 .1q-:'||'|.‘.||:]|| set o] Presidente de Honor del misimo,

{ﬁ'
Ripano

EDITORIAL MEDICA

RIPANO MEXICO:

Blvd. Adolfo Lopez Mateos Nam. 1384 [er piso Col. Santa Marin Nonoaleo, C.P. 03910
México ILF - Tel, (+55) 56112666 - Fax. (+55) 56153688

Atlas de Patologla
de los Maxilares

PATOLOGIA DE LOS QUISTES DE LOS
MAXILARES

Mstirres: D Lanis Adfaro Lira
Die. Benpomin Martines Rondanelli
e, Jabme San Pedreo Valeneocela
+0 puginans
Fotogralias o ilustraciones a todo color
Formatn: 21 % 29, 5cm

Eneuadermacnim de o

PROLOGO

El prreseni atlas e |r.|!|-|1.l|_'|.| de los maxilares nene Jacan
abpetnn entregar al crgjano dentista v al estuchanite de
ceboarntodontan, vy indormaciin breve seerca de bng conili-

cones e bos Buesrs masilane, e g ot forina r.'||:i||.| I

sirvi como gl en el proceso diagndstien de Tas paologios

e estrelio

Fabais lesdomies LT Ei T LRt EjiEls, LTS el Joes srunxilii-
prea 0 lirures onras conciciones, e anolizamos de acuerds
asus caracteristicas clinicas, fadioenificas. imagenaligicas
¢ hstopatolomicns, entreando ademiis alounas sugerencias
aeerea del trmtomenm

Clda enticladd patoldaica se presenta con dis o s jima-
genes con el ofyjeto e grilicar B posibles srianies gu
pucche preseniar wna misma patologio. omancdo onl consi-
deracion diferentes grados de evolucion, desarrollo, tomno-

o v lncalracyon en bos musalares

Por sus carwctensticns descritas, o presente wlas s ha o
cunscritg ol andlisis de un determinado nimens de lesiio-
nes, por ki omposibafichud de abarcar el extenso atmen de

paroloEas que alecian al macikzo maxtlofcial,

Arture Manons Feoowe

Si1sTEMA ESTOMATOGNATICO:
Bases BioLOGICAS ¥
CORRELACIONES CLINICAS

Autoress e, Arturo Manns 1'||'|'-|'_1.
e Jorge Biotil Preand
B g
Fologrrafias ¢ histraciones o (o cokor
Formatoe 21 x 90, 5rm

Encuadernacion de un

PROLOGO

El Jaresene il analiza los ASPECIOE N10E relevames de In
frialogia de o dilerentes componentes gue integran esie
sisterma bildeon humand, asi como tambien Lis distings
liagae et % (s ile LR ThLL, Oy i ST Tl atlzeske ent dow divier-
s mecimismng nemmfisoligncis gue o contoolan, jonto o

sl respectiva proyveccion fun ol @ lwe e ecbomroldeeicn

]."r.l IliHu'I 1'l||r'\]Hl|i|||.' hl I.I CRETRA AR ;Ilrl IR ERH '\. PR
plisela elel st “Sistema Esomarogmition™ editdo el afo
S perr Lo OPS [Orunizaciom Panamericana ele ln Salod
y e dltima edicion data del afio 1995, Samtaro-Chils
con vanps ermpresones ulenores . Bl progeisiin de ese
tester setiern (e Henar o vacto de inlbrmacion acena de
[ Fsierlogia aral, tematica wn impoiante v oracial pam la
'HE“II!\.F‘II KL Lt .II.:_'IIII..I‘ FRIM .F.Il.ul I.IIII"' '||||'|I'-||. als. Hln. Iul'\(llu'l-:lll'
avogeda e vin reflepda oo vanas reimpresioness postenons
(et han st munenial de esvudio LR L cle consulia de
estudhiantes tatito en pregradn como de postgmdo ali largo

1II' ||l!i'i|'|||1 CHTERRRY S :'\-:III.IIII"\- I.II Iluli'\-l = I|.I|I.:IIIJI|I|I1 FIC NS,

A pesir uie 1o edicion resovadise o apovido en el lexto
e ml, ket s I HOrTn e COnsIETar (e se translormio

clortamente cnoun muevo v difcrente hboo

La oedomimslodeia b demostrado enlos aldmos anos grandes

pvances que s han apovado csenciaineme e dos aspec-

todEz una teenoklogia de o ul1||15|'1il lacl v wiilidod crecientes,

v un desarmollo de la imvestigacion boldgoa cen
lews TOCTs0s dir las diferentes funciones orales. O

e este hechi, v con L colislwe v ele weadiamens de o
Facultd de Odontebogin, LTniversicnd o los Andes Ui
vorsichad de Chile con langa experticia en lns dreis de o
nocirento de s Fisologia Oral v de ln Ochus=ion, ast oomin
tamitxien e tres PFresil s |-||||r.--.-:|||--. ol L Ul miversiclacd
e Florichn, E7EA, e amaliann lie aspeecton mds aviueelos
v buales e Ly II'~|1||u'_'||.| del sidteman Estomulomiatico jun-
Los an sus correlaciones clinicis-Taolomeas, La relevineta ds
cite armlists rndica emdaomentialmente en el hecho, de dguae
el entogue de una Odontologta basada en aspectos purn-
mente trenicos, ha o evoludonando v complamentindo-
et meiodlon e saclonales, Basgielos e |-"|illl i lslis=
Ifgicwss; o traweds de una ofentciin principauimeme hocio

la erisciianga deoso analomn luncional v s Teologa

RIPANO ESPANA (OFICINAS CENTRALES):
Ripano 5.A. - Ronda del Caballero de la Mancha, 135 - 28034 Madrid (Espaia)

MEXICOm ripano.es { mexico® ripan.cu

Telf. (+34) 91 372 1377 - Fax: (+34) 91 37203 91 - www,ripano.ci - e-mail: ripano@ ripano.eu

RIPANO PERLU:

Av. Lima 1155, Urb. Pando. - Tma. Etapa - San Miguel (Lima 32)
Lima = Pert - Telefax: (4+511) 6555132 - Cel: (+511) 991898040
ricardod ripano.cu - Wwww.ripano.pe



DENTAL TRIBUNE

The World’s Dental Newspaper - Spanish Edition

PuBLICADO EN MADRID

www.dental-tribune.com

No. 1, 2012 VoL. 7

CASO CLINICO

ENTREVISTA

TRATAMIENTO DE OSTEONECROSIS
ASOCIADA CON BIFOSFONATOS

EL FUTURO DE LA ODONTOLOGIA
ES DIGITAL

IMPLANTES
3,

\ o

— it -
RESTAURACION INMEDIATA DE UN
MAXILAR TOTALMENTE EDENTULO

PAGINA 3

PAGINA 2

PAGINA 7

Un programa para hacer

coronas perfectas

S

e

Imagen del programa que muestra la forma éptima en que debe quedar un diente después de ser rebajado para colocar

una corona dental.

chnology de Gotemburgo (Suecia) esta desarrollando un

l I n grupo de investigadores de la Chalmers University of Te-

método para determinar

exactamente como debe limarse

un diente para desgastar el minimo tejido 6seo y colocar la corona

mas fuerte y duradera posible.

«Nuestro software permite incor-
porar las medidas del diente, rea-
lizadas por escaneo por laser del
diente», explica el investigador
de Charlmers Evan Shell-Shear.
«El software calcula la cantidad
de diente que debe ser rebajada y
produce un modelo 3-D de la for-
ma O6ptima del diente. Igualmen-
te, produce una animacién en 3-D

que ofrece sugerencias especificas
sobre la mejor formar de usar las
herramientas con el fin de lograr
este objetivo sin tocar otros dientes
ni la boca».

El software utiliza avanzados mo-
delos matematicos y la dltima tec-
nologia de visualizaciéon computa-
rizada. Los investigadores han ba-
sado su trabajo en normas interna-

cionales sobre la forma que deben
tener los dientes antes de colocar
las coronas. Estas normas especi-
fican la relaci6on entre la altura y
el ancho de los dientes y el grado
al que hay que desgastar una capa
con el fin de dejar suficiente espa-
cio para la corona.

Los investigadores afirman que
han convertido cada guia en una
ecuacion, diviendo cada diente en
10.000 secciones. Usando estos da-
tos el software realiza una optimi-
zacion, la cual preserva la mayor
parte possible del diente.
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Entrevista con Gilles Pierson, director general del Grupo Acteon

“El futuro de la odontologia es digital”

ental Tribune International (D'TT) habl6 en Paris con el director

ejecutivo del Grupo Acteon, Gilles Pierson, sobre la historia

de la compaiiia, sus nuevos productos y estrategias futuras
durante el congreso de la Asociacion Dental Francesa (ADF).

Gilles Pierson, director general del Grupo Acteon.

cPor qué han cambiado el nombre de
la empresa?

A principios de 1980 la tinica empresa del
Grupo Acteon era Satelec. Pierre Rolland
se fusioné con Satelec en 1985, convirtién-
dose en Satelec-Pierre Rolland. En 1995
decidimos expandir la compaiiia, por lo
que se adquirieron empresas como Sopro
y De Gotzen. Creimos necesario tener un
nombre de grupo y mantener a la vez los
nombres de las empresas individuales.
Asi que el grupo se llama ahora Acteon,
pero las diferentes empresas adquiridas
mantienen su identidad, su historia y sus
productos propios. Esto es bueno para los
trabajadores, que se identifican con sus
empresas originales, pero pertenecen a
un gran grupo. Asi que mantenemos a
cada empresa bajo el paraguas de Acteon.
Satelec es muy reconocida en paises como
Francia y Pierre Rolland, con 60 afios de
fundada, es muy famosa, asi que fue un
poco dificil introducir el nombre de Ac-
teon. Ocho afios después, el nombre del
grupo es mas reconocido aunque Pierre
Rolland y Satelec mantienen una imagen
mas fuerte.

En otros lugares donde llevamos menos
tiempo en el mercado, como Estados Uni-
dos, Asia o Australia, se conoce a Acteon
como una empresa y a Satelec, Rolland
Pierre y Sopro como divisiones. Es una
forma de mantener la identidad de cada
empresa del Grupo, mientras forjamos
una marca que las engloba a todas.

¢Cuadles son los mercados mas impor-
tante para el Grupo?

En 2010 las ventas crecieron un 16% y en
2011 un 9%, lo cual es estd muy bien si

se tiene en cuenta la situacion economica.
Europa representa un mercado estable
del 2% y EE UU un 10%. Pero el mayor
crecimiento ha sido en China, aproxima-
damente un 20%. En general, Asia repre-
senta actualmente un 20% de nuestras
ventas globales, asi que si logramos un
aumento del 20%, estaremos muy satis-
fechos. Paises como Japon y la India, en
particular, son mercados muy fuertes
para nosotros, al igual que Tailandia hasta
noviembre, antes de las inundaciones que
asolaron el pais.

El crecimiento en los préximos afios esta-
ra impulsado por Asia, especialmente por
China, donde nos establecimos en 1987.
Contamos con un equipo de 40 personas
en China y esperamos un crecimiento
promedio del 30% en los préoximos cinco
anos. China es sin duda un mercado en
auge.

Otras empresas europeas en el mer-
cado chino mencionan a menudo la
necesidad de adaptarse a los precios
locales.

No creo que sea una cuestion de precios,
sino una cuestion de mentalidad. En
China hay imitaciones baratas de todos
nuestros productos. Hace 20 afios deman-
dabamos a los imitadores, pero nos dimos
cuenta de que no era productivo porque
si una empresa cierra y vuelve a abrir en
el garaje al lado, estamos peleando por
una causa perdida. Y, lo que es mas im-
portante, nos dimos cuenta de que las co-
pias chinas son nuestra mejor publicidad,
porque la calidad es muy baja y el disefio
completamente ridiculo. Los dentistas
compran primero una copia china, que

les da muchos problemas. Pero tan pron-
to pueden comprar un producto europeo
aun precio europeo, lo compran. El Rolex
falso hecho en China se vende en Europa,
pero el verdadero Rolex hecho en Suiza se
vende en China. Y el buen cliente chino
con un plan a largo plazo no compra nun-
ca un producto falso.

Por otro lado, hay una tendencia alar-
mante en Europa. Hay muchos productos
falsos importados de China con registros
de CE o de ISO 9000 falsos. La aduana en
el area de Shenzhen no bloquea a estos
productos falsificados, por lo que pueden
entrar en Europa. Se trata de dispositivos
de atencion médica, que no deben poner
a los pacientes en peligro.

¢Seguiran fabricando en Francia o en
Europa?

La politica de Acteon es fabricar e investi-
gar en Europa occidental, no en China, el
sudeste asiatico, Brasil, India, ni cualquier
otro lugar. Nuestra politica consiste en
producir en forma continua en fabricas
en Francia, Italia y Alemania. Acteon ha
establecido un nicho en el mercado de la
salud. Este mercado estd impulsado porla
calidad y la innovacion. Esa es la filosofia
de Actedn. En los tiltimos 30 afios hemos
invertido mucho en Investigacion y Desa-
rrollo y actualmente tenemos un total de
70 personas en I+D en nuestras diferen-
tes empresas, y nuestro crecimiento esta
sin duda impulsado por la innovacién y la
calidad.

Estan invirtiendo sobre todo en la odon-
tologia digital...

Si, es verdad. Es uno de los segmentos
de mercado de crecimiento mas rapido,
y hemos llegado a un punto en el que
somos capaces de ofrecer mas o menos
una gama completa de productos. Nos
faltan los tomdgrafos panoramicos, pero
es probable que en los préximos cinco a
seis afios desaparezcan del mercado y los
sustituyan los tomégrafos digitales planos
en lugar de los lineales. Asi que preferi-
mos concentrarnos en el tomégrafo plano
que recompone la imagen en 2-D o 3-D,
en vez de en el panoramico. Nadie puede
negar que el futuro de la odontologia es
digital. Por ejemplo, en Sopro fabricamos
una camara para detectar caries dental
con tecnologia fluorescente. La imagen
es una cosa, pero las imagenes permiten
el diagndstico. La imagen es clave para el
diagnostico, y un buen diagnéstico permi-
te un buen tratamiento IR

Recursos
* www.acteongroup.com
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Tratamiento ambulatorio con
0ZoNno de la osteonecrosis maxilar
asociada con bifosfonatos

Por Vicente Ferrer Pérez*

una enfermedad que resulta de la pérdi-
da temporal o permanente de la entrada
de sangre en los huesos. Sin sangre, el tejido

I a necrosis avascular u osteonecrosis es

Hay muchas causas para la necrosis
avascular tales como el alcoholismo?,
uso excesivo de esteroides®, sindrome
de  descompresion*’,  compresion
vascular®, hipertensién, vasculitis,
trombosis, dafio por radiaciéon, anemia
falciforme 7 y por la Enfermedad
de Gaucher 8. En algunos casos es
idiopatico °, y el reumatismo artritico y
el lupus son también causas comunes
de esto.

Sibien esta patologia no solia adentrarse
ennuestra profesion, de untiempo a esta
parte se ha convertido en protagonista
inesperada de las complicaciones de
nuestra practica diaria al comprobarse
el exponencial incremento de
casos de osteonecrosis asociadas
con bifosfonatos. Estos farmacos
son utilizados para la prevencién y
tratamiento de enfermedades con
resorcion 6sea, como la osteoporosisy el
cancer con metastasis 6sea, sea éste con
o sin hipercalcemia, asociadas con el
cancer de mamay de prostata. También
se prescriben para la enfermedad de
Paget y otras alteraciones que provocan
fragilidad o6sea; de hecho, son el
tratamiento de eleccién en estos casos
visto la alta eficacia que presentan.
Mas alla de la complicacién en si, el
dilema reside en que no existe un
protocolo concreto en la prevencion o
el tratamiento. Parece claro que retirar
los bifosfonatos durante unos meses,
en caso de los orales, es fundamental.
La cobertura antibidtica pre y post-
tratamiento, una perfecta higiene
bucal y el uso de colutorios como la
clorhexidina son la piedra angular de
la prevenciéon de esta patologia'®!'.
Pero a pesar de limitar el nimero de
factores causantes, estas precauciones
no eliminan los riesgos y una vez
aparecidas las complicaciones el
nimero de variantes en cuanto a
forma, extension o tejidos que afecta
nos impide tratar todos los casos del
mismo modo.

Los tratamientos mds instaurados
se basan en el uso combinado de
antibiéticos y cirugia resectiva del

* El Dr. Ferrer
Pérez, confe-
rencista inter-
nacional y au-
tor de articulos
de investiga-
cion, es Profe-
sor Asociado
en el departa-

8

mento de Odontologia Integrada
del Adulto y Profesor del Master
de Implantologia en la Facultad
de Odontologia de la Universidad
de Murcia (Esparia). Contacto:
dr.ferrerperez@gmail.com

quemia .

tejido 6seo danado'®. Desde hace unos
anos se ha empezado a buscar otras
vias menos agresivas y mas eficaces.
La terapia hiperbarica™'* parece

6seo muere y causa que el hueso colapse. Esta
enfermedad es conocida también como osteo-
necrosis, necrosis aséptica, o necrético por is-

ser uno de los caminos aunque las
infraestructuras necesarias hacen que
su falta de disponibilidad nos limite.
Otros autores han visto en el uso del

laser otra via de ataque'>'S, mientras
otros han empezado a hacer uso del
ozono!™ principalmente a través de
aceites ozonizados?'.

El ozono es un gas muy inestable,
dificil de manipular y conservar, de
hecho es conveniente que se emplee
justo después de su generacion. Sus
efectos a nivel médico no son para nada
desconocidos: béasicamente podemos
confirmar que aumenta la oxigenacion
sanguinea, tiene accion bactericida,
fungicida y virucida, disminuye la
agregacion plaquetaria, tiene actividad
antidlgica y antiinflamatoria y también
es un estimulante del sistema reticulo-
endotelial

- pagina 6

WEBINARS

DExTAL TRIBUNE

e/

DT STUDY CLUB

ADAC'E'R'P

CONTINUING EDUCATION RECOGNITION PROGRAM

DENTAL TRIBUNE AMERICA IS AN ADA CERP RECOGNIZED PROVIDER

EL CLUB DE ESTUDIOS DE DENTAL
TRIBUNE LE OFRECE AHORA
CURSOS DE EDUCACION CONTINUA POR INTERNET

INSCRIBASE GRATIS EN

WWW.DTSTUDYCLUBSPANISH.COM




4 Investigacion

DENTAL TRIBUNE Spain

Un programa para
hacer coronas perfectas

“Mpagina 1

Dentista vs. computadora

«LLa mayoria de los dentistas son
muy habiles, pero no hay humano
que pueda lograr esta precision tan
eficientemente como un programa
de computadora», explica el dentis-
ta e investigador de Chalmers, Matts
Andersson. «Si el diente no ajusta
bien en la corona se pueden acumu-
lar bacterias en los espacios, libres
lo que resulta en caries y el afloja-
miento de los dientes. Un mal ajuste
puede llevar también a problemas
en la articulacion de la mandibula o
a que la corona se caiga».

Segiin los investigadores, este nue-
vo método debe reducir el riesgo de
este tipo de problemas. Y también
disminuira el tiempo de tratamien-
to y ahorrara grandes cantidades de
dinero.

«Calculo que el tiempo de las se-
siones de tratamiento se reducira
en un 10 por ciento», manifesté An-
dersson. «Esto suponw un ahorro de
$27 millones de ddlares anuales. Sin
embargo, el mayor beneficio sera
probablemente una mejora en la ca-
lidad del tratamiento, que aumenta-
ra la vida de las coronas y reducira
la necesidad de repetirlo».

Los investigadores han creado
también un software 3-D que los
estudiantes de odontologia puede

utilizar para aprender a reducir el
volumen de los dientes, ya que ac-
tualmente no tienen acceso a pro-
gramas de simulacion con objetivos
definidos.

«Existen herramientas de simula-
cion, pero la contribuciéon principal
de nuestro programa es que tiene
objetivos definidos es decir, que el
estudiante puede ver inmediata-
mente cudn cerca estd de obtener
un resultado 6ptimo, y sabe cual
es la meta a alcanzar», explica el
investigador de Chalmers Staffan
Bjorkenstam.

La investigacion del desgaste denta-
rio se basa en métodos de produc-
cién utilizados para la fabricacion
de vehiculos y derivados de la au-
tomatizacion de robots industriales,
tema en el que los investigadores
y matematicos de Chalmers estan
trabajando conjuntamente con la
industria automotriz.

El proyecto es una colaboracion
interdisciplinaria, financiado por
Nobel Biocare y VINNOVA, un or-
ganismo gubernamental sueco que
administra fondos para la investi-
gacion y el desarrollo. La socios en
el proyecto son el Departamento de
Desarrollo de Productos de Chal-
mers, el Centro de Investigacion
Industrial Matemaética Fraunhofer-
Chalmers y Nobel Biocare.

Las imagenes superiores muestran transparencias del diente original con la
preparacion optima, codificada por color segun su profundidad, es decir, segun la
cantidad de material removido.

Visualizacion de un diente que muestra la forma optima en que debe quedar después
de ser rebajado para colocar una corona dental.

Vea la animacion 3-D que muestra la forma precisa de usar una herra-

mienta abrasiva en www.dental-tribune.com/articles/content/id/6619.
Si desea mas informacion, visite www.chalmers.se.

Fotos cortesia de Staffan Bjorkenstam, Chalmers.
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6 Caso clinico
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Tratamiento ambulatorio con ozono de la
osteonecrosis maxilar asociada con bifosfonatos
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Recientemente se ha estado usando ozono
en odontoestomatologia con muy buenos
resultados en endodoncia, periodoncia,
cirugia e incluso en odontologia
conservadora. El ozono generado
mediante descargas eléctricas a través de
HealOzone (KaVo®, Biberach, Germany),
de aplicacion inmediata y localizada, esta
bien documentado pero no se ha descrito
hasta la fecha el uso de este dispositivo
para el tratamiento de la osteonecrosis.
Conociendo las capacidades médicas de
este gas nos propusimos tratar un caso
clinico con esta patologia.

Caso clinico

Acude a nuestra consulta una mujer de
57 aiios tratada anteriormente mediante
protesis mixta en arcada superior pero
que tras 10 afios empieza a presentar
problemas, por lo que se decide como
primera opcién su retirada completa.
(Fig. 1)

La historia clinica empieza a limitar
el tratamiento: fumadora, operada de
cancer de mama, emocionalmente
comprometida por problemas familiares
y en tratamiento con bifosfonatos orales
desde hace 8 afos.

Se explica a la paciente todas las
posibles complicaciones que pueden
surgir por la extraccion de la piezas
residuales pero su convicciéon es
inalterable y quiere proseguir
con el tratamiento y solicita una
protesis  fija completa superior
implantosoportada.

Se insta a la paciente a que acuda a su
oncologo para tratar la posibilidad de
la retirada de los bifosfonatos durante
al menos 6 meses, a lo cual accede,
y también a que deje de fumar, que
también acepta.

Pasado este tiempo, se procede a las
exodoncias de las 6 piezas restantes
y a la colocacion de 6 implantes
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La evolucion de la tecnologia digital en odontologia

El sostenido exito de 3Shape

Por Bernhard Moldenhauer* y Matthias Diessner”

Copenhague, Dinamarca

eliminan este proceso manual, creando un archivo electrénico de la res-

I os escaneres tridimensionales permiten tomar impresiones digitales que

tauracion listo para enviarse a un sistema de disefo y fabricacién CAD/
CAM. Dental Tribune International visité durante la feria escandinava Scande-
fa la sede de 3Shape para conocer los productos de una de las empresas mas
avanzadas en el desarrollo de tecnologia 3D.

3SHAPE TECHNOL#

DESIGNED THE WAY Y

Los fundadores Nikolaj Deichmann y Tais Clausen con uno de los ingenieros de 3Shape.

El histérico edificio, situado en el co-
razén de Copenhague junto a Kongens
Nytorv (Plaza del Rey) y el Teatro Real
Danés, cuenta con amplias y luminosas
oficinas, un ambiente perfecto para una
organizacién joven y ambiciosa dedica-
da a desarrollar la mejor tecnologia en
escaneres tridimensionales (3D) y en
sistemas CAD/CAM (Disefio Asistido por
Computadora/Fabricacién Asistida por
Computadora).

3Shape, conocida como “el Google de la
Industria Dental”, comenz6 hace 11 afios
en un apartamento de una habitacién en
el que se veian dos jévenes estudiantes
de posgrado de la Universidad Técnica
de Dinamarca y la Escuela de Negocios
de Copenhague: Tais Clausen y Nikolaj
Deichmann. Tais estaba terminando la
tesis para su masters en tecnologia con
escaneres tridimensionales y Nikolaj su
maestria en Economia y Finanzas.

Como tenian amigos comunes se unieron
para participar en concurso para nuevas
empresas de la prestigiosa Venture Cup,
organizado por el McKinsey Global Ins-
titute, en el que obtuvieron el segundo
puesto. Durante el concurso nacié la idea
de fundar 3Shape.

* Dental Tribune International.

Los comienzos

Primero se acercaron a empresas del sector
auditivo con la idea de desarrollar un sistema
de control de calidad para audifonos y piezas
intracanal para personas con problemas de
audicién. Estos dispositivos tienen que ajus-
tarse al canal auditivo del paciente, para lo
cual hay que tomar una impresién del oido
de la cual se hace un molde manual, procedi-
miento que conlleva tiempo y es similar al de
una restauracién dental.

“En las primeras reuniones nos dimos cuenta
que podiamos crear un sistema de produc-
cién digital personalizado a nivel masivo. Asi
que en lugar de dedicarnos solo al control de
calidad decidimos cambiar completamente
el flujo de trabajo, de un proceso manual de
horas a uno totalmente digital”, explica Dei-
chmann.

3Shape digitalizé todo el proceso de fabrica-
cién creando un escaner tridimensional para
la toma de impresiones del oido, desarrolld
un software para dirigirlo, otro de CAD para
simular la posicién de todos los componentes
electrénicos _que deben encajar en el limita-
do espacio del oido del paciente_ y otro pro-
grama de CAM para controlar la fabricacién
de los dispositivos.

La empresa desarroll6 el sistema para un fa-
bricante de audifonos, pero mantuvo los dere-
chos de la tecnologia. Por entonces habia sélo

seis empresas que controlaban el 90% del
mercado mundial de las protesis auditivas, y
en un plazo de tres afios todas evolucionaron
a un sistema de produccién totalmente digi-
tal. Actualmente, un 90% de todos los dispo-
sitivos auditivos se fabrican con la tecnologia
de 3Shape.

Tais y Nikolaj sabian que la tecnologia de di-
gitalizacion tridimensional tenia enorme po-
tencial y pronto se fijaron en los laboratorios
dentales, donde los procesos de fabricacién
son similares a los de las prétesis auditivas.
En 2004, la cantidad de compafiias dentales
interesadas en la tecnologia de 3Shape empe-
z0 a crecer a pasos agigantados.

“Nos dimos cuenta que para repetir nuestro
éxito teniamos que desarrollar un sistema
muy facil de usar para los laboratorios den-
tales. Asi que visitamos una gran cantidad
de laboratorios, pequefios y grandes, para
averiguar no sélo cémo mejorar las cofias de
zirconio, sino cdmo optimizar todo el proceso
de produccién. Desde un principio, nuestra
visién fue cambiar el sistema de produccion
de analdgico a digital”, agrega Deichmann.

El primer escaner 3D

3Shape presentd su primer escaner dental 3D
y su software CAD/CAM para el disefio vir-
tual de restauraciones en la IDS de Colonia
en 2005, creando un hito sin precedentes. En
los afios subsiguientes la empresa amplié y
mejor6 su gama de productos para laborato-
rio dental, consultando con sus clientes desde
las primeras etapas del proceso de desarrollo
del producto.

“La lecciéon mas importante que hemos apren-
dido es que el éxito de las innovaciones tec-
noldgicas depende de que se dirjan a lo que
realmente beneficia a los profesionales en su
trabajo diario,” sefiala Tais Clausen, director
de tecnologia y punta de lanza del equipo de
desarrollo de 3Shape.

Actualmente, el CAD/CAM ha conquistado
laboratorios y clinicas dentales, garantizando
alta calidad y rentabilidad mediante procesos
de produccién estandarizados que benefician
al paciente. “La cuestién no es si el CAD/CAM
perdurard, sino cuando todos los profesiona-
les se aprovecharan de esta tecnologia”, co-
menta Clausen.

Después de conquistar los laboratorios 3Sha-
pe esta utilizando sus probadas tecnologias
en las clinicas dentales. “Analizamos todos los
sistemas existentes de escaneo y definimos
sus ventajas y desventajas para crear uno que
incorporara todas las ventajas y eliminara las
desventajas. Nuestro sistema es mas rapido,
mas facil de usar, més preciso y mas confia-
ble” que los demas, agrega Deichmann.
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Posible demanda a Vitaldent

CONSEJO
DENTISTAS

El Consejo General de Colegios de Dentistas
de Espafa considera que la campafia publi-
citaria que Vitaldent esta emitiendo actual-
mente en distintos medios de comunicacién
es denigrante para la profesién y podria
resultar engafiosa. Por este motivo, el Con-
sejo General estd valorando con su asesoria
juridica las posibles medidas a adoptar para
denunciar esta situacion.. |

* www.consejodentistas.es |

Instrumentos fabricados a medida
Fundada en 1946 y conocida por su marca THO-
MAS, la compatfiia francesa FFDM-PNEUMAT
fabrica fresas de acero, instrumentos de endo-
doncia, un remo-
vedor universal
de pilares y fresas
para implantes
hechas a pedido
siguiendo las es
pecificaciones de
sus clientes. La
empresa vende
fresas de acero y
instrumentos de
endodoncia con la
marca “Thomas”
0 con marca privada si un distribuidor asi se lo
pide. La linea de endondoncia se compone de
fresas, limas, sondas para canales, espaciado-
res, escariadores y un removedor universal de
pilares. Todos los instrumentos estan hechos de
acero inoxidable de alta calidad y fabricados si-
guiendo la norma ISO 3630. El gerente de ventas
Johan Felix manifest recientemente durante
el congreso de CIOSP en S&o Paulo (Brasil) que
Latinoamérica es uno de sus principales merca-
dos; de hecho, FFDM-PNEUMAT fue una de las
primeras compaiiias francesas en establecerse
en la region.

Uno de los aspectos mas originales de esta
empresa es que fabrica fresas de implantes de
acuerdo a las especificaciones del cliente, pero
obviamente no se hace responsable de su comer-
cializacién. Con mas de 20 afios de experiencia
en este campo, sus fresas ofrecen alto rendimien-
to, resistencia a la corrosion y méaxima fiabilidad.
FFDM-PNEUMAT utilizé su experiencia en la
fabricacién de fresas para producir sus primeras
fresas para implantes. FFDM-PNEUMAT fabrica
estas fresas, con certificacién ISO13485 e ISO
9001, para 45 compatias de implantes en todo
elmundo. En el afio 2011 la empresa fabricé mas
de 800 000 fresas para implantes para diferentes
compaifiias interesadas en contar con productos
tnicos hechos a medida. |

| www.thomas-dentaltools.com
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