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Innovacion: la clave del
éxito mundial de W&H

a compania W&H Dentalwerk Biirmoos GmbH cerrara el
actual ejercicio 2014/15 con un notable aumento en el vo-

lumen de ventas.

Ademads del lanzamiento al mercado
en otofio de 2014 de la primera turbi-
na odontolégica del mundo con ani-
llo LED esterilizable, que ofrece por
primera vez una zona de tratamiento
100% sin sombras, W&H dio un im-
pulso innovador en el campo de la pie-
zocirugia con su nuevo motor de ciru-
gia Piezomed. Estas y otras novedades
son pruebas irrefutables del liderazgo
tecnolégico de W&H en técnica dental
y confirma 125 afios de capacidad in-
novadora.

Junto a sus soluciones de alta tecnologia
para el mercado mundial, la empresa
convence por sus modernas estructuras
y procesos en todos los dmbitos de la
empresa. «L.a innovacion asegura nues-
tro futuro y se refleja tanto en nuestros
productos como en nuestro desarrollo
de procesos», afirma el Gerente de W&H
Dipl.-Ing. Peter Malata. Junto con el desa-
rrollo conjunto de productos en estrecha
colaboracion con reconocidos expertos
internacionales, la estrecha interdepen-
dencia de desarrollo y fabricacién en la

El Gerente de W&H, Dipl.-Ing. Peter
Malata, afirma que las condiciones
esenciales para el éxito mundial de
sus productos son la gran capacidad
innovadora y la moderna estructura
de la empresa.
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sede de Biirmoos garantiza una elevada
flexibilidad en la orientacion de produc-
tos y de mercados de todo el mundo. Un
sistema exhaustivo de control de calidad
garantiza la provision de soluciones de
elevado valor y de confianza. W&H tam-
bién superé ampliamente la auditoria
efectuada en enero de 2015 por la FDA
(Food and Drug Administration) esta-
dounidense, y pudo asi demostrar su
alto nivel de calidad en el campo de la
tecnologia médica.

Soluciones de maxima tecnologia

El ejercicio actual de W&H est4 acom-
pafiado de extraordinarios éxitos de
desarrollo: en otofio de 2014 1a empresa
presenté por primera vez en el mercado
mundial una turbina odontolégica con
anillo de 5 LLEDs. Esto hace posible ob-
tener una vision 100% libre de sombras
de la zona de tratamiento. Asi, W&H fue
de nuevo pionero en el campo de la tec-
nologia LED para instrumentos odon-
tologicos. Ya en 2007 la empresa causé
sensacion con los LED esterilizables en
turbinas odontolégicas: un trabajo mas
seguro gracias a la luz de calidad diurna
asi como la posibilidad de una esterili-
zacion completa de los instrumentos se
hicieron realidad.

En el marco de la International Dental
Show (IDS) en Colonia, en marzo de
2015, W&H presento a los especialistas
numerosos productos nuevos. Por ejem-
plo, en el campo de la piezocirugia se
present6 Piezomed, una solucion para
el tratamiento minimamente invasivo.
Este nuevo motor, que dispone de re-
conocimiento automético del inserto
(patentado) y de una gama de insertos

La estrecha colaboracion entre expertos en los
campos de desarrollo y fabricacion ha permiti-
do desarrollar conocimientos técnicos incom-

parables en el ambito de la tecnologia dental y
presentar soluciones optimas para sus clientes.

especialmente desarrollada, propor-
ciona una gran comodidad de uso, asi
como mas seguridad para el cirujano
y el paciente. En las areas de higiene y
mantenimiento, W&H establece nuevos
estandares en las clinicas odontolégicas
con su unidad de mantenimiento Assis-
tina 3x3. Por primera vez esta disponible
un equipo para la limpieza automaética
por dentro y por fuera, asi como para la
lubricacion de turbinas, piezas de mano
y contra-angulos, pudiendo limpiar y
mantener de uno a tres instrumentos
por ciclo. De este modo, las clinicas
odontoldgicas se benefician de procesos
de limpieza validados y significativa-
mente mas cortos.

Con estas y otras novedades de produc-
tos, W&H ha continuado durante 125
anos ininterrumpidamente su serie de
éxitos. La sujecion mediante botén de
presién para turbinas (1979), el acopla-

miento giratorio para turbinas
«Boto-Quick» (1979), Elcomed
el primer motor para cirugia sin
escobillas (1983), Lisa el primer
esterilizador de Clase B del mer-
cado (1999) o la tecnologia de luz
LED autogenerada para pieza de
mano y contra-angulos quirtr-
gicos (2007, 2009), donde la co-
rriente para la luz se obtuvo por
primera vez independientemen-
te del motor de accionamiento,
son hoy sinénimos de W&H.
«Nuestro objetivo es fortalecer
de forma continuada nuestro li-
derazgo tecnoldgico. Para cum-
plir con esta exigencia, hacemos
gran hincapié en las actividades
de investigacién y desarrollo, y en
la implementacion en la empre-
sa de las tecnologias mas modernas, asi
como de estructuras y de desarrollo de
procesos modernos», afirma el Dipl.-Ing.
Peter Malata.

Promotores de innovacion

W&H ha logrado permanecer cerca de
sus clientes gracias a su experiencia en
desarrollo y fabricacion, asi como a su
moderna filosofia de fabricacién basada
en el principio «Sell&Call», que tiene lu-
gar en la sede de Biirmoos. Una alta tasa
de fabricacién propia es de gran ayuda
no solo para el cumplimiento de estric-
tos criterios de calidad, sino que también
proporciona una gran independencia y
por tanto una mejor dinamica y mayor
velocidad en la provision al mercado
mundial de productos de alta tecnolo-
gia. Las jerarquias horizontales, con
vias cortas de informacién y de toma de
decisiones, apoyan el desarrollo para

un mercado especifico. En la empresa
se promueve una cultura de las ideas e
innovacion, gracias a una moderna es-
tructura de equipo.

El alto nivel del control de calidad de
W&H pudo confirmarse claramente en
enero de 2015 durante el transcurso de
la auditoria efectuada por la FDA, que
cumpli6 por completo la totalidad de las
exigencias planteadas por las autorida-
des estadounidenses. Con eso, W&H de-
mostré que cumple de manera 6ptima
las estrictas exigencias del campo de
la tecnologia médica y que sus clientes
y distribuidores pueden confiar plena-
mente en la calidad y fiabilidad de W&H.

Tecnologias del futuro

«El aumento de las interconexiones
enire dispositivos dentales, un mante-
nimiento eficiente a distancia y un acce-
so rapido a los datos es actualmente el
centro de nuestras tareas de desarrollo»,
explica el Dipl.-Ing. Peter Malata. «El
futuro estd en las soluciones de man-
tenimiento integrales, que ofrezcan un
valor afadido decisivo para nuestros
clientes y distribuidores.» Nuestra filial
francesa es pionera en las interconexio-
nes innovadoras de productos dentales.
Mediante los servicios Akilease/Akida-
ta se ofrece una eficiente soluciéon de
mantenimiento a distancia para los es-
terilizadores de W&H. «Nuestro objetivo
es elaborar estas novedosas soluciones
de software, ampliar la interconexién
dirigida al &mbito dental y extenderla a
otros productos.»

Recursos
o W&H: www.wh.com
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Descubren una
super clorhexidina

nvestigadores de la Universidad de Bristol han desarrollado una nue-
va tecnologia que podria aumentar la proteccion contra la infeccion
antibacteriana y antifiingica durante semanas, meses o incluso afnos.

Es probable que la nueva formulacion
antimicrobiana tenga un impacto sig-
nificativo en la odontologia, donde uno
de cada siete rellenos compuestos fra-
casan a los siete afnos y el 86% de estos
fracasos son causados por infeccion
bacteriana.

El nuevo compuesto, desarrollado por
la Dra. Michele Barbour y su grupo de
investigacion en la Escuela de Cien-
cias Orales y Dentales, es una nueva
formulacién de la clorhexidina llama-
da Pertinax. La clorhexidina es un pro-
bado agente antimicrobiano de amplio
uso para prevenir y tratar una variedad
de infecciones, pero en su formulacion
tradicional es eficaz solamente duran-
te muy corto de tiempo.

Pertinax aumenta el uso de la clor-
hexidina prolongando la duraciéon de
su efecto. Esta innovaciéon ha ganado
a Barbour y a Pertinax 25.000 libras

esterlinas (aprox. 40.000 délares) del
Premio de Ciencia de Materiales Ven-
ture.

«Pertinax prolonga considerablemente
la vida activa de la clorhexidina, lo que
ofrece proteccion contra la infeccion
durante mucho mas tiempo que hasta
hora era posible. Esto abre un nuevo
abanico de aplicaciones potenciales,
asi como la oportunidad de hacer mas
efectivos los productos existentes»,
manifesto Barbour, profesora titular de
biomateriales en la escuela.

«Nuestro foco inicial sera el mercado
dental», explic6 Barbour. «La inves-
tigacion indica que existe una clara
necesidad de que los productos anti-
microbianos utilizados en empastes y
cementos para coronas, puentes y apa-
ratos de ortodoncia tengan una accién
mas prolongada de lo que es posible en
la actualidad».

La Dra. Michele Barbour, catedrdtica de biomateriales en la Facultad de
Ciencias Orales y Dentales de la Universidad de Bristol, ha desarrollado una

potente clorhexidina.

Pertinax tiene una solubilidad muy
baja, lo que permite una liberacion
lenta y continua durante un perio-
do controlado. «Se trata de un avance
significativo que ayudard a prevenir
infecciones dificiles de tratar que afec-
tan a millones de personas», declar6
el profesor Bill Bonfield, presidente
del jurado. «Nuestro premio fomenta
el espiritu empresarial cientifico en el
Reino Unido y proporciona financia-
cién para llevar nuevos desarrollos al
mercado».

«Vamos a utilizar el dinero del premio
Premio Venture para desarrollar un
proceso de fabricacién robusta y esca-
lable», declaré Barbour. «Actualmente,
estamos trabajando con gramos y te-
nemos que aumentar a kilogramos o
mayors cantidades para que tenga una
aplicacién comercial».

Recursos
e Universidad de Bristol: www.bristol.
ac.uk/news/2015/june/pertinax.html

La desinfeccion varia entre
endodoncistas y dentistas generales

n equipo de investigadores del departamento de endodoncia de
la Universidad Rey Juan Carlos de Madrid ha estudiado si hay
diferencias en los protocolos de desinfeccion de endodoncistas y

dentistas generales.

Los cientificos hallaron que los en-
dodoncistas tienen mas probabilidades
de estar al dia respecto a los protocolos
publicados en la literatura, mientras
que los dentistas generales se basan
en protocolos aprendidos durante su
formacién odontolégica.

Los autores del estudio invitaron a
participar en una encuesta online a
950 dentistas afiliados al Consejo Ge-
neral de Dentistas de Espafia. La en-
cuesta constaba de nueve preguntas
sobre los protocolos de riego y otros
factores relacionados con la desinfec-
cion durante la terapia del conducto
radicular. Lo completaron 238 (25,05
por ciento) de los invitados, a partes
iguales entre dentistas generales y
endodoncistas.

Los investigadores no encontraron
diferencias estadisticamente signi-
ficativas en la primera eleccion de
una solucidon de irrigacién en los en-

cuestados: hipoclorito de sodio. Sin
embargo, se observaron diferencias
estadisticamente significativas en los
protocolos utilizados por los dentis-
tas generales y los endodoncistas en
relacion con varios factores. Estos
factores incluyen la concentracion de
hipoclorito de sodio, el uso y el tipo
de irrigante usado para eliminar la
capa de frotis, el uso de adyuvantes a
la irrigacion, la ampliacion de la pre-
paracion apical en la conformacion
de un diente necrético y el manteni-
miento de la permeabilidad apical en
todo el procedimiento de desbrida-
miento y conformacion.

Los resultados del estudio mostraron
que los dentistas generales y los en-
dodoncistas siguen diferentes y, a ve-
ces inadecuados protocolos de desin-
feccion. «Los resultados de la encuesta
indican que los endodoncistas estan al
dia con los protocolos publicados en la
literatura, mientras que los dentistas

Los dentistas utilizan diferentes protocolos de desinfeccion durante el trata-

miento del conducto radicular.

generales utilizan protocolos apren-
dido durante su formacién dental.
Ambos grupos de médicos deben ser
conscientes de la importancia de las
técnicas de desinfeccién y su relacion
con los resultados del tratamiento»,
afirmaron los investigadores.

Sefialaron que el control de los mi-
croorganismos durante el tratamiento
del conducto radicular, especialmente
en los casos con necrosis pulpar, es
esencial para mejorar los resultados
del tratamiento. «L.os odontdlogos de-

ben actualizar sus protocolos y tam-
bién considerar remitir a los pacientes
a un especialista cuando sus protoco-
los se basan en técnicas tradicionales,
sobre todo en aquellos casos con pulpa
necrdtica», concluyeron.

El estudio, titulado «Las diferencias
en los protocolos de desinfeccion para
los tratamientos de conducto radicular
entre los dentistas generales y los en-
dodoncistas», fue publicado en la edi-
cién de julio de la Revista de la Asocia-
cién Dental Americana.

ADM I AMIC

g Internadiona
de Odontologia
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Segunda edicion del Simposio
Internacional de VOCO

sium (VIFS) reunio6 del 8 al 13 de junio en Cuxhaven (Alemania)

I a segunda edicion del VOCO International Fellowship Sympo-

a mas de 50 odontélogos y protésicos dentales de casi 20 paises,
que debatieron sobre tendencias actuales e innovadores tratamientos
de odontologia en un variado programa de ponencias.

Los participantes conocieron las no-
vedades de la empresa y probaron los
productos en los stands en el edificio
principal de VOCO. Klaus Peter Hoff-
mann, director del area de Comuni-
cacion del Conocimiento encarga-
do de organizar el VIFS, afirmé que
«con estas jornadas, VOCO volvi6 a
impulsar el estrechamiento de valio-
sos contactos con profesionales de la
odontologia nacionales e internacio-
nales».

Amplia variedad

de ponencias

Las ponencias versaron sobre diver-
sos aspectos de la odontologia pre-
ventiva, restauradora y protésica. L.os
miembros honorarios se ocuparon de
avanzados métodos de abordaje mi-
nimamente invasivo y aspectos del
tratamiento de obturacién -incluida
la técnica de restauracion en bloque-,
y de a la fabricacién de inlays de com-
posite. El eje del debate giré también
en torno a las técnicas adhesivas, la
restauracion postendoddntica con es-

pigas radiculares de composite refor-
zadas con fibra de vidrio y la recons-
truccién adhesiva del mufién. Otros
temas tratados fueron la aplicacién
de barras de fibra de vidrio fotopo-
limerizables, las posibilidades de la
restauracion estética en la region
anterior —incluyendo la restauracion
con veneers— y el tratamiento de le-
siones cervicales.

Ademads, las jornadas abordaron el
empleo de cementos de iondmero de
vidrio en odontologia pediatrica, el
tratamiento de casos con traumatis-
mo dental y la confeccion de proétesis
provisionales de valor estético, junto
al trabajo con silicona de modelar y
con sistemas de fijacion en restau-
raciones indirectas. La correcta apli-
cacion de blanqueadores y la eva-
luacién de un sellador transparente
de fisuras in situ al cabo de un afo
completaron la agenda. Las presenta-
ciones se apoyaron en casos clinicos
que permitieron acreditar los buenos
resultados de los productos de VOCO,

El segundo VOCO International Fellowship Symposium (VIFS) reunio en Cux-

haven a mds de 50 odontologos y protésicos dentales de casi 20 paises.

tanto los de eficacia probada hace
tiempo como los nuevos.

Efecto sinérgico

Las conferencias se complementa-
ron con intervenciones de miembros
de VOCO. Estos expusieron la labor
de investigacion y desarrollo que la
empresa lleva a cabo, y ademas expli-
caron el trasfondo cientifico y clinico
del desarrollo de materiales dentales.
Esta presentacion comprendié tan-
to productos de eficacia probada de
VOCO como productos nuevos pre-
sentados recientemente en IDS. Ad-
mira Fusion revistié particular impor-
tancia, ya que es el primer material

de restauracion universal del mundo
con ORMOCER® nanohibrido. El Dr.
Reinhard Maletz, jefe del area de In-
vestigacion y Desarrollo, explicé el
proceso de trabajo sobre este primer
material de restauraciéon de base ex-
clusivamente ceramica, subrayando
sus extraordinarias propiedades y
ventajas.

El programa del simposio incluy6
también mesas redondas sobreapli-
caciones y productos. L.os encargados
de desarrollo y estrategia de mercado
de VOCO intercambiaron sus expe-
riencias sobre productos y obtuvieron
un detallado feedback. Esta respuesta
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Olaf Sauerbier, gerente de VOCO, da

la bienvenida a los participantes en el
VIF'S con una breve disertacion sobre la
historia, la filosofia y la situacion actual
de la empresa.

se acompaié de numerosas sugeren-
cias como, por ejemplo, ampliar la
gama de colores para algunos mate-
riales de restauracion o sus formas de
aplicacion. El programa se comple-
t6 con un recorrido por la empresa
y una reunién para sentar las bases
de la cooperacion entre VOCO y los
miembros honorarios y de la orga-
nizacion conjunta de actividades de
formacién. Tras una fiesta con barba-
coa en la playa por la tarde y un paseo
en barco hasta Hamburgo, se celebro
una cena de gala en el restauran-
te gourmet asidtico IndoChine, que
puso el broche de oro al programadel
VIFS 2015.

«LLa segunda edicion del VIFS ha ofre-
cido una nueva ocasién para acoger
a un plantel de participantes excep-
cional, tanto por su nimero como por
su excelencia profesional y, junto con
nuestros miembros honorarios, arro-
jar luz sobre cuestiones odontolégicas
desde la perspectiva de fabricantes y
odontdlogos. Esto es indispensable
para seguir cooperando con éxito con
los miembros honorarios y poder or-
ganizar actividades formativas practi-
cas y atractivas en diferentes paises»,
explic6 el Dr. Matthias Mehring del
departamento de Comunicacion de
Conocimiento de VOCO y moderador
del evento.

Balance positivo

Los miembros honorarios de VOCO
valoraron el evento positivamente. El
Dr. Guido Sterzenbach (Berlin, Ale-
mania) declaré: «El simposio goz6 de
una excelente organizacion y destaco
tanto por la variedad como por la ca-
lidad de las ponencias».

El Dr. James Robson (Billingham,
Inglaterra): «Las ponencias presenta-
ron una excelente panoramica sobre
las mas variadas indicaciones y mul-
tiples casos terapéuticos. El simposio
ofrecié un excelente marco para el
dialogo con colegas de todo el mundo
y contribuy6 a tender puentes entre
diferentes ambitos de trabajo y pai-
ses».

La Dra. Nuria Prieto Jiménez (Palma
de Mallorca, Espana): “El simposio
estuvo muy bien organizado y todas
las ponencias me parecieron intere-
santes. Permitieron comprender la
relevancia de la odontologia, las es-
pecialidades y la practica del trata-
miento en diferentes paises. Y puedo

anadir que aqui he ganado nuevos
amigos».

La Dra. Patrycja Ujima (Cz stochowa,
Polonia): «El simposio fue una expe-
riencia muy util para mi. Creo que
todos los participantes sacaron con-
clusiones de las diferentes ponencias
y aprendieron algo para su trabajo
diario en el consultorio».

EL Prof. Dr. Yu-Chih Chiang (Taipéi,
Taiwén): «Me entusiasmaron tanto las
ponencias como los debate. Y las ilus-
trativas presentaciones del Dr. Tam,
de Nueva Zelanda, en las quemostrd
casos clinicos sobre restauraciones

estéticas en las regiones anterior y ponencias sobre diferentes casos clinicos.

Los miembros honorarios siguen las

posterior. La ponencia del Dr. Alves
Feitosa, de Brasil, también me pare-
ci6 muy interesante, ya que mostraba
la confeccion y adaptacion de veneers
provisionales en su propia boca».

El Dr. Marcelo Balsamo (Sdo Pa-
blo, Brasil): «El simposio ofreci6é un
equilibrio perfecto de contenidos
cientificos y practicos. No solo con-
tribuy6 a ampliar el horizonte profe-
sional con casos de la practica odon-
tolégica y debates entre los colegas,
sino que ademaéas proporcioné la
ocasion de ofrecerse como ponente
para las actividades de formacion
organizadas por VOCO y sus socios
comerciales».

apenas uma Unica etapa
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Analisis y diseno de la
sonrisa con Photoshop

Por Edward A. McLaren! y Lee Culp?

odontoélogos brindar lo que quieren los pacientes: restaura-

I os autores explican una técnica digital que permite a los

ciones dentales rapidas, comodas y predecibles que satisfa-

cen sus necesidades estéticas.

La estética facial dental se puede definir
de tres maneras.

Tradicionalmente, la estética dental y
facial se define en términos de macro
y microelementos. La macro-estética
abarca las interrelaciones entre la cara,
los labios, las encias y los dientes y la
percepcion visual de que estas relacio-
nes sean agradables. L.a micro-estética
involucra la estética de un diente indivi-
dual y la percepcion de que el color y la
forma sean agradables.

Histéricamente, los conceptos y para-
metros aceptados del disefio de la sonri-
sa han ayudado a realizar tratamientos
estéticos. Estas mediciones especificas
de la forma, el color y otros elementos
estéticos de los dientes ayuda a trans-
ferir informacion entre el dentista, el
ceramista y el paciente para el disefio
de la sonrisa. La estética en odontologia
abarca una amplia drea conocida como
la zona estética!.

Rufenacht clasific6 el andlisis de la
sonrisa en estética facial, estética den-
tofacial y estética dental,que abarca los
elementos macro y micro dentales des-
critos anteriormente®. Una clasificacion
adicional identifica cinco niveles estéti-
cos: facial, orofacial,oral, dentogingival
y dental (Tabla 1)"3.

Tabla 1. Componentes del analisis de
la sonrisa y el diseo estético.

Estética facial Forma facial
equilibrio

total y

Relacion  maxiloman-
dibular del rostro y la
linea media dental yre-
laciéon de la cara con
los dientes, la boca ylas
encias

Estética
orofacial

Estética Oral  Labial, dental, gingival;
relaciones de los labios
con los arcos,encias y

dientes

Relacion de las encias-
con los dientes colectiva
e individualmente

Estética
dentogingival

Estética dental Macro y micro-estética,
tanto inter comointra-
dental

Evaluacioén de la estética
facial y orofacial

El proceso de anélisis y disefio de
la sonrisa comienza a nivel macro-
dental, primero mediante el examen
de la cara del paciente, después me-
diante una evaluacion de los dientes
individuales y, finalmente,con la se-
leccion de materiales. Tomar multi-
ples dngulos fotograficos del rostro
(por ejemplo, facial y sagital) facilita
este analisis.

A nivel macrodental, se evalian los
elementos faciales de forma y equi-
librio, poniendo énfasis en céomo el
tratamiento dental los puede afec-
tar>* Durante el macro-analisis, se
examina el equilibro de los tercios
faciales (Fig. 1). Si hay algo desequi-
librado en cualquiera de estas zonas,
la cara y/o la sonrisa tendra una apa-
riencia antiestética.

Estas evaluaciones ayudan a deter-
minar el alcance y el tipo de trata-
miento necesario para realizar los
cambios estéticos deseados. Depen-
diendo de la complejidad y singula-
ridad de un caso dado, debe conside-
rarse un tratamiento ortodéntico si
la restauracion sola no produciria los
resultados deseados (Fig. 2), como
por ejemplo cuando la altura facial
es un problema y el tercio inferior se
ve afectado. En otros casos, pero no
en todos, el tratamiento restaurador-
puede alterar la dimensién vertical
de la oclusion para abrir la mordida
y mejorar la estética cuando el pa-
ciente presenta tercios faciales rela-
tivamente regulares (Fig. 3).

Evaluacion de

la estética oral

La relacién gingival dentolabial, que
se considera como parte de la estéti-
ca oral, ha sido tradicionalmente el
punto inicial de la planificacién del
tratamiento. Este proceso comienza
por determinarla posicion ideal del
borde incisivo maxilar (Fig. 4). Esto
se se hace examinando la posicién
del borde incisal en relaciéon con
diversos puntos de referencia. Las
siguientes preguntas sirven para de-
terminar la posicion ideal del borde
incisal:

1. El Prof. McLaren, una de las mayores autoridades en
estética dental de Estados Unidos, es director del Centro
de Odontologia Estética de la Universidad de California
en Los Angeles, ciudad donde tiene una prdctica privada.

2. Lee Culp, uno de los mdsreconocidos técnicos dentales de
EE UU, es profesor adjunto en la Escuela de Odontologia de la
Universidad de Carolina del Norte en Chapel Hill y miembro
de la Academia Americana de Odontologia Estética (AACD).
Ejerce en Dublin (California) y Raleigh (Carolina del Norte).

1. FACIAL ESTHETICS

Fig. 1. Tres imdgenes de la misma paciente para analizar como mejorar su
estética facial y su sonrisa.

Fig. 2. La vista sagital es la mejor para determinar qué tipo de especialista
debe realizar el tratamiento para alterar la estética facial del paciente.

Fig. 3. Trazar una linea a lo largo de la glabela, el punto subnasal y el pogo-
nion permite realizar una evaluacion rapida de la estética sin necesidad de
radiografias para determinar la alineacion de los elementos faciales ideales.

Fig. 4. La evaluacion de la posicién del borde incisal maxilar es el punto de
partida para establecer la estética bucal.

B coF 472
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Fig. 5. De acuerdo a la regla divina 0 4.2.2, la sonrisa de esta paciente es estéticamente
deficiente, ya que solamente muestra 1mm del diente en reposo (izquierda), menos de 3
mm de gingiva y tiene 4 mm de espacio entre el borde incisal y el labio inferior (derecha).
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Fig. 6 La simetria gingival en relacion a los incisivos centrales, incisivos latera-
les iy caninos es esencial para la estética. En una estética optima, la linea de la
encia es relativamente horizontal y simétrica a ambos lados de la linea media
en relacion con los incisivos centrales y los incisivos laterales.

e :Doénde deben posicionarse en el
rostro los bordes incisales maxilares?

e ;Cudl es la imagen adecuada de los
dientes, tanto estatica como dinami-
camente?

e ;Cudl es la relacion adecuada de
los dientes intra e interdental (por
ejemplo, la longitud y el tamafio de
los dientes, la forma del arco)?

¢ Se puede obtener la posicion ideal
de los dientes mediante odontologia
restauradora o es necesaria la orto-
doncia?

La regla llamada 4.2.2, la cual se
centra en la cantidad de exposicion
dental central maxilar con los labios
en reposo, la cantidad de tejido gin-
gival que revela y la proximidad de
la linea incisal con el labio inferior,
facilita la evaluacién de la sonrisa
basada en estos puntos de referencia
(Fig. 5). Ahora que los pacientes ven
como mas estéticas las sonrisas tota-
les y brillantes, la medida ideal suele
ser 4 mm del maxilar central inci-
sivo con los labios en reposo®’. En
una sonrisa estética, lo ideal es no
ver mas de 2 mm de encia cuando el
paciente sonrie®. Por tltimo, la linea
incisal debe estar muy cerca, casi

Figs. 8-10. Las proporciones acepta-
bles de ancho-longitud son de entre
70 y85 %, y el rango ideal es de entre
80y 85 %.

tocar el labio inferior, y situada a no

Fig. 7. El ideal estético del festoneado gingival hasta la punta de la papila es

de 4 a Smm.

mas de 2mm?. Estas guias son subje-

tivas y deben usarse como punto de

LA VIDA PUEDE SER

TAN FACIL..
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Set completo para 15 tratamientos postendodénticos
» Sistema efectivo, sencillo y seguro de cinco pasos

* Formacion de un monobloque entre diente, cemento, poste y
reconstruccién de mufién con propiedades similares a la dentina

e Futurabond DC y Ceramic Bond para la mejor adhesién posible

* Base estética para restauraciones protésicas

VOCO GmbH - Anton-Flettner-StraBe 1-3 - 27472 Cuxhaven - Alemania - Tel. +49 4721 719-0 - www.voco.com

Rebilda® Post

[ [
| | '
0,65 mm g 080mm & 1,00 mm }
—re Yy T : - \
[
{ .- % _T-& _I—
1,2 mm 1,5 mm 2,0 mm

voCo

LOS DENTALISTAS




