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ΟΟιι  άάµµεεσσεεςς  οοδδοοννττοοσσττοοιιχχίίεεςς
µµπποορρεείί  νναα  γγίίννοουυνν  κκααιι  ππάάλλιι
ααννττιικκεείίµµεεννοο  µµεελλέέττηηςς  δδίί--
ννοοννττααςς  σσττοονν  οοδδοοννττίίααττρροο
ααξξιιόόππιισσττεεςς  κκααιι  ααπποοδδοοττιικκέέςς
λλύύσσεειιςς
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ΗΗ  άάµµεεσσηη  εεµµφφύύττεευυσσηη  κκααιι  φφόόρρ--
ττιισσηη  ττωωνν  εεµµφφυυττεευυµµάάττωωνν  µµεεττάά
ααππόό  δδύύσσκκοολλεεςς  εεξξααγγωωγγέέςς  µµπποο--
ρρεείί  νναα  εεξξαασσφφααλλίίσσεειι  µµαακκρροο--
ππρρόόθθεεσσµµαα  εεππιιττυυχχηηµµέένναα  ααπποο--
ττεελλέέσσµµαατταα
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ΥΥππάάρρχχοουυνν  1100  ββαασσιικκάά  ββήήµµαα--
τταα--σσττάάδδιιαα  πποουυ  εεξξαασσφφααλλίίζζοουυνν
µµεε  ββεεββααιιόόττηητταα  ττηηνν  ααπποοττεελλεε--
σσµµααττιικκήή  σσυυννεερργγαασσίίαα  σσττοο  ιιαα--
ττρρεείίοο  κκααιι  ααννααφφέέρροοννττααιι  σσεε  ααυυ--
ττόό  ττοο  άάρρθθρροο
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Τα προδιαβητικά
χαρακτηριστικά

Στο Journal of Peri-
odontology δηµοσιεύ-
θηκε πρόσφατα µία
µελέτη όπου αναφέ-
ρεται ότι οι νόσοι του
περιοδοντίου µπορεί
να συντελέσουν στην
ανάπτυξη της λεγόµε-
νης προδιαβητικής κα-
τάστασης κατά την
οποία οι τιµές της γλυ-
κόζης του αίµατος εί-
ναι υψηλότερες από
το φυσιολογικό αλλά
όχι αρκετά υψηλές για
να γίνει η διάγνωση
του διαβήτη. Σύµφω-
να µε την Αµερικανι-
κή ∆ιαβητολογική
Εταιρία, 54 εκατοµ-
µύρια άνθρωποι στις
ΗΠΑ παρουσιάζουν
αυτή την κατάσταση
και ένας σηµαντικός
αριθµός από αυτούς
είναι πιθανό να ανα-
πτύξει διαβήτη τύπου
2 µέσα σε 10 χρόνια.
Η µελέτη αυτή έγινε
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Κανείς δεν έχει ανοσία στις
επιδράσεις µίας αργής οι-
κονοµίας, συµπεριλαµβανο-
µένων και των οδοντιάτρων.
Τα δεδοµένα της Levin
Group δείχνουν πως η πα-
ραγωγικότητα των οδοντιά-
τρων άρχισε να υποχωρεί
τον τελευταίο χρόνο κι έχει
παραµείνει στάσιµη σε σχέ-
ση µε προηγούµενα χρόνια.
Παρόλο που τα οδοντιατρεία
δεν έχουν υποστεί τις ζηµίες

των εµπορικών καταστηµά-
των ή των µεσιτικών γρα-
φείων, ένας αυξανόµενος
αριθµός οδοντιάτρων ανα-
ρωτιούνται τι θα πρέπει να
κάνουν για να προστατέψουν
τα οδοντιατρεία τους. Θα
πρέπει απλώς να περιµένουν
µέχρι να ανακάµψει η οικο-
νοµία; 
Η απάντηση είναι σίγουρα
όχι .  Έχετε τη δύναµη να
αναπτύξετε το ιατρείο σας

ακόµη και σε δύσκολες οι-
κονοµικές περιόδους.
Γιατί αυτή η οικονοµία 
είναι διαφορετική

∆εν είναι όλες οι οικονοµικές
κρίσεις ίδιες. Στα τέλη της δε-
καετίας του ΄90 επήλθε στις
ΗΠΑ µία απαξίωση των µετο-
χών µε συνέπεια µία προβλη-
µατική οικονοµία για µερικά
χρόνια αργότερα. Αυτή η κρί-
ση ανέκαµψε λόγω της ανά-

πτυξης του ∆ιαδικτύου. Ωστό-
σο, όλοι γνώριζαν τι είχε συµ-
βεί και τι θα έπρεπε να γίνει
για να βελτιωθεί η κατάσταση.
Όταν έγιναν διορθωτικές κι-
νήσεις η οικονοµία ανέκαµψε.
Πολλοί άνθρωποι δεν επηρε-
άστηκαν από αυτήν την κατά-
σταση επειδή οι συνέπειες επη-
ρέασαν ορισµένα τµήµατα της

Η επιτυχία του οδοντιατρείου 
σε καλές και δύσκολες περιόδους
R.P.Levin

µία ΝΕΑ επιλογή για ένα επιτυχηµένο οδοντιατρείο
www.a-dec300.com

Το νέο 
A-dec 300

σε τιµή έκπληξη !
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Αξιολόγηση τεχνικών
χηµικοµηχανικής 
επεξεργασίας
J.T.McSpadden

Με τη συνεχή εισαγωγή εν-
δοδοντικών εργαλείων περι-
στροφικού τύπου οι προτει-
νόµενες τεχνικές για τη χρή-
ση τους φαίνεται να πολλα-
πλασιάζονται ακόµη περισ-
σότερο. Παρόλο που το επι-
θυµητό σχήµα του ριζικού
σωλήνα µπορεί να διαµορ-
φωθεί µε οποιαδήποτε σειρά
ρινών, οι ειδικοί περιπλέκουν
τις επιλογές µε διαφορετικές
και µερικές φορές αντι-
κρουόµενες προσεγγίσεις για
την επίτευξη αυτού του σχή-
µατος. Γεννάται έτσι το ερώ-
τηµα «Γίνεται να έχουν όλοι

δίκιο;» Μαζί µε το γεγονός
πως µερικές ενδοδοντικές ρί-
νες µπορεί να θεωρούνται ξε-
περασµένες προτού οι τεχνι-
κές για τη χρήση τους αξιο-
λογηθούν πλήρως, το σηµαν-
τικό ερώτηµα είναι εµφανές:
«∆εν υπάρχουν κοινές αρχές
αποτελεσµατικής χρήσης
όλων των ρινών µε ασφάλεια
για να ικανοποιούν τους στό-
χους του θεράποντα;» Η ανα-
ζήτηση της απάντησης πραγ-
µατοποιείται σε µία από τις
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οικονοµίας. Επίσης, η κα-
τανάλωση µειώθηκε ελά-
χιστα. Η σύγχρονη οικο-
νοµική κατάσταση είναι
διαφορετική. Είναι αυτό
που αποκαλώ κρίση κα-
ταναλωτών. Παρόλο που
προηγήθηκε η κρίση στα
ακίνητα και τα δάνεια,
υπάρχουν πολλοί παρά-
γοντες πίσω από αυτό και
σχεδόν κάθε καταναλω-
τής στις ΗΠΑ και σε ολό-
κληρο τον κόσµο νιώθει
τις επιδράσεις. Έχει
επέλθει µία οικονοµική
«καταιγίδα» µε αυξηµέ-
νες τιµές ενέργειας και
τροφίµων που υπερβαί-
νουν την κρίση των ακι-
νήτων και των τραπεζών.
Σε µία κρίση καταναλω-

τών επηρεάζονται οι πε-
ρισσότεροι οδοντιατρικοί
ασθενείς. Οι δυσκολίες
δεν περιορίζονται σε αυ-
τούς µε προβλήµατα ακι-
νήτων ή αυτούς που δεν
µπορούν να πληρώσουν
το ρεύµα. Οι ασθενείς σε
ολόκληρη τη χώρα θα κά-
νουν δύσκολες επιλογές
σχετικά µε τον τρόπο που
ξοδεύουν τα χρήµατά
τους και τα οδοντιατρεία
δεν θα παραµείνουν ανε-
πηρέαστα από τις περι-
κοπές στα έξοδα των κα-
ταναλωτών.

Προστασία του 
οδοντιατρείου στη
σύγχρονη οικονοµία

Υπάρχει µία σειρά βη-
µάτων για να ενδυναµώ-
σουν και να προστατεύ-

σουν οι οδοντίατροι τα
ιατρεία τους. Οι πελάτες
της Levin Group µπο-
ρούν να διατηρήσουν ένα
ρυθµό αύξησης 20 έως
25%, παρά την οικονο-
µική κρίση µε 5 σηµαντι-
κές αλλαγές στα ιατρεία
τους:
1) το 98% όλων των
ασθενών να προγραµµα-
τίζονται ανά πάσα στιγ-
µή.
Στη σηµερινή οικονοµία
επιβάλλεται οι οδοντία-
τροι να προγραµµατίζουν
το 98% των ασθενών
τους σε καθηµερινή βάση
για συνεδρίες υγιεινής
και διάγνωσης. Τα πε-
ρισσότερα οδοντιατρεία
δεν ακολουθούν αυτήν
την αρχή προγραµµατί-
ζοντας ποσοστό κάτω του

80%. Αυτό οδηγεί σε µε-
γάλη απώλεια της παρα-
γωγικότητας. Όλοι οι
ασθενείς θα πρέπει να
λαµβάνουν υπενθυµίσεις
για τη σηµασία των συ-
νεδριών για τη στοµατική
τους υγεία. Τα ραντεβού
θα πρέπει να επιβεβαι-
ώνονται µε όλα τα δια-
θέσιµα µέσα, όπως email
και µηνύµατα σε κινητά
τηλέφωνα.
2) Αυξήστε τις υπηρεσίες
Αισθητικής Οδοντιατρι-
κής κι Εµφυτευµατολο-
γίας στους ασθενείς σας.
Αυτές οι θεραπείες απο-
τελούν ένα άριστο µέσο
για αύξηση της παραγω-
γικότητας. Σε µία καλή
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από ∆ανούς ερευνητές στο Τµήµα Περιο-
δοντολογίας του Πανεπιστηµίου της Κο-
πεγχάγης. Αυτοί διαπίστωσαν ότι η περιο-
δοντική νόσος µπορεί να οδηγήσει στην ανά-
πτυξη προδιαβητικών χαρακτηριστικών και
πιθανόν να προκαλέσει διαταραχές στη ρύθ-
µιση της γλυκόζης ενός µη διαβητικού ατό-
µου που έχει όµως προδιαβητικά χαρακτη-
ριστικά µε συνέπεια να συντελεί στην ανά-
πτυξη διαβήτη τύπου 2. 

Οι Ευρωπαϊκές χώρες 
απαγορεύουν τη χρήση 
του οδοντιατρικού υδράργυρου
Πρόσφατα η Νορβηγία ανακοίνωσε την
απαγόρευση της χρήσης υδραργύρου περι-
λαµβανοµένου και του οδοντιατρικού αµαλ-
γάµατος µε αρχή την 1η Ιανουαρίου του τρέ-
χοντος έτους. 
Παρόµοια απαγόρευση ανακοινώθηκε στη
Σουηδία ενώ οι ∆ανοί οδοντίατροι δεν θα
επιτρέπεται να χρησιµοποιούν υδράργυρο
στις εµφράξεις µετά την 1η Απριλίου. Σύµ-
φωνα µε το Νορβηγό υπουργό περιβάλλον-
τος ο λόγος αυτής της απαγόρευσης είναι ο
κίνδυνος που µπορεί να δηµιουργήσει για
το περιβάλλον ο υδράργυρος από τα διά-
φορα προϊόντα στα οποία εµπεριέχεται.
Σύµφωνα µε τον ίδιο ο υδράργυρος είναι
από τα πλέον επικίνδυνα τοξικά προϊόντα
για το περιβάλλον και υπάρχουν ικανοποι-
ητικές εναλλακτικές λύσεις για τα προϊόν-
τα που περιέχουν υδράργυρο. 
Η απαγόρευση στη Σουηδία για το αµάλ-
γαµα γίνεται για λόγους υγείας και περι-
βάλλοντος ενώ οι ειδικοί στη ∆ανία ανα-
φέρουν ότι έχουν βελτιωθεί αρκετά οι σύν-
θετες ρητίνες και µπορούν πλέον να χρησι-
µοποιηθούν σε περισσότερες περιπτώσεις
από ότι πριν. 
Σύµφωνα µε τον Εθνικό Οργανισµό Υγείας
της ∆ανίας, οι εµφράξεις από σύνθετη ρη-
τίνη έχουν γίνει πλέον ιδιαίτερα ανθεκτι-
κές και γι' αυτό απαγορεύθηκε η χρήση του
υδραργύρου ακόµη και µε τη µορφή του
οδοντιατρικού αµαλγάµατος. 
Οι αρχές αναφέρουν ότι µε την έναρξη
ισχύος της απαγόρευσης στη ∆ανία µπορεί
να επιτραπούν κάποιες εξαιρέσεις για κά-
ποιο διάστηµα για το αµάλγαµα εφόσον οι
οδοντίατροι έχουν σχετικά αποθέµατα. 
Αφότου οι ασφαλιστικοί φορείς στη Σουη-
δία δεν καλύπτουν τις δαπάνες για εµφρά-
ξεις αµαλγάµατος από το 1999, η χρήση του
έχει πλέον µειωθεί ουσιαστικά και υπολο-
γίζεται ότι γίνεται στο 2-5% όλων των εµ-
φράξεων. 
Οι πλείστες Ευρωπαϊκές χώρες συνιστούν
µόνο απλά τη µη χρήση του αµαλγάµατος
σε παιδιά και εγκύους αλλά οι Οργανισµοί
Καταναλωτών πιστεύουν ότι κινδυνεύει και
ο υπόλοιπος πληθυσµός. Σύµφωνα όµως µε
την επίσηµη αναφορά της Ευρωπαϊκής Ένω-
σης, το αµάλγαµα δε δηµιουργεί κινδύνους
στο νευρικό σύστηµα του ανθρώπου. 

Αναδηµοσίευση από το Dental Tribune 
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οικονοµία δεν είναι απα-
ραίτητο να προσφέρουµε
όλο το εύρος των υπηρε-
σιών µας όπως όταν η οι-
κονοµία διέρχεται κρίση.
Θέστε ένα στόχο για αύ-
ξηση των παραπάνω θε-
ραπειών κατά 22% για
την αντιµετώπιση της οι-
κονοµικής κρίσης. Για
προώθηση της παραγω-
γικότητας από αυτές τις
θεραπείες θα πρέπει να
ενισχύσετε την επικοι-
νωνία µε τους ασθενείς
µε την παρουσίαση περι-
στατικών και το µάρκε-
τινγκ. Για αύξηση της
αποδοχής της θεραπείας,
θα πρέπει να προσφέ-
ρονται ευκολίες πληρω-
µής. 
Πολλοί ασθενείς που δεν
µπορούν να πληρώσουν
τοις µετρητοίς για αυτές
τις θεραπείες θα τις επι-
λέξουν αν υπάρχει κά-
ποια οικονοµική διευκό-
λυνση.
3) συλλογή του 99% των
χρηµάτων που χρωστούν
οι ασθενείς στο ιατρείο
Σε δύσκολους οικονοµι-
κούς καιρούς οι ασθενείς
θα καθυστερούν τις πλη-
ρωµές τους. Αυτό σηµαί-
νει πως το ιατρείο µπο-
ρεί να έχει χρήµατα στα
βιβλία του χωρίς να τα
βλέπει στην πράξη για 6
ή περισσότερους µήνες.
Για την αντιµετώπιση αυ-
τού του προβλήµατος
προτείνουµε τη συλλογή
όλων των χρηµάτων κατά
τη διάρκεια της παροχής
των υπηρεσιών. Χρησι-
µοποιείστε σενάρια για
ενίσχυση των πολιτικών
πληρωµής και δηµιουρ-
γία µίας ψυχολογίας πλη-
ρωµής στους ασθενείς.
Οι πολιτικές πληρωµής
θα πρέπει να αναγρά-
φονται σε εµφανές ση-
µείο του οδοντιατρείου.
Τα οδοντιατρεία θα πρέ-
πει να προσφέρουν πολ-
λούς τρόπους πληρωµής
όπως πιστωτικές κάρτες,
έκπτωση για ολική απο-
πληρωµή µεγάλων περι-
στατικών κι υπηρεσίες
χρηµατοδότησης. Οι
ασθενείς θα πρέπει να

κατανοούν τις επιλογές
και τις υποχρεώσεις τους
έτσι ώστε το ιατρείο να
πληρώνεται κατά την πα-
ροχή των υπηρεσιών.
Πολλοί οδοντίατροι ξε-
χνούν τη δεκαετία του
΄80, όπου οι πληρωµές
ήταν σοβαρό πρόβληµα
για τους οδοντιάτρους.
Αυτό το πρόβληµα θα
επανέλθει αν τα οδον-
τιατρεία δεν ακολουθούν
τις πολιτικές πληρωµής.
4) Να παρατηρείτε τα
χρέη σας
Τα οδοντιατρεία θα πρέ-
πει να αξιολογούν προ-
σεκτικά τη σηµασία των
µεγάλων αγορών σε δύ-
σκολες περιόδους. Ενώ
µπορεί να πιστεύετε πως
η προσθήκη µίας συγκε-
κριµένης υπηρεσίας ή τε-
χνολογίας θα αυξήσει
την παραγωγικότητα,
µπορεί να έχει την αντί-
θετη επίδραση σε µία αρ-

γή οικονοµία. ∆εν προ-
τείνω φυσικά οι οδον-
τίατροι να σταµατήσουν
να επενδύουν στα ια-
τρεία τους.
Ωστόσο, οι επενδύσεις
θα πρέπει να εξετάζον-
ται και το αποτέλεσµα
των αγορών να υπολογί-
ζεται. Κάθε πιθανή αγο-
ρά θα πρέπει να αξιολο-
γείται µε βάση την επι-
στροφή από την επένδυ-
ση (ΕΑΕ). Η εταιρεία
µας έχει παρατηρήσει
έναν αριθµό πελατών
τους τελευταίους 6 µήνες
που συµµετείχαν στα
προγράµµατά µας επει-
δή οι επενδύσεις σε νέ-
ους τοµείς ξεπερνούσαν
κατά πολύ την ΕΑΕ. Αυ-
τό οδήγησε σε έλλειψη
µετρητών.
5) Να ελέγχετε τις πι-
στώσεις σας
Τα περισσότερα οδον-
τιατρεία δεν θα χρει-

αστούν ποτέ πίστωση για
πληρωµή λογαριασµών ή
προσωπικού. Ωστόσο, εί-
ναι µία καλή ιδέα να δια-
µορφώσετε ένα σύστηµα
πίστωσης για περιπτώ-
σεις κρίσεων. Η δυνατό-
τητα πρόσβασης σε ένα
σύστηµα πίστωσης για
µία σύντοµη χρονική πε-
ρίοδο αποτελεί σηµαντι-
κή ασφάλεια για οποι-
αδήποτε επιχείρηση.
∆ιαφορετικά, οι οδον-
τίατροι µπορεί να παρέ-
χουν προσωπική χρηµα-
τοδότηση που µπορεί να
είναι δύσκολη αν δεν
υπάρχουν αρκετά χρή-
µατα.

Πόσο θα διαρκέσει 
αυτή η οικονοµική κρί-
ση;

Κανείς δε γνωρίζει
πραγµατικά πόσο θα
διαρκέσει. Σύµφωνα µε
την ανασκόπηση διαφό-

ρων CEO στο Wall
Street Journal, µπορεί να
υπάρξει βελτίωση στο
τέλος του χρόνου. Και
πάλι τα οδοντιατρεία θα
πρέπει να είναι προ-
ετοιµασµένα για µια πε-
ρίοδο 12 έως 24 µηνών
κατά την οποία οι ασθε-
νείς δεν θα µπορούν να
ξοδέψουν χρήµατα για
οδοντιατρική θεραπεία.
Αυτό µπορεί να οδηγή-
σει σε αύξηση των µη εµ-
φανίσεων και ακυρώσε-
ων της τελευταίας στιγ-
µής, µεγαλύτερη δυσκο-
λία στη συλλογή και την
θεραπεία που πραγµα-
τοποιείται µέχρι να βελ-
τιωθεί η κατάσταση.
Κατά τη διάρκεια της οι-
κονοµικής κρίσης ορι-
σµένες περιοχές µπορεί
να δυσκολευτούν περισ-
σότερο από άλλες. Οι
οδοντίατροι θα πρέπει
να γνωρίζουν πώς επη-

ρεάζεται η περιοχή τους
και ποια βήµατα θα πρέ-
πει να ακολουθήσουν
για να προστατεύσουν τα
ιατρεία τους µέχρι τα
πράγµατα να βελτιω-
θούν.
Επίσης, να έχετε υπόψη
σας πως µερικά πράγ-
µατα πιθανόν δεν θα
βελτιωθούν. Οι τιµές της
βενζίνης και των οικια-
κών ενεργειακών πηγών
δεν θα υποχωρήσουν στο
άµεσο µέλλον. Στην Κί-
να, τη δεύτερη µεγαλύ-
τερη οικονοµία στον κό-
σµο υπάρχει όλο και µε-
γαλύτερος ανταγωνισµός
για πηγές ενέργειας, αυ-
ξάνοντας έτσι τα ενερ-
γειακά κόστη. Οι κατα-
ναλωτές θα πρέπει να
υποστούν αυτές τις αυ-
ξήσεις για ορισµένα
αγαθά κι αυτό θα επη-
ρεάσει τον τρόπο που
ξοδεύουν το εισόδηµά
τους.
Τα οδοντιατρεία µπο-
ρούν να ανταγωνιστούν
µε επιτυχία για τις πλη-
ρωµές των ασθενών τους
αλλά θα πρέπει να το κά-
νουν µε πιο εξειδικευ-
µένο τρόπο σε σχέση µε
το παρελθόν. Οι παρα-
πάνω προτάσεις θα βοη-
θήσουν στην ανάπτυξη
των οδοντιατρείων άσχε-
τα µε την οικονοµία. Η
επιτυχία είναι δυνατή
ακόµη και σε δύσκολες
περιόδους. 

Αναδηµοσίευση από το DTI UK
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πιο δηµοφιλείς ερευνη-
τικές εργασίες επάνω
σε ένα σύστηµα NiTi
περιστροφικού τύπου
που διήρκησε πάνω από
5 χρόνια και συµπεριέ-
λαβε πάνω από 2400

αξιολογήσεις. Η κατα-
νόηση της δυναµικής
των αποτελεσµάτων αυ-
τών των αξιολογήσεων
µπορεί να µας εξοικο-
νοµήσεις χιλιάδες ώρες
εργασίας, να αυξήσει
σηµαντικά το εισόδηµά
µας και να παρέχει την

ικανοποίηση πως αγγί-
ζουµε την τελειότητα.
Πολλοί οδοντίατροι που
χρησιµοποιούν εργα-
λεία περιστροφικού τύ-
που στο ιατρείο τους
αναζήτησαν ένα απλό
σύστηµα ρινών και µία
εύκολη τεχνική που να

µπορεί να χρησιµοποι-
ηθεί σε καθηµερινή βά-
ση. Πολλοί δελεάστη-
καν από δηλώσεις πως
ορισµένα συστήµατα
χρειάζονται τις λιγότε-
ρες ρίνες διευκολύνον-
τας τη χηµικοµηχανική
επεξεργασία. Αυτή η

άποψη τείνει να αντι-
καθίσταται µε τη συνει-
δητοποίηση πως η κα-
τανόηση των επιστηµο-
νικών αρχών της χηµι-
κοµηχανικής επεξεργα-
σίας θα πρέπει να απο-
τελεί τη βάση της κλινι-
κής πρακτικής αντί για

οποιεσδήποτε στείρες
οδηγίες ή συστάσεις
που φαίνεται να προ-
τείνουν πως µία πρα-
κτική καλύπτει την ανα-
τοµία οποιουδήποτε ρι-
ζικού σωλήνα. Με την

ΕΕίίννααιι  ιιδδρρυυττήήςς  κκααιι  ππρρόόεεδδρροοςς  ττηηςς

οοµµώώννυυµµηηςς  εεττααιιρρίίααςς  οορργγάάννωωσσηηςς

κκααιι  δδιιααχχεείίρριισσηηςς  οοδδοοννττιιααττρρεείίωωνν

πποουυ  λλεειιττοουυρργγεείί  ααππόό  ττοο  11998855  κκααιι

έέχχεειι  γγρράάψψεειι  πποολλλλάά  άάρρθθρραα  εεννώώ  έέχχεειι

κκάάννεειι  κκααιι  σσχχεεττιικκέέςς  ππααρροουυσσιιάάσσεειιςς

γγιι''  ααυυττάά  τταα  θθέέµµαατταα..
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Alpha Leasing
Χρηµατοδοτικά Προγράµµατα 

Η καρδιά του οδοντιατρείου σας χτυπάει κάθε µέρα δυνατά 
χάρη σε εσάς. Γιατί εσείς αποφασίζετε για την απόκτηση 
ή ανανέωση του εξοπλισµού του, προκειµένου να παρέ-
χετε υπηρεσίες υψηλής ποιότητας στους πελάτες σας.
Σήµερα µπορείτε εύκολα να αποκτήσετε όλα αυτά που 
χρειάζεστε µε τη βοήθεια της Alpha Leasing. Με εξει-
δικευµένα προϊόντα ώστε να καλύπτουν αποκλειστικά 
τις δικές σας ανάγκες, µπορείτε τώρα να επιλέξετε τη 
διάρκεια χρηµατοδοτήσεως για 3, 5 ή 7 έτη. 

Απευθυνθείτε στα Καταστήµατα της 
Alpha Bank σε όλη την Ελλάδα ή στα 
γραφεία της Alpha Leasing και καλύψτε 
κάθε επαγγελµατική σας ανάγκη!

O καθρέπτης του οδοντιατρείου σας

είναι ο εξοπλισµός

Αποκτήστε τον εξοπλισµό του οδοντιατρείου σας µε Alpha Leasing 
µε σταθερή δόση Ευρώ 16 ανά Ευρώ 1000
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κατανόηση δεν υπάρχει
ανάγκη να στηριχτούµε
σε αντικρουόµενες εξη-
γήσεις διαφόρων ειδι-
κών. Ούτε υπάρχει
ανάγκη να στηριχθούµε
σε χρονοβόρες ή πρα-
κτικές εµπειρίες. Είναι
εύκολο να ξεχάσουµε
πως χρειάζονται 10 χρό-
νια για να αποκτήσου-
µε 10 χρόνια εµπειρίας.
Βασικό σηµείο της κα-
τανόησης των αρχών
των εργαλείων περι-
στροφικού τύπου είναι
οι συσχετίσεις των δια-
στάσεων που είναι ση-
µαντικές όσον αφορά
την αποτυχία των ρινών
λόγω των τάσεων κό-
πωσης και/ή παραµόρ-
φωσης (η κόπωση προ-
κύπτει από τις έντονες
τάσεις επαναλαµβανό-
µενης συµπίεσης και τά-
σης που ασκούνται κατά
την περιστροφή µίας ρί-
νης γύρω από µία κάµ-
ψη. Η παραµόρφωση εί-
ναι η αξονική δύναµη
κάµψης όταν ένα µέρος
µίας ρίνης περιστρέφε-
ται δε διαφορετικό βαθ-
µό από ένα άλλο). Με-
ρικές σηµαντικές συ-
σχετίσεις που µπορούν
να εκφραστούν ως
αναµφισβήτητες δηλώ-
σεις των φυσικών νόµων
είναι οι εξής:
1. Η κόπωση µίας ρίνης
αυξάνεται µε το τετρά-
γωνο της διαµέτρου της
ρίνης.
2. Η κόπωση µίας ρίνης
αυξάνεται µε το βαθµό

κάµψης και τον αριθµό
των περιστροφών της
ρίνης.
3. Σε έναν ευθύ σωλήνα
η ικανότητα µίας ρίνης
να ανθίσταται στην πα-
ραµόρφωση αυξάνεται
µε το τετράγωνο της
διαµέτρου της ρίνης.
4. Η περιστροφική δύ-
ναµη που απαιτείται για
την περιστροφή µία ρί-
νης ποικίλλει ανάλογα
µε την επιφάνεια της ρί-
νης που εµπλέκεται στο
σωλήνα.
5. Μία ρίνη µε πιο απο-
τελεσµατικό κοπτικό
σχεδιασµό απαιτεί λι-
γότερη περιστροφική
δύναµη, πίεση ή χρόνο
για την επίτευξη της δι-
εύρυνσης του σωλήνα.
Εκτός από τη χρήση των
παραπάνω συσχετίσεων
των διαστάσεων των ρι-
νών για τη διαµόρφωση
των παραµέτρων για
βελτίωση των τεχνικών
επεξεργασίας, µπορού-
µε τώρα να ασχοληθού-
µε µε τις αρχές που γί-
νονται εµφανείς από τις
2400 αξιολογήσεις. 
Παρόλο που οι έρευνες
αξιολόγησης των ενδο-
δοντικών εργαλείων και
τεχνικών δεν µπορούν
να οδηγήσουν σε από-
λυτες απόψεις, η εκετε-
ταµένη έρευνα παρέχει
τα σηµαντικότερα στοι-
χεία όσον αφορά την
προβλεψιµότητα για τη
διαµόρφωση τεχνικών
επεξεργασίας. 
Για να εξετάσουµε την
αξία των δηλώσεων για
το σχεδιασµό των ρινών

και τις τεχνικές κατα-
σκευάστηκε ένας προ-
σοµοιωτής µε υπολογι-
στή για την ταυτόχρονη
µέτρηση περιστροφικής
δύναµης,  πίεσης και
χρόνου κατά τη διάρ-
κεια διαφόρων χρήσε-
ων των τύπων, µεγεθών
και κωνικότητας των ερ-
γαλείων, για να καθο-
ριστεί η αποτελεσµατι-
κότητα και ο κίνδυνος
θραύσης της ρίνης (Eικ.
1). Ο προσοµοιωτής πα-
ρέχει παρέχει το µέσον
για την ακριβή αναπα-
ραγωγή των κινήσεων
και είναι σχεδιασµένος
για προσοµοίωση κλινι-
κών εφαρµογών για
σύγκριση διαφορετικών
εργαλείων και τεχνι-
κών. 
Για την εξάλειψη της
ποικιλοµορφίας των
εξεταστών και της υπο-
κειµενικότητας ενώ πε-
ριοριζόµαστε σε επεµ-
βατικές τεχνικές, ο υπο-
λογιστικός προγραµµα-
τισµός µπορεί να ελέγ-
ξει τις παραµέτρους χη-
µικοµηχανικής επεξερ-
γασίας για το βάθος και
την ταχύτητα εισαγωγής
κι αφαίρεσης των ρι-
νών, καθώς και την τα-
χύτητα περιστροφής
τους. Όχι µόνο οι τά-
σεις εισαγωγής και πα-
ραµόρφωσης κάθε δια-
φορετικού τύπου, µεγέ-
θους και κωνικότητας
ρίνης µπορούν να µε-
τρηθούν υπό διαφορε-
τικές συνθήκες, αλλά
και οι τάσεις, µε διαφο-
ρετικές σειρές ρινών

µπορούν να καταγρα-
φούν για να καθοριστεί
ο τεχνικός σχεδιασµός
µε τις µικρότερες τάσεις
και τη µεγαλύτερη απο-
τελεσµατικότητα. 
Όλες οι µετρήσεις πα-
ρουσιάζονται για να κα-
ταδειχθεί πότε και πώς
προκύπτουν οι τάσεις. 
Οι προσοµοιώσεις µπο-
ρούν να εφαρµοστούν
σε διαφορετικές δια-
στάσεις σωλήνων και
κάµψεις για να καθορι-
στεί αν απαιτούνται
τροποποιήσεις στην τε-
χνική. 
Τα αποθηκευµένα δε-
δοµένα καθορίζουν τις
µεθόδους για τις οποί-
ες µπορεί να χρησιµο-
ποιηθεί κάθε εργαλείο
πιο αποτελεσµατικά
ενώ ελαχιστοποιείται ο
κίνδυνος αποτυχίας. 
Οι τεχνικές λύσεις γί-
νονται σύντοµα εµφα-
νείς. 
Τα αποτελέσµατα µπο-
ρεί να είναι εκπληκτικά
διαφορετικά από αυτά
που υποστηρίζονται.
Στην πράξη, καµία δη-
µοσιευµένη τεχνική δεν
ακολουθούσε όλες τις
παραµέτρους για τον τε-
χνικό σχεδιασµό που
προτείνεται από την
έρευνα.
Όπως σηµειώθηκε πα-
ραπάνω, οι έρευνες δεν
οδηγούν σε απόλυτα
συµπεράσµατα, αλλά
µερικές παρατηρήσεις
έγιναν ιδιαίτερα εµφα-
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ΕΕιικκ..  11..  Αν η ρίνη 25/0.04 προωθηθεί µόνο 2χιλ πέρα από το πέρας της πα-
ρασκευής της ρίνης 26/0.06, γίνεται ενσφήνωση σε 7 χιλ του σωλήνα. 

ΕΕιικκ..  22.. Η επιθυµητή περιστροφική ταχύτητα της ρίνης ρυθµίζεται από το κιβώτιο ελέγχου της χειρολαβής (Ι). Η χειρολαβή τοποθετείται σε µία

βάση (G) που χρησιµοποιείται για ακριβή αναπαραγωγή επιλεγµένων κινήσεων εισόδου-εξόδου. Ο ριζικός σωλήνας τοποθετείται σε ένα άκγι-

στρο (C). Το άγκιστρο στηρίζεται από µία αναρτώµενη βάση (Η). Η παραµόρφωση που ασκείται από τη ρίνη µετράται µε ένα µετρητή περι-

στροφικής δύναµης (Ε) κι η πίεση µετράται από ένα µετρητή πίεσης (F). Η πίεση κι η περιστροφή δύναµη παρακολουθούνται ταυτόχρονα σε

µία οθόνη (Α). Οι προκύπτουσες µετρήσεις σε πραγµατικό χρόνο στηρίζονται σε γραφικά προγράµµατα (Β).

ΕΕιικκ..  33..  Το µυλικό τµήµα πριν από το σηµείο αντίστασης αποτελεί τη µυλική ζώνη

και το τµήµα κάτω από το σηµείο αντίστασης αποτελεί την ακρορριζική ζώνη.
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νείς στην επίτευξη απο-
τελεσµατικότητας ενώ
ελαχιστοποιείται ο κίν-
δυνος αποτυχίας. Μερι-
κές από τις πιο σηµαν-
τικές παρατηρήσεις εί-
ναι οι εξής: 
1. Η προώθηση µίας ρί-
νης στο σωλήνα δεν
πρέπει να γίνεται πε-
ρισσότερο από 1χιλ. µε
κινήσεις εισαγωγής-
απώθησης.
2.  Για την προώθηση
µίας συγκεκριµένης ρί-
νης στο πρώτο 1χιλ του
σωλήνα αφού ασκηθεί
µία ελάχιστη πίεση θα
πρέπει να εφαρµοστεί.
Αν αυτή η πίεση χρει-
άζεται να αυξηθεί για
περαιτέρω προώθηση ή
αντιµετωπιστεί µία αρ-
νητική πίεση (κοχλίω-
σης), αλλάξτε τη µε µία

ρίνη διαφορετικής κω-
νικότητας ή ρινίστε πε-
ριφερικά της ρίνης µυ-
λικά αυτής της θέσης.
3. Η προώθηση της ρί-
νης στο σωλήνα θα πρέ-
πει να γίνεται µε ρυθµό
τουλάχιστον 0.5χιλ. ανά
δευτερόλεπτο χωρίς να
αυξάνεται η πίεση.
4. Αν µία ρίνη έχει κω-
νικότητα άνω του 0.02
δεν πρέπει να προωθεί-
ται πέραν των 2χιλ. κά-
τω από την θέση της
προηγούµενης ρίνης αν
οποιοδήποτε µέρος της
ρίνης εισέρχεται σε
κάµψη.
5. Μην ασκείται περισ-

σότερο από 0.45 κιλά
δύναµης σε οποιαδήπο-
τε ρίνη ενώ προωθείται
στο σωλήνα.
6. Εκτός από τις ρίνες
κωνικότητας 0.02 µε
διάµετρο 0.2χιλ. ή λιγό-
τερο µην εισάγετε πε-
ρισσότερα από 6χιλ. της
επιφάνειας εργασίας
της ρίνης αν οποιοδή-
ποτε µέρος της εισέρ-
χεται σε κάµψη.
7. Κάτω από το σηµείο
της κάµψης, η διάµετρος
της ρίνης θα πρέπει να
είναι µικρότερη από
0.6χιλ. για κωνικότητα
0.02, 0.55χιλ. για κωνι-
κότητα 0.04, 0.5χιλ. για

κωνικότητα 0.06,
0.35χιλ. για κωνικότητα
0.08.
(Αυτός ο προβληµατι-

σµός είναι το αποτέλε-
σµα της δοκιµής σε κάµ-
ψεις 45 µοιρών µε ακτί-
να 8χιλ. κι ισχύει µόνο
για ρίνες NiTi περι-
στροφικού τύπου. Η
διάµετρος των ρινών θα
πρέπει να είναι µικρό-
τερη για πιο έντονες
κάµψεις και µπορεί να
είναι µεγαλύτερη για λι-
γότερο έντονες).
Παρόλο που η ανάπτυ-
ξη εξειδίκευσης στη
χρήση εργαλείων περι-
στροφικού τύπου εξαρ-

τάται στην πλήρη κατα-
νόηση των συσχετίσεων
των διαστάσεων της ρί-
νης και των ερευνητι-
κών παρατηρήσεων που
παρουσιάστηκαν, οι
πρώτες προσπάθειες να
τις εξετάσουµε συνολι-
κά µπορεί να φαίνονται
πολύπλοκες και ένας
λόγος για επιστροφή σε
µία τεχνική λιγότερο
αποτελεσµατική αλλά
µε πιο συγκεκριµένη
σειρά. 
Ωστόσο, οι βασικές τε-
χνικές µπορούν να δια-
µορφωθούν εύκολα έτσι
ώστε να περιλαµβάνουν
όλα τα συµπεράσµατα
που παρουσιάστηκαν
παραπάνω, αλλά η προ-
κύπτουσα τεχνική θα εί-
ναι πιθανόν πολύ δια-
φορετική από αυτές που
συστήνονται σήµερα.
Με στενότερη εξέταση
των προτεινόµενων πα-
ραµέτρων για χηµικο-
µηχανική επεξεργασία,
µπορεί να αλλάξουν οι
απόψεις µας για το τι
προκαλεί συσσώρευση
τάσεων και τι είναι απο-
τελεσµατικό. 
Οι χωρικοί περιορισµοί
για αυτό το άρθρο δεν
θα επιτρέψουν µία συ-
ζήτηση όλων των παρα-
µέτρων που καταγρά-
φονται και των εφαρ-
µογών τους σε όλους
τους τύπους ρινών αλλά
θα µας κάνουν να σκε-
φτούµε τα συµπερά-
σµατα Νο. 6 και 7 πα-
ραπάνω. 
Για παράδειγµα, πολλοί
οδοντίατροι υποθέτουν
πως µπορούν να ακο-
λουθούν τις οδηγίες 6
και 7 επεκτείνοντας την
παρασκευή όχι περισ-
σότερο από 6 χιλ. µέσα
στο σωλήνα. Αυτή η
υπόθεση µπορεί σίγου-
ρα να οδηγήσει σε
θραύση ρινών. Σκε-
φτείτε το αποτέλεσµα
εισαγωγής στα 7χιλ.
(πέραν από τα προτει-
νόµενα 6χιλ.) όταν µία
ρίνη 25/.04 επεκτείνει
την παρασκευή µίας ρί-
νης 25/.06 κατά 2χιλ.
(Εικ. 2).
Σε µία έρευνα της συ-
χνότητας των κάµψεων
τα αποτελέσµατα των
Schafter και συν. έδει-

ξαν πως οι δεύτεροι εγ-
γύς παρειακοί σωλήνες
στους άνω πρώτους γοµ-
φίους που εξετάστηκαν
έχουν µέσο βαθµό κάµ-
ψης 42 µοίρες µε ακτί-
να 6.6 χιλ. όταν παρα-
τηρούνται από παρει-
ακά και 14 µοίρες µε
ακτίνα 9.2χιλ. όταν πα-
ρατηρούνται από εγγύς.
Αυτή η κάµψη είναι ου-
σιαστικά µεγαλύτερη
από αυτήν που επιλέχ-
θηκε για την έρευνά
µας. 
Έχοντας υπόψη αυτά
τα ευρήµατα, µία πλή-
ρης κατανόησης της
οδηγίας Νο. 7 πιθανόν
συµβάλλει στην ανά-
πτυξη εξειδίκευσης στη
χηµικοµηχανική επε-
ξεργασία περισσότερο
από ο,τιδήποτε άλλο.
Η ικανότητα µίας ρίνης
να ανθίσταται στην κό-
πωση έχει αντιστρόφως
ανάλογη σχέση µε το τε-
τράγωνο της διαµέτρου
της: συνεπώς, µία σο-
βαρή ακρορριζική κάµ-
ψη µπορεί να είναι λι-
γότερο επικίνδυνη από
µία µέτρια, πιο µυλική
κάµψη. 
Αφού η διάµετρος µίας
ρίνης αυξάνεται κατά
µήκος της κωνικότητας
της, ο προσδιορισµός
της θέσης µίας κάµψης
πέρα από την οποία
µπορεί να προωθηθεί
µία ρίνη έχει µεγάλη
σηµασία για την πρόλη-
ψη έντονων τάσεων στη
ρίνη. 
Το πρώτο βήµα είναι να
καθορίσουµε αν υπάρ-
χει οποιαδήποτε κάµψη
και πόσο απέχει από το
ακρορρίζιο. 
Η αφαίρεση της ρίνης
που χρησιµοποιήθηκε
για καθορισµό του µή-
κους εργασίας κι η πα-
θητική επανεισαγωγή
της θα υποδείξει µία
κάµψη αν συναντά
οποιαδήποτε αντοχή
κάτω από το µήκος ερ-
γασίας αφού τώρα ο
σωλήνας είναι µεγαλύ-
τερος από τη ρίνη. 
Το µήκος του σωλήνα
στην κάµψη, η µυλική
ζώνη µετρώνται και κα-
ταγράφονται µε την ίδια
σηµασία µε τον προσ-
διορισµό του µήκους ερ-
γασίας. 
Ο σωλήνας µπορεί τώ-
ρα να διαχωριστεί σε
δύο ζώνες, το µυλικό
τµήµα πριν συναντηθεί
αντίσταση αποτελεί τη
µυλική ζώνη και το τµή-
µα κάτω από το σηµείο

� σελίδα 4DT

� σελίδα 15DT
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HH  εεττααιιρρίίαα  MMeeccttrroonn  έέχχεειι
σσαανν  έέδδρραα  ττηηνν  ΙΙττααλλίίαα  κκααιι
έέχχεειι  εεππιιφφέέρρεειι  εεππαανναασστταα--
ττιικκέέςς  ββεελλττιιώώσσεειιςς  σσττηη  χχεειι--
ρροουυρργγιικκήή  ττωωνν  δδοοννττιιώώνν  κκααιι
ττοουυ  σσττόόµµααττοοςς  µµεε  ττηηνν  ααννάά--
ππττυυξξηη  ττοουυ  ππιιεεζζοοηηλλεεκκττρριι--
κκοούύ  σσυυσσττήήµµααττοοςς  χχεειιρροουυρρ--
γγιικκήήςς  ττοουυ  οοσσττοούύ..  ΠΠρρόό--
σσφφαατταα  ηη  εεττααιιρρίίαα  ππααρροουυ--
σσίίαασσεε  ττηηνν  33ηη  γγεεννιιάά  ττοουυ
ππιιεεζζοοηηλλεεκκττρριικκοούύ  σσυυσσττήή--
µµααττοοςς  σσττηη  δδιιεεθθννήή  έέκκθθεεσσηη
ττηηςς  ΚΚοολλωωννίίααςς..  ΣΣυυζζηηττήή--
σσααµµεε  µµεε  ττοουυςς  ιιδδρρυυττέέςς  ττηηςς
εεττααιιρρίίααςς  DD..  VVeerrcceelllloottii  κκααιι
FF..  BBiiaanncceettttii  κκααθθώώςς  κκααιι  µµεε
δδυυοο  κκοορρυυφφααίίαα  σσττεελλέέχχηη
ττηηςς  γγιιαα  τταα  κκλλιιννιικκάά  ππλλεεοο--
ννεεκκττήήµµαατταα  ττηηςς  εεφφεεύύρρεεσσηηςς
ττοουυςς  ααλλλλάά  κκααιι  γγιιαα  ττοονν
ττρρόόπποο  πποουυ  ηη  εεττααιιρρίίαα  αανν--
ττιιδδρράά  σσττιιςς  ππααρροούύσσεεςς  σσυυνν--
θθήήκκεεςς  ττηηςς  ααγγοορράάςς  κκααιι  σσααςς
ππααρροουυσσιιάάζζοουυµµεε  ττηη  σσχχεεττιι--
κκήή  σσυυννέέννττεευυξξηη..

ΕΡΩΤΗΣΗ: Οι προοπτικές
της αγοράς για το 2009 εί-
ναι µάλλον αµφίβολες λό-
γω της οικονοµικής κρί-
σης. Είναι η εταιρία σας
προετοιµασµένη για µία
πιθανή οικονοµική ύφε-
ση; 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 1: Ο µοναδι-
κός τρόπος να ανταπε-
ξέλθει κάποιος στην κρί-
ση είναι να παραµείνει µε
επιτυχία στην αγορά µέ-
σω επενδύσεων στην επι-
στηµονική και στην τε-
χνική έρευνα και στην
Ευρώπη και σε άλλες χώ-
ρες. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 2: Αυτά που
ανέφερε ο συνάδελφός
µου ήταν πάντοτε η φιλο-
σοφία της εταιρίας µας
και σίγουρα αυτό θα µας
βοηθήσει σε δύσκολους
καιρούς όπως σήµερα. Η
εταιρία µας προσφέρει
προϊόντα υψηλής ποιότη-
τας σε λογικές τιµές και
κάνει ιδιαίτερη προσπά-

θεια στην ανάπτυξη νέων
τεχνολογιών και όχι απλά
σε δαπανηρές εκστρα-
τείες προώθησης των πω-
λήσεων. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 3: Σαν οικο-
γενειακή επιχείρηση η
εταιρία µας είναι µάλλον
πιο ευέλικτη και ευκολό-
τερη διαχειρίσιµη από τις
µεγαλύτερες εταιρίες. Συ-
νεπώς µπορούµε να αντι-
δράσουµε σχετικά σύν-
τοµα στις απρόβλεπτες
αλλαγές της αγοράς. 

ΕΡΩΤΗΣΗ: Έχετε ήδη
διαπιστώσει κάποιες αλ-
λαγές του οικονοµικού
κλίµατος στην Ιταλία και
σε άλλες αγορές; 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 1: ∆εδοµένου
ότι η εταιρία µας ιδρύθη-
κε το 1979, έχουµε ήδη
περάσει κατά καιρούς
από δύσκολες οικονοµι-
κές συνθήκες αλλά είναι
βέβαιο ότι αυτές δε µπο-
ρούν να συγκριθούν µε
την πρόσφατη οικονοµι-
κή κρίση. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 2: Συµφωνώ
απόλυτα. Μέχρι στιγµής
διαπιστώνουµε µία τερά-
στια απώλεια εµπιστο-
σύνης σε όλες τις οµάδες
των καταναλωτών αλλά
από την άλλη πλευρά
αποτελούσε πάντοτε για
µας πρόκληση και ευκαι-
ρία η υποτίµηση των δια-
φόρων ξένων νοµισµά-
των όπως έγινε το 1992
όπου η απαξίωση του νο-
µίσµατος είχε αντίκτυπο
σε πολλές χώρες. 

ΕΡΩΤΗΣΗ: Η εταιρία σας
είναι βασικά γνωστή για
την καινοτόµο τεχνολο-
γία της Πιεζοχειρουργι-
κής. Ποιά είναι τα βασι-
κά της πλεονεκτήµατα
συγκριτικά µε τις παρα-
δοσιακές χειρουργικές

τεχνολογίες;

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 1: Η εταιρία
µας επινόησε την πιε-
ζοηλεκτρική µέθοδο χει-
ρουργικής του οστού σε
συνεργασία µε τον κα-
θηγητή Vercellotti πριν
από 10 περίπου χρόνια.
Τότε αυτό δεν ήταν απλά
ένα νέο προϊόν αλλά
ήταν µία σηµαντική και-
νοτοµία στο χώρο της
Οδοντιατρικής µε βάση
την τεχνική µας εµπειρία
και τα πολλά χρόνια της
κλινικής έρευνας. Χάρη
στην Πιεζοχειρουργική,
η Χειρουργική του Στό-
µατος εξελίχθηκε από τα
παραδοσιακά περιστρο-
φικά εργαλεία σε ένα
νέο σύστηµα αποκοπής
οστού που διεισδύει
στους µαλακούς ιστούς
και επιταχύνει τη διαδι-
κασία της επούλωσης. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 2: Το πιε-
ζοηλεκτρικό µας σύστη-
µα είναι επιστηµονικά
αποδεκτό και θεωρού-
µαστε η µοναδική εται-
ρία στο χώρο που διαθέ-
τει µία βάση κλινικών δε-
δοµένων για κάθε χει-
ρουργικό εργαλείο που
προωθούµε στην αγορά.
Έχουν µελετηθεί όλες οι
κλινικές εφαρµογές του
συστήµατος για να επι-
βεβαιωθεί ότι δεν υπάρ-
χει κίνδυνος για τους
χρήστες και για τους
ασθενείς και ότι οι ια-
τρικές συνέπειες είναι
πάντοτε θετικές. Πολλές
εταιρίες έχουν επιχει-
ρήσει την προώθηση πα-
ρόµοιων προϊόντων αλ-
λά δεν διαθέτουν επι-
στηµονικά δεδοµένα ή
ερευνητικό υπόβαθρο
όσον αφορά την αποτε-
λεσµατικότητα των µε-
θόδων τους. 
ΕΡΩΤΗΣΗ: Μπορείτε να
µας πείτε περισσότερα

για τον τρόπο ανάπτυξης
της Πιεζοχειρουργικής
και πως αυτή έγινε απο-
δεκτή στις διάφορες
αγορές; 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 1: ∆ιαπι-
στώσαµε ότι αρκετές χώ-
ρες όπως η Νότια Κο-
ρέα, η Ιταλία και η Γερ-
µανία ήταν πολύ θετικές
στην υποδοχή αυτής της
νέας τεχνολογίας. Όµως
οι πλείστες Σκανδιναβι-
κές χώρες µόλις άρχισαν
να αντιλαµβάνονται τον
τρόπο εφαρµογής αυτής
της καινοτόµου τεχνικής. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 2: Όλα τα
κλινικά πρωτόκολλα και
οι τεχνικές που ανα-
πτύχθηκαν για την Πιε-
ζοχειρουργική βασίζον-
ται σε επιστηµονικές εκ-
δόσεις µε την υποστήρι-
ξη πανεπιστηµίων και
αξιόπιστων ειδικών στη
Χειρουργική του Στόµα-
τος. Αυτοί επιβεβαι-
ώνουν όχι µόνο τα πλεο-
νεκτήµατά της για το για-
τρό όπως είναι η µέγιστη
χειρουργική ακρίβεια
και η µεγαλύτερη ορα-
τότητα κατά την επέµβα-
ση αλλά και τα πλεονε-
κτήµατα για τους ασθε-
νείς που εµφανίζουν µι-
κρότερο µετεγχειρητικό
πόνο. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 3: Η Πιεζο-
χειρουργική ήταν σί-
γουρα µία από τις πιο
σηµαντικές εξελίξεις
στον οδοντιατρικό και
στον ιατρικό χώρο. Αυ-
τό το µοναδικό σύστη-
µα επιτρέπει στο γιατρό
να εργάζεται µε λιγότε-
ρη ένταση και ασφαλέ-
στερα. Επίσης µειώνον-
ται οι χρόνοι επούλω-
σης κατά 3 περίπου φο-
ρές µε αυτή τη µέθοδο. 
ΑΠΑΝΤΗΣΗ 4: Η πιο πρό-
σφατη καινοτοµία είναι

τα ειδικά λειτουργικά
άκρα-ρύγχη για την προ-
ετοιµασία του πεδίου εµ-
φύτευσης όπου εµφανί-
ζονται ιστολογικά πλεο-
νεκτήµατα και καλύτερη
οστεοενσωµάτωση των
εµφυτευµάτων συγκριτι-
κά µε το παραδοσιακό
τρυπάνι περιστροφικού
τύπου, σύµφωνα µε µία
εργασία που δηµοσιεύ-
θηκε στο Journal of Peri-
odontology. 

ΕΡΩΤΗΣΗ: Εκπαιδευτικά
µαθήµατα γίνονται τα-
κτικά στην Ακαδηµία
Πιεζοχειρουργικής στην
Ιταλία. Κάνετε επίσης µα-
θήµατα και σε άλλες χώ-
ρες; 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 1: Η Ακαδη-
µία Πιεζοχειρουργικής
ιδρύθηκε από τον καθη-
γητή Vercellotti για την
επιστηµονική υποστήρι-
ξη της Πιεζοηλεκτρικής
µεθόδου χειρουργικής
του οστού. Αυτή η Ακα-
δηµία διαχειρίζεται τη
συνολική κλινική έρευνα
και τις εκπαιδευτικές
δραστηριότητες για την
Πιεζοχειρουργική και
λειτουργεί ανεξάρτητα
από την εταιρία µας. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 2: Επιβάλλε-
ται η κατάλληλη εκπαί-
δευση σ' αυτή την τεχνι-
κή. Κάνουµε µαθήµατα
στην Ευρώπη, στην Ασία
και στη Βόρεια και Νό-
τια Αµερική ενώ πέρυσι
δηµιουργήσαµε ένα νέο
παράρτηµα στο Πουκέτ
της Ταϋλάνδης που λει-
τουργεί σαν κέντρο εκ-
παίδευσης για την περιο-
χή της Ασίας-Ειρηνικού. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 3: Υπάρχει
κάποιος λόγος που η εκ-
παίδευση είναι σηµαντική
για την Πιεζοχειρουργι-
κή. Οι χρήστες πρέπει να

διδαχθούν σωστά προτού
εφαρµόσουν τη µικροµε-
τρική κίνηση του πιεζο-
χειρουργικού συστήµα-
τος, που διαφέρει τελεί-
ως από τις παραδοσιακές
τεχνικές. Οργανώνουµε
πρακτικά σεµινάρια σε
πολλές χώρες του κόσµου
που βοηθούν τους οδον-
τιάτρους να διδαχθούν τις
διαφορές µεταξύ Πιεζο-
χειρουργικής και συµβα-
τικών φρεζών και κοπτι-
κών εργαλείων. Επίσης
συνεργαζόµαστε µε πα-
νεπιστήµια για την πραγ-
µατοποίηση σεµιναρίων
ώστε να εκτιµηθούν τα
χειρουργικά πλεονεκτή-
µατα της µεθόδου. 

ΕΡΩΤΗΣΗ: Έχετε 4 µε-
γάλα παραρτήµατα σε
διάφορες χώρες. Πι-
στεύετε ότι η εταιρία σας
µε αυτά έχει παγκόσµια
συνεργασία; 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 1: Σίγουρα
δεδοµένου ότι τα παραρ-
τήµατά µας στη Γερµανία,
στην Ινδία και στην πε-
ριοχή Ασίας-Ειρηνικού
αναφέρονται στις βασι-
κές εγκαταστάσεις µας
στην Ιταλία. Σε άλλες χώ-
ρες συνεργαζόµαστε επι-
τυχηµένα µε τους τοπι-
κούς αντιπροσώπους επί
10 σχεδόν χρόνια ενώ σε
µερικές χώρες ακόµη και
επί 20 χρόνια. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 2: Αν εννοεί-
τε κατά πόσον αντιπρο-
σωπευόµαστε σε όλες τις
σηµαντικές χώρες του κό-
σµου, τότε η απάντηση εί-
ναι σίγουρα καταφατική.
Το δίκτυό µας είναι εγ-
κατεστηµένο σε περισ-
σότερες από 80 χώρες και
η οµάδα των πωλητών ερ-
γάζεται καθηµερινά για
την επέκτασή του. 

ΕΡΩΤΗΣΗ: Πόσο συχνά

Συνέντευξη µε τους ιδρυτές της εταιρίας Mectron
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τα τοπικά παραρτήµατα
συνεργάζονται µε τη µη-
τρική εταιρία στην Ιτα-
λία; 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 1: Στην εται-
ρική µας οργάνωση, τα
τοπικά παραρτήµατα
αποτελούν σηµεία αν-
ταλλαγής πληροφοριών
και σηµεία επαφής µετα-
ξύ της µητρικής εταιρίας
στην Ιταλία και των το-
πικών γιατρών. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 2: Συνεργά-
ζονται πολύ στενά µε τη
µητρική εταιρία στην Ιτα-
λία για διάφορους λό-
γους. Η µητρική εταιρία
βοηθά τα τοπικά παραρ-
τήµατα και φυσικά και
τους άλλους συνεργάτες
µας στη διανοµή, για την
παροχή τεχνικής υπο-
στήριξης στους πελάτες
µας. Το προσωπικό των
τοπικών παραρτηµάτων
καθώς και οι συνεργάτες
µας διανοµείς εκπαι-
δεύονται τακτικά από το
επιτελείο µας στην Ιτα-
λία. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 3: Όλοι οι
συνεργάτες της εταιρίας
έχουν υποστήριξη από τη
µητρική στην Ιταλία. Με
αυτόν τον τρόπο εξα-
σφαλίζουµε ότι όλο το
προσωπικό µας και οι
συνεργάτες µας, ανε-
ξάρτητα αν βρίσκονται
στην Ιταλία ή στη Νότια
Αµερική π.χ., είναι ενη-
µερωµένοι µε τις πιο
πρόσφατες προδιαγρα-
φές και εξελίξεις των
προϊόντων µας. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 4: Εδώ έχω
να προσθέσω ότι µολο-
νότι οι πωλήσεις µας λει-
τουργούν µε βάση ένα
κεντρικό σύστηµα, η δο-
µή της εταιρίας µας είναι
ακόµη αρκετά ευπρο-
σάρµοστη ώστε να ικα-
νοποιεί τις ανάγκες και
τις απαιτήσεις των τοπι-
κών αγορών. 

ΕΡΩΤΗΣΗ: Έχετε προ-
σφορές και σε άλλα τµή-
µατα της αγοράς; 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 1: Θα ανα-
φερθούµε και στα άλλα
προϊόντα που κατα-
σκευάζει εδώ και πολλά
χρόνια η εταιρία µας
όπως τα πιεζοηλεκτρικά
ξέστρα, οι λάµπες πολυ-
µερισµού και τα συστή-
µατα στίλβωσης µε αέρα.
Είµαστε η πρώτη εταιρία
που παρουσίασε στην
αγορά µία χειρολαβή µε
ξέστρο από τιτάνιο που
δηµιούργησε νέα δεδο-

µένα όσον αφορά τη
διάρκεια ζωής και την
αποστείρωση ενώ είµα-
στε οι πρώτοι που λαν-
σάραµε τον λαµπτήρα
πολυµερισµού LED. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 2: Οι δυνα-
τότητές µας στην καινο-
τοµία είναι µεγάλες και
έτσι η εταιρία µας δεν εί-
ναι µόνο κορυφαία στο
χώρο της Πιεζοχειρουρ-
γικής αλλά και στο χώρο
του φωτοπολυµερισµού. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 3: Πι-
στεύουµε πως καταφέ-
ραµε να είµαστε για αρ-
κετά χρόνια κορυφαίοι
στην αγορά και όσον
αφορά την παραγωγή
λαµπτήρων πολυµερι-
σµού LED, η εταιρία
µας είναι ακόµη ένας
από τους µεγαλύτερους
κατασκευαστές σε παγ-
κόσµια κλίµακα. 
ΕΡΩΤΗΣΗ: Πολλές εται-
ρίες έχουν αρχίσει να δι-

ευρύνουν τη γκάµα των
προϊόντων τους. Εσείς
είστε στη φάση της ανά-
πτυξης κάποιων νέων
προϊόντων για τα οποία
θα θέλατε να µας µιλή-
σετε; 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 1: Εκτός από
την περαιτέρω βελτίωση
των προϊόντων που ήδη
διαθέτουµε, πρόσφατα
έχουµε εκπονήσει πιο
επαναστατικά σχέδια
ανάπτυξης µε βάση τα

ερευνητικά δεδοµένα.
Περίπου το 15% του
προσωπικού της εται-
ρίας µας ασχολείται
πράγµατι στο τµήµα επι-
στηµονικής έρευνας και
ανάπτυξης. 

ΑΠΑΝΤΗΣΗ 2: Αποστολή
µας είναι να εφαρµό-
σουµε νέες τεχνολογίες
στην οδοντιατρική αγο-
ρά που βασίζονται στα
πιο πρόσφατα και τεκ-
µηριωµένα ερευνητικά

δεδοµένα. Θα παραµεί-
νουµε σε αυτή την τρο-
χιά και στο µέλλον µε
στόχο την ανάπτυξη και-
νοτοµιών που είναι
πράγµατι οικονοµικές
και εξασφαλίζουν πραγ-
µατικά κλινικά πλεονε-
κτήµατα.

ΣΣααςς  εευυχχααρριισσττοούύµµεε  πποολλύύ
γγιιαα  ττηη  σσυυννέέννττεευυξξηη!!
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