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Los premios de la 
odontología

Encuentro de ortodoncia 
funcional en París

Hablamos con la directora 
del recinto ferial de IDS
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Asistieron ponentes de 
relevancia nacional e 
internacional que ha-
blaron sobre diferentes 
temas en la sesión prin-
cipal. Entre los tópicos 
discutidos estuvieron 
la cantidad mínima de 
hueso necesaria para 
realizar una elevación 
de seno con las nuevas 
superficies de los im-
plantes; la importancia 
de saber cuándo reali-
zar carga inmediata; el 
uso del cementado de 
coronas al transepitelial 
extraoral para dismi-
nuir el riesgo de infla-
mación del tejido blando; la evaluación 
en 3D a varios años vista de los implan-

tes colocados; el uso de injertos óseos en 
el sector posterior y anterior cuando se 
supone que exista mayor reabsorción 

ósea, o la existencia o no de mayor re-
modelado crestal, dependiendo de si se 
utiliza cambio de plataforma.
Los ponentes discutieron también temas 
como la resolución de casos complica-
dos tanto con implantes cortos como an-
gulados; la evolución de las técnicas de 
escaneado desde 1983; la existencia del 
prolapso vestibular y diferentes técnicas 
para evitarlo (las cuales no siempre son 
rápidas ni sencillas); la importancia del 
protocolo 4 p´s (papila, posición, perfil, 
protocolo) en implantes inmediatos si se 
coloca un injerto óseo y un provisional 
que ofrecen menos reabsorción ósea; la 
importancia de la comunicación entre el 
odontólogo y el protésico; nuevas técni-
cas y tecnologías en cirugía guiada o el 
diagnóstico y tratamiento de la periim-
plantitis.
En las sesiones paralelas se habló del 
manejo de los tejidos blandos y duros; 
práctica del marketing dental; control 
de la estética en el sector anterior o ciru-
gía plástica periodontal alrededor de los 
implantes.
El congreso fue un gran éxito, tanto a ni-
vel científico como en términos de asis-
tencia.				     
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Tratar las Complicaciones en Implantología», con un grupo 
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2º Simposio Europeo y 12º 
Simposio Ibérico de Biomet 3i

El 2º Simposio Europeo y el 12º Simposio Ibérico anual de 
Biomet 3i obtuvo una nutrida asistencia de más de 2.700 
personas (de los cuales, un 80% eran nacionales y un 

20% extranjeros), tanto de profesionales como de estudiantes 
de postgrado de diferentes universidades.

Aspecto del foro donde se impartieron los cursos principales

El revolucionario sistema 
de implantes 3i T3™

Hablamos con Pau García, Director de España y Portugal de BIOMET 3i

La compañía de implantes 
BIOMET 3i organizó el pa-
sado 11 y 12 de enero el 2º 

Simposio Europeo y el 12º Simpo-
sio Ibérico anual de BIOMET 3i, 
en el Hotel Auditórium de Madrid, 
donde se presentó por primera vez 
el nuevo sistema de implantes de 
la compañía, llamado 3i T3™.

Por Javier Martínez de Pisón

El congreso, que congregó a más de 
2.500 profesionales de la implantología, 
estuvo dirigido a nivel científico por el Dr. 
Richard Lazzara (EE UU) y el Prof. P.O. 
Östman (Suecia),  dirigido por  el Prof. Dr. 
Jaime A. Gil y moderado por los Profeso-
res Tomas Albreksson, Hugo de Bruyn y 
los Dres. Ueli Grunder y Ronnie Goené

El evento contó con la participación de 
conferenciantes de la talla de los doctores 
Markus Huerzeler, Bruno Negri, Stavros 
Pelekanos,  Andreas Bindl, Alfredo Ma-
chín, Dennis Tarnow, Víctor Méndez, Eva 
Berroeta y Ion Zabalegui, Oriol y Jaume 
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Llena, Luciano Badanelli, Juan Arias, Ti-
ziano Testori, Jacobo Somoza, Nuno Braz 
de Oliveira, Prof. Dr. João Caramês y los 
técnicos de laboratorio August Bruguera, 
Joaquín García y Justo Rubio entre mu-
chos otros.

El nuevo sistema de implantes 3i T3 
cuenta con una revolucionaria superficie 
de diseño híbrido contemporáneo que 
presenta las mejores características para 
su perfecta integración en el tejido óseo y 

una banda de me-
nor rugosidad ha-
cia coronal para 
protegerlo de la 
peri-implantitis. 

Además, su espe-
cial diseño pro-
porciona a los im-
plantes 3i T3 una 
gran estabilidad 
primaria, un fac-
tor clave para los 
procedimientos 
de carga inmedia-
ta. El sistema dis-
pone de guías de 
profundidad e ins-
trumental especí-
fico que permite 
crear osteotomías 
de alta precisión. 

Durante el con-
greso hablamos 
con uno de los 
principales res-
ponsables del 
evento, Pau Gar-
cía, Director de 
España y Portugal 
de Biomet 3i & 
Director de Rela-

ciones Profesionales para Europa, Orien-
te Medio y África, sobre el evento en sí y 
sobre este nuevo sistema de implantes.

¿Por qué apuesta 3i por un congreso 
europeo en España?
La razón fundamental por la que orga-
nizamos este congreso en Madrid es el 
importante peso específico que  la Euro-
pa del Sur tiene en implantes dentales, 
siendo Italia el primer país en cuanto a 

volumen de estas fijaciones colocadas al 
año, ocupando España el tercer lugar en 
el continente. La otra razón es de índole 
logística ya que la sede corporativa de 
BIOMET 3i en Europa se encuentra en 
Barcelona.

¿Qué otras iniciativas tienen a corto 
plazo?
Tenemos muchos cursos de formación so-
bre diferentes técnicas de la especialidad 
en los que participamos ya sea en colabo-
ración con profesionales de referencia, 
sociedades científicas o conjuntamente 
con Universidades de toda Europa. 

¿Cómo calificaría este simposio?
Nosotros nos sentimos muy orgullosos 
tanto de la organización como del gran 
número  de profesionales que han confia-
do en nosotros y se han desplazado has-
ta Madrid para participar en este evento. 
Mención especial merecen los conferen-
ciantes y dictantes de cursos que han de-
cidido compartir sus conocimientos con 
la audiencia y a los que agradecemos su 
excelente colaboración. Nosotros estamos 
muy contentos con el resultado y confia-
mos en haber cumplido con las expectati-
vas de los participantes. 

¿Ha llenado sus expectativas?
Las nuestras se han visto incluso supera-
das pero, como decía antes, lo importante 
es el veredicto de la audiencia que, hasta 
el momento y por los comentarios recibi-
dos por muchos de los inscritos, también 
es positivo.  

¿Cuál es el producto estrella que han 
presentado?
La gran novedad es el sistema 3i T3. Es un 
implante que tiene una superficie híbrida 
contemporánea que pretende conseguir 

una osteointegración rápida y duradera y, 
al mismo tiempo, proteger el tratamiento 
de ser afectado por la peri-implantitis. 

¿Existe algún producto con una super-
ficie similar?
No tenemos conocimiento de que exista 
un implante de similares características 
en el mercado.

¿Cuántos sistemas de implantes tiene 
3i?
Dentro de nuestro sistema disponemos 
de implantes de diferentes formas �cónica 
o completamente cilíndrica– así como 
diversas conexiones y superficies. Nues-
tra intención es poner en manos del im-
plantólogo una batería de productos bien 
organizada que éste utilice en función de 
la indicación y según su criterio profe-
sional. Nuestra función es proporcionar 
una variedad de soluciones en implantes 
dentales y su instrumental asociado, com-
ponentes protésicos, CAD/CAM y bioma-
teriales que ayude a nuestros clientes a 
proporcionar el mejor de los tratamientos 
posible a sus pacientes.    

¿Qué le recomendaría a los profesiona-
les que se están formando?
Que se diferencien por la calidad de sus 
intervenciones, por su profesionalidad. 
Que inviertan en su formación, que in-
tenten especializarse en la disciplina o 
subespecialidad de la odontología que 
más atractiva les resulte y para la que se 
consideren más capaces. Finalmente que 
recuerden que no es hacer lo que nos gus-
ta sino que nos guste lo que hacemos lo 
que convierte el trabajo en un placer.	   

Recursos
• Biomet 3i: www.biomet3i.com

Primera plana 3

Una de las conferencias en el congreso de 3i. Pau García, Director de España y Portugal de Biomet 3i, con un grupo de 
implantólogos. Detrás se observa el nuevo sistema de implantes T3.

Cuatro instantáneas del stand de Ripano en el congreso.

Directivos de la empresa posan con un anuncio del evento.
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¿Qué hace especial al recinto ferial 
de esta ciudad a orillas del Rin?
Una de las principales ventajas de 
la Feria de Colonia es su ubicación, 
ya que Colonia está literalmente en 
el centro de Europa. Hay 155 millo-
nes de europeos que viven dentro 
de un radio de 500 kilómetros y que 
controlan una parte muy conside-
rable del producto interior bruto de 
la Unión Europea. La ubicación y la 
accesibilidad de la feria son óptimas, 
ya que está a un tiro de piedra del 
centro de la ciudad. Todos los me-
dios de transporte permiten llegar 
en pocos minutos. Durante la feria, 
todos los trenes de larga distancia se 
detienen tanto en la estación central 
de Colonia como en la Köln Messe/
Deutz. El aeropuerto de Colonia/
Bonn sirve 100 destinos nacionales 
e internacionales y es un eje cen-
tral de las aerolíneas de bajo costo. 
El sistema de trenes de alta veloci-
dad InterCity Express Koelnmesse 
enlaza con otros cuatro aeropuertos 
internacionales: Frankfurt, Dussel-
dorf, Amsterdam y Bruselas. Todos 
estos factores hacen que sea fácil y 
rápido para los expositores y los vi-
sitantes llegar a Koelnmesse.

A pesar de la débil economía mun-
dial, al sector ferial alemán le va 
sorprendentemente bien. ¿A qué 
se debe?
El sector ferial alemán es el líder 
mundial y en este país se celebran 
muchas de las principales ferias del 
mundo de diversas industrias, como 
el IDS. Por ello, empresas de todo el 
mundo asisten regularmente a fe-
rias comerciales en Alemanía con el 
fin de acceder a nuevos mercados, 
incluso en tiempos de dificultades 
económicas. Por otra parte, las fe-
rias comerciales son un instrumento 
de marketing muy eficaz. Alemania 
cuenta también con una economía 
muy estable y una gran demanda de 
productos industriales. Esta es la ra-
zón de que las ferias del país sean de 
particular interés para las empresas 
que desean expandir sus negocios.

¿Cuánto ha contribuido IDS a la 
facturación de 235 millones de 
euros obtenida el año pasado?
La Exposición Dental Internacional 

«IDS es una importante 
contribución a 
nuestra empresa»

El Centro de Ferias y Exposiciones Koelnmesse de Colonia (Alemania) 
será una vez más el escenario, del 13 al 16 de marzo, de la 35 Exposi-
ción Dental Internacional (IDS), la mayor feria de productos dentales 

del mundo. Dental Tribune habló con la nueva directora de operaciones Ka-
tharina C. Hamma, que lleva trabajando como tal desde principios del año 
pasado, sobre lo que se puede esperar de esta gran feria dental.

Hablamos con la directora del Centro 
de Exposiciones de Colonia

Por Daniel Zimmermann*

* Director editorial de Dental Tri-
bune International

Katharina C. Hamma, nueva directora de operaciones del recinto ferial 
Koelnmesse, donde se lleva a cabo la feria de IDS.
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BE AMAZED BY
WATERLASE

®

El nuevo Waterlase iPlus es simplemente increíble, y no lo 
decimos sólo nosotros. Visite AMAZEDBYWATERLASE.COM 
para ver a colegas que utilizan por primera vez el Waterlase y 
experimentan con esta tecnología en sus pacientes desde el 
primer día. Prepárese para maravillarse.  

EL WATERLASE MÁS POTENTE EN LA HISTORIA
LE SORPRENDERÁ POR SU VELOCIDAD DE CORTE,
FACILIDAD DE USO Y CAPACIDADES CLÍNICAS.

LALAL SESES

¡CONTÁCTENOS PARA MÁS INFORMACIÓN
SOBRE EL WATERLASE IPLUS!
¡O VISITE AMAZEDBYWATERLASE.COM PARA VER
REACCIONES INMEDIATAS DE ODONTÓLOGOS Y PACIENTES!

Vea el BIOLASE/NMT en la IDS de Colonia
Hall 4.2 – Stand Número N060

12 a 16 de marzo de 2013
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es uno de los eventos más impor-
tantes y sólo unas pocas ferias en 
Colonia atraen a más expositores y 
visitantes. Por lo tanto, IDS es una 
importante contribución a los resul-
tados generales de la empresa.

El número de expositores inscri-
tos en la IDS 2013 ya está al mismo 
nivel que el show pasado. ¿Cuáles 
son sus expectativas para su pri-
mera IDS?
Creo que podemos superar las cifras 
de las últimas IDS en términos de 
expositores, espacio de exposición 
y visitantes. En cuanto a espacio ex-
positivo, ya hemos logrado un nuevo 
récord con una superficie de 150.000 
metros cuadrados. También vamos a 
superar el número de visitantes de la 
IDS 2011. En vista de esto, estamos 
haciendo mucho para poder infor-
mar de un nuevo récord cuando el 
show termine el 16 de marzo.

El aumento en la participación de 
la industria es resultado de la gran 
demanda extranjera. ¿De dónde 
viene la mayoría de expositores?
Después de Alemania, hay una serie 
de países con un alto número de ex-
positores, como Italia, EE UU, Corea 
del Sur, Suiza, Francia y Gran Breta-
ña. Además, habrá 13 pabellones de 
países como Argentina, Brasil, Bul-
garia, China, Gran Bretaña, Israel, 

Italia, Japón, Pakistán, Corea del Sur, 
Rusia, Taiwán y EE UU.

¿Qué papel juegan las filiales ex-
tranjeras en este desarrollo?
Koelnmesse cuenta con una red glo-
bal de filiales en más de 80 países, 
que prestan un apoyo importante al 
equipo principal en Colonia, en tér-
minos de atracción de expositores 
y visitantes. La ventaja principal es, 
por supuesto, que IDS es la principal 
feria internacional dental. Debido a 
esta posición única, muchas empre-
sas centran totalmente su atención 
en la IDS, hasta el punto de que pre-
fieren participar en IDS en vez de en 
ferias nacionales, regionales o loca-
les. Además, Koelnmesse es un or-
ganizador ferial de renombre inter-
nacional, con una buena reputación. 
Un estudio de mercado publicado en 
otoño de 2012 indica que Colonia es 
reconocida mundialmente como un 
lugar para ferias, reuniones y con-
gresos, principalmente debido a la 
ubicación antes mencionada y a sus 
avanzadas instalaciones. En el ex-
tranjero se considera a Koelnmes-
se como una parte importante de la 
atracción que tiene Colonia.

¿Qué medidas se han adoptado 
para impedir la distribución de 
productos falsificados?
Lanzamos hace un par de años una 

iniciativa llamada No Copy! Pro Ori-
ginal, con la intención de apoyar ac-
tivamente a los expositores contra 
las falsificaciones. Tenemos un mos-
trador en el recinto ferial donde se 
puede preguntar sobre la infración 
de derechos de autor, y expertos para 
proporcionar información y ayuda. 
Si es necesario, los empleados Koel-
nmesse puede también proporcionar 
y establecer contactos con abogados 
especializados en esta área. Antes de 
la feria, los expositores deben ase-

gurarse de que realmente todos sus 
productos cuentan con derechos de 
marca registrada de sus respectivos. 
Deben tener la documentación a 
mano para poder actuar en un caso 
de una infracción de derechos de au-
tor. Si un expositor descubre que al-
guien infringe sus derechos de mar-
ca, debe tratar de obtener inmedia-
tamente una declaración de cese y 
desista. Si Koelnmesse es consciente 
de que un expositor ha cometido o va 
cometer una infracción se le señalan 

Aspecto de la entrada al centro Koelnmesse, donde se celebra la mayor feria de 
la industria dental..
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Orthoapnea 
estará presente 
en la feria ids 
2013 de Alemania

EXPOORTO 2013 
contará con un 
programa científico 
y oferta comercial 
de alto nivel

Orthoapnea participará un año más en 
la Feria más importante del sector den-
tal, el 35 International Dental Show que 
tendrá lugar en Colonia (Alemania) en-
tre los días 12-16 de marzo.
Como novedad en 2013, Orthoapnea des-
tacará con la presencia de un revolucio-
nario diseño de stand que albergará las 
últimas novedades de este tratamiento 
para la apnea del sueño y el ronquido. 
En concreto, dentro de la exposición 
comercial Orthoapnea se ubicará en el 
Hall 11.1 Stand A 060 donde todos los 
interesados podrán consultar a nuestros 
expertos.

Recursos
• www.orthoapnea.com

Orthoapnea participará un año más 
en la Feria más importante del sec-
tor dental, el 35 International Dental 
Show que tendrá lugar en Colonia 
(Alemania) entre los días 12-16 de 
marzo.
Como novedad en 2013, Orthoapnea 
destacará con la presencia de un 
revolucionario diseño de stand que 
albergará las últimas novedades de 
este tratamiento para la apnea del 
sueño y el ronquido. 
En concreto, dentro de la exposición 
comercial Orthoapnea se ubicará en 
el Hall 11.1 Stand A 060 donde todos 
los interesados podrán consultar a 
nuestros expertos.

Recursos
• www.expoorto.com

las consecuencias jurídicas de ello. 
Si la empresa ha sido condenada de 
piratería de productos, Koelnmesse 
se reserva el derecho de excluir a 
la empresa de exponer en todos los 
eventos futuros. Apoyamos mucho a 
nuestros expositores en la lucha con-
tra la piratería.

Uno de sus objetivos principales es 
uniformizar estructuras empresaria-
les. ¿Cómo va a afectar esto a IDS?
Soy responsable de todas las opera-
ciones comerciales de Koelnmesse 
desde principios del año pasado, lo 
que nos dio la oportunidad de utili-
zar mejor las sinergias internamente 
de nuestro equipo de ventas y exter-

namente con nuestros socios. Todos 
nuestros eventos se beneficiarán de 
este cambio, incluyendo IDS.

Está trabajando estrechamente con 
GFDI, una filial de la Asociación de 
la Industria Dental Alemana. ¿Cómo 
ha sido esta colaboración?
GFDI como organizador y Koelnmes-
se como empresa ferial tienen una 
larga y fructífera relación. En particu-
lar, estamos implementando todas las 
medidas necesarias para el éxito de la 
feria, incluyendo el incremento y apo-
yo de los expositores, la realización de 
campañas de promoción y márketing 
para atraer visitantes, y la logística y 
organización durante los cinco días 

del evento. Todo esto se lleva a cabo 
en estrecha consulta con GFDI.
Usted no tiene experiencia previa 
en odontología. ¿Le ha sorprendi-
do lo que esta industria es capaz de 
lograr?
La comunidad dental me ha acogido 
calurosamente y he aprendido mu-
cho acerca de las últimas tendencias 
en odontología. Estoy segura de que 
habrá muchas novedades en IDS que 
harán que las visitas al dentista sean 
mucho más cómodas para los pacien-
tes. Tengo muchas ganas de ver todo 
lo que se vive en la IDS en marzo.

En esta ocasión IDS ocupará cinco 
salones. ¿Hay algún plan a largo 

plazo con respecto al concepto ge-
neral?
Tanto GFDI como Koelnmesse consi-
deran el éxito de IDS como una con-
firmación del concepto. Por lo tanto, 
seguiremos esta fórmula de éxito 
en el futuro cercano, lo que implica 
centrarse en negocios e información 
de los productos presentado en los 
stands de los expositores. Agrupar 
salones de acuerdo a especialidades 
dentales no está en nuestra agenda. 
Si hay que implementar cambios, los 
discutiremos con GFDI después de la 
próxima IDS.			     

Recursos
• IDS: http://english.ids-cologne.de
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