
In Köln beginnt heute die 38. IDS, 
auf der sich die Besucher über die neu-
esten Entwicklungen und Technolo-
gien aus allen Bereichen der Zahn-
medizin informieren können. Die Pres-
sekonferenz von Ivoclar Vivadent am 
Montagnachmittag, die wie bereits 
in der Vergangenheit auf den idyl-
lischen Rheinterrassen stattfand, 
drehte sich hauptsächlich um die an-
stehende Übergabe der Führungsver-
antwortung sowie um Produktinnova-

tionen und die Unternehmensent-
wicklung.

Robert Ganley, CEO von Ivoclar 
Vivadent, hieß die über 100 Medien-
vertreter aus 21 Ländern herzlich 
willkommen. Im Anschluss an seine 
Ausführungen über das kontinuier-
liche UnternehmenSwachstum seit 
der letzten IDS im Jahr 2017 gab er 
bekannt, dass sich das Unternehmen 
nun auf eine Zukunft unter neuer 
Führung vorbereitet: Ab dem 1. Juli 

3Shape nutzte die IDS 2019 zur Prä-
sentation seines brandneuen intra-
oralen Scanners TRIOS 4, der sich da-
mit als leistungsstärkster Scanner 
des Unternehmens für intraorale Un-
tersuchungen positioniert. Mit dem 
TRIOS 4 werden zwei innovative neue 
Funktionen eingeführt, die laut dem 
Unternehmen die Neudefi nition des 

Im Zeichen des Führungswechsels
Passing on the leadership baton

Ivoclar Vivadent bereitet sich auf Zukunft unter neuem CEO vor.
Ivoclar Vivadent prepares for a future under a new CEO.

3Shape bringt das intraorale Scannen voran
3Shape moves intraoral scanning forward

Das dänische Unternehmen stellt seinen neuen Scanner TRIOS 4 vor.
Danish company introduces new scanner TRIOS 4.
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People of today

„Es war mir eine Ehre, die Dental-
branche mitzugestalten und dabei so 
vielen inspirierenden Menschen zu 
begegnen.“
“It has been an honour to contrib-
ute to transforming the dental in-
dustry and to connect with so many 
inspiring people.”

Robert Ganley gibt sein Amt als CEO von
Ivoclar Vivadent per 1. Juli ab und wechselt 
in den Verwaltungsrat des Unternehmens.
Robert Ganley will leave the CEO position at 
Ivoclar Vivadent effective 1 July and will 
continue as a member of the Supervisory 
Board.
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The 38th IDS gets underway in Co-
logne today and attendees are eager for 
the most current news and latest tech-
nologies to benefi t all fi elds of dentistry. 
The Ivoclar Vivadent press conference 
on Monday afternoon, which took place 
at the scenic Rheinterrassen venue on 
the river as it has previously, was much 
infl uenced by the topics of leadership 
transition, product innovations and 
company development.

In a welcome address, Robert 
Ganley, CEO of Ivoclar Vivadent, 
greeted over 100 media representa-
tives from 21 countries. After dis-
cussing the company’s steady growth 
since the last IDS in 2017, he an-
nounced that the company is preparing 
for a future under new leadership: from 
1 July 2019, Diego Gabathuler will take 
over as CEO. Ganley, who has been 
Ivoclar Vivadent’s CEO for the past 
16 years, referred to this as the end of 
an era and the beginning of another. 

“As the recognised leader in aes-
thetic solutions, our innovations always 
focus on aesthetics as defi ned by pa-
tients, dentists and technicians. Pro-
ductivity, performance and aesthetics 
form the foundation and the goal of all 

3Shape has taken the opportunity 
at IDS 2019 to introduce its brand-new 
TRIOS 4 intraoral scanner. With its re-
lease, the TRIOS 4 has now become 
the company’s most powerful intra-
oral scanner. TRIOS 4 introduces two 
innovative new features that promise 

© Luke Gribble, DTI
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 Morten Ryde Holm-Hansen, Senior Clinical Product Manager, demonstrierte den TRIOS 4 von 
3Shape auf der IDS.

 Morten Ryde Holm-Hansen, Senior Clinical Product Manager, demonstrated 3Shape’s TRIOS 4 at IDS.

 CEO Robert Ganley (rechts) übergibt an Diego Gabathuler.
 CEO Robert Ganley (right) hands over to Diego Gabathuler.

© 3Shape
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developments. Furthermore, our inno-
vation quality is never compromised, 
but sometimes the development time-
line becomes longer. In 2018, this was 
the situation, but in the meantime, we 
developed a new product portfolio for 
2019 that is one of our best ever. We 
will prove this claim over the next sev-
eral days. We are proud of our position 
as a leader in innovations and as the 
leader in quality aesthetic dentistry 
systems,” Ganley said.

In further news, Chief Marketing 
Officer Michael Taube introduced new 
innovations, such as the 3s PowerCure 
product system for aesthetic posterior 
restorations, which reduces the risk of 
application errors and insufficient cur-
ing. The single-component adhesive  
Adhese Universal, the high-perfor-
mance curing light Bluephase Power-
Cure, and the sculptable Tetric Power-
Fill and the flowable Tetric PowerFlow 
4 mm composites—all the latest innova-
tions from Ivoclar Vivadent—form part 
of this product system. 

Furthermore, IPS e.max ZirCAD 
Prime zirconia was presented. At IDS 
2017, the company already launched its 
predecessor (IPS e.max ZirCAD), but 
has now created an even more aesthetic 
material, which “is redefining zirconia”. 
The Gradient Technology is the heart of 
the new material, combining three inno-

vative processing steps in one product 
while delivering outstanding accuracy 
of fit and high-end aesthetics.

Also being launched at IDS 2019 
is Ivoclar Vivadent’s latest addition  
to its digital product portfolio, the  
PrograPrint 3-D printing system. It 
complements the PrograMill milling 
system and has been designed with 
usability in mind.

Gabathuler spoke with enthusiasm 
about his upcoming role as CEO. “At  
Ivoclar Vivadent, we will focus on pro-
viding highly aesthetic and smart solu-
tions, worldwide training and education, 
and industry-leading customer service,” 
he said, making clear Ivoclar Vivadent’s 
goals under its new leadership. 

After the presentations, the guests 
of the press conference had the oppor-
tunity to see the new products and  
actually experience them first-hand.  
A casual get-together rounded off the 
afternoon and provided the opportu-
nity to ask questions and engage with 
peers.

IDS visitors who are interested in 
Ivoclar Vivadent’s extensive product 
portfolio are invited to the company’s 
Booth (A020–B029) in Hall 11.3. At 
the stand, both Ivoclar’s long-proven 
technologies and its new ground-
breaking innovations presented at 
 yesterday’s press conference are on 
display 

2019 wird Diego Gabathuler als CEO 
übernehmen. Ganley, der in den  
letzten 16 Jahren CEO von Ivoclar  
Vivadent war, nennt dies das Ende ei-
ner Ära und den Beginn einer neuen. 

„Als anerkannter Marktführer im 
Bereich Ästhetiklösungen entwi-
ckeln wir Innovationen, die immer 
auf die  ästhetischen Vorstellungen 
von Patienten, Zahnärzten und Zahn-
technikern ausgerichtet sind. Produk-
tivität, Leistungsfähigkeit und Ästhe-
tik sind die Grundkriterien und das 
Ziel all unserer Entwicklungen. Dabei 
machen wir nie Kompromisse im Hin-

blick auf die Innovationsqualität, 
auch wenn es einmal etwas länger 
dauern sollte, bis wir am Ziel sind. 
Das war beispielsweise 2018 der Fall. 
Allerdings entwickelten wir in dieser 
Zeit ein neues Produktportfolio für 
2019, das eines der besten ist, die wir 
jemals im Angebot hatten. In den 
nächsten Tagen werden wir das unter 
Beweis stellen. Wir sind stolz auf un-
sere Position als Innovations- und 
Marktführer im Bereich hochwerti-
ger Systeme für die ästhetische Zahn-
medizin“, erklärte Ganley.

Im weiteren Verlauf stellte Chief 
Marketing Officer Michael Taube neue 

Innovationen vor, z. B. 
das  Produkt system 
3s  PowerCure  für  
ästhetische  Seiten-
zahnrestaurationen, 
welches das Risiko 
von Applikationsfeh-
lern und einer unzu-
reichenden  Aushär-
tung reduziert. Dieses 
Produktsystem setzt 
sich aus dem Ein-Kom-

ponenten-Adhäsiv Adhese Universal, 
der  Hochleistungs-Polymerisations-
lampe Bluephase PowerCure sowie 
dem modellierbaren Tetric PowerFill 
und dem fließfähigen Tetric Power-
Flow (4 mm-Komposit) zusammen, die 
alle zu den neuesten Innovationen von 
Ivoclar Vivadent gehören. 

Außerdem wurde das Zirkon-
oxid IPS e.max ZirCAD Prime vor-
gestellt. Den Vorgänger (IPS e.max 
ZirCAD) hatte das Unternehmen be-
reits auf der IDS 2017 präsentiert. 
Mit dem neuen Material konnte 
aber eine noch ästhetischere Lö-
sung entwickelt und damit „Zirkon-

oxid völlig neu definiert“ werden. 
Die Gradient Technology ist das 
Herzstück des neuen Materials. Sie 
vereint drei inno vative Prozess-
schritte in einem Produkt und er-
möglicht damit eine herausragende 
Passgenauigkeit sowie hochästheti-
sche Ergebnisse.

Eine weitere Produktvorstellung 
auf der IDS 2019 ist der jüngste Neuzu-
gang im digitalen Produktportfolio von 
Ivoclar Vivadent, das 3D- Drucksystem 
PrograPrint. Es ergänzt das Frässystem 
PrograMill. Bei der Entwicklung dieses 
Systems stand vor allem die Anwen-
derfreundlichkeit im Mittelpunkt.

Mit großer Begeisterung sprach Ga-
bathuler über seine zukünftige Rolle. 
„Wir von Ivoclar Vivadent werden uns 
auch in Zukunft darauf konzentrieren, 
hochästhetische und intelligente Lösun-
gen zu entwickeln, weltweit Schulun-
gen anzubieten und unseren Kunden ei-
nen branchenführenden Service zu ga-
rantieren“, erklärte er, um die Ziele von 
Ivoclar Vivadent unter seiner neuen 
Führung ganz klar abzustecken. 

Im Anschluss an die Präsentatio-
nen hatten die Gäste der Medienkonfe-
renz die Gelegenheit, sich die neuen 
Produkte aus der Nähe anzusehen und 
selbst auszuprobieren. Ein zwangloses 
Beisammensein rundete den Nachmit-
tag ab und bot allen  Anwesenden die 
Möglichkeit, Fragen zu stellen und sich 
untereinander auszutauschen.

Besucher der IDS, die Interesse am 
umfassenden Produktportfolio von 
Ivoclar Vivadent haben, sind am  
Messestand des Unternehmens 
(A020–B029) in Halle 11.3 herzlich 
willkommen. Ausgestellt werden so-
wohl alt bewährte Technologien von 
Ivoclar als auch die neuen, bahnbre-
chenden Innovationen, die auf der 
gestrigen Pressekonferenz präsentiert 
wurden. 

« 1 – Ivoclar Vivadent

« 1 – Ivoclar Vivadent

 Dr. Laurent Schenck, Senior Director Global Communication and Strategy, begrüßt die Teilnehmer der IDS-Pressekonferenz von 
Ivoclar Vivadent.

 Dr Laurent Schenck, Senior Director Global Communication and Strategy, welcomes attendees to Ivoclar Vivadent’s press conference.

 Robert Ganley, der scheidende CEO von Ivoclar Vivadent, spricht über das Wachstum des Unternehmens.
 Outgoing Ivoclar Vivadent CEO Robert Ganley discusses the company‘s growth.

 Michael Taube, Chief Marketing Officer, stellt auf der Pressekonferenz des 
Unternehmens die neuen Innovationen von Ivoclar Vivadent vor.

 Chief Marketing Officer Michael Taube outlines Ivoclar Vivadent’s new in-
novations at the company’s press conference.
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� Das US-amerikanische Unterneh-
men 3DISC, welches kürzlich den  
Intraoralscanner Heron IOS auf den 
Markt gebracht hat, ist auf hochwer-
tige Bildgebungslösungen für Zahn-
ärzte spezialisiert. Dental Tribune 
 International sprach mit Thomas 
 Weldingh, dem stellvertretenden Group 
CEO von 3DISC, über den Scanner 
und welche Schwerpunkte das Un-
ternehmen auf der IDS setzt.

Herr Weldingh, welche Produkte 
werden auf der IDS 2019 im Mittel-
punkt stehen?

Wir sind stolz darauf, das Heron 
IOS-Konzept zu präsentieren. Durch 
kürzlich durchgeführte Upgrades lie-
fert der Scanner jetzt detailliertere 
und genauere Bilder, verfügt über 
eine größere Anzahl von Richtwer-
ten und arbeitet mit einer höheren  
Geschwindigkeit. Heron IOS ist der 

kleinste und leichteste Farbscanner 
auf dem Markt und bietet dem Zahn-
arzt eine unübertroffene Ergonomie. 
Die Scanner werden in den USA ent-
wickelt und hergestellt.

3DISC richtet sich hauptsächlich an 
kleine und mittlere Zahnarztpraxen. 
Warum stehen genau diese im Mit-
telpunkt?

Die Einführung von intraoralen 
Scannern in Einzelpraxen ist für den 
Erfolg des Unternehmens entschei-
dend. Rund 70 Prozent aller Zahn-
arztpraxen in den USA und 75 Pro-
zent in Europa sind Einzelpraxen. Al-
lerdings sind Intraoralscanner bei 
nur etwa 5 bis 15 Prozent im Einsatz. 
Unkomplizierte Gerätschaften sind 
für die meisten Praxen in diesem 
Segment von zentraler Bedeutung. 
Der Heron IOS gilt als eine einfache, 
zuverlässige und kostengünstige Lö-

sung mit einer offenen Systemstruk-
tur, die eine kontinuierliche Flexibi-
lität ermöglicht.

Können Sie das Preismodell des 
 Heron IOS beschreiben?

Der Heron IOS ist gegen eine 
 einmalige, erschwingliche Gebühr 
ohne zusätzliche Kosten erhältlich. 
Der Scanner wird mit einem kos-
tenlosen Programm geliefert, wel-
ches den Scanner durch automati-
sche Software-Upgrades immer auf 
dem aktuellsten Stand hält. Da-
durch werden Eigenschaften wie 
Scan geschwindigkeit, Scangenau-
igkeit, Farbwiedergabe und Benut-
zerfreundlichkeit stetig verbessert. 
Es ist ratsam, in naher Zukunft in 
einen solchen Scanner zu investie-
ren, da Sie auch in ein paar Jahren 
technisch noch immer auf dem 
neusten Stand sein werden. ��

3DISC
www.3disc.com
Hall 2.1 Booth B010–C019

� The US-based company 3DISC, 
which recently launched the Heron 
IOS (intraoral scanner), specialises 
in quality imaging solutions for den-
tists. Dental Tribune International 
spoke with Thomas Weldingh, Dep-
uty Group CEO of 3DISC, about this 
scanner and the company’s focus 
at IDS.

 
Mr Weldingh, which products is 
3DISC highlighting at IDS 2019? 

We are proud to be showcasing 
the Heron IOS solution. Recent up-
grades mean that the scanner now 
delivers more detailed and accurate 
images, has a larger range of indica-
tions and operates at a faster speed. 
Heron IOS is the smallest and most 
lightweight colour scanner on the 

market and provides unsurpassed  
ergonomics for dental professionals. 
It is designed and manufactured in 
the US.

3DISC primarily targets small to 
mid-sized dental practices. What 
factors have led to this segment of 
the market being your focus? 

The adoption of intraoral scanners 
in solo practices is vital for compa-
nies’ success. Approximately 70 per 
cent of all dental practices in the US 
and 75 per cent in Europe are solo 
practices. However, only an estimated 
5 to 15 per cent have intraoral scan-
ners. Simplicity is key for most prac-
tices in this segment. The Heron IOS  
is recognised as being a simple, reli-
able and cost-effective solution with 
an open system structure that allows 
for ongoing flexibility and freedom of 
choice. 

Can you describe the price model of 
the Heron IOS?

The Heron IOS is available at a 
one-time, affordable fee, with no addi-
tional costs. The scanner comes with 
a free programme that automatically  
updates the scanner with software  
upgrades as they are released, im-
proving characteristics such as scan-
ning speed, scanning accuracy, co-

lour rendering and usability. It is safe 
to invest in this scanner today, know-
ing you will always have the latest 
generation even years from now. �

3DISC
www.3disc.com
Hall 2.1 Booth B010–C019
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Intraoralscanner sind erfolgsentscheidend
Adopting intraoral scanners is vital for success

Ein Interview mit Thomas Weldingh, dem stellvertretenden Group CEO von 3DISC
An interview with 3DISC Deputy Group CEO Thomas Weldingh

�  Thomas Weldingh, stellvertretender Group CEO von 3DISC, präsentiert den Intraoralscanner 
 Heron IOS.

���Thomas Weldingh, Deputy Group CEO of 3DISC, showcases the Heron IOS intraoral scanner. 

© 3DISC





news

IDS 2019 
HALL10.1
STAND G040/H041

WE LOVE TO 
WELCOME YOU 

www.hahnenkratt.com

A
D

SS White: Bereit, den steilen 
 Wachstumskurs fortzusetzen  

SS White: On a mission to continue  
steep growth curve

Ein Interview mit Michael Schwartz, International Director of Sales bei SS White
An interview with Michael Schwartz, SS White International Director of Sales

� Nur wenige Unternehmen können 
auf eine innovationsreiche Ge-
schichte zurückblicken, die bis ins 
Jahr 1844 zurückreicht. SS White 
Dental, ein Familienunternehmen 
mit Sitz in den USA und weltweitem 
Vertrieb, feiert dieses Jahr sein 175- - 
jähriges Bestehen. Das Ziel bleibt 
nach wie vor dasselbe: die Entwick-
lung besserer Produkte für eine bes-
sere Zahnheilkunde. 

Dental Tribune International sprach 
mit Michael Schwartz, International 
Director of Sales von SS White, über 
die Unternehmensphilosophie und 
das, was SS White von seinen Wett-
bewerbern unterscheidet.

Herr Schwartz, welches Produkt von 
SS White wird das Highlight auf der 
IDS sein? Haben Sie neue Produkt-
einführungen geplant, um Ihr Port-
folio zu erweitern? 

Wir werden uns weiterhin auf 
 unser Endo-Feilensystem V-Taper und 
die Hartmetallfräsen, -polierer und 
-schleifer der Reihe Great White  
Laboratory konzentrieren, die in un-
seren Zielmärkten bislang sehr er-
folgreich waren. Wir suchen die rich-
tigen Partner für eine stärkere Ex-
pansion in (ausgewählte) europäische 
Länder sowie in andere Schlüssel-
märkte auf der ganzen Welt.

Die IDS ist ohne Zweifel eine der 
größten und wichtigsten Messen im 
Bereich der Zahnheilkunde. Was sind 
Ihre Ziele für 2019 und wie wollen  
Sie diese erreichen?

Ich möchte mich auf unser vor-
rangiges Ziel für die IDS konzentrie-
ren: persönliche Treffen mit spezia-
lisierten Endo-Händlern. Damit wol-
len wir für unser Endo-Feilensystem 
 V-Taper neue Märkte erschließen 

� Michael Schwartz, International Director of Sales von SS White.
��Michael Schwartz, SS White International Director of Sales.

� Only few companies can boast a cor-
porate history with a bedrock of inno-
vation that spans back to 1844. Cele-
brating its 175th anniversary this year, 
SS White Dental is a family-owned and 
US-based business with worldwide 
distribution, but the aim remains the 
same: create better products for bet- 
ter dentistry. Dental Tribune Interna-
tional spoke with SS White’s Inter-
national Director of Sales, Michael 
Schwartz, about the company’s philos-
ophy and how it sets SS White apart.

Mr Schwartz, what will SS White’s 
highlight product at IDS be? Do you 
have any new product launches 
planned to extend your portfolio? 

We will continue to focus on our 
V-Taper endo file system and Great 
White Laboratory carbide burs, polish-
ers and grinders, which has been  
successful for us in targeted markets 
to date. We are seeking the right part-
ners for greater expansion into Euro-
pean (select countries), as well as 
other key markets across the globe.

IDS is undoubtedly one of the largest 
and most important trade shows in 
the dental world. What are your goals 
for 2019, and how do you intend to 
meet them?

I would like to focus on our pri-
mary goal at IDS, which are face- to-
face meetings with specialty endo 
dealers to open up new markets with 
our V-Taper endo file system in order 
to continue our steep growth curve. 
We have a successful model with a 

„Ich möchte mich auf unser vorrangiges Ziel  

für die IDS konzentrieren: persönliche Treffen mit 

spezialisierten Endo-Händlern. Damit  wollen 

wir für unser Endo-Feilensystem V-Taper 

neue Märkte erschließen und unseren steilen 

 Wachstumskurs fortsetzen.“ 

© Luke Gribble, DTI
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und unseren steilen Wachstumskurs 
fortsetzen. Unser Geschäftsmodell 
ist sehr erfolgreich und erzielt hohe 
Konversionsraten. Als Partner brau-
chen wir gleichgesinnte Händler, die 
die patentierte SS White-Technologie 
unterstützen, den Wert minimalinva-
siver Behandlungen verstehen und 
umfassende Vertriebs- und Marke-
tingpläne sowie praktische Kurse als 
Teil ihrer Unternehmenskultur be-
greifen.

Sie sagten, SS White möchte mit  
Endodontie-Produkten neue Märkte 
erschließen. Was unterscheidet  
SS White in diesem großen und wett-
bewerbsintensiven Umfeld von an-

deren Unternehmen, die die gleichen 
Absichten verfolgen? 

In unserem Fall ist das eigent-
lich ganz einfach. Wir haben eine 
patentierte Technologie, mit der 
Zahnärzte dasselbe Verfahren durch-
führen können, dabei aber wesent-
lich weniger von der Zahnstruktur 
des Patienten entfernen müssen. 
Wenn Zahnärzte Vergleichsdarstel-
lungen oder Videos zum minimal-
invasiven Ansatz sehen, stimmen 
die meisten zu, dass die Produktphi-

losophie von SS White absolut sinn-
voll ist und einen logischeren An-
satz für die Wurzelkanaltherapie 
darstellt. Deshalb haben wir eine 
hohe Konversionsrate.

Wie können internationale Händler, die 
an einer Partnerschaft mit SS White 
interessiert sind, Kontakt aufnehmen 
und eine Zusammenarbeit starten? 
Welche Vorteile hätten sie als offi-
zieller SS White-Händler? 

Spezialisierte Endodontie-Händler 
oder Händler, die an der vollständigen 
Produktlinie von SS White inte ressiert 
sind, können sich per E-Mail direkt an 
mich wenden (mschwartz@sswhite-
dental.com) oder eine Textnachricht an 
+1 843 8108945 senden. Ich werde sie 
dann an den für ihre jeweiligen Märkte 
zuständigen regionalen Vertriebsleiter 
weiterleiten. In Bezug auf die Haupt-
vorteile einer Zusammenarbeit mit SS 
White kann ich sagen: Jeder poten-
zielle Händler wird unsere Bereit-
schaft, erhebliche Investitionen zu täti-
gen und zur Entwicklung und zum 
Wachstum seines Unternehmens bei-
zutragen, sofort erkennen. Dafür nut-
zen wir unser größtes Kapital, nämlich 
den Firmennamen und unsere 175-jäh-
rige Geschichte.

Wo können IDS-Besucher Ihren Stand 
finden, um weitere Informationen zu 
diesem Thema zu erhalten? 

Als Teil unserer Unternehmens-
kultur fördern wir den persönlichen 
Kontakt. Wir möchten uns die Zeit 

nehmen, den Besuchern zuzuhören 
und ihnen unsere Produkte vorzufüh-
ren. Dabei legen wir Wert auf persön-
liche Begegnungen und Zusammenar-
beit zum Finden von Lösungen. Gerne 
möchten wir die Besucher der Messe 
zum Stand von SS White (L098) in 
Halle 4.2 einladen. Wir bieten eine 
viel breitere Produktpalette an, als 
vielen bekannt ist, und möchten Inte-

ressierten diese Vielfalt gerne per-
sönlich vorstellen. 

Haben Sie vielen Dank für das Inter-
view. �

SS White, US
www.sswhite.com
Hall 4.2 Booth L098
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high conversion rate, which requires 
like-minded dealers who feature the 
SS White patented technology, under-
stand the value of minimally invasive 
treatment and have comprehensive 
sales and marketing plans, including 
hands-on courses as part of their com-
pany DNA.

You said that SS White wants to open 
up new markets with endodontic 
products. In this large and competi-
tive field, what sets SS White apart 
from other companies with the same 
intentions? 

The case we make is actually 
quite simple. We have patented tech-
nology that allows dentists to perform 

the same procedure with significantly 
less removal of the patient’s tooth 
structure. When dentists see the side-
by-side illustrations or videos of the 
minimally invasive approach, most 
agree that the SS White product phi-
losophy makes total sense and is a 
more logical approach to root canal 
therapy. That is why we have a high 
conversion rate.

How can international dealers inter-
ested in partnering with SS White get 
in touch to start working with you? 
Also, what are the benefits of becom-
ing an official SS White dealer? 

Specialty endo dealers or dealers 
who are interested in the full SS White 
product line could e-mail me directly at 
mschwartz@sswhitedental.com or text 

their information to +1 843 8108945.  
I will then put them in touch with the 
regional sales manager responsible 
for their respective markets. Regard-
ing key benefits of working with  
SS White, prospective dealers will see 
that we are willing to make significant 
investments to meet them more than 
halfway to help develop and grow 
their businesses, and we aim to lever-
age our greatest asset, which is our 
company name and 175-year history.

Where can IDS attendees find your 
booth for more information on this 
matter? 

We encourage a personal touch as 
part of our company culture, and we 
want to take the time to listen to visi-

tors and demonstrate our products. 
We value the importance of face-to-
face interaction and working together 
to find solutions. We’d like to invite  
attendees to please come by and visit 
with SS White in Hall 4.2 at Booth 
L098. We offer a much broader prod-
uct line than many people are aware 
of, and we would like to share this in 
person. 

Thank you very much for the inter-
view. �

SS White, US
www.sswhite.com
Hall 4.2 Booth L098

„Wir haben eine patentierte Technologie, mit 

der Zahnärzte dasselbe  V erfahren durchführen 

können, dabei aber wesentlich weniger von der 

Zahnstruktur des Patienten entfernen müssen.“

“We have patented technology that allows  

dentists to perform the same procedure  

with significantly less removal  

of the patient’s tooth structure.”

“I would like to focus on our primary goal at IDS, 

which is face-to-face meetings with specialty 

endo dealers to open up new markets  

with our V-Taper endo file system in order to 

continue our steep growth curve.”

« 6 – SS White

« 6 – SS White



ESTHETIC.

MULTILAYER.

sagemax.com

(IƓ�FLHQF\�
LQWHJUDWHG�FRORU�JUDGLHQW
(VWKHWLFV�
KLJKO\�WUDQVOXFHQW�	�SRO\FKURPDWLF
&RORU�VHOHFWLRQ
��FRORUV�LQFO��JUDGLHQW

MULTI
9,6
,7�
86
�$7
�,'
6�

���
�| �/
����
�


