VITA YZ®
/IRCONIA
SOLUTIONS

Straumann Group

Neue Investitionen, Produkte und
Partnerschaften angekiindigt
New investments, products and
partnerships announced

g s coming; to
b PRAGUE

i
A

Community meets at IDS ahead
of 2020 event

| exocad

Unternehmen enthdillt
neueste Software
Company unveils

latest software
»14

coWHITE
,p Professional Teeth Whitening

Streifen zur professionellen Zahnauthellung
zuhause fir lhre Patienten.

=0

<]

Probieren Sie lhren
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Anwenderfreundlichkeit global gedacht
User friendliness on a global scale

Im Interview erldutert Eiichi Nakanishi, Prasident und Geschéftsfiihrer von Nakanishi,
die vier Produktinnovationen des japanischen Traditionsunternehmens NSK zur IDS 2019.

Eiichi Nakanishi, President and CEQ of Nakanishi, explains the four product innovations
of the traditional Japanese company NSK in an interview at IDS 2019.

Stand G010/J019
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“ Eiichi Nakanishi (rechts), Prasident und Geschaftsfiihrer von Nakanishi, im Gespréch mit Lutz Hiller, Vorstands-
mitglied der OEMUS MEDIA. * Eiichi Nakanishi (right), President and CEO of Nakanishi, in conversation with Lutz VIa Bluetooth.

Hiller, board member of OEMUS MEDIA.

m Auf welche Neuheiten diirfen sich
die Kunden freuen?

Unsere brandneue Implantologie-
maschine Surgic Pro2 hat nicht nur
den weltweit kleinsten Mikromotor

und eine ausgesprochen hohe
Drehmomentgenauigkeit. Sie hat
auch eine kabellose FuBsteuerung
und unterstutzt via Bluetooth unser

»2

m What new develop-
ments can your custom-
ers look forward to?

Our brand-new Surgic
Pro2 implant machine not
only features the world’s
smallest micromotor and
extremely high torque ac-
curacy, but also has a wire-
less foot control and sup-
ports our osseointegration
meter Osseo 100+ and our
ultrasonic surgery System
VarioSurg3 via Bluetooth.
The Surgic Pro2 sends
treatment data to a tablet

We have also revised

our S-Max M turbine and
contra-angle handpiece series. It now
offers even better resistance to the
treatment processes, which always put
Stress on materials, and the turbines
»2

* * Ueli Breitschmid,
President of CURADEN

JMit CITROX als Wirkstoff ist Perio
Plus+ ein nattirlich erhohtes Chlor-
hexidin und ein erster Schritt zu
einem vollig natlirlichen Antisepti-
kum. Kommen Sie in Halle 5.2 zum
Stand C050 und testen Sie es selbst.”

“With CITROX as an active ingre-
dient, Perio Plus+ is naturally en-
hanced chlorhexidine, and a first
step towards a completely natural
antiseptic. Visit us in Hall 5.2 at
booth C050 and try it out for your-
self.”

seit 1993
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Halle 11.2, Gang Q,
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Die freie Wahl fur jeden Anwender
Freedom of choice

Marion Baumgartner, Product Manager Technician Solution der VITA Zahnfabrik, erklart das
Zirkondioxidsystem VITA YZ SOLUTIONS. Marion Baumgartner, Product Manager of
Technician Solution at VITA Zahnfabrik, discusses VITA YZ SOLUTIONS.

3Shape TRIOS 4

Go Beyond TREATMENT

m Was ist das Besondere - [IG—
am Zirkondioxidsystem '
VITA YZ SOLUTIONS im
Vergleich zu anderen er-
héltlichen Zirkondioxid-
Rohlingen?

Unser Zirkondioxid-
system ist effizient in der
CAD/CAM-gestiitzten
Verarbeitung und bietet
absolut prazise Restaura-
tionsergebnisse. Die Kun-
den konnen sich bei den

© Tom Carvalho, DTI
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voreingefdrbten Color- * *Marion Baumgartner, Product Manager Technician Solution.

Ronden wie immer auf

die kompromisslose Farbtreue zum
VITA classical-Farbstandard verlassen.
Wahlweise konnen jedoch auch weiBe
Ronden individuell mit unseren Li-
quids eingeférbt werden. Und da sind
wir beim springenden Punkt: Beim Zir-
kondioxidsystem VITA YZ SOLUTIONS
haben Anwender je nach Patienten-
wunsch und Indikation die freie Wahl!

Denn die Ronden sind in vier verschie-
denen Transluzenzstufen verfiigbar.
Die super- und extratransluzente Vari-
ante gibt es auch multichromatisch mit
integriertem Farbverlauf. In Kombi-
nation mit unseren Verblendkeramik-
und Malfarbensystemen wird also
alles méglich, von der absolut individu-

»4

m What makes VITA YZ zirconia stand
out among all the other zirconia op-
tions on the market?

With VITA YZ SOLUTIONS, VITA is
offering the system solution for precise,
efficient and true-to-shade zirconia res-
torations. VITA YZ SOLUTIONS includes
zirconia blanks in four degrees of trans-
lucency with matched system compo-
nents for reliable shade reproduction.
With VITA YZ SOLUTIONS, a broad
spectrum of restorative concepts can be
implemented. From the highly individ-
ual reconstruction to the solid standard
restoration, this system offers many aes-
thetic options. VITA YZ SOLUTIONS is
the system for consistent, accurate, true-
to-shade restorations of excellent qual-
ity. The system includes liquids for co-
louring, staining and glazing materials
for individualization, veneering ceram-
ics, and firing units for sintering and
Staining firings.

» 4

Enable preventive care
with caries diagnostic aid
and monitoring tools.

Visit our booth N-090, Hall 4.2

Contz reseller regarding availability

of 35

Sducts in your region

Built-in surface caries aid
scanning technology

3shape?
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«1—NSK
Osseointegrations-Messgerat Osseo 100+
und unser Ultraschall-Chirurgiesys-
tem VarioSurg3. Behandlungsdaten
schickt Surgic Pro2 via Bluetooth an
ein Tablet.

Zum Zweiten haben wir unsere
Turbinen- und Winkelstickserie
S-Max M neu aufgelegt. Sie bietet
noch bessere Widerstandsfahigkeit
gegentliber den immer materialstres-
senden Aufbereitungsverfahren und
Turbinen mit noch starkerem
Drehmoment bei einem gleichzeitig
hervorragenden Preis-Leistungs-Ver
héltnis.

Des Weiteren vereint unser
brandneuer Autoklav Niclave etliche
patentierte, zukunftsweisende Inno-
vationen fiir die Sterilisation, die zum
Beispiel zur kiirzesten Zykluszeit auf
dem Markt fihren. Er lasst es zu, Lei-
tungswasser zu verwenden und bend-
tigt aufgrund vieler innovativer Lo-
sungen sehr wenig Energie. Dank
uberragender Konnektivitdt kann
der Betriebszustand auch aus der
Ferne Uberwacht werden, was fur ei-
nen schnellen und einfacheren An-
wenderservice und ein tolles Benut-
zererlebnis sorgt. Last, but not least
bieten wir mit dem Osseo 100+ ein
Gerat zur Priufung der Osseointegra-
tion, das Implantologen eine hohe
Sicherheit bei der Implantatbeurtei-
lung gibt.

Der Osseo 100 wurde in Zusammen-
arbeit mit dem Implantologenteam
von Integration Diagnostics Sweden
entwickelt, welches seit November
2018 Teil von Nakanishi ist. Wie er-
génzt das Gerdt das NSK-Produki-
portfolio?

NSK ist einer der groften Im-
plantologiemikromotoren-Hersteller
der Welt und dieser Neuzugang
wird zur Vervollstdndigung unse-
rer Produktpalette beitragen. Der

© OEMUS MEDIA

Osseo 100+ kann sich tber den
Surgic Pro2 drahtlos mit einem iPad
verbinden, um Messwerte anzuzei-
gen und Behandlungsaufzeichnun-
gen zu einzelnen Patienten zu spei-
chern - ein echter Mehrwert flr
den Anwender.

Nach dem Kauf der Mehrheit der
Firmenanteile des italienischen Un-
ternehmens Dental X hat Nakanishi
nun ein Tochterunternehmen in
Italien gegriindet. Wie kam es
dazu?

Italien ist die viertstarkste Wirt-
schaft in Europa, und bis letztes Jahr
vertrieb NSK seine Produkte tiber ei-
nen Alleinvertriebshandler. Um die
Marke und das Verkaufspersonal zu
starken sowie den Kundenservice zu
verbessern, haben wir uns zur Griin-
dung einer eigenen Tochtergesell-
schaft entschlossen. Wir sind uns si-
cher, dass wir unseren Marktanteil in
Zukunft ausbauen koénnen, indem
wir auf den Erfolgen unserer Partner
aufbauen.

Wie wichtig ist der européische
Markt fiir NSK?

Nach der Griindung unserer ers-
ten europdischen Zweigstelle in
Deutschland wuchsen die Markt-
anteile von NSK in fast allen europé-
ischen Landern rasant an. Der Erfolg
lasst sich auf unsere Marketingstra-
tegie zuriickfihren, die genau wie
unser Produkt, unsere Preise, unser
Verkaufsteam und unser Kundenser-
vice eben genau passte. Am meisten
haben dazu allerdings unser Team
und unsere guten Mitarbeiter beige-
tragen.

Worin sehen Sie das Alleinstellungs-
merkmal von NSK?

NSK hat derzeit den groBten An-
teil am Weltmarkt fir rotierende
Dentalinstrumente und das umfang-
reichste Produktsortiment, das die re-
staurative sowie praventive Zahnme-
dizin, Parodontologie, Implantologie,
Kieferchirurgie, mobile Zahnmedizin
und Sterilisationsprodukte abdeckt.
Im Vergleich zu unseren Mitbewer

Your journey to
the digital lab.

IDS 2019 - Hall 10.2, Booth T30 U31

Join us in the digital era!l We will show you how conventional and new
technologies best complement each other. Also see how our products

continuously help to-optimize your work processes to save time.and money.

www.dentamid.dreve.de

* Eiichi Nakanishi (rechts) traf sich mit Lutz Hiller zur Standbesichtigung. * Eiichi Nakanishi (right) met with Lutz Hiller for a tour of the booth.

bern sind wir zielgerichteter, was
bedeutet, dass alle mit NSK-Produk-
ten durchgefilhrten Behandlungen
schneller, effektiver, bequemer und
sicherer sind.

Gibt es nach den Erdffnungen des
neuen F&E-Gebaudes sowie der Fer-

tigungshalle in Japan weitere Pléne
zu Investitionen in die Infrastruktur
von NSK?

NSK plant gerade viele Investitio-
nen in die IT, zur Anderung unseres
Enterprise-Resource-Planning (ERP),
Customer-Relationship-Management
(CRM) und PLM (Product Lifecycle
Management), damit unser gesamter
Betriebsablauf noch effektiver und
produktiver wird.

Was sind lhrer Meinung nach die
entscheidenden Vorteile eines Fa-
milienunternehmens wie NSK?

Wir bei NSK sind ein sehr men-
schenorientiertes und kulturbasier-
tes Unternehmen mit einer gesell-
schaftlichen Perspektive. Wir schét-
zen Beziehungen, Freundschaft und
Partnerschaften mit allen Interessen-
vertretern wie Zahnérzten, Hygieni-
kern, Pflegekraften, Héndlern und
unseren Mitarbeitern. Unsere Bin-
dung zu unseren Kunden ist sehr
stark und unser Team ist unglaublich
motiviert und engagiert. Dies ist un-
ser wahrer Vorteil verglichen mit un-
seren groBten Mitbewerbern, die sich
eher auf Zahlen konzentrieren. 44

«1—NSK
provide even greater torque with the
same excellent cost-efficiency.

Our brand-new Niclave auto-
clave combines a number of patented
pioneering innovations for sterilisa-
tion, which, for example, have re-
sulted in the shortest cycle time on
the market. Tap-water can be used in
the process, which requires very lit-
tle energy owing to our many innova-
tive solutions. Outstanding connec-
tivity also allows the operational sta-
tus to be monitored remotely, provid-
ing quick and easy user service and
a great user experience. Last but not
least, the Osseo 100+ is a device used
to test osseointegration, which gives
implantologists a high degree of con-
fidence during implant assessment.

The Osseo 100 was developed in col-
laboration with the implantology
team at Integration Diagnostics
Sweden, which has been part of
Nakanishi since November 2018.
How does the device complement
the NSK product portfolio?

NSK is one of the largest manufac-
turers of implant micromotors in the
world and this new addition will help
to complete our product range. The
Osseo 100+ can wirelessly connect to
an iPad via the Surgic ProZ to display
readings and save treatment records
for Individual patients—adding real
value for users.

After acquiring the majority stake in
the Italian company Dental X, Na-
kanishi has now established a sub-
sidiary in Italy. How did that happen?

Italy is the fourth-largest economy
in Europe and NSK sold its products
through an exclusive distributor until
last year. We decided to found our own
subsidiary in order to strengthen the
brand and sales staff and improve our
customer services. We are confident
that we can increase our market share
in the future by building on the suc-
cess of our partners.

How important is the European mar-
ket for NSK?

NSK’s market share grew rap-
idly in almost all European coun-
tries after the establishment of our
first European branch, in Germany.
This success can be attributed to our
marketing strategy, which was ex-
actly the right fit, just like our prod-
ucts, our prices, our sales team and
our customer services. However, the
greatest contribution has been from
our team and our wonderful employ-
ees.

In your opinion, what is NSK’s unique
selling point?

NSK currently has the largest
share of the global market for rotary
dental instruments and the widest
range of products covering restorative
and preventative dentistry, periodon-
tics, implantology, maxillofacial sur-
gery, mobile dentistry and sterilisation
products. We take a more targeted ap-
proach than our competitors, which
means that all NSK products are faster,
more effective, more convenient and
safer.

Are there any plans to invest in NSK’s
infrastructure after the opening of
the new R & D building and manufac-
turing facility in Japan?

NSK is planning to invest heavily
in IT and change our enterprise re-
source planning, customer relation-
ship management and product Iife-
cycle management to make our opera-
tions even more effective and produc-
tive as a whole.

In your opinion, what are the key ad-
vantages of a family business like
NSK?

NSK Is a very people-oriented and
culture-based company with a social
perspective. We value relationships,
friendships and partnerships with all
stakeholders, such as dentists, hygien-
Ists, caregivers, traders and our em-
ployees. Our commitment to our cus-
tomers is very strong and our team is
Incredibly motivated and committed.
This Is a real advantage over our big-
gest competitors, who tend to focus on
numbers. «
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€ easuring the difference of the depth created by each device in a given time with the same force applied to the handpiece
(2) GoyaI M, Marya K, Jhamb A, Chawla S, Sonoo PR Slngh V, Aggarwal A. Comparative evaluation of surgical outcome after removal of impacted mandibular third molars using a Piezotome® or a conventional handpiece: a
prospective study. British Journal of Oral and Maxillofacial Surgery. 2012;50:556-561

(3) Troedhan A, Kurrek A, Wainwright M. Ultrasonic Piezotome surgery: it is a benefit for our patients and does it extend surgery time? A retrospective comparative study on the removal of 100 impacted mandibular 3rd-
molars. Open Journal of Stomatology. 2011;1:179-184
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For dental professional use only.
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ellen Hochésthetik bis zur soliden
Basisversorgung. Unsere Sinter und
Brennofen liefern daftir die passende
Technologie.

Warum brauchte der Dentalmarki
lhrer Ansicht nach die Entwicklung
eines solchen allumfassenden Zirkon-
dioxidsystems?

Der Markt fir Zirkondioxid wuchs
in den letzten zehn Jahren rasant. Mit
der Entwicklung des ersten vorgesinter
ten WeiBlings VITA YZ T hat VITA im
Jahr 2002 also einen Trend gestartet.
Diese erste Zirkondioxidvariante war
damals noch vergleichsweise opak und
deswegen vornehmlich als zahnfarbe-
nes Gerust fir unsere Verblendkeramik
gedacht. In der Zwischenzeit ist der
Wunsch nach transluzenteren Zirkon-
dioxidvarianten gestiegen. Heute ist Zir-
kondioxid verfligbar, das der Translu-
zenz von Glaskeramik in nichts nach-
steht. Mit der erhohten Transluzenz
geht aber auch eine signifikant niedri-
gere Biegezugfestigkeit einher. Das war
fir uns der Ansporn noch eine vierte
Transluzenzvariante, VITA YZ ST, zu
entwickeln. Dieses supertransluzente
Zirkondioxid weist eine etwas geringere
Transmission als die extratransluzente
Materialvariante auf, verfligt aber
gleichzeitig iiber eine erhéhte Biegefes-
tigkeit. Je nach Indikation haben die
Anwender also die Wahl.

Welche Anstrengungen waren in der
Forschung und Entwicklung notig, um
dieses Zirkondioxidsystem zu entwi-
ckeln?

Wir haben uns hier wirklich Zeit
genommen, die physikalischen und
mechanischen Eigenschaften perfekt
aufeinander abzustimmen. Deswegen
bemerkt der Anwender auch bei allen
vier Transluzenzvarianten keinen Un-
terschied in der Verarbeitung. Alle
vier konnen mit demselben Template
CAD/CAM-gestiitzt gefertigt werden.

AD

Die Farbeinstellung von Zirkondioxid
ist sehr komplex und daher auch Er
fahrungssache. VITA kann hinsicht-
lich der Entwicklung und Produktion
von Zirkondioxid-Rohlingen auf den
grofen und langjahrigen Erfahrungs-
schatz ihrer Mitarbeiter bauen. Unser
gesamtes Know-how ist in die Neuent-
wicklung eingeflossen. Das Ergebnis
Uberzeugt: VITA YZ SOLUTIONS ist ein
absolut farbtreues Zirkondioxidsystem
mit optimalen Materialeigenschaften.

Welche neuen Maglichkeiten bietet
das Zirkondioxidsystem Dentallabo-
ren und Zahnérzten in ihrer taglichen
Arbeit?

Mit VITA YZ SOLUTIONS werden
wirklich alle festsitzenden Indikationen
von der hochéasthetischen und indivi-
duell verblendeten bis zur farbtreuen,
monolithischen oder teilverblendeten
Versorgung moglich. Es sind vollanato-
mische oder teilverblendete 14-gliedrige
Briicken, aber auch komplette Verblend-
gerlste im Front- und Seitenzahnbe-
reich moglich. Auch Einzelkronen kén-
nen monolithisch, teilverblendet oder
vollverblendet hergestellt werden. Ge-
rade im Frontzahnbereich bieten die
multichromatischen Varianten eine ab-
solut &sthetische Grundlage. Auch auf
Implantaten sind all diese prothetischen
Variationsformen moglich. Ob Primar-
kronen von Teleskoparbeiten, Inlays,
Onlays, Veneers, Teilkronen und Table
Tops. Wirklich alles, was festsitzend ist,
lasst sich mit dem Zirkondioxidsystem
VITA YZ SOLUTIONS fertigen.

Was fiir ein Feedback haben Sie bis-
her von den Anwendern bekommen?
Seit der Markteinfihrung im Jahr
2002 haben uns die Kunden von einer
sehr guten Kantenstabilitdt und einer
exzellenten Passung nach dem Sintern
berichtet. Bei den neuen super- und
extratransluzenten Varianten VITA YZ
XT und ST zeigen sich die Anwender
von der absoluten Farbtreue zum VITA

come visitusin

Introducing
TePe GOOD™

For more information,

Hall 5.2,B010/C019
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classical A1-D4-Farbstandard und von
dem nattrlichen Farbverlauf der mul-
tichromatischen Varianten begeistert.

Welchen entscheidenden Vorteil hat
es, dass das Zirkondioxidsystem
VITA YZ von einem Hersteller kommt,
dessen Farbskala weltweit in vier von
fiinf Féllen verwendet wird?

VITA ist der unbestrittene Zahn-
farbspezialist in der Dentalszene. Wir
haben mit unseren bewahrten Rezep-
turen die meiste Erfahrung bei der
Farbgebung fir unterschiedlichste
Dentalmaterialien. Diese langjéhrige

FlUssigkonzentrat zur Reinigung von Abdruck-

Aldehyd- und phenolfreie gebrauchsfertige Lésung zur Reinigung und

Desinfektion aller Arten von zahnarztlichen Abformungen, getragenem

Zahnersatz und zahntechnischen Werkstticken. PrintoSept-ID ist auch
geeignet zur Anwendung in Desinfektionsgeraten zur Aufbereitung von

Abformungen, Modellen, Bissschablonen, Hilfsteilen etc.

|6ffeln, Anmischspateln und Instrumenten.
Die Wirkstofflésung ist auch in Ultraschall-
geraten verwendbar.

Angebot giiltig vom 01.04.2019 - 31.01.2020

1 x PrintoSept-ID, 5 L Kanister

1 x AlproSol, 1 L Dosierflasche

1 x Abdruckdesinfektionswanne, 1 L
1 x Timer

1 x Arbeitsanweisung

REF 5548 115,00 €*

- /ALPRO’

ALPRO MEDICAL GMBH

Erfahren Sie mehr unter www.alpro-medical.de
oder Besuchen Sie unseren Stand: Halle 11.2, Stand M 10/N 11

Erfahrung war die Basis, um auch
duBerst farbtreue Zirkondioxid-Roh-
linge zu entwickeln und zu produzie-
ren. Mit der maximal prazisen Farb-
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What need did VITA identify in the
market that led it to develop a product
with these qualities?

The zirconia market has been grow-
Ing rapidly over the last ten years. With
the development of the first porous VITA
YZ T in 2002, VITA started the trend. In
retrospect, this first variant was still
very opaque and intended primarily as a
framework for veneering, hence, the de-
mand for more translucent variants. In
the meantime, zirconia materials have
become so translucent that they can
compete with glassceramics. Owing to
the increased translucency, the flexural
strength is significantly lower. This was
the requirement for a fourth variant:
VITA YZ ST, not quite as translucent, but
with higher flexural strength.

How much work went into developing
this zirconia? Anything you can tell us
about who worked on the R & D and how
long it was in development is helpful.
In the development and adjustment
of the physical and mechanical proper-
ties, VITA relied on long-standing experi-
ence In the production of zirconia blanks
of our competent process engineers. This
allowed us to adjust the materials in
physical and mechanical properties in
such a way that the customer does not
notice any difference during processing.
In other words, the machinability is the
same for all four materials. This allows
the customer to process all materials
identically with just one template. The
colour adjustment of zirconia is very
complex and requires a great deal of ex-
perience. Again, we relied on the great
experience of our development engr
neers. All this resulted in a product that
is as convincing in its mechanical prop-
erties as it is in colour reproduction.

What kinds of things does this zirco-
nia allow laboratories and dentists to
do that they couldn’t otherwise?

Bio-based
plastic

et . Y i
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einstellung dieses neuen Materialsys-
tems konnte VITA wieder einmal seine
Ausnahmestellung unter den Dental-
materialherstellern bestatigen. ¢

With VITA YZ SOLUTIONS, all
kinds of restorations can be made: from
fully anatomical crowns up to 14-unit
anterior and posterior bridges, fully and
partially veneered single-tooth resto-
rations and up to 14-unit bridge frame-
works in the anterior and posterior re-
glons, single-tooth restorations and up
to 14-unit bridges on directly screwed-on
implant abutments in the anterior and
posterior regions, primary telescopes,
inlays, onlays, veneers, partial crowns
and tabletops.

What has the initial feedback on the
product been?

Since the market launch in 2002,
customers have been reporting to us
very good edge stability and excellent fit
after sintering. For the new variants
(VITA YZ XT and VITA YZ ST), custom-
ers are delighted with the excellent
colour match for the VITA classical
A1-D4 shade guide.

How important is the advantage of this
zirconia manufactured by the com-
pany, whose shade guides are used
fairly universally across the profes-
sion?

VITA is the colour expert. As a re-
sult, we probably have the greatest ex-
perience in colour setting for a wide
range of materials. Therefore, we can
rely on many formulas. Our formulas
and the knowledge of our development
engineers have helped them to develop
these colours. Thanks to the successful
colour adjustment of the VITA YZ mate-
rials, VITA has once again proven that
it holds mastery in this area. ¢

VITA Zahnfabrik,
Germany
www.vita-zahnfabrik.com
Hall 10.1
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Die Yacht fiir Ihre Praxis

KONZEPTd®

Willkommen zur Premiere der exklusiven dental bauer Designlinie bluemarina.

In einem umfassenden Designprozess hat dental bauer fiir Sie ein Lebensgefihl in eine kreative Form gegossen,
um ein fir den Dentalbereich auBergewdhnliches Produkt zu entwickeln.

Inspiriert vom Charme und der Asthetik sportlicher Motorboote, ist eine dentale Designlinie — bestehend aus einer
eleganten Behandlungseinheit und einem passenden Mébelsystem — entstanden, die bis ins feinste Detail mit den
charakteristischen Merkmalen des Yachtdesigns spielt.

Mit bluemarina revolutioniert dental bauer die Optik konventioneller Behandlungseinheiten und beschreitet neue
Wege in der maBgeschneiderten Praxisplanung.

Entdecken Sie die einzigartige Designwelt von DESIGNKONZEPT®, die Ihren Raumen eine unverwechselbare
Atmosphére und lhrer Praxis ein Alleinstellungsmerkmal verleiht.
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Straumann Gruppe prasentiert anderungswirksame Innovationen
Straumann Group presents change-effecting innovations

Straumann expandiert kraftig und plant mehr. Much expansion for Straumann and more to come.

straumann

* * Marco Gadola, CEO, and Frank Hemm, Head of Marketing and Education.

mDie Straumann Gruppe kiindigte
am Mittwoch auf der IDS weitere In-
vestitionen und Partnerschaften an
und veréffentlichte eine Reihe neuer
Produkte.

Zu den zahlreichen neuen Part-
nerschaften, Investitionen und Koope-
rationen gehéren die folgenden:
Anthogyr, ein franzosischer Implan-
tathersteller und Anbieter innovativer
Implantat- und CAD/CAM-Ldsungen;
der deutsche Partner MEDENTIKA,
der jetzt hochqualitative Prothesen fiir
wertvolle Implantatmarken anbietet;
das koreanische Unternehmen Medit,
das weltweit digitale Zahnmedizin-
ldsungen vertreibt, sowie ClearCorrect,
ein Entwickler und Hersteller hoch-
wertiger, einfach zu bedienender
,Clear Aligner".

In der Welt der Implantate hat
Straumann nun sein vollkonisches Im-
plantatsystem BLX eingeftihrt. Es ist
fur den sofortigen Einsatz konzipiert
und eignet sich fiir alle Behandlungs-
protokolle. Es sorgt fiir eine optimale
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Primérstabilitdt in allen Knochen-
klassen und vereinfacht die restaura-
tive Arbeit. In Kombination mit BLX
wurde unter dem Namen Straumann
VeloDrill ein innovatives Bohrkonzept
eingeflihrt, dessen Hauptvorteile die
reduzierte Warmeentwicklung, die er-
hohte Bohrstabilitat und die messbare
Zeitersparnis sind.

Das neue, hochésthetische Kera-
mikimplantat Straumann SNOW, das
vom Partner Z-Systems entwickelt
worden ist, ist ab sofort verfiigbar
und bietet eine enorme Bandbreite an
Keramikimplantatoptionen in Kom-
bination mit digitalisierten Arbeits-
schritten und Biomaterialldsungen.

Fir 2020 ist die Markteinfiihrung
eines hochwertigen Jochbeinimplan-
tatsystems fiir Patienten mit schwerer
Oberkieferatrophie geplant; auch die
Aus- und Weiterbildung von Zahnérz-
ten soll nach Angaben von Straumann
angeboten werden.

Zu den ScannerNeuheiten geho-
ren der Virtuo Vivo und eine Co-Bran-

ding-Version des neuesten intraoralen
Scanners 3Shape TRIOS 4 mit Fluores-
zenztechnologie zur Identifizierung
von Oberflaichenkaries sowie strah-
lungsfreiem Infrarotscannen zur Er
kennung von Interproximalkaries.
Straumann plant zudem den Einstieg
in den Praventivmarkt.

Alle oben genannten Produkte
sind auf der IDS am Konzern-Messe-
stand (GO80-K089) in Halle 4.2, sowie
auf dem unweit parkenden ,Virtual
Clinic“Lkw zu sehen, wo die digitalen
Losungen vorgestellt werden. Weitere
Informationen finden Sie auf www.
straumann.com. 44

W The Straumann Group announced
on Wednesday at IDS further invest-
ments and partnerships, and released
a stream of new products.

The many new partnerships, in-
vestments and collaborations include
the following: French implant manufac-
turer Anthogyr, a provider of innova-
tive implant and CAD/CAM solutions;

German partner MEDENTIKA, which
now offers high-quality prostheses for
value implant brands; Korean com-
pany Medit, a global provider of digital
dentistry solutions; and ClearCorrect,
a developer and producer of high-qual-
ity, easy-to-use clear aligners.

In the world of implants, Straumann
released a fully tapered implant sys-
tem—BLX. It is designed for immediate
placement, and is suitable for all treat-
ment protocols. It optimises primary
stability in all bone classes and sim-
plifies restorative workflows.

Together with BLX, an innovative
drilling concept called Straumann
VeloDrill has been launched—its main

enloGo
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Straumann® v

Getting starte

DenT

* * Straumnn Virtual Clinic.

advantages being reduced heat gener-
ation, high drilling stability and time-
savings.

The new; highly aesthetic Straumann
SNOW ceramic implant, developed by
its partner Z-Systems, is now available
and offers the widest range of ceramic

implant options, supported by digital
workflows and biomaterial solutions.

Planned for release in 2020 is a
premium zygomatic implant system for
patients with severe maxillary atrophy,
and training and education for dentists
will be offered, according to Straumann.

New scanners include the Virtuo
Vivo and a co-branded version of the
latest 3Shape TRIOS 4 intraoral scan-
ner with fluorescent technology to
Identify surface caries and zeroradia-
tion infrared scanning to detect inter-
proximal caries. Straumann also plans
to enter the preventative market.

All of the above products are on
display at the Straumann Group ex-

hibition Booth (GO80-K089) at IDS
in Hall 4.2, and at the Virtual Clinic
truck parked nearby where demon-
strations of its suite of digital solu-
tions can be viewed. Further details
are available at www.straumann.
com. «
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Gesunder Mund, gesunder Korper

artgerecht.com

artgerecht gmbh
BdrsenstraBBe 2-4
60313 Frankfurt

Aufgereinigtes Lactoferrin CLN™

e Symbiontische Bakterienstamme
des Mundraumes

¢ Patentierte Technologien

e Ausgleich der Dysbiose
e Wiederaufbau einer
natirlichen Mundflora
e Verbesserung der Immunfunktion

o Effektive Prophylaxe-MaBnahme
fiir gesunde Zéhne und
Zahnfleisch

e Optimale Ergdnzung des dentalen
Biofilmmanagements

e Fiir alle Altersgruppen anwendbar

Besuchen Sie uns an unserem Messestand auf der IDS in Koln vom 12. - 16. Marz 2019 und

Halle 5.2, Stand D-108.

testen Sie selbst - das frische Mundgefiihl spricht fiir sich:

a’ HEALTH
SOLUTIONS

Gesichter der IDS Faces of IDS

Gerhard Schweizer: ,Wir hatten
viele Besucher und hoffen, dass
es auch flir die restlichen Tage so
weitergeht.”

Gerhard Schweizer: “We have had
a lot of visitors and hope that it
continues in the same way for the
remaining days.”

Amarens Sleeuw-Moerkerken: , Wir
haben viele Produkte verkauft, viele
Héndler getroffen und eine tolle Zeit
als Team gehabt."

Amarens Sleeuw-Moerkerken: “We
have sold a lot of products, met a lot
of dealers and having a great time
as a team.”

Thomas Larisch: ,lch bin nur fiir den
heutigen Tag gekommen und es ist
groBartig, hier zu sein."

Thomas Larisch: “I have just come for
the day and it is great to be here.”
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10:00-11:00

11:30-12:30

13:00-14:00

14:30-15:30

16:00-17:00

10:30-11:30

12:00-13:00

13:30-14:30

15:00-16:00

16:30-17:30
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LAB DEMO 1
Meet The Experts

Morphology made easy
Leonardo Colella 113
Product: Gradia Plus

From painting to veneering
Stefan Roozen ™
Product: Initial™ LiSi family

Injection technique
Lisa Johnson %
Product: Gradia Plus

Initial™ LiSi family
Katsuya Seki [ &
Product: Initial™

Old school, Frontzahn mit
keramischer Schulter
Peter Schallerm

Product: Initial™

LAB DEMO 2
Meet The Experts

The challenge of a perfect
colour match!

Tomonari Okawa &
Shunsuke Koide [«Jm
Product: Initial™ LiSi family

Hybrid Implant solutions
Bill Marais
Product: Initial™/Gradia Plus

The great difference
Michael Briisch m &
Product: Initial™ LiSi family

Red & white aesthetics
Josa A Pamplona E &
Product: Initial™

Initial™ LiSi family
Hiroyuki Kito [¢]5&

Product: Initial™ -

09:30

10:15

11:00

11:45

12:30

13:15

14:00

14:45

15:30

16:15

17:00

Speakers’ Corner
Moderation: L. Lavoix/
G. Benjamin

Customer Loyalty Program
Ward Gerets

Direct veneers with the
Injection Moulding Technique
Dr Florian Klumpp %

Product: Exaclear & G-zenial
Universal Injectable

Posterior restorations with
strength & aesthetics

Dr Georg Benjamin &

Product: everX Flow & Essentia

Simple and intuitive
clinical digital workflow
Dr Matteo Basso 2
Product: IOS

Posterior restorations with
strength & aesthetics

Dr Georg Benjamin ™

Product: everX Flow & Essentia

Customer Loyalty Program
Ward Gerets ™

Veneer luting
Dr Joseph Sabbagh %
Product: G-CEM Veneer

Full ceramic restoration on
discoloured prep

ZTM Stefan Roozen
Product: Initial™ LiSi Press

The fully digital Aadva Flow
Dimitrios Lillios &

Product: Aadva Lab Scan 2 &
IOS 200

Hybrid Implant solutions
MDT Bill Marais &

Product: Initial™ LiSi Press &
Gradia Plus

When to cement, when to
bond indirect restorations
Dr Marcio Vivan Cardoso
Product: Luting product

portfolio

09:30-11:15

11:30-12:15

12:30-13:15

13:30-15:15

15:30-16:15

16:30-17:15

09:30-10:15

10:30-11:15

11:30-12:15

12:30-13:15

13:30-14:15

14:30-15:15

15:30-16:15

16:30-17:15
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y 4 ’ 4 ’ 4
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HANDS-ON

Direct Restorations

Smart Aesthetic solutions
for anterior restorations
Dr Javier Tapia Guadix 3

Reinforced solutions
for posterior restorations
Dr Florian Klumpp

Innovative solutions
for posterior restorations
Dr Florian Klumpp

Smart Aesthetic solutions
for anterior restorations
Dr Javier Tapia Guadix

Reinforced solutions
for posterior restorations
Dr Florian Klumpp

Innovative solutions
for posterior restorations
Dr Florian Klumpp %

HANDS-ON
Prosthetic Solution

The perfect mock-up for
veneers
Marcio Vivan Cardoso %

Creating direct veneers with
Injection moulding technique
Simone Moretto ¥

Characterisation of Hybrid
CAD/CAM Blocks
Simone Moretto

Predictable veneer bonding
Marcio Vivan Cardoso

The perfect mock-up for
veneers
Marcio Vivan Cardoso

Posterior wear management
with injection moulding
Adriano Teixeira %

Predictable veneer bonding
Marcio Vivan Cardoso

Injection Moulding in Anterior
with EXACLEAR + G-zenial
Universal Injectable

Adriano Teixeira 3
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today news

Impressionen von der IDS /Impressions of IDS
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Pic. 1: Der ROOTS SUMMIT-Brunch bot die perfekte Gelegenheit fiir Selfies mit Freunden. - The ROOTS SUMMIT brunch provided the perfect oppor-
tunity for selfies with friends. Pic. 2: ICD und DTI sind nun Medienpartner. Mehr Informationen dazu finden Sie auf Seite 10. - The ICD and DII are
now media partners. Read more about the story on page 10. Pic. 3: Das BLX Implantsystem von Straumann. - The BLX implant system by Straumann.
Pic. 4: Von links: Amir Aghdaei, Danaher Group Executive (Dental Segment), Mark Ferber Griinder von Channel3, Marco Gadola Straumann CEO und

(]
rn IdShQ e Hans Geiselhoringer, Prasident und CEO von Nobel Biocare, beim jahrlichen KOL-Dinner von Channel3. - From left: Amir Aghdael, Danaher Group Exe-
cutive (Dental Segment), Mark Ferber, Founder of Channel3, Marco Gadola, Straumann CEO and Hans Geiselhéringer, President and CEO of Nobel Biocare

at Channel3’s annual KOL dinner. Pic. 5: Dr. Hugo Sousa Dias live auf der IDS. - Dr Hugo Sousa Dias live at the IDS. Pic. 6: Ueli Breitschmid, Président
von CURADEN, ist von Perio Plus+ iiberzeugt. - Ueli Breitschmid, President of CURADEN, is convinced by Perio Plus+. Pic 7: Der Stand von Straumann -
Straumann booth. Pic. 8: Ein EMS-Mitarbeiter demonstriert AIRFLOW Prophylaxis Master. - An EMS staff member demonstrates the AIRFLOW

5 | ) p r | ﬂ t | m 9 Prophylaxis Master. Pic. 9: Der Stand von Nobel Biocare mit neuem Logo. - The Nobel Biocare booth showing the new logo.
d 100% fit? i '
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At your service — with stump design by Rapid Shape.

Precision of stumps and models is the outstanding
quality requirement. Until now printing stumps was quite
a challenge — but the future has begun.

Rapid Shape & Etkon have developed
a precise printing technology and

combined it with a new, patented .
stump geometry. Visit us

at Hall 4.2
J-010
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Pic. 10: Bildhauer bilden einen Intraoralcan aus Sand nach. - Sculptors replicate an intraoral scan using sand. Pic. 11: Der Stand von 3M. - 3M booth.

Pic. 12: Trubel am Stand von VITA. - Busy times at the VITA booth. Pic. 13: Das W&H Maskottchen sorgt fiir heitere Stimmung. - The W&H mascot
adds to the fun atmosphere.
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Clear Aligner Studio

The Clear Advantage

dnlock new possibilities

Giving labs and clinics full control
of their digital future with clear aligners.

Curious? Come and visit 3Shape
in Hall 4.2, Booth N-090.

Please contact your reseller regarding availability of 3Shape products in your region. 3 S h a p e



