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Ejemplo del nuevo servicio de Glidewell Laboratories de planificacion digital del tratamiento.

La planificacion digital
del tratamiento

Por Glidewell Laboratories

lidewell Laboratories comenzé a ofrecer en Estados Unidos un ser-
vicio de planificacién digital del tratamiento, el cual complementa
con la fabricacién de guias quirirgicas para implantes dentales.

El laboratorio combina asi su amplia
experiencia en restauracion con la tec-
nologia de planificaciéon tridimensio-
nal del tratamiento para ayudar a los
odontdlogos a realizar una cirugia de
implantes que permita la maxima se-
guridad y predecibilidad, manteniendo
a la vez un enfoque protésico durante
todo el proceso de tratamiento.

La planificacion digital del tratamien-
to ha sido una evoluciéon natural para
Glidewell Dental, que tiene un largo
historial en el disefio y fabricacion de

implantes, al igual que en restauracio-
nes mediante CAD/CAM.

El Presidente y CEO de Glidewell Den-
tal, Jim Glidewell, manifest6 que se
trata de un servicio que los implanté-
logos le han pedido desde hace mucho
tiempo.

Este nuevo servicio de Glidewell esta-
blece firmemente al laboratorio dental
como lider en la industria en practica-
mente todos los aspectos de la implan-
tologia, segtin la compaiia.

«Nos inspiran los dentistas que traba-
jan para proporcionar a los pacientes
el circulo completo del tratamiento
con implantes», dijo Glidewell. Con
este nuevo servicio de implantologia,
«nuestro objetivo es alinear las fases
quirtrgicas y restaurativas del tra-
tamiento con ese mismo espiritu de
atencion integral».

Los casos que aceptan abarcan des-
de un escaneado por CBCT de arco
completo a una impresién fisica o
digital, y pueden cargarse digital-
mente en glidewelldental.com o en-
viarse al laboratorio. Este servicio de
Glidewell Laboratories combina la
conversion de datos, la planificacion
digital del tratamiento y la fabrica-
cion de guias quirtrgicas como parte
de un servicio eficiente y asequible.
Ademas de en Estados Unidos, Gli-
dewell Dental tiene laboratorios en
México, Costa Rica, Colombia y Chile.
mx.glidewelldental.com
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Sirona en Madrid

Por Dentsply Sirona

Dentsply Sirona celebrard un impor-
tante evento para el sector odontoldgi-
co los dias 28y 29 de junio de 2019 en el
Palacio de Congresos de Madrid.

Ponencias de primer nivel, talleres,

networking y actividades sociales con
un unico propoésito: una odontologia
mas segura, mas rapida y de mayor ca-
lidad.

Conferencistas nacionales e interna-

cionales, lideres en sus especialidades,
participaran en Dentsply Sirona World
Madrid, para compartir los avances
que han experimentado en su practica
diaria gracias a la odontologia digital.
Dentro del encuentro también se ofre-
ceran conferencias y talleres con la
tecnologia mas innovadora.

Dentsply Sirona World Madrid serd la
ocasion en la que la compania lider del
sector presentara, en exclusiva, sus ul-
timas novedades en soluciones que re-
volucionaran la odontologia en todo el
mundo. Los asistentes podran conocer
de primera mano las innovaciones que
marcardn una nueva manera de prac-
ticar la odontologia y mejorar la aten-
cion a los pacientes.

Dentsply Sirona World se ha celebrado
en Estados Unidos y en Rusia, paises
en los que han asistido a mas de 7.000
personas. Este concepto de evento se ha
convertido en un referente en la odonto-
logia mundial, ya que ofrece un progra-
ma cientifico tinico, donde las distintas
soluciones odontoldgicas estan presen-
tes en un mismo evento, al mismo tiem-
po que unas actividades sociales muy
atractivas. dsworldmadrid.com



ES TAN SIMPLE OBTENER
IMAGENES CLINICAS CONSISTENTES

SNESCIIIAS-1118

st

EyeSpecial G-l 2

LA CAMARA DENTAL QUE E'E:"‘-}gpé

mas informacion

HACE QUE RESULTE FACIL

» 8 modos de fotografia dental: mas facil, mas
rapido y mas imagenes para publicar

» Recorte automatico, foco y zoom inteligentes
» Ajuste automatico de flash para un color real

» Pantalla tactil LED/LCD de 3.5 pulgadas:
funciona con guantes de examen

» Resistente al agua/quimicos: esencial para el
control de infecciones en la clinica

» Cuerpo ultraligero: aproximadamente 1/2 kilo

Shofu Dental Corporation | San Marcos, CA www.shofu.con



4 Opinion

DENTAL TRIBUNE Hispanic & Latin America

Los valores perdidos

Por Enrique Jadad Bechara
Especialista en Rehabilitacion Oral,
investigador y conferencista con prdctica
privada en Barranquilla (Colombia), es
Jundador del Grupo Dignificar la Odontologia

(FaceBook). Contacto: ejadad@gmail.com

trabajo sencillo, relajado y sedentario, pero la realidad es otra.

I 0s colegas piensan que sentarme a escribir columnas es un

Me expongo a muchos riesgos y a ganarme detractores. Cada
vez que emito conceptos, realizo criticas, emito juicios que denuncian
tratamientos y actos de mala praxis, aparecen por un lado colegas que
aplauden mis palabras, pero por otro estdn los que se sienten sefala-
dos y se convertiran facilmente en mis enemigos eternos.

Todas las criticas o reproches que he ve-
nido ventilando en estos casi tres anos,
como columnista de Dental Tribune, las
quiero resumir aqui.

Cuando se emiten conceptos sobre algo
que no anda bien en el gremio odonto-
l6gico, cuando expresamos con bases
cientificas, estadisticas y evidencia de
que un procedimiento o técnica esta mal,
cuando decimos que el factor econémico
prima sobre la ética y la responsabilidad,
mas de uno salta inmediatamente a refu-
tar mis aseveraciones, tratando de com-
probar que el equivocado soy yo.

Me llama la atencién cada vez que emer-
gen y sacan la cabeza del fango los para-
noicos al sentirse atacados por su forma
de actuar, pensando que lo que escribo
es puntualmente contra ellos. Disparan
dardos en las redes sociales, mostrando
que se sienten “atacados”. Hemos llega-
do a un momento en que ya no podemos
expresar algo especifico sin que alguien
sienta que el mensaje va en codigo y fue
emitido en su contra.

En estos dias, una colega que trabaja
como auditora en salud me decia con
vehemencia que debiamos mimary con-
sentir al paciente. Sus palabras textuales
fueron: “Hay que consentirlos porque
ellos son los que nos dan la comidita”.
Esto me soné tan grotesco que me hizo
sentir como un limosnero, por eso me
pregunto, ¢a qué grado de mendicidad
hemos llegado?

Me fui pensativo de esa reunion, re-
flexionando sobre el estatus que tuvimos
en el pasado cuando ser odont6logo era
un honory se nos veia como pilares de la
sociedad. Hoy, segtin esas premisas que
me (ransmitié esta colega, los pacien-
tes son mas importantes que nosotros
porque son los que nos dan el dinero
para cubrir nuestros gastos y subsistir;
son, como decimos en Colombia, los
que nos dan la “papita”. Esta es la razén
que hace que frecuentemente veamos
como los pacientes abusan del tiempo
y de la integridad de los profesionales
de la salud. Ustedes se han preguntado
¢ccuan frecuente es que los pacientes nos
dejen esperando una y otra vez en las
citas, haciéndonos perder nuestro tiem-
po? ¢Cuantas veces no nos han pagado

la totalidad de nuestros honorarios, aiin
habiendo terminado los tratamientos
pactados? Esto es apenas una muestra
de la pérdida del respeto por parte de los
pacientes hacia nosotros los odontélogos,
y veo muy complicado poder retomar el
camino.

Repetidamente, hemos visto en las noti-
cias como los pacientes agreden verbal
y fisicamente a los profesionales de la
odontologia. Pienso frecuentemente en
los colegas que, por necesidad o falta
de oportunidades laborales, deben em-
plearse en entidades estatales o en esas
cadenas de clinicas donde solamente son
la mano de obra necesaria para generar
el dinero que han puesto como meta

(44

encima de todo debemos aguantar los
abusos y maltratos tanto de los emplea-
dores como de los pacientes porque son
ellos los que nos estin dando nuestro
sustento.

Partamos de la siguiente premisa: si las
consultas son gratis, no nos van a res-
petar; si cobramos poco o no cobramos
para que el paciente se quede, entonces
no van a valorar nuestro trabajo ni nos
van a valorar como personas. Esta situa-
cién de no cobrar ha llevado a los pacien-
tes a tener una autopista libre para visitar
a cuantos colegas puedan y presionar
para que les bajen los precios, buscando
al mejor postor. Tenemos que marcar la
diferencia con nuestros protocolos, con
los diagnésticos y con nuestra forma de
expresarnos; debemos ser buenos clini-
cos, pero también personas civilizadas.

No cobrar consulta es el peor error que
podemos cometer. Es algo que tarde o
temprano se vuelve en nuestra contra,
y al final quienes salen ganando son los

an sido muchos los sacrificios

que hemos tenido que hacer
para que ahora vengan

a decirnos que debemos
aguantar abusos de
empleadoresy de pacientes 99

mensual esas maquinas empresariales,
donde no existe el mas minimo asomo
de ética ni compasion hacia los pacientes
o0 los dentistas que alli laboran.

Luego de ver en persona las condiciones
a las que nos han llevado tanto la econo-
mia globalizada como la sociedad mis-
ma, lo tnico que pude rescatar es que
nosotros como profesionales de la salud
no estamos mendigando nada, ni a na-
die; por el contrario, estamos prestando
un servicio, merecemos respeto y se nos
debe pagar adecuadamente.

Todos nos hemos esforzado para llegar
a donde estamos. Recuerdo tantas no-
ches en vela, cuanto dinero invertimos
y seguimos invirtiendo en capacitacio-
nes, cursos, especializaciones, maestrias,
llevando nuevas tecnologias a nuestra
consulta para brindar un servicio de ex-
celencia; la verdad, han sido muchos los
sacrificios que hemos tenido que hacer
para que ahora vengan a decirnos que

pacientes mezquinos que no buscan la
mejor atencion sino la mas barata. Los
pacientes desconocen las caracteristicas
de los insumos dentales: no saben que
hay buenos, regulares, malos y pésimos
materiales, y la gran mayoria de colegas
no les informan sobre las caracteristicas
y calidades de los productos a usar.

Al margen de si las restauraciones son
estéticas, funcionales o tienen un 6pti-
mo perfil de emergencia, lo que esta en
entredicho es el asunto ético de priorizar
qué es lo mejor para el paciente, no para
la billetera del dentista. La ética, los bue-
nos principios, la honestidad, la integri-
dad, son valores que se aprenden en casa
y que se deben afianzar con el transcu-
rrir de los afios en la practica profesional
de cada uno de nosotros.

He sido testigo de muchos casos donde
impera la ley del dinero, la falta de ética,
la falta de compromiso hacia la profe-
sioén, pero quiero compartir uno en espe-

cial. Se trata de un caso que fue realizado
a una paciente joven que acudié a una
consulta en una clinica con un marke-
ting digital y fisico que pauta en perio-
dicos, revistas y tv, con una publicidad
orientada principalmente al turismo de
salud. Como a muchos, a esta paciente
la impresionaron enormemente en la
sala de espera de esta clinica con image-
nes de tecnologia CAD/CAM fresadora y
escaneado intraoral, junto al testimonio
de otros pacientes, todo en inglés y en
su mayoria de personas provenientes de
USA y de Europa.

A esta paciente le dieron un discurso
maravilloso y, segin sus palabras, se
sinti6 obnubilada con las promesas y
con los casos que le mostraron y que se-
gun los miembros de esa clinica habian
sido realizados en sus instalaciones por
personal que laboraba alli. La paciente
no tuvo los elementos de juicio suficien-
tes al momento de tomar su decision, y
lo digo porque ella, asi como miles de
pacientes, se dejo llevar por sus emo-
ciones. Los seres humanos somos muy
emocionales: compramos algo porque
nos persuaden (neuromarketing/emo-
tional dentistry) y se estdn aprovechan-
do de los pacientes que no miran mas
alla de sus narices.

A la paciente le destrozaron todos sus
dientes, le realizaron carillas y coronas
sobre contorneadas y antiestéticas de
oreja a oreja, las carillas se las vendieron
como los famosos “lentes de contacto
dentales”, le generaron una periodontitis
generalizada, le insertaron pedazos de
alambre de ortodoncia en los conduc-
tos radiculares como si fuesen postes
pre-formados, le realizaron varios trata-
mientos defectuosos de endodoncia, le
instalaron un par de implantes a nivel
de primer y segundo molar superior con
invasion del seno maxilar que ocasioné
una severa sinusitis. El tratamiento fue
una desgracia que le costé6 mas de US
10.000 délares al momento de ejecutar-
lo y otros miles mas que sigue gastando
para buscar solucién y la manera de re-
parar los dafios que le causaron.

Conclusion

La paciente estd con la autoestima por
el piso, aislamiento social, terapias con
psicologo y tratamiento psiquiatrico con
medicacion para depresion profunda.
Este caso se hara publico y muy segu-
ramente va a presentar una demanda
judicial. De nuestra parte, estamos ha-
ciendo el maximo esfuerzo y abocados
en recuperar su salud bucal y la estética
de su sonrisa para mejorar su confianza
y autoestima.
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Oportunidades
digitales en

ortodoncia

Por Koelnmesse

os cuatro pilares clasicos de la ortodoncia son el diagndsti-
co, la planificacion, la terapia y el postratamiento. Pero las
herramientas y las soluciones estdan cambiando debido a las

nuevas innovaciones digitales.

Muchos ortodoncistas estdn consi-
derando la posibilidad actualizar
sus clinicas con tecnologias digita-
les, cambiar los sistemas analégi-
cos de rayos X por sistemas de 3D,
adquirir los nuevos dispositivos de
tomografia computarizada o un es-
caner intraoral.

Actualmente se puede utilizar un
sistema totalmente digital o una
mezcla de sistemas analégicos/
digitales para planificar el trata-
miento. La introduccién de los da-
tos de un modelo en el software de
planificaciéon para crear una con-
figuracion virtual y disefiar dispo-
sitivos de ortodoncia basados en
modelos totalmente virtuales es un

proceso cada vez mas simple.

Actualmente, es dificil estimar
la proporcién de procedimientos
basados en inteligencia artificial
que se implementaran para la te-
rapia de ortodoncia en un futuro
préximo. Pero, a mediano plazo,
ya es posible utilizar software para
crear configuraciones que eviten
movimientos dentales extremos.

La terapia con alineadores es un
ejemplo del cambio producido por
las tecnologias digitales. Entre sus
beneficios esta el disefio de carac-
teristicas especificas para la zona
estética (dientes rectos como re-
quisito previo a la colocaciéon de

LEADING‘
DENTAL

BUSINESS
SUMMIT

carillas) y, en general, como una
alternativa para los pacientes que
consideran que los brackets son
demasiado notorios.

La planificacion completa se pue-
de hacer mediante varios sistemas
de software que ya estan disponi-
bles para este propésito. Los visi-
tantes a la feria de IDS encontra-
ran combinaciones de «camaras
intraorales + software» y progra-
mas que pueden operarse de una
manera particularmente intuitiva.
Estos sistemas utilizan una im-
presora propia o la del laboratorio
para la impresién en 3D de mode-
los fisicos.

Los movimientos complejos de los
dientes pueden ser subclasificados
(en protrusién y rotacién) y tam-
bién es posible realizar tratamien-
tos complejos. Los interesados en
conocer mas opciones de software
con funciones de realidad virtual
(incluida pruebas con gafas VR)
también los encontraran en IDS.

Todas estas y muchas mds opcio-
nes de dispositivos y formas de
tratamiento se presentaran en IDS
2019, la mayor feria de la industria
dental del mundo, que se celebra-
ra en Colonia (Alemania) del 12 al
16 de marzo de 2019. english.ids-
cologne.de

Adhesivo que evita
las caries en los

brackets

Por Dental Tribune International

ge de la caries a los dientes alrededor de los brackets. Segun

l I n grupo de investigadores ha creado un adhesivo que prote-

un metaanalisis de 2015, la caries dental afecta a casi el 70%
de los pacientes con aparatos de ortodoncia fijos.

Las areas mas problematicas son
las situadas alrededor de los bor-
des de los brackets. Como los
alambres y los brackets dificultan
la limpieza, la placa a menudo se
acumula, lo que resulta en lesio-
nes de manchas blancas después
del tratamiento en muchos pacien-
tes. Esta decoloracion puede tar-
dar meses o incluso anos en des-
aparecer, y afectar la confianza y
la voluntad de estos pacientes para
sonreir.

El nuevo adhesivo libera conti-
nuamente fluoruro, calcio y fos-
fato para formar fluorapatita para
remineralizar las superficies den-
tales adyacentes y reducir la for-
macién de placa alrededor de los
brackets.

El Prof. Robert Hill, de la Universi-
dad Queen Mary de Londres, ma-
nifesté que se trataba de un avance
significativo que beneficiara a to-
dos los que usan aparatos ortodén-

cicos. «LLa investigacion que em-
prendimos es una extension de la
tecnologia que desarrollamos con
BioMin Technologies al desarro-
llar la pasta dental BioMin F y este
adhesivo evita el desarrollo de le-
siones antiestéticas blancas entre
los brackets».

El desarrollo del adhesivo, que se
espera esté en el mercado en dos
anos, se ha detallado en un estu-
dio titulado «Fluoride containing
bioactive glass composite for or-
thodontic adhesives—Apatite for-
mation properties», publicado en
la revista Dental Materials.
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Introlight pone a México en el mapa tecnologico mundial con «Goliat»

«El ﬁpico laser
quirurgico mexicano»

Por DT Latin America

a empresa Introlight SA de CV lanzé en Expo
AMIC Dental de noviembre de 2018 el primer

“Goliat”, desarrollo 100% mexicano que forma par-
te de una gran plataforma tecnoldgica escalable

y unico laser quiridrgico mexicano, llamado para el odontélogo dentro del mundo del laser.

El Dr. Enrique Fernandez del Busto,
Director General de Introlight, co-
mento6 que la empresa ha desarrolla-
do toda una plataforma tecnolégica
dividida en 3 fases de equipos laser
escalables.

El desarrollo de Goliat es la segunda
fase de esta gran plataforma tecno-
légica y fue planeado desde el lanza-
miento del laser E-Ter Terapéutico.

La Fase 1 comenzé6 con el E-Ter Te-
rapéutico, desarrollado para que el
odontoélogo inicie en el mundo del 1a-
ser, empezando con la baja potencia
(650 y 808 nm) y todas sus aplicacio-
nes, porque el concepto del equipo
es formativo. El profesional dentro
del equipo encontrara 400 articulos,
glosario con mas de 2,000 palabras,
mas de 150 videos relacionados con
la terapia laser y un curso de laser-
terapia.

E-Ter Terapéutico cuenta con dos ni-
veles de manipulacion: Nivel Princi-
piante, con dosimetrias preestableci-
das, y Nivel de Experto, con todos los
valores editables. Este equipo brinda
la base de conocimientos para poder
utilizar un equipo de mayor enverga-
dura como Goliat.

Goliat es la Fase 2 de esta gran plata-
forma tecnolégica. Goliat es el equi-
po quirdrgico mas versatil a nivel
mundial porque es el tinico escalable
hasta 5 longitudes de onda quirargi-
cas segtn las necesidades clinicas del
usuario. Goliat cuenta con las dos lon-
gitudes de onda de E-Ter Terapéutico
(650 y 808nm) y la 940 quirdrgicay, a
partir de ahi, el doctor puede escalar
su equipo y adicionar hasta 4 longitu-
des quirtrgicas mas a su eleccion.

Estos atributos hacen que Goliat pue-
da tener hasta 7 longitudes de onda
con diferentes propdsitos, ya que no
existe un laser para todos los trata-
mientos o tejidos. Hay laseres especi-
ficos para tratamientos y tejidos espe-
cificos y con la versatilidad de Goliat el

La Lic. Nayeli Garcia, Directora de
Marketing de Introlight, y el Dr. Enrique
Fernandez del Busto, Director General,
durante la presentacion del laser Goliat
en Expo AMIC Dental.

usuario puede tener una gran varie-
dad de laseres en un mismo equipo.

Goliat, que es un equipo facil y ami-
gable de utilizar, sigue el mismo con-
cepto formativo, brindando el mate-
rial necesario para que el profesional
pueda investigar mas sobre todo el
potencial terapéutico y quiridrgico
que ofrece el laser.

La versatilidad del ldaser Goliat hace que
sea como tener tres equipos en uno.

La eficacia de un laser no solo radica
en el tipo de laser (longitud de onda
Y potencia); también radica en po-
der aplicar la energia generada de
manera correcta en el lugar correc-
to, lo que se logra por medio de las
puntas de aplicacion adecuadas. En
este punto, Goliat también supera lo
que actualmente hay en el mercado:
hoy en dia el usuario solo puede es-
coger entre tres didametros de puntas
quirurgicas. Con Goliat, el usuario
cuenta con 6 didmetros ademas de
una gran gama de aditamentos, no
solo parael mercado dental sino tam-
bién para la medicina en general.

Es ahi donde radica la versatilidad de
Goliat: el profesional puede elegir la
longitud de onda adecuada para su
practica, asi como las puntas y peri-
féricos ideales para cada tratamien-
to. Esto hace de Goliat el tinico laser
«on demand» a nivel mundial.

La Lic. Nayeli Garcia, Directora de
Mercadotecnia y Ventas, manifesté
que «Grupo Introlight esta sumamen-
te orgulloso por el lanzamiento Go-
liat, ya que este producto pone en alto
a México dentro del desarrollo tecno-
légico de punta, por ser el tinico laser
desarrollado en México, fabricado en
México y que supera a cualquier laser
existente a nivel mundial».

Goliat hace referencia a un soldado bi-
blico que se distinguia porque era ex-
traordinariamente alto para la media.
El nombre de Goliat para Introlight es
el que rompe los estandares actuales
de equipos laser quirtrgico de tejidos
blandos. Su potencial tecnolégico es
un parteaguas para toda la medicina.

Una vez terminada las tres fases, In-
trolight se convertira en una compa-
fia mexicana que cuenta con una
familia completa de laseres, con apli-
caciones en todos los niveles de la
medicina sin excepcion.

Recursos
¢ Introlight: www.introlight.com.mx

Una herramienta
indispensable

Dr: Carlos Cruz
Botran, Periodon-
cista, Guatemala

Hace dos
anos imple-
menté el uso
del laser qui-
rargico en
mi practica
clinica y hace
ocho meses
complementé
la terapia del
tratamiento
periodontal
con el laser
terapéutico.
La adquision

==

de este equipo ha mejorado los
resultados en los tratamien-
tos periodontales que realizo.
Es una terapia no invasiva que
acorta el tiempo de recupera-
cion, con efectos antiinflamato-
rios, analgésicos y bioestimula-
dores. El laser E-Ter tiene una
muy buena tecnologia y ami-
gable con el operador. Es una
herramienta a para la terapia
periodontal actual.

Latecnologia mas
revolucionaria

Desde que conoci el laser en sus
diferentes longitudes de onda
y sus ventajas en fotobioesti-

mulacién,
acelerando
la cicatri-
zacion y
utilizando
menos me-
dicamen-
tos, mejoro
exponen-
cialmente
mi practi-
ca clinica,
y con Go-
liat tengo
3 laseres
en un solo
equipo. El
laser es la

Dr: Ludwing Garcia,
Mastership Laser;
Alemania, Presi-
dente Asociacion de
Laser de Guatemala
-AOLG.

tecnologia mas revolucionaria
de los ultimos anos, es la mejor
herramienta que todo odonté-
logo necesita en su consultorio.
Con Goliat, al combinar 3 longi-
tudes de onda es como tener 3 ti-
pos de laseres con todas sus ven-
tajas en un solo equipo, lo que
nos da una solucién muy acce-
sible a la practica clinica diaria.

Suscribase gratis por 6 meses a la edicion digital de
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El I'Max 3D de Owandly es versdtil y no ocupa casi espacio.

o -

Imagenologia 3D
accesible para todos

Por DT Latin America

K

El experto en marketing mexica-
no Marco Benitez afirma que la ad-
ministracion eficaz del consultorio
debe utiEsta unidad panoramica
3D/2D, de tan solo 66 kg, no es sélo
la mas ligera del mercado, sino que
su disenno suspendido es de por si
una eleccion estética que le dara un
valor anadido a su consulta.

mercado, se basa en el

El sistema multi F.O.V de la unidad
se adapta a su practica: de 9x9 cm a
5x5 cm. Con la integracion de la in-
novaciéon ALI-S (Automatic Layers
Integration System), la unidad selec-
ciona directa y automaticamente los
mejores cortes para mostrar, sin su
intervenciéon, una imagen perfecta
de alta definicion.

1 nuevo I-Max 3D de Owandy, la unidad
panoramica mas compacta y ligera del

llamado «Con- su clinica.

La unidad I-Max 3D ha sido dise-
nada para reducir al maximo los
costos de fabricacién, transporte e
instalacion, por lo que le da la me-
jor relacion inversion/rendimiento.

El dio I-Max 3D/QuickVision 3D le
permite disefiar guias quirtrgicas
listas para imprimirse (escdner de
impresiones dentales, moldes de
yeso, guias radioldgicas, simula-
cion de la ubicacién de un implan-
te).

Con 16 programas 3D al alcance
de su mano, esta avanzada unidad
le permitira realizar todos los exa-
menes necesarios para su practica
(nino/adulto):

cepto mural», un espectacular disefio funcio-
nal que no ocupa espacio alguno en el piso de

¢ Volumen dental completo

e ATM derecho/izquierdo

e Seno

¢ Volumen maxilar/Volumen man-
dibular

e Maxilar frontal

e Maxilar premolar izquierdo/de-
recho

e Maxilar molar izquierdo/derecho

e Mandibular frontal

¢ Mandibular premolar izquierdo/
derecho

e Mandibular molar izquierdo/de-
recho

La imagenologia 3D, considerada a
menudo como demasiado excesiva
y voluminosa, ya no esta reservada
para una élite. I-Max 3D/2D demo-

cratiza esta practica y la hace acce-
sible para todos.

[-Max 3D le permitira realizar exa-
menes con volimenes diferentes
en funcion de su actividad:

¢ ideal para la implantologia: 9x9
cm para una dentadura completa,
9x5 c¢m para una arcada completa

e pero también para la endodoncia:
su volumen pequeiio de 5x5 cm con
una excelente resolucion de hasta
87 pm.

Ademas, su sensor ultrasensible,
combinado con un tiempo de expo-
sicibn muy corto, permite reducir
considerablemente las dosis de ra-
yos X emitidas.

Gracias a sus ingeniosos progra-
mas, [-Max 3D estd disefiado para
optimizar su actividad diaria. El
escaneado de los moldes en 3D le
guiara en la puesta en marcha de
un protocolo de cuidados para sus
pacientes y le facilitara las ciru-
gias. Podra también exportarlos a
un formato STL para utilizarlos en
un programa informatico de mode-
lizacién externa.

Un programa potente
QuickVision 3D es un programa
de software completo que le per-
mitird simular la colocaciéon de un
implante en modelos 2D y 3D. Po-
dra también importar archivos STL
provenientes de su laboratorio y de
su camara intraoral.

El programa de planificacion de
implantes QuickVision 3D sera su
mejor aliado para poner en marcha
una cirugia de implante de proétesis
mas rapida, segura y eficaz.

Las funcionalidades de este pro-
grama informaético, como el modo
MPR* oblicuo, combinadas con el
volumen pequeiio 5x5 cm, le per-
mitiran analizar radiografias en

el eje de los dientes, en especial
para la endodoncia.

Las imagenes DICOM se integran
también facilmente en los princi-
pales programas 3D del mercado,
como SimPlant®, Nobel®. Consul-
te los videos de demostracion en la
cadena de Youtube Owandy Radio-

logy.

En México los productos de Owan-
dy los distribuye la empresa Tole-
tek.

Recursos
¢ Toletek: www.toletek.com
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