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Soluciones completas
en odontologia digital

La compafiia Shining 3D, fundada en
2004, esta dedicada al desarrollo de solu-
ciones de digitalizaciéon e impresion 3D
mediante una gama de productos digita-
les para clinicas y laboratorios dentales.
En los altimos afios, la empresa ha desa-
rrollado escéneres de escritorio més po-
tentes y de mayor rendimiento, impreso-
ras 3D y soluciones de escaneo intraoral.

Los escaneres intraorales se han conver-
tido en los ultimos afos en uno de los
factores mas importantes en la odonto-
logia digital, y Shining 3D ofrece dos so-
luciones diferentes:

Aoralscan 2 simplifica el escaneo intrao-
ral brindando comodidad a los pacientes a
la vez que ofrece resultados confiables. Sin
necesidad de polvo, Aoralscan garantiza un
proceso de escaneo rapido con una interfaz
gue es facil de usar y que capta colores ver-
daderamente realistas. A pesar de ser muy
facil e intuitivo, Aoralscan 2 no renuncia a
la potenciay el rendimiento gracias al siste-
ma de escaneo de Shining 3D, que integra
una amplia funcién de procesamiento
de datos y una optimizacion inteligente
de datos. Es mas, gracias a la funcion
Al, identifica y filtra automaticamente
los datos innecesarios de tejidos blandos
durante el escaneo, lo que resulta en un
proceso mas rapido y limpio.

Shining 3D ha perfeccionado caracteristi-
cas clave en el escaneo intraoral con Aoral-
scan 3, la Gltima incorporacion a su fami-
lia de escaners. Al igual que su predecesor,
Aoralscan 3 permite realizar escaneos de
muy alta calidad, aumentando el campo

Foto: Shining 3D

de vision, la profundidad y la velocidad de
escaneo. Para satisfacer ain mas las nece-
sidades de los profesionales de la odonto-
logia, Aoralscan 3 viene con dos puntas de
escaneo antivaho diferentes que se adap-
tan a pacientes adultos e infantiles. Gra-
cias a la inteligencia artificial, el nuevo es-
caner intraoral puede identificar y filtrar
automaticamente datos diversos durante
el escaneo. Y con la ayuda de la funcion de
control de deteccion de movimiento, los
dentistas pueden realizar el escaneo con
un contacto minimo con la computadora,
lo que garantiza una experiencia clinica
segura y eficiente.

Ademas, la impresora 3D de gran platafor-
ma AccuFab L4D, se ha desarrollado para
promover soluciones de tratamiento digital.
El formato de impresion de 192 x 120 mm,
con alta resolucion 4K, satisface las necesi-
dades de los usuarios en cuanto a eficiencia
y precision en los detalles. El software de
impresion AccuWare, desarrollado inde-
pendientemente por Shining 3D, ayuda a
navegar facil e independientemente por
todo el proceso del flujo digital, desde la
planificacion hasta la impresion. La im-
presora AccuFab-L4D permite imprimir
modelos de trabajo, guias de implantes,
modelos de ortodoncia, bandejas indivi-
duales y otros tipos de aplicaciones pro-
fesionales que mejoran la eficiencia de la
fabricacién de protesis de los tratamientos
en una sola visita.

Para obtener mas informacion, visite
www.shining3ddental.com

Shining 3D

La gama de potentes escaneres de escritorio, impresoras 3D y escaneres intraorales de Shining 3D.

Amann Girrbach

El software Ceramill 4.0 de Amann
Girrbach automatiza muchas fun-
ciones de disefio de protesis.

Un software
para el diseno
automatico de

protesis

La nueva actualizacion del software
Ceramill 4.0 de Amann Girrbach integra
la funcién Exocad Galway, lo que permite
trabajar de un modo mas inteligente, claro
y eficiente en un flujo uniforme: desde el
software Ceramill Scan, Ceramill Mind,
Ceramill Match 2 o Ceramill Motion.

Con las funciones de Auto-Morphing
y Auto-Antagonist, Amann Girrbach
avanza hacia el autodisefio. En primer
lugar, se asignan ambos maxilares de
manera exacta mediante algoritmo con
la funcion Auto-Antagonist. Después, la
funcién Auto-Morphing permite adap-
tar de manera automatica la anatomia
de los dientes a la de los antagonistasy al
entorno, y modificar también automati-
camente las distanciasyy las fisuras. Esto
se traduce en una integracion armonic-
saen ladentadura del paciente.

La actualizacion ofrece una serie de fun-
cionesadicionales. Por ejemplo, laadapta-
cion intuitiva de la direccion de insercion.
La funcion MultiView permite escalar,
rotar, modificar y copiar los conectores
desde tres perspectivas distintas para po-
der adaptarlos a la restauracion con una
precision maxima. La funcion M-Smile
no solo reconoce los ojos y las lineas de los
labios sino que, ademés, permite elaborar
el mock-up adecuado para el paciente me-
diante impresora 3D antes de la restaura:
cioén final para hacer una prueba en boca.
Ver video en www.amanngirrbach.com/
mindupdate2021/

Un barniz con sabor a pina colada

El aroma tropical de la pifia y el
coco se incorpora a la gama del
barniz VOCO Profluorid Varnish
(VPV), que incluye sabores a me-
I6n, menta, cereza, caramelo,
bubble gum y cola con lima. El
barniz se seca en cuestion de se-
gundos, a la vez que aporta una
sensacion natural y un sabor tan
agradable que el usuario deseara
mantenerlo en los dientes libe-
rando fluoruro continuamente.

VOCO Profluorid Varnish es ideal

\

para el tratamiento de dientes
hipersensibles y superficies radi-
culares sensibles. El tratamiento
con VPV es Util incluso tras una
limpieza dental profesional,
puesto que rellena los depositos
de fluoruro de calcio raspados.
El contenido de fluoruro es de
22 600 ppm de fluoruro (& 5%
de fluoruro de sodio). También
contiene xilitol, compuesto al
que se le atribuye un buen efecto
cariostatico.

Este barniz de color blanco
transparente convence gracias
a su elevada tolerancia a la hu-
medad y su optima adhesion a
la sustancia dental dura. De esta
forma, el VPV favorece una son-
risa fresca y confiada desde el
momento de la aplicacion.

Para mas informacion visite
www.voco.dental

Voco Dental

VOCO Profluorid Varnish
en formato SingleDose.

Foto: VOCO

SIGUENOS EN INSTAGRAM.COM/TRIBUNADENTAL PARA VER NOTICIAS EXCLUSIVAS
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Por
Oliver
Goetzendorff

(Como le ha afectado la pandemia
personalmente y en el consultorio?

Yo vivo en Piracicaba, en el estado de Sédo
Paulo, que es el estado mas rico de Bra-
sil. Tuve que cerrar la oficina durante 30
dias, sin recibir ninguna ayuda. Después
de este periodo, volvimos con un protoco-
lo de servicio restringido que seguimos
implementando. Somos ocho profesio-
nales en mi clinica y tuvimos que ajustar
muchas cosas a medida que aumenta-
ban los costos y disminuia el flujo de pa-
cientes. Fue un periodo critico y dificil,
pero de mucho aprendizaje tanto para
mi equipo como para mi familia. Creo
que la sociedad superara este periodo de
manera positiva, creo que los humanos,
incluso con tantas diferencias culturales
y religiosas, tenemos en nuestro ADN el
cuidado de los demés.

(Cudl es la situacion de la pandemia
en su pais en este momento?
Desafortunadamente, se perdieron mu-
chas vidas y esto es un gran dolor para
todos en Brasil. Pero en el momento ac-
tual, la vacunacion se esta acelerando y
el nimero de casos y muertes esta dismi-
nuyendo cada dia. Esperamos dias cada
Vez mejores.

JHa cambiado el control de la infec-
cion en su pais y en su consulta en
particular?

En.mi clinica siempre fuimos muy cui-
dadosos, incluso antes de la pandemia.
Sin embargo, como era una enfermedad
desconocida, en un principio fue un
poco mas dificil por el estrés emocional;
hoy todavia tenemos muchas dudas, y los
cuidados contintan, por ejemplo: reduc-
cion del nimero de personas atendidas
por diay uso de blindaje del rostro. Pero
manejamos bien esta situacion. Los
odontdlogos siempre hemos tenido la
cultura de cuidar muy bien esta area de
bioseguridad, tanto con equipos como
con procedimientos.

(Qué medidas ha tomado?
Respondido arriba.

JHan cambiado las autoridades la nor-
mativa de control de infecciones?
Si,-pero para el area de la odontologia las
reglas ya eran estrictas, y con los ajustes
realizados se mejoraron el conjunto de
acciones de bioseguridad.

(Ha dado cursos a la red y cuadl es la
situacion de la educacion continua?

Tomeé algunos cursos en linea y duran-
te la pandemia toda la parte teorica
fue a través de Internet. Se cancelaron

“Impresiones de América Latina:
lideres de opinion responden 10
preguntas” es una serie periodica
de Dental Tribune Latinoaméri-
ca desarrollada por Oliver Goet-
zendorlff, Director para América
Latina de la compania W&H.

El Dr. Scopin cree que todos los odontologos deben desempefiar su papel en la sociedad con ética y sabiduria.

Lideres de opinion responden 10 preguntas a Oliver Goetzendorff

preguntas
al Doctor
Oswaldo Scopin

10

en Odontologia Estética, Rehabilitacion e Implantologia Oral.

I ]l doctor Oswaldo Scopin es un reconocido experto brasileino

Doctorado en Prostodoncia y con estudios de postgrado en
Oclusion y Prostodoncia realizados en New York University, donde
fue “Teaching Fellow”, ha sido Editor-jefe del “Jornal of Clinical
Dentistry and Research”. Actualmente, ademas de ser un conferen-
cista internacional que ha dado cursos en mas de 25 paises, es el
Director de los Programas Especializacion en Odontologia Estética
e Implantologia del Centro Universitario SENAC de Sao Paulo.

congresos y eventos importantes, se
restringieron los cursos con atencién
al paciente. Fue un periodo muy dificil
para el campo de eventos y congresos.
Regresé con mis cursos presenciales en
mi centro de ensefianza en septiembre
de 2020, con un 30% de capacidad, y
solo en la segunda mitad de 2021 se me
permitio volver a la normalidad, aunque
con mascarillas. Pero la educacion pre-
sencial volvera con todo, la odontologia
es una practica clinicay los seres huma-
nos necesitan contacto para un mejor
aprendizaje.

(,Cuadl es la situacion de las universida-
des y los postgrados?

Muchas universidades de Brasil ain no
han reabierto. Hay universidades pu-
blicas en S&do Paulo que solo volveran
a dar cursos presenciales en 2022. La
mayoria de los cursos tedricos se estan
realizando en linea y los cursos presen-
ciales en algunas entidades privadas
estan volviendo lentamente. En mi opi-
nion, la ensefianza de la odontologia se
ha visto afectada en todo el mundo. Sin
embargo, esti siendo un reto para los
profesores, que se estan adaptando rapi-
damente a la ensefianza online, ya que

“Creo que los humanos
tenemos en nuestro ADN el
cuidado de los demas”.

es una tendencia en cuanto a “modelos
hibridos”, una mezcla de cursos presen-
cialesy online.

JCudl es el principal aprendizaje tras
19 meses de pandemia?

Que debemos cuidarnos unos a otros,
respetar y proteger el planeta en el que
vivimos. jLos politicos no pueden ser
cientificos y los cientificos no pueden
ser politicos! Todos deben desempenar
su papel en la sociedad con ética y sa-
biduria. En materia de educacion, so-
mos conscientes de que siempre sera
necesaria la presencia de buenos pro-
fesores y educadores, tanto de forma
presencial como a distancia a través
de Internet.

JComo ve los proximos 6 meses?

En cuanto a crecimiento, creo que sera
un buen afio para el mundo. Tengo espe-
ranzay fe. Si, hay una crisis que ha surgi-
do de todo esto pero ganaremos, ha habi-
do tragedias mas grandes y la humanidad
siempre se ha reinventado. Espero que
esta vez también sea asi por el bienestar y
la salud de todos.

Qué desea personalmente para el
futuro?

Que los beneficios de la ciencia a todos
los niveles lleguen de forma igualitaria
para mejorar la salud de la poblacion.


http://instagram.com/tribunadental
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Por Primitivo Roig

1 doctor Primitivo Roig es
Eel creador de la Odonto-

logia Slow, concepto que
persigue la excelencia en el tra-
to con el paciente y en el trata-
miento clinico. En el siguiente
articulo, el experto en gestion
de la clinica analiza los cambios
en la profesion y afirma que ser
un gran clinico es imprescindi-
ble, pero que ya no es suficiente
para triunfar.

El cambio es inevitable

Me parece que realmente los momentos
convulsos, inéditos e inesperados que
hemos vivido recientemente en todos los
sectores, también en la odontologia, no
han cambiado del todo nuestro futuro.
Simplemente se ha acentuado un proce-
so de cambio que ya se habia iniciado y
que, con el reset al que nos forzé el virus,
se ha potenciado, acelerado y extendido
aun mas.

La digitalizacién de la odontologia, la
priorizacion de la mé&xima humaniza-
cion en el trato al paciente y al equipo,
el ejercicio profesional calmado y pau-
sado o la mayor atencion a los aspectos
empresariales de la practica odontol6-
gica son solo algunos de los principales
fenémenos que venian ganando mucho
peso en la odontologia, y que hoy son
ya exigencias para cualquier clinica y
profesional que quiera prestar maxima
excelencia a sus pacientes, obtener el
mejor rendimiento posible a su talento y
disfrutar al mismo tiempo de su trabajo.

Reto colectivo

Para mi, el principal reto al que se en-
frenta la odontologia como colectivo en
un futuro inmediato es mejorar nuestro
posicionamiento competitivo frente a
otros mercados de consumo, como la
hosteleria, el turismo o el ocio. En el
pasado hemos quiza descuidado mirar
maés alla de nuestro sector. Nuestros
pacientes viven en una sociedad trans-
versal, con una oferta de consumo des-
orbitada de todo tipo de sectores y con
unos recursos limitados para satisfacer
sus necesidades y deseos. Deberiamos
conseguir hacer entender a la poblacion
que invertir en su salud bucodental y en
la mejora estética de su sonrisa es la me-
jor decision del mundo.

La evolucion de
la Odontologia

El método slow del Dr. Primitivo Roig consiste en trabajar con eficiencia, priorizando la calidad y recordando que el factor humano y
la excelencia clinica son el mejor camino para alcanzar el éxito.

“El éxito no serd de los grandes, ni
de los fuertes, ni posiblemente de los
mejores. Serd de aquellos que tengan
la habilidad de adaptarse con mayor

rapidez y eficacia’.

Mas gestion

Afortunadamente, cada vez hay mas con-
ciencia profesional de lo importante y ne-
cesario que es complementar una gran
capacitacion como dentista con una for-
macion y preparacion como gestores y li-
deres de equipo. Hoy nadie deberia tener
ninguna duda de que ser un gran clinico
es imprescindible, pero no es suficiente
para triunfar y dar lo mejor al paciente.

Mas Slow

El virus nos ha hecho frenar y nos ha
ayudado a tomar conciencia que la om-
nipresencia, la multitarea, las prisas o
el estrés no eran buenas compafieras de
viaje. Trabajar slow no es simplemen-
te trabajar despacio y bien, es trabajar
con eficiencia, siendo productivos, sin
despilfarrar, haciendo mas con menos,

El Dr. Primitivo Roig, es el primer emprendedor que ha aplicado con
éxito la tendencia slow en el campo de la odontologia, concepto que
se ha convertido en tendencia. Es fundador de Clinicas W, red de
clinicas dentales que aplican el método exclusivo de la odontologia
slow y de un Master. Ver dentaldoctorsinstitute.com

2l

priorizando la calidad y el hacer las co-
sas bien, disfrutando del vinculo emocio-
nal entre el paciente y nuestro equipo,
recordando que cuidar del factor huma-
no y apostar por la excelencia terminara
por reportarnos mas beneficios a todos.

2022, el resurgir de la clinica
tradicional independiente

Hoy hay una ventana de oportunidad
inmensa para aquellos que sepan con
la suficiente antelacién diferenciarse y
competir por valor, no solo con palabras,
sino tomando accion con hechos reales y
paso firme.

Los nuevos modelos de préactica profesio-
nal continuaran expandiéndose: mas in-
versores externos, méas cadenas y mas cli-
nicas en cada una de esas cadenas, mas
dentistas sin clinica propiay la irrupcion
de nuevos modelos. Auguro también im-
portantes cambios en algunas empresas
de la industria del sector y en el papel
que éstas van a jugar con el acercamien-
to que van a hacer; de hecho, ya lo estan
haciendo, hacia los pacientes, de manera
directay sin las clinicas o dentistas como
intermediarios.

Las grandes cadenas, corporaciones y
franquicias, las llamadas DSOs, es pre-
sumible que vayan a ganar cuota de
mercado regularmente, como vienen
haciendo en la mayoria de paises en las
que estan presentes desde hace afios.
Me temo que, como venimos observan-
do desde hace tiempo, muchas clinicas
independientes y de corte tradicional
corren el riesgo de apagarse silenciosa-
mente en un sector en el que cada dia
hay méas competencia.

Sin embargo, mi principal deseo es que
triunfe el resurgir de la clinica tradicio-
nal independiente como modelo moder-
nizado, pues para mi sigue siendo la me-
jor opcion de practica profesional tanto
para el dentista y el resto de profesiona-
les como para los pacientes. Pese al peso
de las DSOs, yo tengo la creencia de que
el éxito no sera de los grandes, ni de los
fuertes, ni posiblemente de los mejores.
Sera de aquellos que tengan la habilidad
de adaptarse con mayor rapidez y efica-
cia, que sepan reinventarse cada vez que
se exija y que comprendan que salir de la
zona de confort es el mejor viaje que pue-
des realizar si buscas crecer profesional y
humanamente.

Los dentistas debemos entender que no
hacer nada o esperar es la peor decision
posible. Aquellos dentistas que sepan
adaptar sus clinicas a la actual situacion
y que confien en evolucionar hacia mo-
delos mas competitivos seran sin duda
los que mas consigan satisfacer a sus pa-
cientes y a ellos mismos.


http://dentaldoctorsinstitute.com
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EATEﬁ NEW-R Fneryia Posiig
DENTAL MEETINGr

'

a2s

¥ America para Togos

La Dra. Carmen Zimmer, especialista en odontolo- El Dr. Rafael Mejicano Soto recibe 500 doélares que Torsten Oemus, presidente de Dental Tribune Inter-
gia estética de Belo Horizonte, Brasil, sostiene un se gand en una rifa del Dr. James Doundoulakis, nacional, con un ejemplar de la edicion latinoame-
ejemplar de Dental Tribune a la entrada del Grea- presidente del Greater New York Dental Meeting. ricana en el que aparece en portada el nuevo pre-
ter New York Dental Meeting. Junto a ellos aparecen los doctores Lauro Medrano sidente latino de la Asociaciéon Dental Americana.

(izquierda) y Moacyr Menéndez (derecha).

Kl centro de la odontologia
en las Americas

La pandemia obligé a cambiar la fiesta tradicional que ofrece anualmente el Greater Los directivos de la odontologia iberoamericana poco después del Desayuno de
New York Dental Meeting a la comunidad odontologica latinoamericana por un brin- Lideres. En el grupo aparecen, entre otros, los doctores Lauro Medrano-Salda-
dis. En la imagen, el Dr. Avery Sandiford, Director de Educacion de GNYDM (derecha), fia (al centro en segunda linea) y en primera linea Ivan Vasquez, Richard L.
Dr. James Doundoulakis, presidente de GNYDM; Dr. Richard L. Oshrain, president elec- Oshrain, Robert Edwab e Irubiel Barbosa.

to o el Dr. Lauro Medrano, ex presidente y ahora director internacional del congreso.

i T

barcetona

Parte de la delegacion peruana en Nueva York, El equipo de la Universidad Internacional de Ca- Las odontologas Michelle Carbonell y Elita Yafac
compuesta por los Drs. Luis Quinto, Joshua Ander- talunia en Nueva York, encabezado por el Dr. Luis con un ejemplar de la revista Dental Tribune.
son, Carlos Cruz Chu y Melissa Chung. Giner, Decano de la Facultad de Odontologia, y

Elisa Sanagustin, Directora Académica.
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El Dr. Mario Roman de Ecuador visita el stand de
Henry Schein en GNYDM, donde fue atendido por
Mirna Chala, representante de ventas internaciona-
les, y Carlos A. Marin, especialista en calidad de
servicio al cliente.

El Presidente del GNYDM, Dr. James Doundoula-
kis (izquierda), con el Dr. Rafael Mejicano Soto y
la bandera de Guatemala. Mejicano impartié una
conferencia en Nueva York basada en su investi-
gacion sobre la angulacion en los tornillos de los

) b e ]
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s

Los directivos del Congreso AEEDC Dubai con Tors-
ten Oemus, presidente de Dental Tribune Internatio-
nal (izquierda), y Robert Edwab, Director ejecutivo de
GNYDM (derecha), durante un evento en el stand del
congreso de Dubai.

Fotos:
José Antonio Rosario

a gran asisten-

cia de odontolo-

gos latinoameri-

canos al Greater
New York Dental Meeting
(GNYDM) hizo que este
grupo de profesionales
fuera uno de los mas re-
presentativos del evento,
que dedico tres dias com-
pletos a conferencias en
espanol.

El mayor congreso y exposicién den-
tal de Estados Unidos, celebrado pri-
mera vez en forma presencial tras la
interrupcion de la pandemia de Co-
vid-19, puso de manifiesto el arraigo
que la comunidad odontolégica lati-
noamericana tiene con este evento
neoyorquino.

El congreso se ha convertido en el
lugar més importante del continente
para presentar conferencias cientifi-
cas, lanzar iniciativas y productos di-
rigidos al mercado latinoamericano
y compartir con colegas y directivos
de la odontologia de Estados Unidos y
América Latina.

El hecho de que el congreso tenga lu-
gar en Nueva York le confiere carac-
teristicas peculiares a este evento: le
da una proyeccion verdaderamente
internacional a todo lo que sucecede
en el Centro de Convenciones Jacob
Javits, y permite presentar propues-
tas y hacer negocios de manera facil
y sin burocracias.

Javier M. de Pison

pilares de proétesis implantadas.
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VOCO Profluorid®
Varnish

SUPERIOR EN EFECTIVIDAD
Y SABOR

e Efectivo — Desensibilisazién répida y alta liberacién de fluoruros
(5 % NaF 2 22.600 ppm)

* Manejo excelente — Tolerante a la humedad
e Estético — Barniz del color del diente
e Universal — Disponible en tubos, SingleDose y ampollas cilindricas

¢ Diversidad de sabores — Menta, caramelo, melén, cereza, bubble gum,
cola lime y pifia colada
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La entrada de la 73 edicion de Expo AMIC Den-
tal, la exposicion dental mas grande del mundo de

habla hispana.

Un representante de Onipo, comparnia que distri-
buye en Meéxico los productos de VOCO Dental,
muestra el ejemplar del periodico “today” donde se
publico un anuncio de su nuevo barniz con sabor
a pifa colada.

El imparable
impacto del
periodico “today”

Fotos: Maritza de los Rios

La conocida exposicion comercial
mexicana, que volvié a un formato
presencial después de casi dos afios
de inactividad debido a la pandemia,
present6 productos, servicios y equi-
pamientos de casas comerciales na-
cionales e internacionales, ademas
de una amplia variedad de cursos
gratuitos en la propia exposicion.

A nivel comercial, la exposicion re-
gistré menor asistencia que en edi-
ciones prepandemia, pero la ventas
no se resintieron por ello, ya que los
profesionales estaban avidos de pro-
bar y adquirir productos.

El congreso cientifico abarco dos
dias de conferencias y un dia de ta-
lleres “hands-on” y ofrecié un total
de 135 horas de educacion conti-
nua. En el mismo participaron con-
ferencistas como José Agustin Zer6n

a 73 edicion de Expo AMIC Dental
demostro el interés que despierta
la exposicion dental mas grande del
mundo de habla hispana, y el impac-
to de “today”, el periodico de ferias de Dental
Tribune, que se distribuyo a miles de asisten-

tes al evento.

(“Conceptos actuales y criterios
préacticos para el control del biofilm
microbiano”), Daniel Nava (“Denti-
cién terminal’”), Beatriz Aldape Ba-
rrios y Fabian Ocampo Acosta (“Dis-
cusion de casos clinicos de patologia
bucal’) o Irubiel Barbosa (“;Te in-
teresa estudiar o trabajar en Estados
Unidos?”), que cubrieron un amplio
campo de especialidades de la odon-
tologia en sus intervenciones.

La inmensa popularidad del peri6-
dico de ferias de Dental Tribune
“today” se vio reflejada en el inte-
rés de los profesionales, estudian-
tes, casas comerciales e incluso los
conferencistas, que reclamaron
ejemplares de la publicacién, tal
como recogen las imagenes que
acomparian a este articulo.

Javier M. de Pison

El representante de la companiia Runyes con Jorge Ze-
peda de Zeyco y Ayub Safar, asesor de AMIC Dental.

Un grupo de estudiantes de odontologia con el perio-
dico de ferias de Dental Tribune.

Oliver Goetzdendorff (izquierda), gerente para Amé-
rica Latina de W&H y Caetano Biagi, CEO de la
empresa brasilefia Alliage.

La nueva edicion de “today” fue todo un éxito en-
tre los mas jovenes.

Jorge Bolivar, de la empresa mexicana de ortodoncia
Ah Kim Pech, que ofrecié grandes ofertas.
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