
Позвольте приветствовать вас
от имени 33-го Московского
международного стоматологи-
ческого форума и международ-
ной выставки ДЕНТАЛ-САЛОН
2013.

Хотя ДЕНТАЛ-САЛОН в 2013
году остается в двух залах 7 и 8,
но залы эти забиты до отказа.
Рост выставки к 2012 году – 8,5%.
После IDS’2013 российский
ДЕНТАЛ-САЛОН – первая меж-
дународная площадка, демон-
стрирующая новинки мировой

индустрии. В этом году выста-
вочная экспозиция подкреплена
серьезной научно-практической
составляющей – это и конферен-
ция СтАР, и зуботехнический
симпозиум Dental Lab, и курс
гуру эстетической стоматологии
д-ра Дидье Дичи, а также множе-
ство других мероприятий.  

Таким образом ДЕНТАЛ-
САЛОН в полной мере отражает
вектор развития конгрессно-вы-
ставочной программы компании
DENTALEXPO, включающей на

сегодня 15 мероприятий. Усилия
DENTALEXPO направлены на
постоянное повышение качества

выставок и конференций мос-
ковских и региональных фору-
мов. 

Вне всякого сомнения, ДЕН-
ТАЛ-САЛОН представит рос-
сийским стоматологам  интерес-
ную экспозицию, насыщенную
программу и возможность обще-
ния с коллегами со всех концов
нашей великой Родины.

Желаю вам приятной работы
на выставке ДЕНТАЛ-САЛОН
2013!

И.И. Бродецкий
Генеральный директор 
ВК ДЕНТАЛЭКСПО

Стоматологический Салон ·Москва · 22– 25 апреля 2013         независимый журнал для экспонентов и посетителей

Дорогие друзья! 

В рамках прошедшего недавно
Международного стоматологиче-
ского шоу IDS в Кельне компания
ДЕНТАЛЭКСПО (Россия) со-
вместно с Дентал Трибьюн Ин-
тернешнл (Германия) собрали

партнеров на ставшую тради-
ционной вечеринку Russian Dental
Night. Гостями вечера стали пред-
ставители российской и зарубеж-
ной стоматологической стомато-
логии и индустрии, почетными

гостями – Президент Всемирной
Федерации Стоматологов Ор-
ландо монтейро да Сильва и Пре-
зидент СтАР др. В.В. Садовский.
Вечер предоставил прекрасную
возможность отметить достиже-
ния предыдущих лет и заложить

пути для новых идей и сотрудни-
чества. Дентал Трибьюн и ДЕН-
ТАЛЭКСПО являются партне-
рами уже много лет, и Русский Ве-
чер в Кельне является лишь одним
из множества совместных про-
ектов двух компаний.

Русский Вечер на IDS 2013
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Дентал Трибьюн и ДЕНТАЛЭКСПО являются партнерами уже много лет.

Слева-направо: Бродецкий И.И. (ДЕНТАЛЭКСПО),
Жданова С.С. (РоСИ), Чуев В.П.(ВладМиВа).

Проф. Никитин А.А.(Моники) с супругой, 
Бродецкий И.И. (ДЕНТАЛЭКСПО).

Др. Орландо Монтейро да Сильва (FDI), Пикулина Е.А. (ДЕНТАЛЭКСПО), Торстен Оемус (DTI), 
Садовский В.В. (СтАР).
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Общие продажи стоматологи-
ческого оборудования в Европе
увеличились; об этом свидетель-
ствует отчет, представленный 
Ассоциацией Европейских диле-
ров стоматологических товаров

(ADDE) и Федерацией Европей-
ской стоматологической инду-
стрии (FIDE) на выставке IDS в
Кельне. Согласно тому же отчету,
продажи расходных материалов
остались на уровне 2012 года.

В отличие от постоянно сокра-
щающегося числа прямых про-
даж, продажи по электронной
почте и Интернету постоянно
росли почти во всех странах, к
которым относится данный от-

чет. Среди этих стран Дания опе-
редила Францию и Великобрита-
нию, возглавив список наиболее
быстро растущих стоматологи-
ческих рынков Европы. Что каса-
ется 2012 года, было установ-

лено, что в Европе, несмотря на
небольшое увеличение числа
практикующих стоматологов,
количество техников осталось
прежним. Количество стомато-
логических клиник и лаборато-
рий даже сокращается, демон-
стрируя последовательную тен-
денцию к их объединению на
континенте.

В то время как в Европе число
выпускников стоматологических
учебных заведений заметно со-
кратилось по сравнению с 2011
годом, оно столь же заметно воз-
росло в США. Тем не менее, соот-
ношение практикующих врачей и
пациентов остается неизменным.

FIDE и ADDE сотрудничают 
с 1998 года и вместе публикуют
ежегодное исследование сто-
матологического рынка Европы.
Помимо данных о количестве 
покупателей и конечных потре-
бителей, отчет также содержит 
сведения о продажах основных
категорий товаров, например,
стоматологического оборудова-
ния, расходных материалов, им-
плантатов и систем CAD/CAM, а
также данные о каналах сбыта,
информацию о текущих ставках
НДС в Европе и их влиянии на
стоматологический рынок.

Улучшение
перспектив
рынка
Согласно новому отчету, подго-

товленному в США, объем миро-
вого рынка товаров для ухода за
полостью рта и стоматологи-
ческих расходных материалов 
к 2016 году может превысить 
17,46 миллиарда долларов. Отчет,
опубликованный компанией Mar-
ketsandMarkets, охватывает такие
товары, как биоматериалы, орто-
педические конструкции, про-
дукцию для эндодонтии, орто-
донтии и пародонтологии, а
также реставрационные мате-
риалы, сплавы, цементы, адге-
зивы, оттискные материалы, од-
норазовые инструменты и иные
изделия.

Новые цифры существенно от-
личаются от предыдущих про-
гнозов, согласно которым объем
рынка к тому же 2016 году должен
был достичь всего 14–15 милли-
ардов долларов США. Причиной
пересмотра прогнозов явилось
повышение интереса развиваю-
щихся стран к товарам для ги-
гиены полости рта, а также совре-
менным расходным материалам,
говорится в отчете. Также пред-
полагается, что рост уровня дохо-
дов и развитие страхования, на-
пример, в Индии и Китае, тоже
внесет существенный вклад в
рост рынка.

AD

Стоматологический рынок Европы расширяется
благодаря увеличению онлайновых продаж
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Компания «Plandent Division»,
самый крупный поставщик сто-
матологических товаров в Се-
верной Европе, расширяет биз-
нес засчет быстро растущего

российского рынка. Компания
«Plandent Oy» приобрела 51%
акций компании Алвик-Медэкс-
пресс, поставщика стоматологи-
ческой продукции, расположен-

ной в Санкт-Петербург. Текущие
руководители компании, Дмит-
рий Павлухин и Светлана Павлу-
хина, оставляют за собой 49% ак-
ций и останутся на своих постах.

Задача компании – занять
сильную позицию на динамич-
ном рынке Санкт-Петербурга.
«Мы полагаем, что опыт компа-
нии Plandent  и знание стоматоло-

гической продукции и услуг в со-
четании с большим опытом ком-
пании Мэдэкспресс, давно рабо-
тающей на российском рынке,
откроют совершенно новые воз-
можности. В течение многих лет
компания Planmeca имеет силь-
ные позиции в России и наша вы-
сокотехнологичная стоматоло-
гическая продукция хорошо из-
вестна рынку. Благодаря новому
сотрудничеству компания Plan-
dent сможет предложить россий-
ским покупателям перспектив-
ные концепции обслуживания и
увеличить объем продаж обору-
дования Planmeca», – говорит
господин Tuomas Lokki, вице-
президент группы компаний
Planmeca Group.

В феврале быстро растущая
Plandent Division приобрела но-
вую дистрибьюторскую компа-
нию в Бельгии. Кроме того
офисы компании находятся во
всех Северных и Прибалтийских
странах, а также в Нидерландах,
Германии, Великобритании и
Австрии.  Plandent Division пред-
лагает всем профессионалам в
стоматологии комплексные ре-
шения поставок и обслуживания
от высокотехнологичного стома-
тологического оборудования и
программного обеспечения до
полного спектра стоматологиче-
ских материалов и инструментов
ведущих производителей.

Финская компания Plandent Division выходит на
быстро растущий российский рынок
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Стоматология проделала длин-
ный путь с тех пор, когда нашим
коллегам приходилось использо-

вать бормашины с ножным при  -
водом и замешивать амальгаму. 
Современное стоматологическое

оборудование и материалы – са-
мые последние достижения сто-
матологии и медицины, а на та -

ких выставках, как Международ-
ная стоматологическая выставка
(IDS) представляют разработки

будущего. У современных стома-
тологов в арсенале не только зонд
и бор –у нас есть томографы, трех-
мерные изображения, факторы
роста и практически неограни-
ченный выбор различных мате-
риалов.

Для написания данной статьи
мне пришлось принять трудное
решение и сконцентрироваться на
том, что  я считаю инновациями в
стоматологии. По моему мнению,
в хирургической стоматологии
будущего будут важны визуализа-
ция, CAD/CAM технологии и
факторы роста.  

CAD/CAM
Технологии компьютерного

дизайна и автоматизированного
изготовления существуют в сто-
матологии около 20 лет. Однако
только в последние 10 лет они
стали существенно надежнее,
проще в использовании и более
функциональными. Сейчас у нас
есть CAD/CAM системы, напри-
мер, Cerec, iTero, Lava, которые
позволяют сканировать весь зуб-
ной ряд, проводить моделирова-
ние и изготавливать цельнокера-
мические реставрации прямо в 
кабинете. Никогда еще аппараты
CAD/CAM не были так по-
пулярны. Материалы для CAD/
CAM систем изменились с моно-
литных блоков одного цвета на
многослойные цельнокерамиче-
ские дисиликатлитиевые кон-
струкции, спекание и финишная
обработка которых занимает
лишь 15 минут.

Можно сказать, что эти рестав-
рации, при условии хороших на-
выков и художественного таланта
стоматолога, выглядят как лабо-
раторные, хотя их можно вы -
полнить за одно посещение в при-
сутствии пациента. Технологии
CAD/CAM используются практи-
чески повсеместно для изготовле-
ния абатментов имплантатов и 
балок, сокращая время изготовле-
ния, моделирования и припа-
совки. В настоящее время стома-
тологи начинают использовать
технологии CAD/CAM для ре-
ставраций на имплантатах без от-
тисков.

Конусно-лучевая компьютерная
томография 3-D и интеграция с
CAD/CAM 
Конусно-лучевая компьютер-

ная томография (КЛКТ) сейчас
довольно часто используется в
стоматологии, особенно в им-
плантологии: по данным Grondahl
(2007), 40% всех конусно-луче-
вых компьютерных томограмм
были сделаны для имплантологи-
ческого лечения. Недостатком 
3-D сканеров была передача полу-
ченной информации в полость рта

AD

Технологии CAD/CAM и факторы роста –
ключевые  инновации в стоматологии
Д-р Nilesh R. Parmar, Великобритания

Dr Nilesh R. Parmar
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пациента во время хирургиче-
ского вмешательства. Недавняя
инновация – совмещение томо-
граммы зубов и мягких тканей па-
циента с данными КЛКТ. Это дает
точное представление о твердой и
мягких тканях и их взаимосвязи.
Например, в компьютерной про-
грамме можно планировать уста-
новку имплантата с углом наклона
для идеального положения посто-
янной коронки, и это также может
быть отражено на КЛКТ.

Раньше стоматологу приходи-
лось изготавливать рабочую мо-
дель, затем моделировать идеаль-
ный контур постоянной реставра-
ции, добавляя в воск рентгено-
контрастный сульфат бария. Это
требовало как денежных, так и
временных затрат. Последние раз-
работки позволили проводить
внутриротовое сканирование с
помощью подходящего инстру-
мента, такого как система CEREC
или iTero, и интегрировать данные
с КЛКТ. Без моделей, без воско-
вого моделирования; процедура
практически мгновенная и может
быть проведена в присутствии па-
циента. Наглядность бесценна в
качестве средства обучения паци-
ента, так как позволяет послед-
нему полностью понять предло-
женный план лечения и его испол-
нение.

Развивая эту эту идею, можно
сказать, что управляемая имплан-
тация позволяет не только плани-
ровать установку имплантата в 
зависимости от идеального поло-
жения ортопедической конструк-
ции, но и изготовить хирургиче-
ский шаблон в клинике или в лабо-
ратории и установить имплантат 
с помощью шаблона. Исследова-
ния подтвердили, что это надеж-
ный метод лечения, который 
может быть точно исполнен. 
Операции без откидывания лос-
кута и непосредственное времен-
ное протезирование могут уско-
рить лечение пациентов и помочь
нам удовлетворить их ожидания.

Лицевые сканеры
Лицевые сканеры –небольшая,

но быстроразвивающаяся область
цифровой стоматологии. Эти ска-
неры находятся на заре своего раз-
вития, и многие компании все еще
пытаются устранить недостатки
этих систем. Возможности при-
менения в пластической хирур-
гии, эстетической медицине лица,
ортодонтии, имплантологии и ор-
тогнатической хирургии безгра-
ничны. Мне повезло увидеть про-
тотип лицевого сканера компании
Sirona, и мне даже отсканировали
лицо. Поражает детальность
изображения. При интеграции
этих данных с данными 3-D томо-
графии, томограммами зубов и ар-
тикуляцией челюсти на экране
компьютера можно построить по-
движное изображение головы па-
циента. Планирование лечения и
проведение обследования воз-
можно в отсутствие пациента. Это
можно применять в развиваю-
щихся странах, когда эксперты со
всего мира проводят обследова-
ние сложного случая реконструк-
ции лица без пациента. Как уже
упоминалось, возможности об-
учения пациентов огромны. В та-
ких областях, как пластическая и
ортогнатическая хирургия, бы-
вает очень трудно получить над-
лежащее согласие, а лицевые ска-

неры окажут в этом огромную по-
мощь врачам.

Факторы роста 
Хотя фаторы роста давно до-

ступны медицине и стоматологии,
их до недавнего времени исполь-
зовали только аспиранты и про-
фессора. Возрождение использо-
вания богатой тромбоцитами
плазмы началось с дополнитель-
ных исследований, доказываю-
щих, что богатая тромбоцитами
плазма может значительно улуч-

шить пролиферацию остеобла-
стов (Parmar 2009) и ускорить за-
живление мягких тканей. Компа-
нии предлагают стоматологам
клинические курсы по получе-
нию и использованию богатой
тромбоцитами плазмы за 15–30
минут. Основное преимущество
богатой тромбоцитами плазмы в
том, что она бесплатна; ее полу-
чают из крови пациента, тем са-
мым устраняя риск отторжения;
ее можно получить в большом ко-
личестве. Использование богатой

тромбоцитами плазмы в инвазив-
ной хирургической стоматологии
будет расти благодаря публика-
ции все большего числа исследо-
ваний и применению наборов для
простого получения плазмы.

Все вышеперечисленное лишь
краткое описание того, что сейчас
находится в разработке. Стомато-
логия еще никогда не была на-
столько тесно взаимосвязана с
технологией. Следующие 10 лет
окажутся увлекательными, и я с

нетерпением жду возможности
услышать, увидеть и использо-
вать те технологии, разработки ко-
торых ведутся сейчас.

Д-р Nilesh R. Parmar – руководи-
тель успешной практики (5 хи-
рургических кресел) в пригороде
Лондона и приглашенный имплан-
толог в клинике в центре Лон-
дона. Основная область его инте-
ресов — зубная имплантология и
технологии CEREC CAD/CAM.

Lina – новая звезда
в вашей клинике

Представительство  Тел. 499/270 48 68  Е-mail: info.ru@wh.com
в Москве:     Web-site: www.wh.com/ru-cis

Импортеры  Дентекс, Москва  ОМТ, Москва  Уралквадромед, Екатеринбург  Эксподент, Москва  Дистрибьюция в Санкт-Петербурге –
фирмы W&H:  Тел. 495/974 30 30  Тел. 495/223 15 60, 495/933 27 50  Тел. 343/262 87 50, 343/262 88 51  Тел. 495/332 03 16, 495/ 784 74 51 Алвик-Медэкспресс: 812/326 29 17

Герметичность Мультипорт 

Система 
очистки 
воды 
Multidem

Стерилизатор Lina демонстрирует отличное соотношение 
производительности, цены и способен соответствовать 
вашим высоким требованиям. 
Вы можете рассчитывать на долговременную и ежедневную работу 
благодаря надежности стерилизатора Lina.
Время циклов сокращено наполовину с помощью программы Eco-B,
рассчитанной на небольшие загрузки.
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