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Με την εντυπωσιακή ταχύτητα και το σύστημα λειτουργίας χωρίς πούδρα, ο Medit i500 
επιτρέπει μία πιο ομαλή εμπειρία σάρωσης, περιορίζοντας τους χρόνους διεκπεραίωσης 

εργασιών και αυξάνoντας την παραγωγικότητα του ιατρείου. Είναι έγχρωμος και παράγει 
ρεαλιστικές εικόνες υψηλής ανάλυσης και με ιδιαίτερη απόδοση λεπτομερειών, επιτρέποντας 
το διαχωρισμό ανάμεσα στην οδοντική δομή και το μαλακό ιστό. Επιτρέπει την έναρξη και τη 
διακοπή της σάρωσης ανά πάσα στιγμή με το πάτημα του μοναδικού κουμπιού της συσκευής.  
Το Medit i500 διαθέτει ανοιχτό σύστημα CAD/CAM, συνοδεύεται απο το ελεύθερο λογισμικό 

διαχείρισης Medit Link* και μπορεί να συνδεθεί μέσω USB με οποιονδήποτε υπολογιστή.  
Τα ενδοστοματικά ρύγχη που χρησιμοποιεί συγκαταλέγονται στα μικρότερα της αγοράς.  

Η εύκολη είσοδος στην Ψηφιακή Οδοντιατρική

ΑΘΗΝΑ
Λ. Μεσογείων 467, 
Τ.Κ. 153.43 Αγ. Παρασκευή, Τηλ.: 210 80 30 341
info@aristondental.com

ΘΕΣΣΑΛΟΝΙΚΗ
Βασ. Ηρακλείου 47, 
Τ.Κ. 546.23, Τηλ.: 2310 268 020
thessaloniki@aristondental.com
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Θεσσαλονίκης 9, Γραφείο 102 
T.K. 3025 Λεμεσός, Τηλ.: 25 322 895
info@aristondental.com

Web: aristondental.com                                                         fb: ariston dental

* Χωρίς επιπλέον χρεώσεις που αφορούν σε ετήσια συνδρομή και ενημέρωση λογισμικού
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Συνέντευξη με τον κ. Τσιρώνη της εταιρείας 
Natural Esthetics

Κύριε Τσιρώνη, αρχικώς 
θα θέλαμε να μας παρουσιά-
σετε την εταιρεία σας

Το εργαστήριο Natural 

Esthetics το ξεκινήσαμε 
μαζί με την σύζυγο και συ-
νεργάτη Ράνια Γεωργού-
λα το 2003 και ασχολεί-

ται με όλο το φάσμα των 
οδοντοτεχνικών εργασιών 
όπως για παράδειγμα, εμ-
φυτεύματα, ολοκεραμικά, 
νάρθηκες βρυγμού, δια-
θέτοντας, εδώ και αρκετά 
χρόνια, ολοκληρωμένο σύ-
στημα CAD/CAM.

Μετά από τόσα χρόνια στον 
οδοντιατρικό χώρο, ποιες εί-
ναι οι κύριες προσδοκίες των 
ιατρών από ένα οδοντοτεχνι-
κό εργαστήριο

Οι κύριες προσδοκίες 
ενός οδοντιάτρου κάθε 
φορά που θέλει να συνερ-
γαστεί με ένα εργαστήριο 
θα έλεγα ότι είναι ως εξής:  

AD

AD
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Ελληνική Έκδοση

α) σταθερή ποιότητα των 
εργασιών τόσο από αισθη-
τικής πλευράς όσο και λει-

τουργικής,

 β) όλες οι εργασίες πρέπει 
να είναι κατασκευασμένες 
από εγκεκριμένα υλικά που 
δεν θα προκαλέσουν κάποιο 
πρόβλημα στον ασθενή (π.χ. 
αλλεργίες), 

γ) αξιοπιστία από εμάς στους 
χρόνους παράδοσης των ερ-
γασιών χωρίς να προκαλού-
με πρόβλημα στη λειτουργία 
του ιατρείου τους και 

δ) σταθερές τιμές των προ-

σθετικών εργασιών, χωρίς αιφ-
νιδιαστικές αυξήσεις.

Είναι η οικονομική πολι-
τική του εργαστηρίου βασικό 
κριτήριο για την επιλογή του 
από τους οδοντιάτρους

Όπως σε όλα τα επαγγέλ-
ματα, έτσι και εδώ υπάρχουν 

συνεργάτες οδοντίατροι που 
αναζητούν οικονομικές λύσεις, 
άλλοι αναζητούν πιο ποιοτι-
κές εργασίες και άλλοι βρίσκο-
νται κάπου στη μέση. Εμείς, 
όλα αυτά τα χρόνια, προσπα-

θούμε να προσαρμοζόμαστε 
στια ανάγκες του καθενός εξ’ 
αυτών ξεχωριστά ώστε να εί-
μαστε όλοι ευχαριστημένοι.

Υπάρχει μια νέα τάση στην 
αγορά με την προσθήκη στο-
ματικών scanner και στη συ-
νέχεια κοπτικών. Ποια είναι 
η άποψη σας.

Η CAD/CAM τεχνολο-
γία έχει εισέλθει για τα καλά 
στον οδοντοτεχνικό και οδο-
ντιατρικό κλάδο γιατί πλέον 

η απόκτηση ενός τέτοιου συ-
στήματος δεν είναι οικονομι-
κά απαγορευτικό και επιπλέ-
ον έχουν γίνει και πιο εύκολα 
στη χρήση τους, όμως, όπως 
όλα τα τεχνολογικά επιτεύγ-
ματα, χρειάζεται βαθειά γνώ-
ση και απαιτείται ο χρήστης 
τους να εκπαιδευτεί σωστά 
και πολλές φορές χρειάζε-

ται συνεχή ενημέρωση γιατί 
στα μηχανήματα CAD/CAM 
γίνονται συνεχώς αναβαθμί-
σεις από τις εταιρείες που τα 
παράγουν. 

Μην ξεχνάμε πως ό κύρι-

ος υπεύθυνος για το τελικό 
αποτέλεσμα είναι μόνο και 
αποκλειστικά ο χρήστης των 
scanner και των κοπτικών μη-
χανημάτων.

Πώς αντιλαμβάνεστε τη συ-
νεργασία γιατρού και οδοντοτε-
χνίτη. Ποιοι οι βασικοί παρά-
γοντες για να έχουμε ιδανικό 
αποτέλεσμα.

Για να υπάρχει μια σωστή 
και εποικοδομητική συνεργα-
σία  μεταξύ των δύο πλευρών 
θα πρέπει πάντα να υπάρχει 
αλληλοσεβασμός για τη δου-
λειά και τον χρόνο εργασίας 
του καθενός, θα πρέπει ο ένας 
συνεργάτης να συμβουλεύει 
και να διορθώνει όπου χρει-
άζεται τον άλλον με υπομονή 
και αλληλοκατανόηση. 

Μόνο έτσι το αποτέλεσμα 
θα είναι ιδανικό για τον εκά-
στοτε ασθενή και για να μην 
ξεχνιόμαστε… οι καλοί λο-
γαριασμοί, κάνουν τους κα-
λούς φίλους!

Πώς βλέπετε το μέλλον του 
οδοντοτεχνικού χώρου και τι πρέ-
πει να προσέξει ο κλάδος σας.

Το μέλλον της οδοντοτε-
χνικής είναι σίγουρα η ψη-
φιακή τεχνολογία. 

Σχεδόν όλα τα νέα εργα-
στήρια εξοπλίζονται με ένα 
τέτοιο σύστημα, όμως, ένα εί-
ναι σίγουρο… αυτό που θα 
ξεχωρίζει πάντα είναι το τα-
λέντο, το μεράκι και η αγάπη 
για την οδοντοτεχνική… με 
μέτρο πάντα, γιατί ως γνω-
στόν η δουλειά δεν τελειώ-
νει, εμείς όμως είμαστε ανα-
λώσιμοι!!!

Σας ευχαριστώ! DT

Συνέντευξη
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PRIMUS 1058 Life

Όταν η ποιότητα συναντάει την 
αξιοπιστία το αποτέλεσμα 
γίνεται διαχρονικό

ΟΜΙΛΟΥ ΜΩΡΙΣ ΦΑΡΑΤΖΗ Α.Ε.
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Δελτίο τύπου

Η ψηφιακή δεξιοτεχνία είναι το μέλλον
Oι τάσεις στην οδοντιατρική αγορά μέσα από τα μάτια των ηγετικών στελεχών της 
Ivoclar Vivadent

Επιμέλεια:  Σοφία Ατσάλη / Μετάφραση: Δημήτρης Αλεξόπουλος (Οδοντιατρείο Δημήτρη Αλεξόπουλου & Αριστείδη Αλεξόπουλου)

Robert Ganley, Diego Gabathuler 
και Michael Taube μίλησαν 
σε συνέντευξη που δώσανε 

λίγο πριν την έναρξη της IDS στην 
Dr M. Marschall αρχισυντάκτρια 
του Quintessence News για τις 
τρέχουσες εξελίξεις στην αγορά, 
τα νέα προϊόντα, τις μεταβατικές 
και μελλοντικές προκλήσεις.

Η Ivoclar Vivadent είναι μία 
από τις πιο καινοτόμες οδοντιατρι-
κές εταιρείες παγκοσμίως. Τα προϊ-
όντα της οικογενειακής επιχείρησης 
που εδρεύει στο Schaan του Λιχτεν-

στάιν έχουν επανειλημμένα γίνει ση-
μεία αναφοράς τεχνολογικής καινοτο-
μίας στην οδοντιατρική και στην οδο-
ντοτεχνική και θεωρούνται σε πολλές 
περιπτώσεις πρότυπο. 

H στρατηγική της Ivoclar Vivadent 
συνδυάζει οδοντιατρική δεξιοτε-
χνία και  ψηφιακή τεχνολογία.

Ο Robert Ganley εργάζεται στην 
Ivoclar Vivadent από το 1990 
και από το 2003 είναι ο διευθύ-
νων σύμβουλος της εταιρείας. Ο 
Michael Taube ανήκει επίσης στην 
ηγετική ομάδα της Ivoclar από το 

Ενσωματωμένος εντοπιστής ακρορριζίου 
Μικρή κεφαλή 1:1 περιστρεφόμενη 340°

Οθόνη OLED
 
 

Πανίσχυρη μπαταρία 1500mAh
11 μνήμες και βιβλιοθήκη με 33 
προεγκατεστημένα προγράμματα

Λειτουργία περιστροφική
Αντίστροφη 
Reciproc - προσβάσιμο μενού για ρύθμιση
γωνιών και στροφών
Κίνηση Adaptive 

Torque calibration
Στροφές 120-1000rpm

Auto start&Stop
Apical Reverse

Apical Slow Down
 

950€  850€
 
 
 

+φπα

E-CONNECT S
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Diego Gabathuler, Head of Sales 
EMEA & Latin  America και μελλο-
ντικός CEO της εταιρίας μαζί με τον  
Γερασιμο Τσεπα, Μanaging Director 
Mediterranean της Ivoclar-Vivadent.

AD
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Το τελειότερο αερότορ που πήρατε στα χέρια σας ! Είναι κατασκευασμένο 100% από τιτάνιο ώστε να είναι πολύ ελαφρύ και 
πιο ανθεκτικό στους κλιβανισμούς. Διαθέτει απαράμιλλη ισχύ 26W, απίστευτη ροπή και είναι αθόρυβο. Ο ρότορας είναι απο-
σπώμενος ώστε να μπορείτε εύκολα και οικονομικά, χωρίς τεχνική βοήθεια, να τον αντικαταστήσετε. Κατασκευασμένο 100% 
στην Ιαπωνία με την αποδεδειγμένη ποιότητα και αξιοπιστία της NSK.
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Δελτίο τύπου
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2017 και έχει την θέση του Chief 
Marketing Officer ενώ ο Diego 
Gabathuler, τωρινός Διευθυντής 
Πωλήσεων ΕΜΕΑ και Λατινικής 
Αμερικής της Ivoclar Vivadent, 
παραλαμβάνει την πρώτη Ιουλίου 
του 2019 από τον Robert Ganley 
την σκυτάλη για την διεύθυνση 
της Ivoclar  Vivadent. Αυτό έχει 
ήδη ανακοινωθεί από το φθινό-
πωρο του 2018. 

Κύριε Ganley, με την ευκαι-
ρία του International Expert 
Symposium στη Ρώμη τον Ιού-
νιο του 2018, μοιραστήκατε τις 
προσδοκίες σας όσον αφορά τη 
μελλοντική ανάπτυξη της διε-
θνούς οδοντιατρικής αγοράς και 
τις προοπτικές ανάπτυξης της 
Ivoclar Vivadent σε διαφορετι-
κές αγορές. Πόσο σωστές απο-
δείχθηκαν οι εκτιμήσεις σας;

Rοbert Ganley: Η επιρροή των 

τάσεων που οραματιστήκαμε είναι 
ακόμη μεγαλύτερη από όσο υπο-
θέταμε. Η ψηφιακή τεχνολογία 
διεισδύει σε όλα τα επίπεδα της 
ζωής μας, ιατρικά και οδοντιατρι-
κά. Οι ασθενείς αποκτούν γνώ-
σεις μέσω του Διαδικτύου, διερευ-
νούν προϊόντα και πλέον συζητούν 
για οδοντιατρικές διαδικασίες με 
τους οδοντιάτρους τους αλλά και 
με τους φίλους τους. Υπάρχει μία 
αυξανόμενη ζήτηση για αισθητι-
κές αποκαταστάσεις. Στη Βόρεια 

Αμερική, περιμέναμε ρυθμό ανά-
πτυξης 1-2%, ενώ στην ευρωπαϊ-
κή αγορά 2%. Με ποσοστό 6%, η 
Ασία ξεπέρασε τον μέσο όρο ανά-
πτυξης. Στη Λατινική Αμερική, τις 
αραβικές χώρες και την Αφρική, 
μία ανάπτυξη σε ποσοστό 4-5% 
φαινόταν επίσης εφικτή. Συνο-
λικά, αναμέναμε ένα ρυθμό ανά-
πτυξης της οδοντιατρικής αγοράς 
2.5% το 2018. Αυτή η πρόγνωση 
εξακριβώθηκε.

Υπήρξαν κάποιες εξελίξεις 
που δεν περιμένατε τόσο στην 
οδοντιατρική αγορά όσο και 
στην Ivoclar Vivadent;

R.G: Η ανάπτυξη του CAD/
CAM στα οδοντοτεχνικά εργα-
στήρια ήταν ταχύτερη σε σχέση 
με τα οδοντιατρεία. Είναι γεγο-
νός ότι τα εργαστήρια σε πολλές 
αγορές λειτουργούν περισσότερο 
ψηφιακά σε σχέση με τα οδοντια-
τρεία. Η χρήση της ζιρκονίας αυ-
ξήθηκε σε παρόμοιο ποσοστό με 
τη διείσδυση των εργαστηριακών 
CAD/CAM. Σήμερα, αυτό το υλι-
κό είναι το ταχύτερα αναπτυσσό-
μενο ολοκεραμικό υλικό.

Πώς βλέπετε την ανάπτυξη 
της οδοντιατρικής τόσο σε διε-
θνές επίπεδο όσο και σε αγορές-
κλειδιά όπως η Γερμανία; Πό-
σο σημαντικό είναι το ζήτημα 
της Πρόληψης για την Ivoclar 
μέσα σε αυτό το πλαίσιο;

R.G.: Η οδοντιατρική αναπτύσ-
σεται σε όλες τις διεθνείς αγορές, 
αλλά συχνά με διαφορετικό ρυθμό. 
Οι αναπτυσσόμενες αγορές σημει-
ώνουν την υψηλότερη ανάπτυξη 
όπως θα αναμενόταν.

Diego Gabathuler: Η Ivoclar 
Vivadent έχει επιτύχει να καθιερώ-
σει διάφορα οδοντιατρικά προϊό-
ντα. Με περίπου 240.000 συσκευ-
ές Bluephase να έχουν πωληθεί, 
είμαστε πρώτοι παγκοσμίως στον 
τομέα των λυχνιών πολυμερισμού. 

Τον Ιανουάριο αυτού του έτους, 
λανσάραμε το Bluephase G4, που 
δεν είναι μόνο εξαιρετικό σχεδια-
στικά και αξιόπιστο, αλλά ξεχω-
ρίζει επίσης για τη λειτουργία του 

DISCOVER THE BEST OF
SWISS TECHNOLOGY

ANTHOS HELLAS A.E.
3ης Σεπτεμβρίου 35
104 32 ΑΘΗΝΑ
Τηλ.: 210 5231400, 210 5249261
Fax: 210 5232537
sales@anthoshellas.gr
www.anthoshellas.gr

DENTALCOM Γ. ΠΑΠΑΖΟΓΛΟΥ Α.Ε.
Καρυοφύλλη 24
115 27 ΑΘΗΝΑ
Τηλ.: 210 7775021, 210 7775110
Fax: 210 7770480
dentalco@otenet.gr 
www.dentalcom.gr

Λ. ΠΑΝΤΕΛΙΔΗΣ & ΣΙΑ ΕΠΕ
Χαλκοκονδύλη 19
104 32 ΑΘΗΝΑ
Τηλ.: 210 5232609, 210 5222301
Fax: 210 5231800
pandental.eu@gmail.com 
www.pandental.eu
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Ο Robert Ganley, CEO της Ivoclar 
Vivadent AG με τον Μάκη Τσέπα  
και την Σοφία Ατσάλη 

Robert Ganley, CEO της Ivoclar 
Vivadent AG, Dr. Marion Marschall, 
Quintessence News, Diego Gabathuler, 
Διευθυντής Πωλήσεων ΕΜΕΑ και 
Λατινικής Αμερικής, Michael Taube, 
Chief Marketing Officer.
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Maxxeus Fascia

Φυσική, απορροφήσιμη μεμβράνη fascia lata  
για τις τεχνικές της καθοδηγούμενης ανάπλασης 

σκληρών και μαλακών ιστών.

Maxxeus Pericardium

Μεμβράνη περικαρδίου. Προσαρμόζεται εύκολα  
στο χειρουργικό πεδίο, δεν έχει μνήμη, είναι λεπτή 

αλλά ανθεκτική στη συρραφή.

Maxxeus Laminar Bone

Aπασβεστιωμένο φλοιώδες οστό, σε μορφή λεπτού φύλλου 
που μπορεί να καμφθεί και να κοπεί στο επιθυμητό σχήμα. 
Παρέχει υποστήριξη στο μόσχευμα και σταθερότητα όγκου. 

Απορροφάται φυσικά και ενσωματώνεται στο πεδίο.  
Δεν υπάρχει ανάγκη δεύτερης επίσκεψης για απομάκρυνση.

Maxxeus Unicortical Platform

Οστικό μπλοκ αποτελούμενο από φλοιώδες και σπογγώδες 
ανθρώπινο οστούν. Ιδανικό για αποκαταστάσεις φατνιακής 

ακρολοφίας όπου υπάρχει μεγάλο οστικό έλλειμμα.

Maxxeus Bone Particulates

Ανθρώπινο οστό σε κόκκους με ευρύ φάσμα τύπων:
Φλοιώδες, σπογγώδες, Mix, 
Mineralized, Demineralized  

και συνδυασμούς των παραπάνω.

ΑΘΗΝΑ
Λ. Μεσογείων 467, 
Τ.Κ. 153.43 Αγ. Παρασκευή
Τηλ.: 210 80 30 341
info@aristondental.com

ΘΕΣΣΑΛΟΝΙΚΗ
Βασ. Ηρακλείου 47, 
Τ.Κ. 546.23
Τηλ.: 2310 268 020
thessaloniki@aristondental.com

ΛΕΜΕΣΟΣ
Θεσσαλονίκης 9, Γραφείο 102 
T.K. 3025 Λεμεσός
Τηλ.: 25 322 895
info@aristondental.com

Web: aristondental.com              fb: ariston dental
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ως ‘’έξυπνου βοηθού’’ στο φωτο-
πολυμερισμό, μια λειτουργία που 
βοηθά τους χρήστες να εξασφα-
λίζουν υψηλής ποιότητας αποτε-
λέσματα φωτοπολυμερισμού. Το 
άλλο θέμα που αναφέρατε, η πρό-
ληψη είναι επίσης πολύ σημαντι-
κή για την Ivoclar Vivadent. Ένα 
καλά συντονισμένο εύρος προϊό-
ντων που αφορούν  επαγγελματι-
κή θεραπεία επηρεάζει θετικά όχι 

μόνο τη στοματική υγεία των αν-
θρώπων, αλλά και την ποιότητα 
ζωής τους. Αυτό θα ληφθεί περισ-
σότερο υπόψη στο μέλλον.

Στην IDS 2017, η Ivoclar 
Digital συστήθηκε ως μία νέα 
κατηγορία. Έκτοτε η εταιρεία 
έχει πραγματοποιήσει σημαντι-
κές επενδύσεις σε αυτό τον το-
μέα. Πώς έχει αναπτυχθεί αυτό 
το τμήμα; Θα προστεθεί νέος 
εξοπλισμός-σαρωτές, τρισδιά-

στατοι εκτυπωτές και νέα υλικά;

R.G: Ναι, έχουμε ήδη παρου-
σιάσει τη νέα μας σειρά ψηφια-
κών μηχανημάτων, τα νέα ψηφι-
ακά μας υλικά και το νέο brand 
Ivoclar Digital στην IDS 2017. 
Γνωρίζαμε πως διαθέταμε την τε-
χνογνωσία τόσο στον τομέα των 
υλικών όσο και του εξοπλισμού. 
Ξεκάθαρα, η διαδικασία ανάπτυ-
ξης διήρκησε περισσότερο από το 
αναμενόμενο, αλλά αυτό οφειλό-
ταν στο γεγονός πως εστιάσαμε 
στην εκπλήρωση των υψηλών μας 
προδιαγραφών όσον αφορά την 
ποιότητα και την απόδοση. Στο 
θέμα της ποιότητας, δεν κάνου-
με κανένα συμβιβασμό. Το κα-
λοκαίρι του 2018, λανσαρίστηκε 
με επιτυχία το PrograMill PM7. 
Το PrograMill PM5 και το PM3 
ακολουθούν. Το PrograMill One 
προγραμματίζεται να λανσαρι-
στεί το τέταρτο τρίμηνο του 2019.

Από το Νοέμβριο του 2018, 
διατίθεται το IvoSmile σε ορι-
σμένες αγορές. Αυτή η εφαρμο-
γή λογισμικού, που στηρίζεται 
στην επαυξημένη πραγματικό-
τητα (Augmented Reality), επι-
τρέπει την προσομοίωση των 
θεραπευτικών αποτελεσμάτων 
στο οδοντιατρείο. Η εφαρμο-
γή, που παρουσιάστηκε αρ-
χικά στο International Expert 
Symposium (IES) στη Ρώμη 
πρόκειται να χρησιμοποιηθεί 
ως συμβουλευτικό εργαλείο. 
Πόσο θετικά αποδέχθηκαν οι 
οδοντίατροι αυτό το νέο προ-
ϊόν; Ποια είναι η εμπειρία σας 
μέχρι σήμερα;

R.G: Το επίπεδο ενδιαφέρο-
ντος για το IvoSmile ήταν πολύ 
υψηλό. Θα ακολουθήσουν περισ-
σότερες εφαρμογές διότι πιστεύ-
ουμε πως τα εργαλεία που δίνουν 
τη δυνατότητα στον οδοντίατρο 
να επικοινωνήσει με πιο αποτε-
λεσματικό τρόπο με τον ασθενή 
είναι απαραίτητα. Αυτά τα εργα-
λεία επιτρέπουν στους οδοντιά-
τρους να δείχνουν στον ασθενή 
τους πώς θα φαίνεται μετά την 
θεραπεία.

D.G: To να έχει την εικόνα του 
τελικού αποτελέσματος μετά την 
θεραπεία μπορεί να αυξήσει την 
επιθυμία του ασθενή να πραγμα-
τοποιησεί μία συγκεκριμένη θερα-
πεία και να τον διευκολύνει στο 
να πάρει την απόφαση.

Michael Taube: Η ανταπόκρι-
ση στο IvoSmile ήταν πολύ θετική. 
Είμαστε περίεργοι να δούμε πώς 
οι επισκέπτες της IDS θα αντα-
ποκριθούν στη νέα εφαρμογή. 

Τα πρώτα κοπτικά PrograMill 
λανσαρίστηκαν επίσης στη Ρώμη. 
Πώς ανταποκρίνονται οι πελάτες 

AD
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σε αυτά τα χρήσιμα προϊόντα που 
παρουσιάστηκαν για πρώτη φορά 
στην IDS 2017;

R.G: Η απόδοση του PrograMill 
PM7 στο εργαστήριο ήταν πολύ 
καλή. Η ζήτηση ξεπέρασε την 
προσφορά παρόλο που αυξήσα-
με τα επίπεδα παραγωγής μας. 
Εργαζόμαστε εντατικά για να αυ-
ξήσουμε το δυναμικό της παρα-
γωγής μας ακόμη περισσότερο.

D.G: Λαμβάνουμε την υψηλή 
ζήτηση ως ένα μεγάλο κομπλιμέ-
ντο. Δείχνει πως οι πελάτες που 
διαθέτουν ήδη ένα ΡΜ7 είναι πο-
λύ ικανοποιημένοι και το συστή-
νουν και σε άλλους. Σε αντίθεση 
με τα ανταγωνιστικά συστήματα, 
το PrograMill διαθέτει ενσωματω-
μένη λύση λογισμικού. Σε συνδυα-
σμό με τα κατάλληλα υλικά, προ-
σφέρουμε μία καλά συντονισμένη 
διαδικασία για το οδοντοτεχνικό 
εργαστήριο.

Η «μια λύση για όλους» προ-
σέγγιση φαίνεται να ανήκει στο 
παρελθόν όταν πρόκειται κανείς 
να  αντιμετωπίσει διαφορετικές 
ευρωπαϊκές και διεθνείς αγορές. 
Ωστόσο, φαίνεται πως εξατομι-
κευμένες αγορές όπως η Γερμα-
νία κατακερματίζονται συνεχώς. 

Η επιθυμία ενσωμάτωσης της 
καινοτομίας ποικίλλει σημαντι-
κά μεταξύ οδοντιάτρων και οδο-
ντοτεχνιτών. Συγκεκριμένα, οι 
οδοντοτεχνίτες είναι πολύ ευ-
αίσθητοι σε τεχνολογικές εξε-
λίξεις που θα ενδεχομένως να 
μεταφέρουν την εργασία από 
το εργαστήριο στο οδοντια-
τρείο. Πώς χειρίζεστε αγορές 
με τέτοιες διαφορετικές ανά-
γκες και αντιλήψεις;

R.G: Οι τεχνολογίες αλλάζουν 
τον τρόπο που ζούμε και εργαζό-
μαστε. Αυτό το παρατηρούμε κα-
θημερινά στις ζωές μας. Το ερώ-
τημα είναι αν είμαστε ικανοί και 
επιθυμούμε να ακολουθήσουμε αυ-
τή την αλλαγή. Πολλοί οδοντοτε-
χνίτες καλωσορίζουν τις ψηφια-
κές τεχνολογίες επειδή μπορούν 
να βελτιώσουν την παραγωγικό-
τητα και την αποτελεσματικότη-
τα τους. Άλλοι εστιάζουν σε κλασ-
σικές τεχνικές κατασκευής. Πι-
στεύουμε πως στο τέλος, οι ίδιοι 
οι πελάτες θα πρέπει να αποφα-
σίσουν ποιά μέθοδος είναι η σω-
στή για αυτούς και για τις κλινι-

κές τους περιπτώσεις.Στην Ivoclar 
Vivadent θεωρούμε ευθύνη μας να 
αναπτύσσουμε καινοτομίες που 
δημιουργούν ευκαιρίες. Προσφέ-
ρουμε επιλογές. Η τελική απόφα-
ση είναι του πελάτη, ώστε να κα-
ταλήξει στην καλύτερη τεχνολο-
γική επιλογή για αυτόν.

Ως Ivoclar-Vivadent υπηρετεί-
ται την τεχνολογία που προορί-
ζεται για το οδοντοτεχνικό εργα-
στήριο και έχετε τονίσει επανει-

λημμένα την προσήλωσή σας σε 
αυτό. Πώς βλέπετε το μέλλον της 
οδοντοτεχνικής βιομηχανίας και 
του επαγγέλματος υπό το φως 
των ταχέων τεχνολογικών αλλα-
γών σε αυτό τον τομέα;

R.G: Είμαστε πολύ σίγουροι πως 
η ανάγκη για εκπαιδευμένους οδο-
ντοτεχνίτες θα αυξηθεί στο μέλλον. 
Ο οδοντίατρος θα έχει περισσότε-
ρη δουλειά λόγο της αύξησης του 
προσδόκιμου ζωής και θα χρειαστεί 
τις δεξιότητες του οδοντοτεχνίτη 

για να προσφέρει επανορθωτική ή 
προσθετική θεραπεία. Οι επιεμφυ-
τευματικές αποκαταστάσεις και οι 
μεγαλύτερες ακίνητες και κινητές 
αποκαταστάσεις θα καταστήσουν 
ακόμη σημαντικότερες τις δεξιό-
τητες του οδοντοτεχνίτη σήμερα 
και στο μέλλον. 

D.G: Στο μέλλον, οι οδοντοτε-
χνίτες θα συνδυάζουν όλο και πε-
ρισσότερο την επαγγελματική τους 
δεξιοτεχνία με τις ψηφιακές δια-

δικασίες. Πιστεύω πως αυτό θα 
επιτρέψει την πιο αποτελεσματι-
κή δημιουργία αισθητικών αποκα-
ταστάσεων. Ο οδοντοτεχνίτης ως 
ψηφιακός δεξιοτέχνης αποτελεί σί-
γουρα ένα επάγγελμα με μέλλον. 
Προσπαθούμε συνεχώς να βελτι-
ώσουμε την προσφορά περαιτέρω 
ενημερωτικών και εκπαιδευτικών 
σεμιναρίων καθώς και υπηρεσιών 
υποστήριξης στους πελάτες μας 
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